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INTRODUCCION

El proceso de integracién en la regién andina se encuentra précticamente para-
lizado desde comienzos de la década de los ochenta. - El origen de esta crisis estd
estrechamente relacionado con los grandes desajustes externos que han experimenta-
do las naciones integrantes del Grupo en estos Gltimos afios, y que adn no han sido
superados completamente . Puesto que el obietiv§ de la polltica econémica ha sido
desde entonces el de tratar de adecuar las estructuras econémicas nacionales a los de-
sequilibrios en el frente externo, el propésito de la integracién econémica en el érea
ha sido desplazado a un segundo plano. Més aGn, en la mayorfa de los casos, las me-
didas de polftica que se han adoptado para enfrentar la crisis han estado en abierta

contradiccién con el objetivo mismo de la integracién andina,

Los efectos que ha tenido la crisis generalizada  de las cuentas externas sobre
el proceso de integracién se han manifestado de manera palpable en la evotucién dd
comercio intrarregional . En 1983, como consecuencia de las medidas de poiftica
que esfos pafses odop_r_q:'bn para enfrentar sus problemas de pagos , el intercambio in-
trazonal sufri6 un colapso muy acentuado , y desde entonces esos mismos factores han
impedido que se recuperen los niveles de intercambio’ que histéricamente hablan pre~
valecido al interior de la regién. Ademés las perspectivas de la recuperacién de di-
chos niveles no son demasiado olenfodorus, puesto que mientras persistan los desequi~

librios externos y se conserve la tendencia al proteccionismo en los naciones andinas,
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no va a ser posible que se den las condiciones propicias para lograr una verdadera in-

tegracién comercial entre los palses integrantes del Grupo Andino.

r

Por estas razones, constituye el objetivo del presente trobajo,iel exdmen de la
evolucién del comercio andino y de las causas que condujeron a su colapso, Con este
propésito se examina en detalle dicha evolucién durante dos perfodos distintos , que
se han denominado del auge @qulfg‘?risis comercial al interior de la regién, Igua%i_-,‘

mente, se examina el papel que han cumplido {'Gtros aspectos en el colapso del co-

mercio como el financiamiento de los flujos del intercombio.

Porotra parte, uno de los principales interrogantes que surgen al analizar este
comportamiento del comercio andino, es el de si fue el resultado exclusivamente de los
elementos coyunturafes que afectaron el sector externo a las naciones andinas, o sia
el contribuyeron otros factores de tipo estructural. En particula.r, si los determinan-
tes estructurales del intercambio intrarregional, usegqrobcn por sf mismos que los ni-
veles de cfecimiento de los flujos comerciales se mantendrfan por lun perfodo de tiem-
po prolongado, o st més bien conducirfan eventualmente a un agotamiento del comercio -

y por lo tanto, a un estancamiento del proceso de integracién comercial.

Con el énimo de contribuir especificamente al andlisis de esta proposicién se
ha definido como el tema central de la inveitigacién a los determinantes estructurales

del comercio andino, 'y entre ellos los que incidieron sobre la direccién de la espe=



cializacién en el mercado intrarregional.  Con el propésito de estudiarias , se han
adoptado tres enfoques distintos . En primer lugar, siguiendo la tradicién de la ma-
yorla de los trabajos emplricos sobre el tema , en ondlisis se basa en la teorfa con~-
vencional de les ventajas comparativas del patrén del comercio, También.se examina
la especializacién en el mercado intrazonal segn las economfas de escala conl‘en;'dcs
en los productos que se comercian, Finalmente también se es.tudio el patrén del co-
mercio andino dentro del marco de las teorfas del intercambio intraindustria, con el
fin de extraer conclusiones acerca de este tipo de comercio-entre los palses socios del

Acuerdo de Cartagena.

Este informe se divide en cuafro capftulos. En el primero se hace un breve
recuente de la literafura econémica, acerca de los deferminantes del patrén. de espe-
cializacién en el comercio internacional, con. énfasis enl los resultados de los estudios
de diversos autores que han intentado evaluar emplricamente a los enfoques teéricos

existentes,

En el segundo capftulo se hace una descripcién deli intercambio intrazonal
durante fodo el perfodo de existencia del Pacto, y las causas que condujeron a su
colapso, destacando la importancia del comercio de manufacturas en la regi6n andi-
na, Como corolario de este capftulo, se estimaron unas "funciones de gravedad”
de los flujos biloterales del intercambio con el propésito de analizar las determinan-

tes de la evolucién del comercio.



El exdmen del patrén del comercio andino constituye el tema central del ter-
cer cqp'l’fulo‘dell informe. En‘-'gl, como ya se mencion$ se ‘CInCiV‘-iZ.G de manera deta-
llada @ lo especializacién de las naciones del Grupo «en el mercado .intrazonal, a tra-
vés de la estimacién de las ventajas comparativas, las _economl’ds de escala conteni-
das en Jos flujos del comercio , y el examen de comercio intraindustrial al interior

del Grea.

Finalmente, en la cuarta parte, se estudia el problema del financiamiento del |
comercio intrarregional.  Con este propésito se estiman las necesidades de’ recursos qt;e
se deArivcm del intercambio y las disponibilidades de fondos que se canalizan a través
de instituciones como la Corporacién Andina de Fomento y el Fondo Andino de Reser-

vas, lo mismo que del (iistema de Pagos de. la ALADI fr::{éﬁAcuerdo de Santo Domingo..



l. BREVE REVISION DE LITERATURA

Las teorfas que se ocupan del patrén de intercambio internacional de manufacturas
pueden dividirse en dos corrientes princfpaies. La primera de ellas estd integrada por
diversos enfoqués cuyo objeto de estudio lo consfituye el denominado comercio interindus-
trial. La segunda la conforman, aquellas: teorfas cuyo objeto de estudio lo constituyen

o T S
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los flujos de mercanclas provenientes de los mismos sectores industricles “(comercio-intrain-

dustrial).

A. Las Teorfas del Comercio Interindustrial

Los principéles enfoques que hacen parte de las teorfas que se ocupan del intercam-
bio interindustrial, se diferencian entre s por lo que consideran son los principales deter=

minantes del patrén del comercio,

1.. La Teorfa de la Dotacién de Factores

“Esta teorfa fue postulada desde comienzos del siglo por Ohlin, pero su versiin més
conocida es. su representacién formal en el denominado teorema de Heckscher -Ohlin - Sa-
muelson ( HOS). “Seg6n este enfoque, el patrén del comercio estd determinado por las
dotaciones relativas de factores de produ\ccién. AsT,. por ejemplo, un pals que posea abun-
dancia relativa de capital con respecto a las naciones con las cuales comercia , se espe-

cializard en la exportacién de mercanclas cuya produccién sectintensiva en la utilizacién

de dicho factor. A su vez, los pafses que posean una abundancia relativa de mano de



obra, exportaran bienes intensivos en el factor trabajo.

Este andlisis de @venfaics corqporafivas se caracteriza por partir de los supuestos més
tradicionales de la teorfa neoclésica,. tales como la libre movilidad de productes { aunque -
no de factores de proddccién) y la exisfeﬁcia« de mercados de libre: competencia de los
bienes finales y de los foctores al interior de cada pafs. Por esto mismo ha sido objefo
de mdltiples erfticas , puesto que al moaificor cualquiera de los supu.es’ros‘de las cuales.

parte, las conclusiones del andlisis varian en algunos aspectos. fundamentales.
e —

Desde el punfo de vista empf’rico , varios autores han -encontrade que la dotacién
de factores no explica el patrén de comercio de algunes pul’sés desarrollados,  Este resul-
tado se ha conocido tradicionalmente en la literatura econémica como la YParadoja de
Leontief" ( 1948 ) . Leontief encontrs ﬁue las exportqcior;es-de Estados Unidos_.no conte~
nfan bna mayor int'ensidud de capital que sus importaciones, a pesar de ser el factor rela-
tivamente abundante en dicho pals . Se comprob6 més tarde que la paradoja también se

aplicaba -al comercio de otras naciones con.Alemaonia, Japén y Canadd 1/.

Sin embargo otros autores 2/, que se han ocupado de examinar la Volidez emplri-

ca de la Teorfa HOS en- el caso del patrén del comercio de los pafses menos desarrollades

#*

( PMD) , han obtenido en general resultados que sugieren que los enunciados de esta tes-

1/ La pCII‘CId0|C| de Leontief comprobada por Roskamp y Mc'Meekin ( 1968) para el ca-
so alemén, por Tatemoto elchlmuru( 1959 ) para ‘el japones y por Wahl { 1961 ) pa-
ra el canadiense.

L2/ Balassa, op. cit. Brcradwag y Bhagwati ( 1967 ), entre otros;
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ria tienen validez empltica en el comercio de algunas naciones como la India, Pakistan,
- T
L .

el Sureste Asidtico y Latinoamerica. En efecto, estos trabajos han corroborado que las

-l

mercanclas que exporfan dichos palses son intersivas en trabajo no calificado, que es el

factor relativamente abundante en los PMD,

2. La Tesis del Trabajo Calificado

Como solucién - a dicha paradoja, el mismo Leontief ( 1953 ), propuso la denomina=
da " tesis de la eficiencia del trabajo”, mediante la cual se provela de una explicacién
a los resultados de su estudio sobre la composicién de los factores en el comercio de Es-
tados Unidos. Algunos afios més tarde, Kravis ( 1956 ) confirmé la tesis de la eficiencia
del trabajo, al encontrar que efectivamente las exportaciones de E.U. provenfan de indus-
trias en las que imperaban-remuneraciones promedio superiores a la media industrial, mien-
tras que sus impofl‘cciones compérfan con ?ndustrix:r_ss:L con niveles salariales jnferiores a esa

misma media.

Desde entonces, se ha incorporado al andlisis de las ventajas compurati\}as al tra-
bajo calificado o capital humano como un factor de produccién adicional al capitat fisi-
co, la tierra y la mano de obra. Ademés-, ofros estudios emplricos realizados posterior-
mente 3/ han demostrado que en-otros pafses a los cuales se aplica la paradoja de Leon-

tief, tambfen es posible corroborar la tesis de la eficiencia de trabajo.

" La consideracién del trabajo calificado como un factor de produccién adicional tam-

bién ha sido utilizada en el anélisis del patrén del comercio entre PMD . En efecio ,

3/ . Balassa { 1977 )
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Amsden.( 1980 ) Balassa ( 1977) y Krueger ( 1978) han-encontrado qﬁe el llamado comer-

cién % Sur-Sur" es generalmente mds intensivo en capital y trabajo calificado. que el que

mantienen -estas naciones con: los palses desarrollados 4/

Finalmente, en un trabajo publicado con el tftulo de "The Impact of National Cha-
racteristics and Technology on thg Commodity Composition of Trade in:Manufactured Goods"
Hufbauer ( 1969 ) evalué el poder predictivo de la teorfa HOS utilizande una muestra in-
tegrada por 24 pcﬁ’ses @dentro de los cuales 5 eran menos desdrroliadas. Para cada una de
ellas, obtuvo una medida de intensidad de capital contenida en flos productos que exporta-
ban.  Este coeficiente lo correlacioné fuego con un Tn@dor que revelaba la dotacién de
fuctores para el agregado de cada pals ( la refacién capital/ hombre) . En general, obtu-
vo coeficientes de correlacién de rango superiores al 70%, .lo'que le permitié llegar a la
conclusién que es‘f.e enfoque teérico tenfa bastantes poder predictivo para la muestra de na-
ciones utilizada.  Sin émbargo, puede entreverse en su ’undlisis que el enfoque HOS re-
su!fcl mds adecuado para explicar el patrén del coméréio de los palses” mds desarroltados.
Ello se Sfﬁrécia cuando el auter extrae de la muestrc@:_li':s naciones menos desarrolladas,

y obtiene coeficientes de correlacién superiores al'z!‘BO%, mejorando el poder predictive

asignado a lo Teorfa HOS,

En conclusién, en mds de sesenta afios de existencia de la teorfa-de la dotacién
) [———

de factores, aun queda mucho por esclarecer en.torno a su capacidad predictiva de los

. . . - . . e T,
patrones de comercio intemacional. . Sin embargo constituye, sin lugar a dudos el ‘enfoque

Bharadwag y Bhagwati op. oit. Bharadwag ( 1962).
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teérico més desarrollade. Por otra parte, desde que por primera vez fue enunciado por
sus principales exponentes, uno de sus desarrollos mds importantes, particularmente en

el terreno emplrico ha sido la incorporacién del.cupiml Humcno como uno de los de'rer'-'-
minantes del comercio, fuera de los factores mds fradicionales -- capital fisico, mano
de obra y fierra. Este Gltimo aspecto se reviste de especial importancia en el andlisis

del pairén del comercio entre PMD, segin hemos visto.

3. El Papel de las Economlas de Escala

El anglisis de las economlas de escala como determinante del pﬁfrén del comer-
cio intemacional postula que los pafses de mayor tamafio se especializan en la exporta=
cién de bienes que se fabriquen bajo condiciones de rendimientos crecientes a escala,
bajo el supuesto de costos de transporte positivos. En Ios‘ palses més pequefios, se locali-
zarén en cambio, industrias con rendimientos constantes ( o incluso decrecientes) o es-
cala, aunque ocasionalmente se vean atraldas hacic estas nociones otro tipo de produc’=

ciones que puedan aprovechar dichas economlas en sectores especificos de exportacion.

Los autores que han analizado el popel de las economfas de escala en el comer-
cio intemacionalz también ha desarrollada el concepto de las economias de aglomeracién,
Este concepto ha jugado, en efecto un papel fundamental en la teorfa del desarrollo
econémico. Este tipo de economlas es externa a la firma, pero pueden ser de orden
general macroeconémico o especificas a una industria,  Las primercs tienden @ generar

un proceso de "aglomeracién" o de desarrollo desigual, similar al postulado por la teorfa
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de la localizacién en el andlisis regional y urtbano . Véase al respecto Myrdal (1957),

Kaldor { 1970) Emmanuel ( 1aLa )x.ﬁKri’f‘gman ( 1981) 5/

El poder predictivo de las economfas de escala en la determinacién del patrén del
comercio ha sido evaluado en diversas oportunidades a través de ejercicios de correlacién,
que permiten establecer la validez de sus pestulados aplicada a una muestra especlfica de
naciones. Este es precisamente el ejercicio que realizé Hufbauer cuando correlacions lo
que el denomina el " factor de economfas de esé@l_g“, contenidas en las exportaciones de
los palses que integran su.muesira de 24 palses, con un indicador de la evolucién indus=-
trial en cada nacién, Resultan de este ejercicio en general coeficientes de correlacién su=-
periores al 70%, relevando un alto poder predictivo de este tipo de factores . Resulta in-
teresante destacar, ademds que en contra de lo que ocurrié al evalvar el poder predicti=-
vo de la feorl'o HOS, los resultados de Hufbauver empeoraron al excluir de la muesira a
naciones menos desarrolladas . Ello sugiere que las economlas de escala juegan un papel

importante en la determinacién del patrén de comercio de estos pafses.

4, Las Teorfos del Ciclo Tecnolégico
La teorfa mds conocida del ciclo tecnolégico es aquella desarrollada por Vernon
( 1966) y otros autores. De acuerdo con este enfoque, los procesos productivos de nue=

vos bienes manufacturas tiene un ciclo més o menos similar,  En las etapas iniciales de

5/ Véase una resefia de estos trabajos en. Ocampo { 1986)
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este "ciclo del produci‘o.", los procesos productivos fi);;g!j propio disefio de las nuevas mer-
cancias no se encuentra plenamente estandarizado. Las ventajes para lay produccion”y
exportacién de estos bienes las poseen.asl los pafses més desarrollados y de mayor tamafio
del mercado, donde se encuentra la "élite™ de consumidores y donde se concentran los
centros de innovacién tecnolégica més importantes L) A medida que avanza el ciclo del
producto y se estandarizan los procesos productivos , otras nacjopes m‘ds{\g?éiﬁeﬁos 0 me-
nos descrrolladcs comienzan, sin embargo , a producir y exportar estos bienes, gracias a

ciertas ventajas de costos de mano de obra u otros factores de produccién.

La teorla de la brecha tecnolégica, desarrollada por.f.gE’avis ( 1956) , Posner ( i%])
I_(eesing ( 1968 ) y Krugman { 1979){,:) entre otfros; tiene glementos- en com't‘ﬁ,'r'_mi'. con el an-
terior enfoque. De acuerdo con esta teorfa, la secuencia de innovacién - imitacién de
unc; nueva tecnologla o producto determina el patrén de comercio. - Las naciones innova-
doras son exportadoras de los bienes en los cuales tienen un liderazgo tecnolégico, que se
puede apoyar, @ su vez, en otro tipo de ventajas ( mercado, capacitacién empresarial ,
etc) . Los palses " imitadores" comienzan a producir estos bienes mas tarde, gracias a
ventajas de costos de factores. En-este contexto, los diferencias en los costos de factores

pueden interpretarse como "ciasi-rentas" Schumpeterianas en favor de los pafses innovado-

res.

Los estudios emplricos han explorado el papel de la brecha tecnolégica estudiando
alternativamente ramas especificas de alta tecnologla o la evolucién de las firmas con gos-

tos elevados en “investigacién y desarrollo -- véase por ejemplo, Gruber, Menta y Vernon
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(1967), y Keesing ( 1967) . Hufbauer evalué el poder predictive de la teorfa del ciclo

del producto, analizando las fechas en las cuales, los palses analizados comenzaron a

exportar,

Este ejercicio lo realizé en dos afios distintos { 1964 y 1968) y concluys que,

" hue-

efectivamente, los Estados Unidos tendian a especializarse en exportar productos
vos\-',i(. Sin embargo, algunos bienes manufactirades como los textiles de algodén, hilos y
otras telg}:\resultaron _seéﬁn este anélisis é@@omenfe "nuevos" , mientras que los apa~-
ratos eléctricos para propdsitos cientfficos resultaron "viejos". E’Lf',mismc autor relaciond
estas fechas por producto con indicadores de la estructura econémica de los pafses que mi-
den el grado de "sofisticacién" tecnolégica de su in.dusfrio (éI:]PIB per cdpita) , obtenien-

do coeficientes de correlacién de rango del orden del 85%, revelando ast un altlsimo po-

der predictivo de esta teorla.

w‘; El mismo autor evalué el poder predictivo del enfoque del ciclo del producte a

e

través de un ejercicio estadlstico en elﬁl Eg_rfliciiolﬁé dos variables : la edad del
producto y el grado de diferenciacién del mismo. Lla conclusién que extrajo de este
anélisis, es que solomente en algunos casos especificos existe una relacién significativa
entre las dos variables . - Los casos mds interesantes, en los que no se cumpllfa dicha re~
lacién son aquellos bienes cuya innovacién era relativamente reciente, pero sus métodos
de produccidﬁ}esfuban muy estandarizados : el uranio , el torio, la maquinaria parc

la. agricultura , algunos textiles , las confecciones de algoddn, los auteméviles,. los

electrodomésticos , las bicicletas y los productos plésticos. Otros bienes, en cambio no
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cumpllan esta relacién porque estaban intrinsecamente diferenciados, independientemente
de su edad . Entre estos bienes se encuentran las pinturas y bamices , los explosivos, la

maquinaria para textiles y los productos de cuero y pieles.

5. Las“" Etapas" del: Proceso de Desarrollo

De acuerdo con este andlisis , asociado con diversas escuelas de pensamienio, el
proceso de desarrollo de una nacién puede considerarse como una secuencia de etapas,
V -
a traffés de las cuales se altera su patrén del comercio. Asf, un pals que apenas comien=
N L TR
za a desarrollarse, se especializard en producir y exportar bignesintensivos en recursos na-
- - L dk
turales e importaré bienes manufacturados de todo tipo. En una {etapa més avanzada, ad-
quirird una ventaja en la produccién de bienes de consumo manufacturados intensivos en

mano de obra. Finalmente , en los etapas més avanzadas comenzaré a producir y expor=

tar bienes intermedios y de capital intensivos en mano de obra calificado o capital fhsico.

Los autores neo-clésicos que han desarroliado esta teorta han coincidido en afirmar que
posee muchos eleméntos en comdn con la teotfa de la dotacién de factores . Estos elementos
se encueniran presenfes en los estudios emplricos realizados por Balassa: ( 1977) y Krueger
(1983). Chenery y Keesing (I198] ) han desarrollado m sin embargo un andélisis més com~-
plejo del patrén de comercio de manufacturas de los PMD, que incorpora elementos de
las teorfas de la ventaja comparativa y etapas del desarrollo , pero también .del andli-

sis del ciclo ;del producto y de las economlas de escala.

‘De jacuerdo con estos Gltimos autores los PMD exportadores de bienes industriales

pueden clasificarse en tres grupos. El primero esté constituldo por aquéllas naciones que
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durante su proceso de .desarrollo se ha ido especializando en la exportacién de bienes de
consumo ( Hong Kong, Singapur, _Toi;l/«fon, Corea, Israel , Portugal y Grecia ). Estos pal-
ses poseen recursos naturales limitados y exportan solamente este tipo de bienes, intensivos
( en trabajo y ‘provenientes de.industrias de gran‘e;s;rabilidad tecnolégica. . Ademds del pa-
pel que estos autores otdfgah a la dotacién de -fc:c.rores, el ciclo tecnolégico y la etapa

de la produccién, le dan una gran importancia a los procesos de mercadeo, el disefio de
los productos y la informacién sobre |o§ mercados en la determinacién del patrén del co-

mercio.

Un segundo grupo de palses estd cqnformado por los palses semi-industrializados mds
grandes ( Espafia, Yugoeslavia , Argentina, er.sil , México y Turqula ) . Estas naciones
tiene una base sdndustrial creada en la ‘@apc de sustitucién de importaciones );:olgunus de
ellas poseen riquezas natorales aprecicbles. A pesar de -que tienen.muchas similitudes con
los del primer grupo, a diferencia de ellos exportan en mayor proporcién; bienes de capi-
tal, productos qulmicos, y otros bienes intermedios con economlas de escala. En algunas
de estas exportfaciones los técnicas de mercadeo son mds importantes que para los bienes

de consumo.

Finalmente, hay un tercer grupo de palses, integrado por aquéllos de mayor tama-

fio que’} los anteriores pero se encuentran menos industrializados ( India”} Pakiston, Egipto
e Indonesia ) y , ademds], por las naciones que apenas comienzan-a desarrollar su acti~
vidad manufacturera.. Este tipo de pafses tiende a exportar bienes intermedios ijé

————

todos de produccién ya estén estandarizados ( fextiles, cemento, etc).
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Por gltimo Hufbauer evalué el poder predictivo del anédlisis de las "etapas" del de~

sarrollo para su muestra de 24 naciones, Con este propésito definié una medida que de-

nominé el Indice de Bienes de Consumo. ;

sk + L skn "

n

| &

w
3

Indice de Bienes de Consumo =

donde,

Sléf;:' y-S”k representan, respectivamente, las ventas de la industric K a la indus-
tria n y viceversa y -Sk y—Sn son las ventas totales de cada industria. Correlacionan-
do &sté Indice con el PIB per cdpita de cada nacién, obtuvo en general coeficientes de
correlacién de rango del orden del 80%.l Los resultados , en consecuencia reflejan un
alto poder predictivo del andlisis de las "etapas del desarrollo” en la determinacién del
patrén del comercio de manufacturas de los palses ql.;e integraban la muestra de ese au-
tor. Ademés, al excluir de dicha muestra a naciones menos desarrolladas como Taiwan
( que hace parte del primer grupoidel’ modelo de Chenery y Keesing ), obtuvo correla-

£ ciones de rango mds significativas, Ello sugiere que esta teorlc tiene un menor po,d'el:_.;‘

predictivo en estos casos que para el resto de palses desarrollados en: vias de ‘desarrollo.

B. Las Teorlas del Comercio Intraindustrial

Pese a las diferencias de enfoque que existen entre distintas teorfas del comercio
intraindustrial , todas ellas tienen.un elemento en comdn : la importancia que se atri-
buye a las economias de escala en la deferminacién del patrén-de} comercio internacio-

nal,  Sin embargo, estas economfas eitan csociados a la diferenciacién de productos
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mds que al tamafio global de la produccién en un sector econémico particular, Por este
motivo, este tipo de economlas pueden . denominarse alternativamente "economfas de es-3

apecializacién”.

El enfoque clasico del comercio intraindustrial es la feorla de lo " demanda re-
presentativa” de Linder ‘_(_1_?@) . De acuerdo con esta teorfa, los cestos relatives de
produccién de los bienes en los cuales existe una demanda local considerada tienden a
ser mds baiés que a'quellos de los bienes para los cuales este Gltimo estd ausente. De es-
ta manera, los palses tienden a e)s;.portar artfculos con alta demanda local.  En la medi-
daten que existe una asociacién éstrecha ent.re los patrones de demanda y el nivel de
desarrollo, una consecuencia de este anélisis es que el comercio intraindustrial seré ma-
yor en palses de niveles similares de desarrollo que entre ‘ncciones con estructuras”produc-
tivas muy-diferentes, en contra de lo que predicen todas las teorfas del comercio interin-

dustrial.

Este tipo de andlisis ha sido desarrollado extensamente por Krugman ( 1979) j» Lan-
caster ( 1980 ) y otros . Esrc;s teorfas suponen que existen dos tipos de bienes : homoge-
neos y diversificados . La produccién del primer tipo de artfculos estd sujeta a retornos
constantes a escala y a reglas de competencia perfecta, Por el contrario, en los sectores
donde se producen bienes d_iégrsifichos, existen economfas de escala en la produccién de
cada disefio 'y reglas de competencia monopolistica. La naturaleza de -estos sectores difie-

re en las distintas formulaciones. Krugman supane que los consumidores son homogéneos en
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Ny Iyl . .
un pals particular , pero que cada wuno de ellos utiliza todos los disefios particulares de
un mismo bien. Lancaster, por el contrario , supone que los consumidores son diferen-

tes y cada uno consume el bien que se acerca mds a su "especificacién ideal",

La especializacién intersecterial ( ya sea en sectores productores de bienes ho-
mogéneos o diversificados ) se explica por diferencias en: la dotacién de factores. De es-
ta manera, el comercio interindustrial es mayor entre pafses con estructuras productoras

¥
v dif rentes.  Por el contrario, entre naciones con niveles de desarrollo similar, habré un
comercio activo de distintos disefios del mismo tipo de bienes. Las " ganancios del co-
mercio" estdn" asociadas, en este Gltimo caso , a la mayor variedad y a la reduccién

de costos de los distintos disefios que permite la produccién para un mercado ampliado.

Las aplicaciones de este tipo @;e;fp_*éliisis d.los palses menos desarrollados han sido
escasas,  Sin e@bcrgo, los autores que han intentado medir emplricamente la importan-
cia del comercio intraindusirial entre PMD han encontrado que este tipo de intercam-
bio tiene un desarrollo muy inferior al que existe entre pafses desarrcllades y sus moda-
lidades no concuerdan con las predicciones de las h:eorras existentes . En particular
Havrylyshyn y Civan ( 1985) encontraron que el comercio intraindustricl de los PMD es
mds elevado con respecto a naciones con dotaciones de factores diferentes , que en el
intercambio con otros palses con dotaciones similares. Esto dltimo sugiere que las criti-
cas a nivel teérico que se le han hecho a este enfoque, en cuanto a su aplicabilidad al
comercio de las nuc‘iones menos desarrolladas, tienen algGn fundamento. Este trabajo bus-
ca contribuir en alguna forma a este debate, al evaluar la importancia de ese tipo de

comercio al interior del Grupo Andino.
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I, EVOLUCION DEL COMERCIO ANDINC 1969- 1984

Una de las principales caracterfsticas de la integracién comercial en el Grupo
Andino ha sido su condicionamiento a la evolucién del sector externo dey los pafses de
la regién. Mientras que las cuentas exteras de los integrantes del Glj_upé evidéncioron
un perfodo de relativo auge, .IG integracién en este campo logré avances importantes, es -
pecialmente. como consecuencia de las medidas de polfticas comercial y cambiaria adop-
tadas por los pafses. Estas medidas se tradujeron en una reduccién sustancial de las ba-
rreras arancelarias y para-arancelarios al comercio intrazonal durante este mismo perfo-
do. Sin embargo, cuando el sector éxterno de los pafses andinos empezé a deteriorar-
se, kel intercambio intrarregional sufrié un cp'lopso muy acentuado. Este resultado se di6
en respé}esto a las medidas cambiarias y a los mayores restricciones comerciales que es=
tos pafsés aplicaron para enfrentar la crisis, y condujo a que la integracién comercial per-

diere todo el terreno que hasta entonces habla lograde adquirir.

-:lié erta forma, se pueden distinguir dos perfodos de comportamiento del comercio
intrarregional y de la integracién comercial durante la existencia del Pacto Andino. El

primero de ellos, que va desde 1969 hasta 1980, es en el cual los palses andinos experi~
mentaron un relativo cuge extemo. Ei segundo se inicia en eie Gltimo a6 y se prolon-

go hasta hoy en dla, y se caracteriza por un deterioro importante de las cuentas exter-

nas de estos palses.

A. El Perfodo 1969 gq 1980

Durante la década de los setenta , las exportaciones totales de los miéﬁﬁps;ig;éhréfﬁpo
_—a
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evidenciaron yn crecimiento acelerado, que se puede enmarcar dentro de la tendencia
general que 'registré el- comercio mundial durante este mismo perfodo. Sin embargo el
comercio de la subregién con el resto del mundo crecié o tasas ‘inferiores (17.5% ) que
las registradas por el volumen total del comercio mundial (9.7 %) . Este factor
confribuy6 , no oBsrante,, a que la composicién de las exportaciones de los palses andi-
nos al resto del mundo se modificard, como se verd mds adelante , disminuyendo la
proporcién de’ bienes basados en recursos naturales y aumentando la participacién de

las manufacturas.

Este dinamismo del comercio de los palses andinos con el resto del mundo puede expli-

B P T IR D b TR

carse por una ‘combinacién de factores. . En su priméra ‘e'i'apc coingidié con la fase as-
cendente del ciclo"de la. economia internacional, yﬁ@con. la evolucidn favorcble de
los precios de algunos bienes de exportacién de: estos pafses.  Entre aquellos bienes que
experimentaron alzas marcadas de los precios se encontraron el petréleo, los metales

( estafio , zinc, plata ) y algunos productos agrfcolas ( café, cacao ).

Como consecuencia de la rapida expansién de las exportaciones totales y del mejoramie

- N — ~ o = - e et o
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to de los téminos de intercambio de: estos productos, las cuentas extemas de los palses
miembros mejoraron sustancialmente, especialmente a partir de la segunda mitad de la
década de los setenta. En respuesta a la situacién de relativa holgura, en todos ellos
hubo una tendenc_Ia a la adopcién de polfticas que condujeron a una liberacién del co-
mercio tanto intrazonal como con el resto del munde. El pro;:eso- se inici6 desde 1978

y se prolongé incluso hasta 1982, a pesar del deterioro de la situacién-externa de los

palses andinos en ese momento,



16

La liberacién del comercio tuvo dos caracterlsticas principales. En primera instan-

- — z—- -

cia, se relajaron los controles para-arancelarios, particllarmente con respecto al co-
mercio con el resto del mundo, en los palses que mantenfan niveles arancelarios en
promedio més altos: Colombia, PerG y Venezuela. También hubo rebajas de 'roriffj%

en estas naciones, pero su alcance se limit6 principalmente al comercio intmzdna!’:,
dentro del marco del esquema de integracién institucional. En Bolivia y Ecuador , que
mantenfan niveles arancelarios en promedio. mds bajos, la liberacién del comercio se
-Ile.vc': a cabo més bien a través de rebajas de las tarifas. El tipo de bienes para los cua-
les se observaron menores obstéculos comerciales, tanto en uno como en otro_caso fueron
los productos alimenticios, los. rextiAIes, los productos qulmicos y petroquimicos, los pro-

ductos metalmeédnicos.

El resultado de la combinacién de estos dos tipos de medidas fué un crecimiento més ace-
lerado del comercio intrarregional a tasas promedio anual del 25.5 % durante la década
de los setenta superando asl el dinamismo del comercio de la subregién con el resto del
mundo. ( Cuadro Il=1 ) , En genercl, se desfccaron por su gran dinamismo en este perfo-
do las exportaciones de Bolivia hacia Colombia y Venezu;alq, las de Colombia y Ecuador

hacia esta Gltima nacién, las del Perg a Belivia y Ecuador y las de Venezuela a Bolivia

v 'y Colomblc. Excluyendo combushbles, smembargo, las c_:ornen’res de * comercm de Vene-

cm el o — e B N s T

zuela més importantes fueron en su orden las dirigidas a Ecuador, Bolivia y Perg, loque
refleja la importancia de las exportaciones venezolanas a Colombia de estos productos.
En téminos generales, no obstante , las exportaciones totales a la regién de Bolivia , Ecua-

dor y Per6 se expandieron durante este perfodo a tasas superiores a las del crecimiento
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CUADRO I

MATRICES DE TASAS DE CRECIMIENTO DEL COMERCIO CON Y SIN

COMBUSTIBLES EN EL GRUPO ANDINO *

Exportadores

1960- 1980
(%)
I'mpori'udorés

Bolivia Colombia Ecuador Perg Venezuela GRAN
Bolivia A 108.7 - 23.1 98.2 27.5
B 97.7 - 23.1 92.8 26,4
Colombia A 14.4 16.6 5.5 401 23.6
B 14.3 ) 21.7 10.2 40,0 27.7
Ecuador A 14.8 25.9 - 18.6 25,1 29.0
B 15.0 25.9 18.6 95.1 29.0
Pero A 39.1 20.9 37.8 23.3 28.7
B 39.1 16.9 37.9 23.3 27.8
Venezuela A 38.5 39.2 3.2 10.8 o 24.5
B 39,1 17.9 52.3 38.7 22.7
GRAN A 36.3 31.7 18.0 1.6 36.7 25.5
B 36.3 20.7 28,1 17.4 36.7 27.8

A; Comercio Total
B: Comercio sin combustibles

FUENTE : JUNAC . " Comercio Exterior 1970 =1980 ",

* Estas magnitudes estdm calculadas con base en las exportaciones de cada pafs en dglarés

corrientes.
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del comercio intrazonal agregado mientras que las ventas totales de Colombia y Vene-

zuela en el drea andina estuvieron por debajo de esa proporcién.

Por otra parte, las importaciones de Bolivia , Colombia y Venezuela provenientes del:.

éRAN se expandieron mds répidamente. que el resto de las importaciones intrarregiona=
les. Excluyendo los combustibles, las limportuciones més dinémicas en el mercado an~
dino fueron las que se dirigieron @ Venezuela , Bolivia y Ecuador . Este comportamien-.
to de los flujos comerciales intrarregionales condujo como se verd més adelante o una
con'cel'ah;ucién del comercio en bloques de palses vecinos puésto que o pesar de la répida

o

-expnnsié'n de algunos corrientes de intercambio de Bolivia ,' la participacién de ese pals

i‘-:'f '_ . e - - w—d‘" -
en el comercio total fué durante todo teste perfodo insignificante. ;

A pesar del relativo dinamismo de la mayorla de todos los flujos comerciales al interior

de la regién andina durante la década de los 70 , ei intercambio intrazonal no llegé
a representar sino una muy baja pr0p§rci6n del comercio total de los palses andinos

( aoproximadamente 5% ) .  Esta relacién entre el comercio intrarregional y el comer=-
cio con el resto del mundo se ha denominado en otros trabajodos el "coeficiente de. in-
fegracién c_omerciclr"- puesto que refleja la importancia que tiene el mercado de un drea
sujeta a un proceso de integracién d?)ri respecto a las demés dreas con que se comercia,
Dumnte“‘ fos sefenfas esta relacién para el G.rupo- Andino fué no solo baja, sino que tam-

bién sustancialmente inferior a la que mantenfan otros: pafses dentro’de marcos de proce-

sos de infegracién como la ALADI { 17% en 1980 ). |
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Los reducidos coeficientes de integracién comercial al interior del Grupo Andino re-

i E e = = o = e s

flejaron por supuesto los altos niveles relativos de comercio que mantuvieron los palses

miembros con- el resto del mundo.. En el caso de los bienes basados en recursos natura-

S

o s

les, que representaban la mayor parte de sus exportaciones {extrarregionales, el comercio
A= e e

dentro del érea estaba limitado por la similitud de las producciénes en los diferentes pal-
ses’; Aungue las manufacturas lograron niveles més altos de integracién, tfampoco se
intercambiaron intensivamente. debido a las misma razén. . En este caso la similitud de

1 . - .

fias estructuras productivas era el resultado de la contemporaneidad en la etapa de sus-

a

titucién de importaciones especialmente de Colombia, Per6 , que eran tanto los paises
de mayor desorrollo(relaﬂvo}industriul como los mayores exportadores de manufacturas y

cuyas ventas al drea - como se verd mds adelante~ posefan un cardcter eminentemente

"competitivo".

En consecuencia, aunque durante la década dellos setenta el "coeficiente de integra-

e —————— e e
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cién" (:E/ del Grupo Andino tuvo una evolucién creciente ( Cuadro 52 } , esta

medida, en-el mejor de los casos, alcanzé solamente el nivel del 5.18% (1977 ) .

N ————

Por su parte, los coeficientes para cada uno de los pafses considerodos aisladamente ,
".‘-\. - - .

¥
u

. i . o LETTe . -
también fueron en general bajos si bien tuvieron una tendencia o aumentar durante el
l‘—’ -
perfodo. En los casos de Colombia y Ecuador esta medida superé las proporcidnes del
12% y el 18% respectivamente, revelando que estos dos palses alcanzaron une mayor in-
tegracién comercial: con el resto del Grupo, mientras que ;i Venezuela y Bolivia man-
tuvieron coeficientes de integracién muy bajos, que o lo sumo alcanzaron niveles del

r

2.7% y 6.8% respectivamente,

Y Vease Thoumi ( 1985 )

e e A [N - [



CUADRO' il--2-

LA INTEGRACION C,OMEkCIAL EN EL GRUPO ANDINO
COEFICIENTES DE INTEGRACION COMERCIAL*, POR TIPOS DE BIENES

VALORES EN 1969, VALOR MAXIMO 196980 Y VALOR MINIMO 1981-1984

Pais . Total . Bienes no basadosen . Bienes basados en
. p _Tecursas naturalcs[(M_r )\ :,F" recursos naturales (BRN)
Valor Yalor miximio Valor minimo Valor Valor miximo Valer minimo Valor Yalor maximo Valor minime -
1969 , ontre -entre: 1969 entre entre 1969 entre . entre
, 1969y 1980 1981y 1984 1969 y 1380 1981y 1984 1969 y 1980 1981y 1984
t -
Bolivia © 192 684(1971)  3.19(1984) 145 257(1977) 153(1984) 1.7 5.2(1976) 2.0 {1980)
Colombia 6.21 1545(1980) 5.64(1984) 163 378(1980) 19.8(1984)° 0.8 1.5(1978) 1.0 (1981)
Ecuador 492 1836(1976) 2.10(1984)  12.8 30.3(1978) 20.2(1984) 09  1.8(1978) 1.3 (1981)
Peru 200 976(1979) 5.66(1984) 17.8 36.6(1978) 158(i984) 1.5 - 5.0(1976) 2.2 {1981}
Venezuela 0.97 274(1977)  1.73(1984) 80 125(1980) 109(1984) 1.0 1.9(1978) 1.5 (1981}

Grupo Andino  1.95 S18(1977)  2.80(1984) ~ 15 36.0(1979) 17.2(1984) 15 34(1977)  1.6(1981)

* Comercio Intrazonal como proporclédn del comerclo de los pafses andinos con ¢f resto del mundo.
Fuente: Estadisticas JUNAC, citculos FEDESARROLLO,

174
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La concentracién geogréfica de los mercados de Bolivia y PerG con otras naciones veci-

T g
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nas no pertenecientes a la subregién, dificult® su integracién comercial con el resto del

Grupo Andino, ya que el comercio de estos palses tendi6é a expandirse més rdpidamente

con Chile, Brasil y-Argentinc@?/. A su-vez, los menores " coeficientes de integracién

-
.

obtenidos pdrd Ve.nezuelu';e debieron principalmente al alto grado de especializacién de
ese pafs e:n la ex'poﬁc.;:ién- de petréleo : necesariamente-fuvo-que--. comerciar esfe produc=>
to con otros” palies no integrantes 'de|= Grupo, puesto q-ue todos , a excepgién. ae Co-.
fombid, dispusieron de excedentes petroleros ., durante el perfod§ en considemcién. En

.efecto, si se excluyen los combustibles, el coeficiente de integracién comercial de Vene-

+ zuela aumenta sustancialmente a niveles del 9%.
L3

La concentracién geogréfica de los mercados-no.fué solamente-un fenémeno exclusivo de

e e

o T
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la ALADI, También dentro del Grupo Andino ocurrié_fersi'o mismo, siendo este el tercero

L

de los elementos caracterfiticos de la expansién del comercio intrarregional andino. La
conc::rl;,?ccién se debi6 en .g'ran medida ¢ la importancia que adquirié el comercio fron-
terizo en Iq-subregién,' como consecuencia de la deficie”nte infraestructura fisica que. no
- 1}5@ que otrds.formos de comercio entre palses vecinos se desarrollaran con facili~
dad. Ademés, . esta tendencia en el Grupo le resté efectividad a los esfuerzos institu-

. cionales de la integracién comercial, puesto que no permitié que se aprovecharan equiz >

tivamente los beneficios del mayor velumen dei intercambio.

Por estas razones, como ya se sefials, duronte la década de los setenta se conformaron

g;’f/ Ibid.
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dos bloques de comercio en el éGrea andina. . El primero de ellos, fué el constituldo por
Ecuador , Colombia y Venezuela , al interior del cual se realizaron en 1980, el 66%
de .l'asr operaciones comerciales intrarregionales (:Cuadro II-:_3) Si se exéluyen, combus-
tibles, este bloque de comercio representé en ese mismo afio el 70.3% del intercambio
regional. De otro lado, Perg y Bolivia conformaron un bloque secundario, aunque el
primero de estos palses mantuvo un intercambio més o menos activo con.los demés inte-
grantes del Grupo ( 25 % en 1980 ). Entre estas dos naciones vecinas, se realizé el
9% del intercambio intrazonal en 1980, Esta cifra incluye casi la totalidad de las ex~

portaciones de Bolivia , ya que este pals no comercia prdcticamenfe nada con Ecuador,

Colombia y Venezuela.

De otra parte, la favorable evolucién del intercambio regional dependié en gran medi-

Caee T b= e T R T - e - e —— - - ' o o e e R e e LR . -

da del mayor dinar;1ismo que tuvo el comercio de manufacturas entre los pafses del Gru-
po, lo cual fue el cuarto rasgo caracterfstico del perfodo de auge del comercio ‘intrazo-
nal. Llos bienes industriales no solamente representaron la mayor parte del intercambio a-
partir de 1977, sino que mostraron tasas de c;.recin'.liento.superiores a las .del comercio in~
trazonal durante todo el perfodo .  Ademds se expandierén mucho mds répidamente que
las exportaciones de manufacturas al resto del mundo, lo-que trajo como consecuencia

que el mercado andino sefconvirtiera len un elemento de vital importancia para la pro-

duccién industrial dentro del Grea, revelando coeficientes de integracién bastante mayores

a los registrados por el comercio intrarregional agregado.



_ CONCENTRACION DEL COM
PRINCIPALES FLUJOS DE COMERCIO C
COMO PROPORCION DEL TOTAL DEL COMERC

CUADRO{] |23/

ERCIO ANDING:
ON Y SIN COMBUSTIBLES
10 INTRARREGIONAL, 1969-1984

- Ecuador-Colombia -,

Peri-Venezuela

Fuente: JUNAC, cilculos de FEDESARROLLO.
A' Con combustibles, : -
B Sin combustibles.

n.d. No disponible,

Afos Veneruela Pe(ﬁ-Boliv'ia .'fP'erﬁ-Coiombia Perd-Ecuador Bolivia-Resto
. A B A B A B. A B8 A B
A B ‘
1969 - 487 410 56 B9 24.7 28.3 158 ''95 4.6 1.3 0.6 60
1970 408 3517 6.2 39 343 384 119 13 6.0 8.6 1.0 0.1
197 387 39.6 11.3 89 30.5 34.6 12.6 82 6.5 8.6 0.4 56
1972 434 48.0 73 47 25.7 2718 10.4 6.7 6.8 7.8 6.3 7.6
1973 453 535 4.8 39 19.0 17.2 "17.0 9.0 18.3 - 8.8 44 5.7
1974 503 53.7 5.5 4.2 122 211 . 198 6.3 170 . 90 0.0 10.2
19715 318.7 61.7 ‘8.4 ‘3.2 10.7 11.2 14.9. 72 . 266 © 8.5 0.7 3.7
1976 46.8 69.3 1.5 30 5.2 9.0 18.7 78 - 280 -. 1.2 00 S
1977 54.9 721 2.1 3.2 5.7 55 8.2 64 174 56 " 0.0 0.0
1978 7.9 76.7 53 5.0 7.1 54 8.2 79 6.0 70 0.9 1.7
1979 61.7 76.8 11.9 123 . 78 78 7. 89 10.5 12.5 0.6 39
1980 64.7 703 9.0 99 7.7 19 54 1.7 8.3 10.7 48 24
1981 708 771.7 55 1.6 137 109 54 1.5 ER 19 2.2 _ 1.6
1982 727 70.0 29 6.3 12.7 817 5.5 1.2 4.3 6.2 5.0 2.1
1983 734 60.7 4.2 1.4 9.8 14.1 5.6 95 34 6.2 49 n.d.
1984 72.1 n.d. 3.9 n.d. 89 n.d. 5.4 nd. 2.9 nd. 4.0 n.d.

€T .
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En efecto, en el Cuadro Il-4 se presenta la matriz de tasas de crecimiento del

comercio ahdiho, clasificadas segon dos categorfas . . La primera, comprende los bienes ba-
sados en recursos naturales { BNR) , La segunda categorfa esta conformada por el resto de

bienes que comercion fos palses del Grupo entre sI' que son simplemente manufacturas no ba-

" manufacturas"@{M) en su

sadas en recursos naturales, que en este trabajo se definen como
. :
sentido mas estricto G%) Segtin puede apreciarse , las exportaciones colombianas y perua-
nas de bienes industriales al ‘drea andina fueron muy din@as durante el perfodo de cu@g
comercial, aunque esa Gltima nacién evidencié un estancamiento de dichas exportaciones
principalmente hacia finales de la década. Los ventas de manufacturas de estas naciones
crecieron a tasas del orden del 36% anual promedio en téminos corrientes. También se
observa en-ese cuadro que los flujos de manufacturas al interior del blogque principal de
intercambio ( Ecuodor_, Colombia. y Venezuela ) crecieron aceleradamente , y en espe-
cial aquel que prevalecié de Colombir;: hacia Venezuela. Igualmente clld se pone en evi-
dencia que las exportaciones. bolivianas de productos industriales crecieron a ritmos superio-

res que los demds flujos comerciales,a pesar de la muy pequefia proporcién que representa-
ron del total del intercambio de este tipo de bienes.
. . . Ly
Se destaca también que las naciones con mayor grado de avance industrial +_

dentro del Grups Andino - Perd y Colombia~ tuvieron flujos de comercio entre sT con rit~

mos de crecimienfo muy inferiores a los de las demés corrientes comeérciales. Ello apoya

8/ La closificacién entre bienes BNR y M (*HOS ) ha sido utilizada por Thoumi ( 1985.).
HOS para ese autor significa que son bienes cuya ventaja comparativa se explica por
factores como la dotacién de factores de la Teorfa HOS. Aqul, sin embargo, los he-
mos denominado M ( manufactura).
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CUADRO 11-4
MATRICES DE TASAS DE CRECIMIENTO DEL COMERCIO DE BIENES BNR Y M+
1969-80
(%)
Importadores
" Botivia Colombia ‘Ecuedor  Perd Venezuela GRAN
Bolivia BNR ) 100.4 18.7 98.2 27.4
M 11245 24.8 99.6 32.1
Colombia BNR 12.6 - 7.4 2.1 20.7 14,3
M 19.8 40,9 12.8 55,3 46.6
,, Ecuador BNR 18.4 12.6 15.6 23.3 20.1
: M 7.1 394 204 9.1 42.1
T e s e |
£ Perg BNR 21.8 32.5 35.2 20,6 26.7
& e AT e TI25 T 423 27.3 3.5
X ¢
Venezuvela BNR 38.5 39.6 3.2 10.8 23.3
M 39.1 17.9 52.3 38.7 22,7
GRAN BNR 26.7 37.3 13.3 9.7  21.3 18.5
M 36.5 22.4 41,7 30.4 47.4 36.1

BNR :Bienes basados enrRecursos Naturales

M :Manufocfu ras

FUENTE : Estadfsticas JUNAC, Céalculos FEDESARROLLO
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la hipé-tesis de que lo similitud de las estructuras productivas industriales de estasidos nacio-

nes no pemitié que se desarroilaran en mayor medida sus relaciones comerciales.:

Por otra parte, la répida expansién de las exportaciones intrarregionales de manufac-
turas condujo a que el patrén del comercio dentro de la regién sufriera modificaciones a
lo largo de la dé‘ccdc; de los setenta.. Ello se@f)recia en el hecho de que ya en 1977
los bienes M pasaren o representar el 52.3% del intercambio regional ( Cuadro =5} , y
desde entonces conservaron par’ricipaciones. por encima del 55%, lo cual contrasta con la
composicién de las exportaciones exfrarregional de los palses andinos, que durante todo
el perfodo estuvieron concentrados en mds de un 70% en bienes basados en recursos natu-

rales,

. . » - on Py - 3 . L
Como consecuencia de la importancia que cdquug_c_e_rofn;,a}los blenes.f,\é} en el intercambio
intrazonal, los coeficientes de integracién en el comercic de este tipo de bienes tanto pa-
| A
ra el Grupo Andino en .conjunto como para los palses individuales ( Cuadro 11-3), fueron
| ..
en general muy superiores a los del comercio intrarregional agregado. En el primer caso
llegaron a situarse por encima del 30%, mientras que para algunos naciones superaron el

35% , como en el caso de Colombia y ‘Per6, que eran los palses con una capacidad pro-

ductiva industrial muy superior a la del resto del Grupo.

B. El Perfodo 1980 & 1984

En 1980 comienza uh deterioro bastante generalizado de la situacién externa de los

polses del Grupo Andino. Las causas de este deterioro fueron dos en particular. La pri-



PARTICIPACION EN EL COMERCIO INTRARREGIONAL Y EN EL COMERCIO TOTAL DE LOS PAISES ANDINOS

.CUADRO? |1-5%

| EL COMERCIO ANDINO: | -
BIENES BASADOS EN RECURSOS NATURALES Y OTROS BIENES (M ')

19701983
Bienes basados en recursos naturales (BRN) Bicnes no basados en recursos nztunle!_@:' x :i

Agricultura . Ind, metilicas Bienes de Blenes - Blenes de Otros no
Afio c:zay pesca - Mlnerales' Petréleo-Gas bdsicas TOTAL - consumo Intermedios capital clasificados TOTAL

Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre- Mun- Subre-- Mun-

gional dial gional diat gional dial glonal dial glonal dial gional dial glonal dlal glonal dlal gional dial glomal. dial

5o ofy . O O . 0 % . % 0. Op Of o ok %% O} Oy O ok O Ofa O
1970 348 249 5.1 11 221 386 10,7 62 727 808 45 1.3 179 171.7 46 02 03 0,05 7.3 192
1971 29.3 236 1.1 1027 231 402 11,8 6.0 653 800 6.0. 04 182 19.2 103 03 0.2 0.05 3437 200 -
1972 28.2 2. 1.2 92 250 410 118 56 660 769 60 22 21.0 204 65 0.4 03 004 340 23
1973 205 195 .10 82 314 409 12.2- 52 651 738 80 40 174 21.4 9.3 0.7 02 006 349 i62
1974 11.4 123 0.7 64 436 414 93 42 650 703 B2 2.4 186 26.7° 81 0.6 0. 001 350 29.7
1975 228 165 0.6 .69 376 50.2 43 0.2 653 738 6.6 1.7 180 1215 10,6 29 0.9 004 347 26.2
1976 14.6 16.9 02 59 458 461 51 37 657 126 17 26 17.3 240 92 08 01 003 343 274
1877 19.1 209 02 351 361 433 A7 5.0 601 743 100 23 190 222 108 13 01 041 399 257
1978 23.2 236 0.7 5.2 165 395 1.3 48 477 731 153 28 187 225 17.2 13 10 02 '52.3 269
1979 182 172 05 4.5 129 418 7.2 6.6 388 700 228 28 207 250 171 12 06 03 612 299
1980 149 157 06 36 166 487 B85 54 406 734 166 28 266 227 150 1.0 1.2 0.1 59.4 26.6
1981 15.3 1.1 06 29 161 520 5.7 4.7 37,7 70.7 159 29 309 225 141 1.2 14 26 623 29.3
1982 17.3 129 0.6 2.8 18.7 47.7 50 53 416 68.7 184 3.3 248 25 1483 1.2 04 1.7 584 313
1983 123 17.0 1.4 3.0 242 421 6,7 6.0 506 6R0 99 3.2 27.2 263 111 1.4 1.2 1.1 49.4 32.0
Fuente: Estadisticas [{INAC, cilculns FEDFSARROL| O,
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mera, el cierre de los mercados internacionales para los productos de exportacién andines,
como consecuencia de-la recesién intemacional, pero también , de los mayores niveles
. - /- ] - - ) - N . »
de proteccién aplicados por_ilos pafses (désafrollados . Sin embargo, algunos pafses andi-
nos exportadores de petréleo - I:'i’c)’:bmc. Venezuela - siguieron experimentando una situacién

externa favorable como consecuencia del alza de precios de esfé€ producto en 1979, el de-

nominado 2o. Shock petrolero.

No obstante( 7y ya hacia finales de 1982, el excesivo endeudomiento externo-de to-

das las naciones ondinas se configuré como la segunda de las causas del. deterioro de sus

- I

cuentas extemas. Como respuesta « la crisis losa palses del Grupo adoptaron una serie

de programas de ajuste en los que cémbinaroh dos tipos de medidas priﬁcipalmente: las
‘devarluuciones de las monedas y las 'resfr-icciohes cuénﬁtctiva; al comercio. El efecto de
estas medidas fué mds: dgsfavorable sobre el Vrc:omercio intrarregional que sobre el comercio
con el resto del mundo y en consecuen.cia‘s@constifuyé en la cousa fundamental del colap-

so del comercio andino:en ese afio,

Por estas razones, a partir de 1980, las tasas de crecimiento c!el comerio introrr%io-
nal { Cuadro 1l-5)se redujeron sensiblemente en comparacién con las ob;ervadc:s durante
lo década -c_mterior.' Sin-embq;go, pueden diferenciarse dos subperfodos distintos, El pri=-
mero de ellos, entre 1980 y 1982 , en el cual las tasas fueron adn Pbsitivas y del orden
del 8% anval. En este subperfodo las tasas de crecimiento de los flujos de intercambio

entre {(Ecuador y Colombia fueron dei 20% anual, mientras. que las exportaciones intrarre-

gioﬁg{%} de PerG y Bolivia venfan decreciendo a tasas del 37.0 % y - 5.0 % respectiva-
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MATRICES DE TASAS DE CRECIMIENTO DEL COMERCIO CON Y SIN

COMBUSTIBLES EN EL GRUPO ANDINO

3.8

1980- 1984
(%)

|mporfqdi‘ores
Bolivia Colombia Ecuador Perd Venezuela GRAN
Bolivia A -40.2 - 24 - 8.53 - 27.3
B P - 2.4 - 8.00 - 25.2
Colombia A 2.1 10.3 - 33 114 8.2
B 2. 8.2 - 1.7 12.4 7.7
Ecuader A -12.6 2.1 - 1.7 4,7 2.5
B -12.6 1.7 - 1.7 4.5 2.4
Perd A 1.7 -12.8 - 7.4 - 16.5 - 15.8
B 1.5 -11.0 - 7.4 - 16.5 - 153
Venezvela A  -11.9 21.7 - 33 - 97 5.5
B -12.5 2.6 -17.8 - 21.3 - 11.4
Gran A - 7.4 1.5 1.8 - 6.4 2.5 1.8
B - 10.3 - 2.6 1.3 - 86 - - 3.3

A: Comercio Total
B: Comercio sin combustibles

FUENTE : JUNAC, "Comercio Exterior 1980= 19841
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mente . En el segundo subperlodo comprendido entre 1982 y 1§84, los ritmos de cre-
cimiento del intercambio intrazonal se volvieron negativos con un nivel promedio del
% anual. Fue en este subperfodo cuando se presenté una pardlisis definitiva del

comercio al interior del bloque principal de intercombio.

Las causas que propiciaron la calda en las exportaciones de PerG y Bolivia
hacia la regién desde 1979, fueron de cardcter mds: estructural ( Jy tuvieron que ver
principalmente con un deterioro crecienté en el proceso de industrializacién de eso{ldos
pafses. Lo actividad manufacturera en el Perd evidencicba una pérdida de dinamismo ;:Ies-
de 1975, mientras que en Bolivia comenzaba a deteriorarse en 1980. Conjuntamente con
esta reduccién de las exportaciones bolivarianas y peruanas, sin embargo, los flujos comer-
cidales al interior del bloque principal continuaron con gran dimanismo hasta 1982, y en
particular el de Colombia hacia Venezuela que crecié a tasas superiores al 15% durante

este mismo perfodo.

En 1982, sin embargo, el deterioro de la situacién externa de los tres palses
que més comerciaban. int’@?regionafmente se hizo més grdve',‘ En ese afio Ecuador tuvo un
déficit comercial importante, que condujo a que las cxul'ori-@ddes de ese-pals decretaron una
devaluacién aléelerodu ( de més del 40% entre 1982 y 1983 ), a la vez que la adopcién
d? una serie de restricciones cuantitativas a las importaciones. Como consecuencia de
estas medidas, sus compras a los demds pafses de;l Acuerdo de Cartegena disminuyeron en <

cerca del 22% con respecto al afio anterior, frente a solo el 8% de contraccién de las

importaciones del resto. del mundo.
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CUADRO 1147}

o et o, :
MATRICES DE TASAS DE CRECIMIENTC DEL {COMERCIOYWDE BIENES BNR Y M *
IA lxj *
{15_18&;,83}

(%)
importadores
, Bolivia Colombia Ecuador  Perd Venezuela GRAN

Bolivia BNR - 37.9 - 3.1 - 75 - 21.1
M . - 50.1 - - 2.3 - 9.2 - 30.0
Colombia  BNR 3.7 3.7 4.1 16.8 10.3
M - 1.3 = 21,6 -10.7 - 9.5 - 18.7
 «Eetiador BNR - 7,5 12.9 0.0 0.0 2.5
$ M ~15.9 - 20.3 - 7.4 - 16.5 - 18.3
[w] .
S _
2Per6 - BNR. 2.3 - 153 - 7.4 - 14,3
§_ M L - 1.4 - 97 - 7.4 - 20.2
E: _
Venezuvela  BNR - 11,9 21.7 - 33 - 9.7 5.5
M ~12.5 2.6 - 18.8 -21.3 - 1.4
GRAN BNR - 6.4 1.3 < 48 o+ 1.1 - 8.7 1.7
M -10.8  =-37.2 - 20.5 -18.6 - 17.4 - 224

BNR : Bienes basados en Recursos Naturales
M  : Manufacturas

FUENTE : JUNAC , "Comercio 1980 - 84 ", Célculos FEDESARROLLO

* Véase Seccién IIE A para una mejor explicacién-de estas categorfas
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Por su parte , en respuesta también a la evolucién desfavorable de sus cuentas
externas, Venezuela adopté un sistema de tasas de cambio diferenciales Ndentro del
cual ¢Mdrituvo una tasa de Bs $ 4,50 por délar, existente hasta entonces , para las imporfa:—'";
ciones indispensables.  Estableci6 ademés una tasa.de Bs $ 6.00 por dél;cg_r?}aplicoble a fo=~
das las imporfaciones ”necAesorios, incluyendo .toda-s aquéilas provenientes del Grupo-Andino
Yr ‘por Gltimo, fij6 un nivel de Bs $ 7%0 por délar para el resto de las ‘importaciones.
Ello signific6 una devaluacién de més; del 30% para tddo-el comercio proveniente de la.
regién, y génduio a que las ventds de los naciones andinas a Venezuela disminuyeran en

casi: un 48%, mientras del resto del mundo sélamente declinaron en 23% entre 1982 y

1983.

Colombia , por otra parte, en 1984 aplicé fuertes controles para =arancelarios
sobre ciertos productos que importaba de la 'regién, entre los cuales se destacaron los
preparados alimenticios de pescado y crustaceos, los productos quimicos y petroquimicos
y algunos bienes de capital y de consumo durable como los electrodomésticos. Dichds
medidas de pslftica condujeron a una dis&iﬁugién én las importaciones intrarregionales
de Coiorﬁbia de 18% entre 1984 y 1985 . En este Gltimo afio, ademds las autoridades
de esta nacién aceleraron el ritmo de minidevaluaciénes del tipo de cambio, lo cual re-

dujo los posibilidades de recuperacién del intercambio .

El "coeficiente de integracién comercial® se mantuvo hasta 1982 en niveles
similares a los de 1980 ( Cuadrd 11-3 ). En 1983 sin embargo, retomé a los niveles ob-

servados a principios de la década, perdiéndose asf todo el terreno ganado durante el pe-
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todo del auge comercial. La pérdida relativa por pafses fué més considerable en aque-
flos que habfan alcanzado mayores niveles de integracién con el resto de los socios. Asl,
Colombia y Ecuador registraron en 1984 niveles de integraci6n comercial bastante por de-

bajo que los observados en 1969.

El comercio de combustibles y ofros bienes basados en recursos naturales fue el
menos afectado con las polfticas aplicadas por. los pafses andinos. En el Cuadro H-5y
[1-6 se aprecia que muchos flujos comerciales de este (tipo de productos al interior del
afed_dandina mantuvieron tasas de crecimiento positivas, .aunque inferiores @ las de la
década anterior, durante el perfodo 1980 -84. En consecuencia, fueron los flujos de ma-
nufacturas los més afectadosgcon las poltticas aplicadas. Dichas medidas de polftica in-
cidieron de dos formas sobre el intercambio intrazonal de manufacturas: por wna parte,
intentaron progger a las industrias nacionales de todo tipo de bienes, y dentro de ellos,
especialmente a los bienes de consumo final . Ello afecté el comercio de los alimentos
procesados y las confecciones, que eran manufacturas que se intercambiaban. intensivamen=
te en la regién. Por otra parte, el efecto recesivo del deterioro interno condujo a una
calda en la inversién en todos los pakes, lo cual se tradujo en una disminuciénd de la

demanda de manufacturas metalmécénicas 'y otros bienes de capitoll.

Por otrolado, las devaluaciones de las monedas contribuyeron a la paralizacién
del comercio fronterizo, que para entonces representaba una parte bien significativa del

comercio intrazonal . Este ciertomente fué el caso del intercambio entre Ecuader y Co-

lombia y de este 6ltimo con Venezuela.
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En efecto, como= consecuencia de las potfticas aplicadas por Ecuador y Vene-
‘zuela entre 1982 y 1983, ast como del 'iﬂﬁﬁa@io de las exportaciones de manufattu-
ras de Perd y Bolivia como consecuencia de .s.u recesién intema, el comercio de bienes
M en la regién disminuyé en 1983 en cerca de un 39% con respecto a su nivel en el
afo onteribr. Este resultado se produjo como consecuencia del quiebre de dos flujos de
manufacturas que en ese afio representaban el 65% del intercombio intrazonal de manufac-
turas. . Por esta rozén, a partir de ese afio, la mayor parte del valor comerciado dentro
del drea andina volvié «-estar representado por la categorfa de bienes.Busados en recur-
sos naturales implicando un retroceso en el patrén del comercio intrarregional. Con es-
te deterioro , el mercado subregional de bienes industriales perdié la importancia que
habla adquirido para el desarrollo de las producciones manufactuteras de_los distintos pai-
ses basados en recursos naturales; también se redujeron a la mitad ( pasardn de 35% a
17.2% entre 1982 y’,j1983), mostrando que el deterioro del proceso de integracién no fué

exclusivo de las manufacturas.

Por tipos de bienes, los que mayores pérdidas relativas acusaron fueron los de
consumo , cuya calda en la participacién en el comercio intrarregional fué més acentua-
da que la de bienes HOS en general ( Cuadro 11-4 ). Deniro de los bienes de consumo,
el intercambio que més se redujo fue el de los alimentos y los textiles. También en co-
mercio de bienes de capital cayé fuertemente ,~inducido principcimenfe por la paraliza-
cién de las ventos de productos metaimecénicos en la regién. Los bienes mds afectados
( metalmecénicos , textiles y alimentos ) fueron justamente aquellos que hacfan- el grueso

del comercio fronterizo de Colombia, Ecuador y Venezuela.
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C. Funciones de Gravedad en el Comercio Intrarregional

La evolucién del comercio andino , y de los diferentes flujos bilaterales que
lo integran puede apreciarse de manera mds detallada del andlisis de las funciones de
gravedud.. Este tipo de funciones han sido estimadas; por autores como ‘Thoumi 7(1986 )
en el exdmen-de los flujos de comercio intrcldt‘inoon;lericunq. E.l éjercicio consiste en
relaciondr cada flujo comercial con los indicadores de!be'gﬁC'fOJ‘intemd Bruto de las na-
ciones involucradas en el intercambio, la tasa de cambio cruzada prevaleciente entre las
mismas, y una variable ficticia que indica lo proximidad geogrdfica enire los centros

econémicos de cado nacién.

El modelo de gravedad generalmente tiene la siguiente especificacién :

i <2 =3
PXij = Xo .(PIBi) ' .(PIB) §Dij) . Vij

donde,

PXij : Valor de las exportacionesldel pals i al pals |
PIBii: Producto bruto en el pals i

PIBj : Producto bruto en el pals i

Dij : Distancia geogrdfica de i o |

aunque otros autores han incluido ademds de estas, otras variables que afecten el comer-
cio entre i y | como el pertenecer ¢ un mismo sistema de integracién econémica. . La
variable D se ha definitlo en estos estudios como la distancia ( en Kms) que separa a

los principales centros econémicos. En el caso del GRAN, sin embargo, se decidi6
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emplear mds bien una variable " ficticia" vque indica ‘el grado de cercanfa entre dos
naciones , no solo por la distancia geogréfica, que las separa, sino por el caracter de
las fronteras . Ello.se hizo porque a pesar de-que las distancias entre las naciones an-
dinas puede no ser mﬁy_cmplia , muchas fronteras no son accequibles en términos eco-

némicos.

En el Cuadro Ili-6 aparecen los resultados de las estimaciones .. Los coefi-
cientes R{ se encuentran en rangos que van de 0,485 a 0.5, que son satisfactorios para
el andlisis de' corte transversal, pero.- se -encuentran muy por debajo de otras aplicaciones
de las funciones. de gravedad, adn en el caso intralatinoamericano,  Ello refleja el he-
cho de que el comercio andino rio represenrai'sﬁino@fl:‘é} muy pequefia proporcién de inter-

. =

cambio total de los palses del GRAN,

En todos los afios de las estimaciongs, se _obruviéron coeficienfes significativos
para la variable dlel PIB_AdeIlpql's exportador, y‘coﬁ‘elﬁsricidodes entre 2.29 y-2.93, El
PIB del pafs importador tcmlm.ioién resulté en todos los casos significatives , con elasticida=-
des flucfuo.:lntels entre 'p39 y 2.46. . Estos resultados se encuentran acordes con los que arro-
i6 el e{s}udio de Thoumi, para la regién latincomericana; auncuando los resultados pcrcC
el coeficiente 'que revela la distancia entre las naciones fue significativo en el .caso de
ese autor en todas las estimaciones, mientras que en el GRAN solamente lo fue a partir
de 1980. Sin embargo, este Glrimd hecho re\;felu Ia..'importoncia que fue adquiriendo el

comercio fronterizo en la regién andina desde la segunda mitad de la década de los se-

tentas,
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.

FUNCIONES DE GRAVEDAD DEL COMERCIQ INTRARREGIONAL

1970 , 1975, 1980 y 1983
Variobles / Afios 1970 1975 1980 1983
R2 0.524 " 0.485 0.529 0.521
Error Estqndar de la :
ecuacién 3.24 3.24 3.13 3.7
Q' .
#n PIBi 2.93 2.48 2.29 2,07
(3.31) (2.87) ( 2.50) ( 2.93)
$n PIBj 1.39 2.05 2.46 2.31
(1.64) (2.35) (2.76) (2.71)
g#n ICRij 2.09 1.90 3.16 1.73
( 0.70) (0.70) {( 0.46) ( 0.35)
Dij 2.99 2.53 3.18 2,18
(1.96) - (1.67) (2.16) (1.97)~"

FUENTE:  Estadisticas JUNAC , FMI, Célculos FEDESARROLLO
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El coeficiente de la tasa de cambio prevaleciente entre las naciones no fué
significative en ninguna de las regresiones, Esfe_ resultado se aplica inclusive al afio
del colapso comercial, lo cual resulta sorprendente. . Sin embargo,” también hay que te-
ner en cuenta que al inferior de la regién se c:i'SIica.ron en forma generalizada restriccio-
nes de tipo comeicial que junto con.las devaluaciones condujeron a la crisis comercial
en ese afio. Estas variables por supuesto han tenido un efecto preponderante sobre los flu-
jos bilaterales del comercio, o pesar de no estar incluidas en el andlisis. Su influencia,
y ba de otros factores de .l politicas de corto plazo que afecten al comercio andino se
pueden constatar del altfsimo valor que se obtuvo en todas las regresiones para el térmi-

no constante de la regresién.

En sintesis, el andlisis de las funciones de gravedad en el comercio andino, re-
- . . -
velan que ademéds de las variables inclufdas en las ecuaciones de regresién , otros facto-

res estructurales y cuyunturales afectaron definitivamente la evolucién del intercambio.

Los bajos niveles del coeficiente de correlacién son muy probobférm'ente 'el’prodaéb de los .
—_— TS
bajlsimos "coeficient&sﬂade integracién" pertenecientes entre las naciones del Grupo. Por
otra parte,, los bajos r.miveles de significancia de los fases de cambio cruzadas en la evo-
lucién de los flujos sefialan el gran peso que tienen ofros elementos de poli’ﬁcc: comercial
en el comportamiento de los flujos bilaterales del comercio, Entre estos elementos se des~

taca la forma generalizada como se aplican las restricciones cuantitativas por parte de

Jdos palses andinos.
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Finalmente, sefialan que %a cercanfa geogréfica de los naciones del GRAN se
convirtié en un factor que determiné la evolucién de los flujos de comercio dentro de
la regién a partir de la segunda mitad de Ia década de los setenta. Sin embargo, en
1983, cuando se produjo el colapsé del comercio andino nﬁevamente el factor de cerca-

nfa dej6 de ser determinante en la evolucién de los flujos bilaterales del comercio.
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fi. DET.E‘RMlNANTES -EI)?EL COMERCIO ANDINC DE MANUFACTURAS

Segin hemos visto, el componente mds dindmico de! intercambio intrarregional
'durunfé',:él periodo de auge, fue el com.e;rcio de‘ manufocturas.  Sin embargo, este
dinamismo estuvo limitado por Focéi-ores de tipo principalmente és’rrucfuml, y en par-
ticular, por el cardcter potencialmente "competitivo" de la produccién industrial
dentro del drea andina, debido a la similitud de rlus estructuras productivas de los :

paises socios del Acuerdo.

Por esta razén resulta de interés examinar cudles han sido, en difefentes mo-
mentos del tiempo, los detérmin_cmtes estructurates del intercambio intrarregional de
bienes industriales en sus diversas fases. En esta seccién se efectfa el andlisis,
que sigue la tradicién de la mayorfa de los trabajos empiricos acerca del patrén del
comercio internacional. En primer lugar, se bosa en la teorfa convencional de las
ventajas comparativas; en el segundo/ se.incorpora al andlisis de las economias de
escala en el comercio intrarregional; por Gltimo, se examina la hipétesis dé“ las lla-
madas teorias heterodoxas acerca del comercio intraindustrial entre paises con dota-

L]

ciones similares de factores de produccién.

A. Anélisis de las Ventajas Comparativas

En la fase del auge del mercado andino de manufacturas, fue caracteristico

que los paises con mayor grado de desarrollo industrial comerciaran una mayor diversi-

dad de p'rc_;iibcros,de baja intensidad de capital y trabajo calificado. Los paises de menor capa-
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. [
pacidad productiva industrial , en cambioc, se especializaron muchoj: mds en’ sus exporta-
‘ciones. Estas ademds estuvieron constituldas principalmente por manufacturas basadas

en recursos noturales con altos Indices de capital y empleo calificado.'s:

x

- — " . —— —_ Lo = -

\— _Cone l olcpsb def comeruo esre paﬂ'én del mfercamblomfrdrregtoncl quedgraesdlbu]c-

fe ek T o T

do. Esto se explica fundamentalmente porque la disminucién en el comercio de manu-
facturas fue” de las mismas magnitudes para todos los bienes intercambiudosid,entro de

la regién segdn la intensidad de factores de produccién en ellos contenida.

.
-

Ln Este subcapﬁulo:lusfra en detalle las observccmnesqnferlores En pr:mer lugor, se o

L re—

expone de manera muy breve la metodologfa que se utiliza para efectuar el anélisis de
las ventajas - comparativas, Posteriormente, se presentan y analizan los Indices de [es=
pecializacién del- comercio, y , por dlfimo se exponen los resultados de las estimaciones

sobre el papel de los "ventajas’comparativas” en el comercio andino de manufacturas,

ﬂ:hl 3 Metodologi’a

>
——ti——

—

.

. [P Lo £
. Lo mefodo]ogla que se u_hllza en esfe frcba;o sigue Ios rhneamrenfossugendos por Hof=

baver ( 1969 ) y Balessa ( 1977 ) en otros estudios empfticos sobre este tema;. En ellos
los avtores exominan la validez de los postulados de la teorfa de la dotacién de facto-

res Heckscher -Ohlin = Samuelson { HOS) a través de procedimientos distintos, pero con

un aspecto en comén : segdn. la tradicién del trabajo de Leontief , relacionan un Indice

de copital ( flsico y/o humano ) de las exportaciones con algun indicador que -refleja la
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dotacién relativa de factores de produccién para el agragade de un pals,

o — ——— - — . i —
- i —— - — e -

—

—~—— A conr'rmuamén se:expone la metodologia cpllcada por_| Bo[assq _que:constituye base: del

andlisis de la "ventaja comparativa” en el comercio andino de manufacturas. En el
estudio publicado con el titulo " A Stages Approach to Comparative Advantage" ?_:_/ ’
Balassa constata empfricamente el postulado HOS, y sobretodo la hipétesis tradicional
acerca del patrén de comercio Norte- Sur, segtn la cual los pafses menos desarrollados

(PMD) se especializanzen la produccién y exportacién de bienes intensivos en empleo y

los pafses desarrollados en bienes intensivos en capital. .-

—r . — - ———

) Con este propésito-el autor estima unas: ecuacuones dewregre5|6n reic:cuonqndo un_ mdl-

...... mc TR So—

R ——— m—— e, e

o~

ce de ventaja comparativa ( IVC)£(57 caleulado para 184 grupos de bienes con un indi-
cador de intensidad de capital en la produccifn de estos mismos , en una muestra con-
formado por 36 palses ( 18 PMD) y 18 PD ).. Los coeficientes que obtiene de estas re-
gresionds { uno para cada pals ) los correlaciona luego con variables que reflejan la

dotacién de factores de cada una de esas naciones, lo cual le pemite trasponer los

resultados obtenidos de un especaio de bienes a un espacio de palses.

4 9/ Balassa ( 1977 ) y también en Balassa ( 1979 )

lo]Q/ En este trubdio se denomina Indice de especializacién { I EEij ).
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Los coeficientes que se obtignen al realizar el ejercicio son,en su mayor,‘_’parreﬁsignificu--
tivos, y en 25 casos de signo negmtivo. [sto indica que 'as nqciones para las cuales se
obtuvieron esos resultados posefan una ventaja comparativa en la exportacién de bienes
intensivos en empleo, Para los once casos restantes, en los que el autor obtiene signos

positivos, la conclusién es que poselan una ventaja comparativa en la exportacion de bie-
\. I

nes intensivos en capitdl. Entre los primeros encontramos o pafses desarrollados como

Austria , Dinamarca, Finlandia, Italia, Japdn y Suiza ; y la mayorfa de los PMD como
. ~
Colombia, Brasil , Indio, Malasia y México . Entre los segundos se hallon Australia, Es-

tados Unidos, Gran Bretafia, Holanda, Noruega, Alemania y Argentina,

+

- - - Bl ———
= i - -,

" Los! resulfqdos obfe d sﬁor Balassa confrcstun conilo que’frad ibnal rientese ha conoci-

T W ¢ Tom o . B — e — s =

do como la * Paradoja de Leontief' , puesto que de su andlisis se pueden extraer con%-*f?
A

clusiones diferentes para las naciones para las cuales supuestamente eplicaba esta parado-

ja, como Estados Unidos , Alemania y Canad6.

R — i,
e —— e

(. Tz.Ademds; Balassa también hc: Jincorporadoa_su excmen de-las: \Fen’rcx|cs compqrorwos alicapi-

i ——eP o

tal humano como-un factor. de produccién adicional al capital fisico y el empleo de la
teorfa Heckscher-Ohlin-Samuelson, al utilizar las medidas de intensidad de capital que

se explican en seguida:

- . .

r—— et

En pnmer Iugar unhza una medida »sfock K ,segun"la cual la intensidad en ccpnfoi' de

o - ———— e ———— e

_ la produccién de la industria i estd doda por la ecuacién :



wis -wi 5
=P + hi* =PF + ————— Pi® = Stock de ccpncl flsico por traba-
N : jador
his = Stock de capital humano por tra-
“bajador

wis = salario promedio
iV = salario del trabajo no calificado

M = tasa de descuento utilizada para
el célculo del stock de capital humano

e e i e I o
5’:“"?; esta ecuacién,el stock de coptfol humano estd_dado por ¢ el vafor presente de “la_ .
;-liferenciu entre el salario proqagdio y el so.lqrio mfnimo de- la’indus{tno,-

C E! seéundo'rng;go‘(;l:que uhllzdesg-c;ajr‘o.r pmdm’fe‘%:dqd dqgt:—o-p-lfﬁj _es ung
medida -flujo- kf re;:resentada en la siguiente ecuacibn : |
Kif =vaiz=pif +hif =(voi-wi)+twi
donde , i}
v a i = valor agregado por trabajador
w i = salario promedio
- . o
: — _ e
(- De donde seﬁns:ﬂuce Clu_‘f_,e! “Valor-agregado de I mdusrrlc i estu sconformado por el va-

lor agregado del capital fisico, el valor agregado det capital humuno , v €l valor agre-

gado del empleo.
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... Sin embqrgo, la.forma’como Baldssaa agregaen’ los dos casos ¢ eI cqpl’rctl“flswo y el hu— R
k. T e e S AT T e gy

mano, supone ‘que los dos tipos de copital son perfectamente sustitutos ]_1/ y homogeneos.
En la Ii_terutu:m econémica acerca del patrén de comercio Sur-Sur, que es la relevante

para el presente trabajo, se sugiere que este Gltimo supuesto puede ser muy rfgido en el

sentido de que los dos tipos de capital en la préctica tienen algun grado de complemen-
tariedad.

~ Seha observodo fcmbién en en ofros frabcqos empmcos sobré el comercio del "PMD en por,

e T L, o i 4 WE CEEECLaAL L mi wmn

e

ticular, que la " tesis de la eficiencia del trcbcio",_ se cumple en varios casos como los

del comercio entre los palses del sureste asiGtico. Para Colombia, igualmente en un es-

tudio realizado por Thoumi ( 1979 ) se encontrabo que las exportaciones hacia ofros

PMD eran relotivamente mds infensivas en capital y trabajo calificado que las exporta-

ciones hacia el resto del mundo. Por lo tanto, en éste trabajo se examinaran varios

tipos de indicadores que permiten hacer una mejor diferenciacién entre los tres factores de

produccién considerados en el andlisis de los ventajos comparativas, adoptando, con algu-

nas variantes, la metodologlfa de Balassa.

T Losdiversos a cui‘ores que han intentado medir la- mtensndcd de ccpltql confenldcu en |o§,

T e - e— e - -

¢

o

T s, e T T

productos que se comercian, utilizan coeficientes que oorresponc_-}en a unsolo palk Por

q 1/ El supuesto detrés del Valor Agregado por trabajador como medida de intensidad
de capital, es que el capital flsico y el capital humane pueden agregarse. Es-
fo sin embargo parte del supuesto de que los dos factores de produccién son sus~
titutos o complementarios. En ios caosos intermedios no es posible hacer dicha

agregacién.
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ejemplo, en el estudio de Balassa se calculan a portir del Censo Industrial de Estados
E "l' - - " afe - .

Unidos12/ . En forma similar, en este trobajo se utilizarén los coeficientes colom-

bianos. A partir de estos datos se estimardn las regresiones aplicando lo medida

flujo definida anteriormente, o sea el valor agregado por trabajador, como indice de

intensidad del capital. En segunda instancia, se descompondré ese valor agregado en-

tre el valor agregado del capital fisico y el empleo, con el objeto de captar la inci-

dencia del empleo calificado en la determinacién del patrén del comercio de cada pafs

andino en el comercio intrattegional.

—— e e—— - -
e e WS T— e — - = —— R

- Adlcmnclmente,se utilizard en: fodas dds: estimaciones una vc:rlable "fuchcna cor'el
- Lrdtciona me >es

T e epre—— o ——— e T L T n g - a—— — ST - -

prop6sito de neutralizar el efecto distorcionador que tiene sobre la muestra. la inclu-

sién de algunos manufacturas, que a pesar de estar'clasificadas como bienes industriales,

estén basadas en un determinado recurso natural, Este ed el caso, por ejemplo: del sec~

tor de " Industrias Metélicas Bésicas". Dicha wariable “fictic cid' tomard el valor de uno

‘dn "estos casos y de cero en los demds.

- o i —,

S d Deflmcrén de Vcrlobles .
o — .---’-*'-‘ — g

e —

—— i L W arm Tl LM L i

¢ 7" Trvdla variable’ dependiente de las regresmnes,“se “han_denominado el "Coeﬁcnen're ( “in-
ot —————

T e =

dice) de especiolizacién en las exportaciones de la industria i { IEEij), y esté definida

como:

12/ También Hufbaver { 1969 )
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IEEji = Xii /0 Xi : donde,
i Xij / EE Xij |

- ¥ iXij = exportaciones de manufacturas del -pafs j.
2 Xij = exportaciones de manufacturas en el érea andina
i

Xii = exportaciones del producto i (CIIU a 4 dIgitos) realizados por el pals |.

ZiXii = exportaciones del producto i en el drea andina

$i el IEEij > 1 esto significa que el pals | se especializé en la exporiacién de la ma-
_nufactura i, puesto que su posicién en el mercado de ese bien esmejor que suposicién en

el mercado de todo tipo de bienes manufacturados.

»

Las variables independientes se han definido como " valor agregado por trabajador”

(VAPOY :

~ VAK i + VALNC | + VAECi.

VAPOR =
' p. O i

donde,

VAK i = valor agregado del capital flsico por trabajador en- la produccién i
VALNCi = valor agregado del empleo no calificado por trabajador en i
VAECi = valor agregado del empleo calificado en i

p.O.i = personal ocupado total ( remunerado + no remunerado en. la industria i J

- De esta formula se deriva la definicién de la varicble.‘ﬁ,ndependienre valor agregado del

capital flsico { VAK ) :
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VAKi = VAPOi - VAL;
' p. O i

s, /\ft' .
yi-la_forma de calcular el valor agregado del empleo :

I ——

VALNC] =(Salarios + -Prestaciones de los obreros en i_)/ p.O'.i
. VAEC = (Stilarios + Prestaciones del Personal Directivo y empleados i)/ p.'O.;'.i
. /9.0

VAL;= ( Salarios + Prestaciones causades del personal directivo y los emplea-
dos + Salarios yPrestaciones de los obreros en cada industric i)/ Per-

sonal ocupado en la industria i .

Las formas funcionales utilizadas en las regresiones que se estimaron son :

a. Forma lineal

1EE; = a + b VAPO; + E;
b. Forma semilogaritmica
HE; = In VAPO; + Ep; '
que corresponde a una forma funcional original
" ellE; = a + b VAPO; - Ep;
¢. Forma logaritmica :

In IEE; = In a*b|en VAPO; - E 3;[
o ——ac———

que corresponde a una forma funcional original

IEE; = o ( VAPO)P Eg;
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Las estimaciones se efectuaron con series de corte transvirsal en:las qie- séebtubo un

coeficiente "bj" para cada pafs. Si bj es mayor que cero, significa que el pals se es-
pecializa en. la exportacién de productos intensivos en capital ( fisico y/o humano ),

si el coeficiente es menor que cero, significd que se especializa en la exportacién de
bienes intensives en empleo no caiificado.

- A e - — e e

' '_2.,-.Resulmdos delccclculmdel Indice de EspeClGllZﬁc'én-

<
e TR e - el

——

- el .

S Los=nresu|1'cdos que se obfuvieron del cdlculo del fadice -de “especializacion g proveen de

— - ~

T e e A T— T g o o o

un marco de referencia dentro del cual se puede entender mds facilmente a tas conclu-
siones que se derivaran mtf;s adelante del ejercicio econdmetrico . En primer lugar,
se puede obtener un indicativo del grado de diversificacién del comercio y del nivel de
especializacién de cada pals a partir del ndmefo de productos exportados y.del némero
de aquellos en que se especializdien diferentes momentos del tiempo. En segundo fu-
gar, ol c_alculor‘los indices de especializacién tombién se puede detectar la clase de
productos en los cuales cada una de las naciones andinas se especializ8 , y sus carac-
terfsticas en lo referente a la intensidad de factores en ellos coni‘enidﬁ, Esto Gitimo
es especialmente dtil para la interpretacién de los resultados de las regresiones sobre la

de la ventaja comparativa en el comercic andino de manufacturas,

. —— e — - - . - ——_

a— -~
EE Especnahzacnon yFDwemFlccmén de |os expori'ocmnes mfrorregloncles.

U e e - mr—— - s

—— — —— [ T E——— h

. o m—t e o mE . v —— w—-...—-.r'_‘“-r‘ﬁ B - e e -

cierne a las exportaciones intrarregionales de manufacturas durante ‘el perfodo de 1975 a

i

Los polses del Grupo Andmo fuvuerOn diversos grados de especmhzacnén en Io que con-
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1983. En el Cuadro 4 se puede ver elnfdmero de items que cada-pals exporté al
Grea segon la clasificacién ClIU a 4 dfgitos en cuatro afios distintos, | Segln se apre-
cia en ese cuadro, Colombia y-Perd fueron los .;;ci’ses con un grade mayor de diversi-
ficacién, puesto-que exportaron.en r;i?:} los afios el mayor nGmero de productos a lo
subregién. Por su parte, Ecuador, Bolivia y Venezuela exportaron un nGmero menor de
items al drea, lo cual es un. indicativo del grado de especializacién en:sus exportacio=

nes intrarregionales.

L —— T | s S m— p— e C—

e

e — ——y o
{ ~ De |guc|| forma, eldcuadro ‘¢ontiene informacion sobre el nimerosde. cu’regorlq&de pro--
il e P —

ductos para los cuales se obtuvo un coeficiente de especializacién. superior a la unidad
en cada pals, Una vez més, se puede anotar que segbn esta medida, Colombia y Qerd
eran los palses que posefan un mayor grud‘r') de dive'rsificociéfh en el mercado andino de
manufacturas, mientras que Ecuador , Bolivia y Venezuela eran pafses mds especializa-

dos.

e - are—— T——— —— —-._, - ey

Y
“Estos resultados sugleren enfonces "que los- s paises andihos. de mcyor desarrollo relativo
mnoste hbqrid

4

industrial Fueron‘ los que mds puﬂigron- aprovechar al mercado regional de manufacturas .
‘Colombia y-Perd, que hablan logrado desarrollar en mayor medida su aparato productivo
para este tipo.- de bienes,‘ exportaron duranté todo el perfodo al resto de los socios un
ndmero mayor de tipos ae' productos, y mantuvieron eﬁ: los mercados de cada unco det,
ellos una posicién més favorable. En cambio, los pales de menor desarrollo relativo ‘)

industiial se concentraron mucho en:sus exportaciones, y derivaion. de los mercados in-
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CUADRO Il - 1

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

ESPECIALIZACION Y. DIVERSIFICACION EN
EL COMERCIO ANDINO DE MANUFACTURAS
Ndmero de items de exportacién y especializacién®

1975 , 1978, 1980, ¥ 1983

1975 {1978 1980 1983
Exp. Esp.  Exp. Esp - Exp, Esp Exp. Esp

Bolivia 9 5 15 7 20 13 32 10

Colombia 60 40 63 42 69 46 60 40
CEeuador 40 10 2 12 -4 14 40 14

Perd 69 4D 70 405 70 41 66 40

Venezuela 32 5 39 6 43 6 42 6

Grupo Andino 210 100 229 107 225 110 220 110

* ltems de especializacién : exportaciones para las cuales se obtuvo un valor del " indice

de especializacién " mayor que la unidad.

FUENTE : Estad®ticos JUNAC,C,;, célculos Fedesarrollo
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tranzonales de manufacturas beneficios limitados o un ndmero menor de actividades,

R e — . e - ot e

-.zPor:otra parfe, resulfq m’reresante cles’rccqr que-el- ~nimero dérn‘ems exportados ni, de

o ———— —— "

— -

'\r.-.-—--
T g~k = e

ftems de especiolizacién en cada uno de los palses varié sustancialmente entre los afios
de mayor auge y peor crisis del comercio. En el caso del Perd, el nomero de produc-
tos de exportacién y especializacién en el mercado intmarregional no se medificé en

. los cuatro afios considerados debido: @ su situacién de estancamiento industrial desde
1975.  En contraste, elnfdmero de items perdidos fue mayor en Colombia debido a
que, como hemos visto, las restricciones comerciales impuestas por Ecuador y Venezue-
la en 1983 afectaron algunos de los productos que habifa introducido al mercado duran-
te el auge del comercio. Asl,en este Gltimo afio tanto e. nomero de:: items exportados

como de productos de especializacién de Colombia volvieron a sus niveles de 1975.

——— ot -

e mmen o pmerp . e e—— e ———— e ol

C :Por ultimo tal como. ‘se- observa en eI cuadro, el colcpso comercm! en 1983 derermmé
—— T — -_‘-_

que "disminuyeren més el nomero de productos de exportacién que de items de especia-
lizacién de cada pals. Puesto que la especializacién refleja en buena medida ta exis-

tencia de una " ventaja comparativa" en la produccién y exportacién de un: determina-

do producto de una nacién sobre las demds, es de suponer que no sean exactamente las

importaciones de esas mercanclas: las que mds se obstaculicen cuando se aplican medidas

de tipo comercial en una.situacién de crisis de las cuentas externas. Como se veré

-

més adelante, son otro tipo de produccién nacional, los que se ven més fuertemente

restringidos por la clase de medidas Ade polftica aplicadas en esas circunstancias. En

H
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la seccién llIC se sefalaré que tipos de producios son estos y cuales sus  carec terfsti-

-
cas infrinsecas,

b iIntensidad +de’ factores Eie Jas? ex_port_c-:fioneST intrarregionales
e —— - ——T RIS TR M e . = T g e g

e — e o — .

£ T Antes de entrc:r a l hacer una* descnpcnén ‘detallada del hpo de-bienes en-los. CUOIGS .se

o L P -

especializaron los palses andinos en el mercado reg:onal de- manufacturas, eonviene com-
plementar el andlisis anterior destacando la intensidad factorial de los exportaciones in-
trarregionales de bienes industriales.  Ello permite tener una idea més global de las ca-

racterfsticas del comercio de cada pals andino al resto de los socios.

I —_-‘—-- P ST o FOCI J— E e e — e — e
™ _Encel Cuodro lIl +2 .aparecen los indicadoresde intensidad’factorialcde las. venias i |n-

ke i g ﬂ____,.

trazonales - en téminos de capital y empleo cclificoﬂo - para cuatro afios distintos .
En la “ng"lrimé‘;;“, fila aparece el valor agregado por trabajador y la relacién empleados
a oBreros, ambas medidas segin el promedio industrial ( de Colombia), que en este tra-
bajo hdn-sido utilizadas como ‘criterios de clasificacién para ;al grado de intensidad de

capital o empleo calificado , segin el caso,

e ————— T e e e e e e ———— —"
L ‘Comio”se"observd e ers: primeras coluinnas de dicho cuodro;'desde 1978; Perd y Colom-—
—— . - ——— _ .—.--_—-—‘—q..—-v-——n-. -

bia tuvieron una infensidad de capital promedio _pondel’a*{c_ig; '_1_53// de sus exportaciones
inférior o la industrial.  Esto significa que los tipos de productos que exportaron fue-
ron més intensivos en mano de obra no calificada. Por otra parte también desde ese

. .
afio, Bolivia y Venezuela se situaron -pot “éncima del promedio industrial en cuanto al

valor agregado por trabajador, reflejando una mayor intensidad de capital promedio de

A3/ Este es un Idice ponderado dor las exportaciones totales
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sus ventas a la regién. En cuanto ¢ la intensidad de empleo calificado, Ecuador y

. Bolivia se encontraron alrededor del promedio industrial.y Venezuela , por su parte,
ademds dé caracterizarse por exportar productos muy intensivos en capital al drea an-
dina, se destacé por exportar también aquellos con mayores indices de empleo calificado,

* e A.pesar.de_ la_descripcidn_anterior serdzcomplementada posteriormente con los.estima="-

ciones de la ventaja comparativa, se pueden adelantar algunas conélusiones-. Por una
borte, e! hecho de que los pafses de menor Aesarrollo’ relativo posean una mayor ‘inten-
sidad‘ de capital promedio de sus exportaciones parece ir en contradiccién con las teo-
rfas tradicionales del patrén del comercio internacional, y aGn de las teorfas que ana-
lizan al intercambio Sur-Sur. Sin embargo a este respecto cabe sefialar que la mayo-
rfa de estas feor.l’cs obtienen conclusiones acerca del potrdn del comeréio utilizando co-
mo' variable del anélisis af comercio global de cada pafs. -Ademés, tampoco dentro de
su marf;:o de -anGlisis existe ning6n tipo de hipbétesis sobre cual de.be ser la tendencia
especlfica del patrén de comercio con una determinarda areo econémica a menos Que se
le compﬁre con otras zonas con las que se comercie también .  Por consiguiente, las
conclusio'nes sobre la ventajao ;ompcrcfivu del comercio Sur-Sur tienen carécter relativo
al resto de su comercio. Asf, cuando se afirma que el patrén de comercio de los. PMD
entre sT es mds intensivo en trobajo calificado y ccpi.tol, es en comparacién con la di-

reccién de la especializacién del intercambio que mantienen estos pafses con los més de-

sarrollados,
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CUADRO I[I-2

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

. PROMEDIOS PONDERADOS DE INTENSIDAD DE FACTORES DE LAS EXPORTACIONES
INTRARREG IONALES

Valor agregado/ trabajador Empleados/obreros

1975 1978 1980 1983 1975 1978 1980 1983

Bolivia 0250  1.021% 1.200% 2.593* 0.362% 0.367* 0.240 0,299
Colombia 0.064 0330 0.429 0932 0227 0285 0.288* 0.377*
Ecuador 0245 0392 0.760* ‘1.870* 0.129 0.308* 6.27 0.346*
Perd 0.873% 1.000* 0.465 0.934 0218 0.320% 0.29%*  0.309
Venezuela 1.037%  0.912% 1.071* 1.917* 0.276* 0.372* 0.598*  0.387*

Promedio para ,
el total de la 0.450 613 0,653 1.450 0.240 0.300 0.280  0.342
produccién

FUENTE : Estadisticas JUNAC , DANE , Célculos FEDESARROLLO

*  Superior al promedio industrial
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Pero ounque los resultudos no son necesarmmen're ~|ncons1stentes con. ios pos’fu Qs o8 ’re_?-.
W‘—r-.-‘ - I - -

IR T e ——
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ricos, es sorprendente encontrar que precisamente los palses con una mayor grado de de-
sarrol o inrlus'rriol son los que exportan productos con mayores intensidades. de empleo

no calificoto, Obviamente buena parte de la explicaci6n proviene del hecho de que

al mercado andino de manufacturas se destinan principaiment e excedentes de productos

fabricados con destino a los mercados intemos de cada pafs.. En. cualquier caso, no se

puede decir que el patrén de comercio en el mercado intrarregional se haya desarrolla-

do de manera similar al del intercambio de los palses ~el Grea con otros dreas econé-

micas.,
Por otra pur’re, el balo desarrollo fecnologlco de las ir mdustrlos regionales hq de termi-

T —— - ———
= —rT A T

or*o en buena medida ese patrén de intercambio . Puesfo que la incorporacién de

nuevos métodos de produccuén ha estado intTmamente asocmdo con lo explo‘rumbn y

procesamiento de los recursos naturalés de los pafsa andinos , no es de extrafiar que

las naciones de menor desarrollo industrial hayan aprovechado el mercado intrarregio-
" nol de manufacturas, para dirigir hacia 16¢ subproductos derivados de estos sectores pro-
ductivos, y especializarse en la exporfacién Ae este tipo de bienes, como se ve de

manera muy clara en el tipo de exportaciones de Bolivia, Ecuador y Venezuela.

o — T e i = =

- Dentro de este -mismo proceso "de desarrollo industrial se hq evidenciado odemds que
— e — — o ——— e — o g T — Tp——— L gy T A l——

’

estos palses, qe han concentrado més sus esfuerzos  en los sectores asociados con |a

S : _
disponibilidad de recursos naturales, se han visto menos forzados a desarrollar las pro-

ducciones de otro tipo de bienes. Por esta razén se han constituldo en un mercado

muy otractivo para los palses de mayor desarrollo industrial relativo como son Perg y
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Colombia, y especialmente para las manufecturas que poseen bajos Indices de capi-

tal y empleo calificado como los alimentos, los textiles y cierto tipo de bienes de

capital.
e R - T T N — . T T — - re———— e - = - T
___En los Cuadros I11=3.y-111-4 y—el Anexo 1 aparecen los resultqdos,y por_ hpos de’|

ductes, del célculo del Indice de especializacién para los cuatro afios del anélisis

(1975, 1978, 1980 y 1983). All?_fe han inclufdo los iterr;s para los cuales el Indice de especio-
lizacién en 1980 fue superior o la unidad. Tombién se presenta el valor agregado por
trabajador y el .indicudor empleados/ obreros y salarios empleados/salarios obreros ( es-
tas dos_ﬁltimas‘ como indicadores de la intensidad de empleo calificado) para cade una

de las. categorfas, con un asterisco cuando se encuentran por encima del promedio in-

dustrial.

[ I S e — " - tam - - - &

_De.acverdo con esos resultados, en el periodo de” auge comercml los prmapales produc-

"

tos en los cuales llegé o especializarse Bolivia fueron " Bebidas Malteadas”, " Cur-
tidurias®, “"Refinerfas de Petr6leo”, "Cobre y Aluminio" y en general, ofros sectores que
se caracterizaron por ser intensivos en capital, principalmente, y en menor grado en
empleo calificado, En el caso de Colombia los coeficientes més altos en esos afios se
obtuvieron en un nGmero m:.Jcho mayor de productos. En primera irﬁfanciu, se destaca-
ron los bienes de consumo como los alimentos y los textiles. Este tipo de bienes hicie-
ron el grueso del intercambio de Colombia con Ecuador y Venezuela como ya se sefia-
l6. En el rubro de bienes intermedios sobresalieron los qulmicos, los productos de cau-
cho, pléstico y vidrio, fransados fundamentaimente con Ecuador, PerG y Venezuela , y
finalmente, entre los bienes de capital los bienes metalmecénicos exportodos a todos

los pafses del Grea.
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Ecuvador, como Bolivia , fue en este perfodo un pals mucho més especializado en lo que
se refiere o sus exportaciones al drea andina, Las exportaciones tradicionales del Ecuador
como han sido |os. "pesccd.os y Crustaceos ", " Cacao y Chocolates" , "Tabacos y
Madera" 'regisrrcron‘ los coeficientes de eSpeciclizarcién mayores, Vale la pena desta-
car oderﬁds, a la agrupacién 3833 ( "Aparcnos Eléctricos Domésticos ") ue rubro en el
cual ese pals logré adquirir una buena posicién en el rﬁercc:do andino de manufacturas,

Ecuador comerci6 principalmente estas manufacturas con Colombia, PerG y Venezuela.

——— e - —— e w— T

" Las exportccnones de Peruc la- reglén fueion en el:: perlordoa75 80- mds_d“t_\:emﬁccdas, y

e — Tt Mk ST gt —

la apecializcéién de este pals estuvo principalmente en el rubro de bienes de consu-
mo en los alimentos y los textiles . Estos los comercié principalmente con Bolivia y
Ecuador { hacen parte del comercio fronterizo ). En los bienes intermedios, los produc-
to,s__,,qufmicos;.'-‘)-r'lus industrias metdlicas bésicas, que comercié principalmente con Bolivia,
' Eéuu;ior'y Colombia. Y en fus export"ac;lones de bienes de bienes de copi.tal Perd se es-
pecializé principalmente en Maquinaria y Equipo. Estos Gltimos produdos se -dirigieron
p-rincipalmente a Coiom.bic,' Bolivia y Ecuador,

— - p—————L_ Cem— . —_ e — .

Porsu parte, Venezuela es’ruvo muy especmllzado en sus exporchnones m‘rrorreglonules .

e

| S

Se destacaron en primer lugar, "Refinerfas de Petr6lec”, "Cobre y Aluminio" y ofros produc~
tos qulmices, con una ccrocfe_rfsﬁcas en comdn : altos Tndices de intensidad de capital

y empleo calificado.

. . ——— J— — . m——— . —any

e ———— - — - ;

A partir de ]983 sin embcrgo,se cdm1fe una modificacién en el comportamiento de ess

e — - B it R s e e - —— T e =

—a C e e b

ta voriable definida como el Indice de especializacion ( IEEl). La crisis comercial en el
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Grupo Andino; determiné que algunos pafses perdieran la posicién que mantenioh’s en
los mercados de ciertos bienes manufdcfurudbs que se vieron muy fuertemente afectados
con las politicas comerciales y cambiarias adoptadas por los paises miembros del Acuer-
do de Cartagena. Es el caso de la reduccién en el valor del IEE de Colombia en la
exportacién de casi todos los productos alimenticios, los textiles, las confecciones y
los productos metélicos. Estos a su vez determiné que los mismos indices se incremen-
taron sustancialmente en otros productos, en los cuales Colombia no habfa mantenido
una posicién demasiado favorable en el mercado andino, ‘como los quimicos, y de ma-
quinaria y equipo. En el caso de los demds paises del G';'upo, también se evidencia-
ron algunos cambios dentro de los cuales se destacaron la disminucién del IEE; de los
preparados y conservas de mar y productos _plc‘:s'ricos- en el caso del Ecuador; de fas
conservas de pescado, articulos confeccionados, productos del cuero y metales del Pe-

rG, y de curtidurias y productos metélicos de Bolikia.

Entre 19-7'51 y 1980 el patrén del comercio observado al interior de la regién andina
sufri6 algunﬁs modificaciones. Aliniciarse el perfodo de auge comercial,por ejemplo, las
exportaciones de manufacturas de Bolivia y Ecuador eran mucho menos intensivas en ca-
pital que a finales de la década. A este hecho contribuyeron factores internos del
mismo proces'o de desarrollo industrial de esas dos naciones, puesto que durante este
perfodo las industrias tradicionales de exportacién, asociadas con los sectores produc-
tores de recursos naturales, se fueron tecnificando. Este proceso se vié ademds fa-

vorecido con el desempefio de esos productos en los mercados internacionales durante
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el perfodo;de auge del comercio de los pafses andinos con el resto del mundo.

De ofro |ado, ocurrio algo muy distinto con el patrén del comercio del Perd
y las demds naciones andinas. Hasta 1975, esa nacién habis logrado desarrollar,
de manera apreciable, cierte tipo de producciones asociadas también con la explo-
tacién de algunos recursos naturales como la pesca y la extraccién de mefales. En
consecuencia, habfa aprovechado el mercado andino para dirigir hacia él algunos
recursos naturales como la -pesca y la extrucciéﬁ de mefales. En consecuencia, ha-
bia aprovechado el mercado andino ‘para dirigir hacic;t &l algunos de estos bienes in-
dustriales muy intensivos en capital como las construcciones navales y la maquinaria
y equipo para la industria, puesto que ninguno de lo; demds socios del Acuerdo fa-
bricaban estas mdnufacturas. Sin embargo, en ese afio, PerG coménzd a experimen-
tar una crisis de la actividad industrial, que se prolonga hasta hoy en dia, que lo
llevo a perder, en alguna medida, la posicién tan favorable que habia fogrado ad-
quirir en los mercados de aquellos bienes. Ademds, como resultado de este proceso,
su patrén de inftercambio se modificé, al adquirir una mayor importancia dentro de
sus ventas a la regién las manufacturas que contenian menores indices de .cdpital,

como los textiles y los alimentos.

Colombia y Venezuela, en cambio, continuaron desarroliando hasta 1980 el

mismo patrén de comercio que mantenian en 1975 con el resto del Grupo Andino.
Por esta razén en esos dos afios se situaron en la cota més alta y la més baja, res-

pectivamente, de la medida de intensidad de capital «contenida en sus exportaciones

intrarregionales.
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CUADRO Il -'3 '

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

ESPECIALIZACION DE LAS EXPORTACIONES DE LOS PAISES DEL GRUPO ANDINO

" 1980

:EE_ VAPO EOC  SAESAO

*

BOLIVIA
3115 Aceites y grasas : 6.325 0.910* 0.425* 0.534*
3131 Bebidas espirituosas 9.402 0467 0192  0.323
3133 Bebidas malteadas 27.041  3932% 0418+ 0.582*
3231 Curtidurias | : 10.567 0.467 0.192 0.323
3311 Aserraderos 2.108 0440 0.182 0.338
3530 Refinerias de petrdleo . 1298  6.714* 0337+ 0651
3720 Cobre y aluminio - 509N 0.736% (.256 0375
3819 Productos metdlicosne 2.681 0.474 0.208 0.307
3823 Maquinaria para metales y mad. 8728 0.319 - 0.286* 0.289
3829 Maguinaria y aparatos nep. 7.24 0.340 0.2 0.280
3843 Motocicletas y bicicleias 10.303 0464 0.225 0.375
3902 Instrumentos musicales 1.036 01T 0.000 0.000
3909 Industrias diversas 1.026 0.225 0195 027
~ COLOMBIA
3111 Carnes ’ 3.021 0.357 0.327* 0517
3112 Ldcteos -7 '2.979 0.565 0.582* 0.742*
3116 Molineriz 2977 0472 0.189 0.386
3117 Panaderi: ' 268 0325 0.359* 0666
3140 Tabace 1.023 0.322 © 0.267 0.734"
3211 Hilados vy tejidos 1.143 0516 0.180. 0.299
3212 Articulos confeccionados ' 1.514 0.248 0.186 0.322
3213 Teijidos de punto 1057 0290 0.195 0.300
3214 Tapices v alfombras . 2356 0.321 0282 (0444
3215 Cordeleriz 3003 0389 0.319* 06057
3219 Manufacturas de algodon 2.265 -0.40% 0.211 0471
3220 Prendas de vestir o 286 0232 0179 0313
3233 Productos de cuero , 1.047 0.405 0.126 0.240
3320 Muebles v dccesorios 2029 0177 0169  0.250
34171 Papel v productos ° 217%  -1.279* 0.291* 0382,
3412 Cajas de carién 1.342 0.670* 0274 0437
3420 Imprentas v editoriales . 2.5 0.442 0.490* 0680~
3511 Quimicos bdsicos . 77 1483 0.903* 0349  0.545%
3512 Abonos y plaguicidas 1.682 1310« 0928+ (0982
3522 Farmacéuticos 201y 0.723* 0826 1.568~
3529 Quimicos ner - 1.163 0.453 0.337*  0.651*
3551 Productos ae cauchc .o 263 0 - 0962 0 0.299* 0.283

3559 Productos de caucho nep 147 - 039 0183 - 0.298
3560 Pidsticos - 1.589 0401 07241 - 0382
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3211 Hilado, teriao a2 textiles

62
IEE VAPQO EOQO SAESAO
3610 Barro, loza, porcelana 2488 0368  0.161 0.245
3620 Vidrio 2.392 0.456 0.185 0.406
3691 Prod. de arcilla p. constr, 2.297 0.265 0.115 0.147
3692 Cemento, cal, yeso 1.137 0.750* 0.157 0.209
3699 Minerates no metalicos - 1.639 0.546 0.251 0.395
3811 Cuchilleria, herramientas 2729 0372 0370 0.253
3812 Muebles metilicos 2,198 0.212 0.186 0.247
3813 Prod. metdlicos estructurados 2656  0.287 0.256 0436
3819 Prod. metdlicos nep. 1.205 0.474 0.208 0.307 -
3821 Motores v turbinas 2391 0747 1920* 4.261
3822 Mag. y equipos agricolas & - 2236 0218 0194 0222
3825 Mag. de oficina y calc. 2974 0.595 0.352* 0493~
3829 Maq. y equipo nep. 1.539 0.340 0.221 0.280
3831 Magq. industr. eléctrico 1.113 0.545 0.390* - 0.708*
3832 Aparatos de radio y com. 1.729 0485, 0.325*% 0.552*
3842 Eguipo ferroviario 1919 0175 0.028 0.034
3843 Vehiculos automéviles 1817 0549 0226 0339
3845 Aeronaves 3.07 0451 0.309* 0379
1849 Material de transporte 217 0.239 0.141 0.254
3852 Aparatos fotogrificos 2.36 0.271 - (0438 0490
3902 Instrumentos de musica 2.047 017N 0.000 0.000
3909 Industrias diversz: 203 0.225 0.195 0.271
ECUADOR
3174 Pescados v crustaceos 6679 0445 0.260 0370
3119 Cacao v chocolates 6.683 0.765* 0418* 0687
3131 Bebidas espirituosas 4.291 2.073* 0418 0720
3140 Tabaco 5.392 1767 0322 0.73x
3215 Cordeleri: 1.018  0.389 0.319* 0.605-
3311 Aserragerc: 5257 0.440 0182 0.33&
3411 Papel v producic: 1.223 1279 0.291 0382
3417 Envases v caias de papel 3.803 0670 0274 04357
3419 Art. de puisa v papel 17584 05327 0.326 0.47¢
3560 Productos plastices 1.662 G.401 0.247 0382
3691. Productos de a7¢iiiz 1318 0.265 0.115 0.157
. 3819 Prod. metaticos neo. 2007 0474 0.208 0.3C7
3823 Magq. para metat v madera -2.046 0.319 0.286 0.28%
3833 Aparatos eléctricos dom. 6.366 - 0.790 0.208 0.278
‘PERLU
3113 Prep. de frutas v tegumbres 4041 0.733* 0.235 0471~
3118 Ingenios v ref. de azucar 4.279.  0.818~ -0.274* 0.51%
3121 Prod. aiimenticios diversos -3.18% 0.703~ 0.339* 0.60%"
3122 Aiimentos rara animales 4.206 0774 D343 0472,
3132 Industrias vinicolzs 4.279 0479 - 0348 0607
3134 Bebidas ro 2/cohoiicas 4.27¢ .
- 2682 0516 0.180 0,299
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[EE VAP0 _ EO SAESA0 63

3212 Articulos confeccionados .2 0248 0.a86 0322
3213 Tejidos de punto _ 2.629 0.290 0,195 0300
3215 Cordeleria : 2136 0389 0.319* 0.605*
3219 Manufacturas algodén 1.056 0.401 0.211 0.471*
3231 Cuntidurias 1.366 0467 0.192 0.323
3232 Pieles 4.264 0.405 0.126 0.240
3233 Productos del cuero 2.572 0405 0.126  0.240
3240 Calzado 2.751 0.231 0.137 0.272
3312 Envases madera y cana 2.698 0.195 0116 0122
3319 Prod. madera y corcho . 1266 0177 0369 0250
33720 Mucbles’ 1.281 0177 0.169 0.250
2419 Art. de pulpa y papel : 2.057 0.527 0.326* 0479
3511 Sustancias quimicas : : 1.165  0.503* 0.349* 0.545*
3613 Resinas sintéticas - 2.047  1.684* 0538+ 0925*
3521 Pinturas y barnices . . 2036 1.164* 0820 1722
3522 Productos farmacéuticos 1.266 0.723* 0826* 1.568*
3523 Jabones ' 3.493 0.834* 0695* 1114
3529 Productos quimicos nep. 1.863 = 0453 0.337* 0,501
3559 Productos de caucho nep. 1.751 0.391 0.185 0.298
3692 Cemento cal, yeso 2694 0.750 - 0.157 0.209
3699 Minetales no metdlicos, . 1.882 0.546 0.251 0.395 .
3710 Ind. bisicas hierro, acero 3.547 0.739 ° 0.235 0.416
3720 Fundicidn cobre v aluminio 2.068 0.736 0.256 0.375
3812 Muebles metdlicos '1.215 0212 0.186 0.247
3824 Magq. y equipo para ingustria 2069 . 0327 0.211- 0270
31831 Maquinaria industrial eléctr. 2473 0.545 0.390* 0.708*
3839 Suministros eléctricos nep. 314 0.682 0.273 0416
3841 Barcos 4.198 0.303 0.284 0.30%
3842 Eguipo ferroviario - . 1.605 0.175 0.028 0.034
3844 Motocicietas, bicicletas 2.696 0.568 - - 0.300 0.4258
3849 Material de transporte nep. 1.255 0.239 0141 0.254
3801 Jovas'y arl. conexos 3.848 0.388 0.432 0.553
3907 tnstrumentos musicales 1.109 017 0.000 0.000
3903 Articulos deportivos 3.44 0178 018D 0.209 .
VENEZUELA

35172 Abanos y plaguicidas o 1172 1.130* - 092%* 0928
3513 Resinas sintétice: o 1.197 1.684* (0.538* 0925~
3521 Pinturas v barnice: 1.349 1.164* 0820 1.722*
3530 Refinerias de petroled 2.639 1.164* (0.820*. T1.722*
3720 Coore v aluminic 1114  0736* 0256 0375
3843 Vehiculos automoriles - 1.304 0.549 0225 0.339
Simbolog:::
{EE: Indice de especializacion ge expartaciones.
VAPO: Valor agregado por trabaiador,

EG: Empleadosrocreres,

SA_ESAO: Salarios-empleados/Saiarios-obreros,
- Superior al promedio industrial.
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CUADRO. 1lI- 4

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

ESPECIALIZACION DE LAS EXPORTACIONES DE LOS PAISES DEL GRUPO ANDINO

1983
IEE VAPO EO SAESAC
BOLIVIA
3115 Aceites y grasas 1 7.394 1.654% 0.527+ 0.719
3131 Bebidas espirituosas 12.316 2.844%  0.4767  0.478
3133 Bebidas malteadas 27.333 5313% 0.456% 0.620
3231. Curtidurias ) 15.417 5313 % 0.456 * 0.620
3530 Refinerfas de Petréleo 2,715 0.231 0.194 0.337
3720 Cobre y Aluminio - . 6.327 5.319% 0.325 0.562
3819 Productos metélicos 17.217 0.768 0.238 0.398
3909 Industrias diversas 10.415 0.614 0.307 0.255
COLOMBIA
31171 Carnes 1.073 0.604 0.396% . 0.545
3112 Lacteos 1,321 0.885 0.607 * 0.857
3116 Molinerla - 1.743 0.875 0.204 0,434
3211 Hilados y Tejidos ©o1,152°7 0.623 0.160 0.233
13212 |Confecciones ' 1,043 0.359 0.173 0.254
-3213-Tejidos de punto 1.215 0.476 0.202 0.340
3214 Tapices y Alfombras 1.717 - 0.615 0.271 0.403
3219 Manufacturas de algodon - 1.827 0.715 0.275 0.296
3220 Prendos de vestir 1.936. 0.333 0,701 % 0.314
323%1. Producfoszde_ cuerto 1,053 0.812°  0.222 0.209
3320 Muebles y accesorios . 3.719 0.319° 0.161 ~0.501
3411 Papel y. Productos 4.917 1.986 ¥ 0.414 * 0.527
3420 Imprentas y Editoriales 4.639 0.727 .  0.503 *: 0.371
3511 Qulmicos bésicos 2.384 1.241 0.320 1.469

3512 Abonos y Plaguicidas ‘ 2.826 2.389 % 1.093 * 1.689
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' : IEE VAPO EO SAESAQO

3522 Farmaceuticos 3.110 1.253 - 0.824* 0.403
3529 Qufmices n.e.p. 13,318 0.913 0.336 0.403
3560 Plésticos ‘ 1.589 ~ 5.298 0.238 0.302
3610 Barro, loza y porcelana 4,228 0.643 0.187 0.388
3620 Vidrio - o 3.293 1,139 0.206 0.147
3691- Prod, de arcilla y const, 4,297 0.477 - 0,106

3692 Cemento, cal y yeso 1.070 1.413 0.201 - 0.298
3811 Cuchillerla, herramientas 1.270 0.331. 0175 . 0.230
3812 Muebles metdlicos . 1,800  0.483 0.259 - 0.332

. 3813 Prod. metélicos estructurales? 2.560 1.026 0.960 x 0.280
3821 Motores y turbinas 2.927 0.341 0.261 0.321
3822 Maquinaria y Equip. Agricolas 2,312 1.907 0.388 0.315
3825 Magq. de oficina y cdlculo 2.927 2,163 0,412 0.676
3831 Magq. industrial eléctrica 1.114 0.750 0,429 *
3832 Aparatos de radio 1,623 ~  0.71¢9 0,196 0.148
3842 Fabricacién de Equipo ferroviario 2,013 -~ 0.280 0.247 0.238
3845 Fabricacién de aeronaves - 1,037 0,613 0.168 0.098
3849 Fabricacién de material de tronsp 1.015 0.361 0.513 7 0.382
3851 Equipo profesional y cientifico ~ '1.017 0.420 0,501 *  0.367
3352 Aparatos fotogréficos 1.314 0.420 0.513 *  0.253
3901 Joyas y artfculos conexos 1.000 1.484 0.051 0.556
3902 Instrumentos de mdsica 1,072 0.297 0.0 . 0.662
3903 Artfculos de deporte , 1,043 0.212 0.286 0.333
3909 Industrias diversas : 1.313 0.614 0.307 0.255

' ' ECUADOR

3114 Elaboracién de pescado 3.279 0.564 0.336 0.605
3119 Elaboracién de cacao 483  1.328 - 0389 " 0.623
3131 Bebidas espirituosas ) 6.921 2,844 0.476 * 0.478
3140 Tabaco ‘ 7.427 2,937 0.432 = 0.803
3213 Tejidos de-punto. ; : 2,037 - 0.476 0,202 0.340
3215 Cordelerfa _ 1.618 0.345 0.11¢ 0.182
3412 Envases y cajos de papel 2,177 - 1.059 0.327 - 0.443
3419 Articulos de pulpa y papel 1.723 0.719 0.375 *  0.602
3560 Plésticos ‘ 2.715 5.298"  0.328 0.302
3610 Barro, Loza y porcelana 1.213 0.643 0.183 0.302
34691 Productos de arcilla 1.412 0.477 - 0.106 0.147
3811 Cuchillerfa, herramientas 1,067 0.542 0.157 0.249
3833 Aparatos eléctricos domésticos 2,227 1.024 0.309 0.255

- 3909 Industrias dive;sus | 1,735 0.614 0.307 0.255
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VAPO =

IEE EQ SAESAQO
PERU -
3113 Preparados de frutas y legumbres  3.711 0.898 0.022 0.335
3114 Pescados y crustaceos ' 4,031 0.564 0.336 0.605
3118 Azucar 'y preparados 3.317 0.485 0.260 -0.459%
3121 Productos alimenticios diversos 3.205 1.098 0.420%  0.634
3132 Industrias  vinicolas 3.213 4.216%  0.324 0.525
3134 Bebidas no alcoholicas 2.173 0.966 11577 1.602
3211 Hilado, tejido de textiles 1,117 0.623 0.160 0.233
3212 Artlculos confeccionados 3.117 0.359 0.173 0.204
3213 Tejidos de punto 2173 0.476 0.202 0.340
3215 Cordelerlo 1,986 0.345 0.119 0.182
3219 Manufacturas de algodén 2,777 0.715 0.275 0.403
3231 Curtidurfas 1.003 0.812 0,222 0.314
3232 Pieles 1.000 0.444 0.149 0.261
3312 Envases de madero y cafia 1.718 0.278 - 0.134 0.091
3419 Artfculos de Pulpo y popel 5.715 0.719 0,375 0.602
3511 Sustancias quimicas 1,006 1,241 - 0.320 - 0.371
3513 Resinas sinteticas 2,317 1,609 - 0.372 0.588
3521 Pinturas y barnices 02,317 1,541 F 0.510% 1,004
3522 Productos farmaceuticos 1.002 1.253 0.824* 1.689
3523 Jabones 3.899 1.853*  0.637%  0.982
3529 Productos qulmicos nep 1.615 0.913 0.336 0.606
3692 Cemento, cal y yeso 3.718 1.413% 0.201 0.298
3499 Minerales no metélicos 1.113 0.296 0.255 0.443
3710 Industrias bésicas de hierro y acero 4.718 0.982 0.284 0.456
- 3720 Fundicién de cobre y.aluminio 5.173 1,161 0.324 0.562
3812 Muebles metdlicos - 1,000 0.331. 0.715%  0.230
3824 Maq. y equipo paro la mdustnc: 1.215 0.357 0.217 0.267
3831 Maquinaria indust. eléctrica 1.317 0. 16?__’_- 0.412 * 0.676
3839 Suministros el&ctricos nep. 1.113 11575 0.285 0.494.
3841 Barcos ' 5.981 0.719 0.196 0.238
3842 Equipo ferroviario 1.349 0.280 0.085 0.098
3844 Motoci cletas y bicicletas 1.415 0.361 0.168 0.253
3849 Matferial de transporte 1.223 0.420 0.513 " 0.556
3852 Aparatos fotogréficos 1,357 1.484 0.501 % 0.662
3901 Joyas y artlculos conexos 4,217 0.297 0. 0 0. 0
3902 Instrumentos musicales 1.033 0.212 0.0 0.0
3903 Artfeulos deportivos 1.007. 0.212 0.026 0.333
3909 Industrias diversas. 4,757 0.614 0.307 0.255
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SAESAO

IEE "VAPO
3512° Abonos y plaguicidas 2,318 2.389% 1.0937% 1.469
3513 Resinas sinteticas 1,917 1.609* 0.372°% 0.588
3521 Pinfuras y barnices 3:418 1.541°% 0.510* 1.004
3530 Refinerfas de petrSleo 5.693 0.230 0.081 0.336
3720 Cobre y aluminio 1.117 1.161% 0.324 0.562
3843 Vehiculos automéviles 1.537 1.090 0.247 0.382

FUENTE : ‘Ver cuadro anterior
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A portir de 1983., cuando se produce el .colapso del comercio, no se advierte
una variacién sustancial en cuanto al patrén del comercio de los paises andinos.
Las diferencias -:;@lgﬁ}" infensidad de capital de las exportaciones intrarregiona~
les entre los paises se mantuvieron, aunque en general en todos ellas hubo un au-
mento en la. medida de intensidad de capital co%fen_idu en sus exportaciones . Esta
situacién fue el resultado de lo paralizacién casi simultdnea de -los flujos de comer-
cio fronferiéo que estaban in’r_egrcdqs'principo!menfe por manufacturas menos intensi-
vas en ccpifc:l. En la siguiente seccién, se examinarén en mayor detalle estas mo-
dificaciones del -patrén de intercambio que resultaron de la crisis del comercio intra--

rregional .

c. Matrices del',Cbmercio segdn Intensidad de factores’

Las matrices de comercio, segin la intensidad de factores, se obtuvieron al
calcular el promedio ponderado de cada fluior comercial a nivel de agrupaciones
CllU~ 4 digitos, En ellas es posible ver en mayor detalle Iq composicién de los
factores de las ﬁorrienies de mercancias entre las naciones andinas. Aqui hemos
incluido dos de estas matrices, una durante el periodo de auge comercial ( 1980 ),
y otra, durante.la crisis ( 1983 ), con e‘l propdsito de las variaciones en la direc-

cién de la especializacién en el mercodo andine de manufacturas durante esos afios.

Ademds, como veremos, este andlisis arrojq, resultados segin los cuales se ad-
vierte"que la especializacién en el mercado andino no necesariamente puede enmar-

carse dentro de las teorfas mds tradicionales del patrén del comercio internacional:
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dos pafses de mayor desarrollo industrial relative, exportaron productos intensivos
-en trabajo no calificado, mientras que importaren manufacturas intensivas en capi-
tal. De igual forma, las naciones de menor .grado-de avance de esa actividad,
exporfaron bienes industriales intensivos en ese .jltimo factor, e importaron aquellos
con mayores intensidades de empleo. Ensalgunas ocasiones, inclusive, hubo flujos
de mercancias entre algumas naciones con una intensidad de capital mds o menos

similar en ambas direcciones.

En el Cuadro 1l1-5 aparecen estos resultados d;a;»!os diferentes fluios; de comer-
cio al inrerriorf dAel Grupo Andino seggﬁ‘i la -ir.'lrensidad‘..de qu‘n_’:‘:jiifol en ellos _confenida
para un afo dé ddge comercial ( 1980 ). Segin los datos, el intercambio de Bo-
livia con los demds paises del Grupo, con excepcnon del™ Ecuador, fue mds intensi-

;"v'- .
vo en capital que nuestro criterio de compqrqcio !_,]“3-/ Se puede ver claramente co-
mo exporté a Colombia y Perd manufacturds intensivas €én capital, e importé de esas
naciones bienes industriales intensivos en em;;leo. Con el Ecuador, en cambio los
flujos de mercancias fueron muy éntensi\}as en .intensivos en emplec.en ambas direc-

A . . Y - .
ciones, mientras que con Venezuela el intercambio en las dos direcciones fue de

manufacturas intensivas en capital,

",“E:.‘]‘-%/ El criterio de comparacién se ha definido como el promedio de |o produccién
industiial de Colombia. '
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CUADRO 1II0- 5

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

MATRIZ DE INTENSIDAD DE CAPITAL EN EL COMERCIO INTRARREGIONAL
( Valor Agregado por Trabajader 1980)

Exportadores
Bolivia Colombia ~ Ecuador Perd Vene;uela
Bolivia 0.585 0.689% 0.415 1.206
Colombia 1,772 % 1.000 % 0.615 1.285%
Ecuador | 0.406 0.383 0.714% 6.736 o
Perg B RETA: 0.400 1,132 %+ | 0.021
Venezuela 0.704 * 0.353 10.219 v 0.318

FUENTE :  Estadfsticas JUNAC y Encuesta Anual Manufaciurera { DANE ) Célculos
Fedesarrollo
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Por su parte, Colombia dirigié hucic_ Venezuela y Ecuador, principarlmenfe
o través del comercio fronterizo, munufccfurus'més intensivas en emp'@_j que las
que importé de esas naciones, o que las que exporté a Bolivia y Perd; de estos
dos pafses, odefnés, importé munufdcfums intensivas en capital. En consecuencia,
el patrén del comercio de Colombia en el Grupo Andino,a diferencia -del de Bo-
livia durante ese perfodo fue bastante definido: exparfé bienes muy intensivos en

empleo e importé manufacturas muy intensivas en capital.

Ecucdoi', en cambio, exporté a los demds miembros de! Grupo, manufacturas
mby intensivas en la utilizacién de capital, con ex;:epcién que las que dirigi'é a
Venezuela. Sin embargo, sus importaciones en promedio, no fueron tan intensivas
en este factor de produccién como sus exportaciones, a pesar que las provenientes

del PerG y Venezuela se encontraron por encima del criterio de comparacién.

Unac vez mds, hay que referirse al tipo de préducfos que integraron estos flu-
jos de comercio para entender mejor los resultados: Puesto que las ventas de! Ecua-
dor al GRAN estuvieron muy concentradas en los productos més tradicionales, como
productos’ elaborados con cacao y chocolate, y el tabaco, en aparatos eléctricos
domésticos, ( mercancias que se caracterizaron ‘por contener altos grados de inten--
sidad de capital ) . Los indices de utilizacién de -este factor contenidos en sus
exportaciones fueron mds elevados que la media industrial para los flujos de comer-

cio constituidos por esas manufacturas.
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Las importaciones, ecuatorianas como ya se sefialé, principaimente las prove-
nientes de Colombia y Perd, fueron alimentos broce'sados, los textiles, las confec-
ciones y otras manufacturas intensivas en empleo. Del Perd, sin embargo, fambién
importé otro tipo de bienes industriales muy intensivos en capital, lo mismq que de

Venezuela tales como los productos quimicos, la maquinaria y equipp y abonos.

Por otra parte, Per( destiné al mercado andino de mcnufacfunﬁs todo tipo de
bienes segin la intensidad de capital en ellos contenida, aunque en promedio re-
sultaron ser menos intensivos en capital, que el criterio de comparacion utilizado
en este trabajo. Se puede apreciar, que con los paises que le siguieron segin el
grado de desarrollo industrial, Colombia y Ecuador, comercié productos mds intensi-
vos en capital que los que importé de esas naciones. Con Bolivia y Venezuela, en
cambio, el patrén del comercio fue muy distinto. Importé de esas naciones manu-
facturas muy intensivas en capital, a la vez que-destiné hacia ellas productos que
se caracterizaron por tener una m;:yor intensidad de empleo. En términos generales,
Perd importé del Grupo Andino bier;es mds infensivos en capital que los que destiné

hacia ése mercado,

Por Gltimo, Venezuela exporté a la regién en conjunto-bienes industriales con
altas intensidades de capital, mientras que importé manufacturas con las mayores ini-
tensidades de empleo de todos los bienes comerciados, A Colombin- dirigié los pro-

ductos con el valor agregado por trabajador mds elevado, mientras que adquirié de
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esa nacidn mercancias como alimentos procesados, confecciones y manufacturas metal-
mecdnicas, con altos indices de empleo no calificado. Venezuela, como se verd

mds adelante, fue el pais que mantuvo el patrén mds definido de intercambio con.

los demds socios del Grupo Andino, durante todo el periodo de andlisis.

En el Cuadro li-6 aparecen los flujos de mercancias segin la intensidad de
capital en 1983} AllT se aprecia que, en ese afio, todas las naciones andinas in-
crementaron el valor agregado, por trabajador promedio, de  sus exporfaciones intra-
eregionales , con respecto al criterio de comparacién. _El caso mds evidente fue el
de Bolivia, que pasé a ser la nacién que exporté a la regién los productos intensi-

vos en capital, posicién que hasta entonces habia mantenido Venezuela.

‘Ecuador también incrementé sustancialmente la intensidad de capital de sus
ventas, y entre ellas, las que dirigi6 a Venezuela en particular. Ello revela la
importancia que tuvo entre esas dos naciones el comercio de manufacturas como ali-
mentos procesados y otras de baja intensidad en la utilizacién de d-icho factor de
produccién. Ver;ezuela, por su parte, pasé a exportar a la regién andina bienes
industriales con_menores intensidades de co'pifol con respecto a ]980. Esta aprecia-
€ién se Feﬁere a sus exporfaciones, especicimgnfe hacia Bolivia y Perd, aunque es-
tas de todas maneras no representaron .una parte significativa de su comercio intra-
regional. Colombia y Perd, finalmente, mantuvieron la direccién de su especiali-

zacién en el érea andina con respecto al obsétvado durante el auge comercial.



Importadores

CUADRQO lil-6

74 -

ANALISIS DE LAS VENT/_-\JAS COMPARATIVAS

MATRIZ DE INTENSIDAD DE CAPITAL EN EL COMERCIO INTRARREGIONAL

(Valor agregado por ﬁablﬂbdor 1983)

Exportadores
Bolivio _ Colombia Ecuador Perd Venezuela
Bolivia 0.927 1.237 0.947 - 1.123.
Colombia 2.037* , 1.614% 0.933 1.518*
Ecvador 2.737* 0.942 0.947 1.327*
Perd 2.023* 10935 1.927" 1.073
Venezuela 1.8277 0.827 1.938"% 0.931

FUENTE : EstodIsticas JUNAC, DANE , Céalculos Fedesarrollo
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Ast mismo, lo descripcién anterior puede complementarse al incluir en el
andlisis del patrén del comercio andino, el trabajo calificado contenido en los flo-
jos del comercio intrarregional, Este cdlculo se hizo con base en la misma meto-
dologia rde las matrices de intensidad de capital, pero en este caso la variable que
se utilizé paro medir el grado de intensidad del fraboio calificado fue la rélacién

empleados/obreros de cada agrupacién industrial.

Efectivamente, en el Cuadro 111-7 se puede apreciar como las exportaciones
de Bolivia lq- las demds naciones andinas fueron menos intensivas en trabajo califi-
cado que ‘sus importaciones, con excepcién de las provenientes del Ecuador. Co-
lombin, en cambio, destiné a esa nacién manufacturas con altos Tndices de empleo
calificado, mientras que a Venezur—.:la y Ecuador exportd mércqncfcs que utilizaron
menos infensfivcmenre este factor. Las importaciones colombianas de la regién en
conjunto fueron mds intensivas en empleo -calificado que sus exportaciones. . Se des-

tacaron ‘las procedentes de Venezuela, que se caracterizaron por tener los mayores

indices de la variable empleados/obreros, .

Ecuador, de otro lado, vendié a Colombia y PerG manufacturas con mayor in-
tensidad de empleo calificado, mientras que dirigié a Bolivia y Venezuela productos
industriales menos intensivos en este F&chr de produccién.’ Sus importaciones tampo-
co alcanzaron indices de utilizacién de empleo ‘calific.odo particularmente elevados,
aunque:se destacaron las procedentes del Perd y de Venezuela por ser intensivas en

dicho factor,
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CUADRO il

MATRIZ DE INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO

Empleados /Obreros (1980)

Exportadores
~ Bolivia Colombia ' Ecuador PerG Venezuela
Bolivia - o3 0221 0249 0.552%
Colombia: 0250 _ . oamr  0340%  0728%
Ecvador 0,268 0.212 - 0.300% ~ 0.531%
Perd 0.230 0371 % 0289% - 0.586 %
Venezwela 0212 0.2%0 0.251  0.293% -

FUENTE : Estadfsticas JUNAC, DANE
Calculos FEDESARROLLO
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Perd, por otra parte, exporté monufac_furc:s, con indices de empleo calificado
su.periores al promedio de la regién, a todas las naciones andinas con excepdién de
Bolivia. Ello se explica por la gran importancia que tuvo el comercio fronterizo
entre esos dos paises, puesto que este tipo de intercambio en general estuvo consti-
tuido por merccnci'ug que no fueron particularmente intensivas en la utilizacién de
esa factor. Las compras quefealizé en la regfén tuvieron también una mayor inten-~
sidad de empleo calificado .que el promedio, relevando un patrén de comercio se-
gin el cual, entre Perd y las otras naciones andinas, *@Efpn bienes industriales

con altos indices de utilizacién de este factor en ambas direcciones,

Por Gltimo, Venezuela fue la nacidn que mostré el patrén mds definido de co-
mercio en la regién andina segin la intensidad de empleo calificado. .Sus exportcx_'-
ciones o todos los pafses del drea fueron muy intensivas en ese factor de produccién,
mientras que sus importaciones estuvieron principalmente constituidas por mercancias

en cuya produccién se utiliza en menor proporcidn este tipo de empleo,

El colapso del comercio intrarregional ( 1983 ) determiné algunas variaciones
en la matriz del comercio -(\C‘uadro -8 ). Las modiﬁcaciones mds. importantes ocu~
rrieron al interior del bloque principal de intercambio en la regién andina, o sea, en;
tre Colombia, Ecuador y Venezuela. En el afio del colapso comercial, una de las
principales caracteristicas fue la paralizacién de los flujos de mercancias que integra-
ban el comercio fronterizo de estas tres naciones,‘ lo cual explica los resultados ob-

tenidos. En consecuencia, el comercio de Colombia hacia Ecvador y Venezuela se
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CUADRO [11-8

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

MATRIZ DE INTENSIDAD DE TRABAJO CALIFICADO EMPLEADOS/ OBREROS

(1983 )
~ Bolivia Colombia | Ecvador Per Venezuela
Bolivia . 0.387¢ 0.352% 0.316 0.417%,
8 Colombia 0.227 - " 0.348% 0.312 0.514%
s
£ Ecuador 0.359 % 0.313 0.302 0.228
o . - .
£ Pers 0312 . 0324 0327 0.358 %
Venezvela 0.282 0.3822 0.353%  0.298

FUEN.TE.; Ver cu_cdro anterior
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volvié un poco mds intensivo en trabajo calificado, mientras que el de esas nacio-
nes hacia Colombia sufrié el proceso confrario: se volvié intensivo en -ese factor
- de produccién. El Perd por su parte dej6 en 1983 de exportar bienes industriales
que utilizaron intensivamente el trabajo calificado, mientras que Bolivia mantuvo
la intensidad de empleo califiéado en todos sus flujos comerciales mds o menos al-

rededor de la media industrial,

En sintesis, o través de este anélisis de las matrices de comercio es muy difi-
cil qdverfir un patrén de especializacién definido en la regién andina y sus varia-
ciones a través del tiempo. Las conclusiones que se derivan sugieren que, contra-
rio a lo que las diversas hipétesis sobre la especiclizacién en el comercio seralan
algunos flujos de mercancias entre las naciones del drea tuvieron una misma intensi-
dad.de capital y de ’rmboio. calificado en ambas direcciones. Es el caso, por ejem-
plo de las corrientes comerciales de Ecuador con Venezuela, o Bolivia, Otros pai-
ses, en cambio mostraron un pairén de comercio mds definido como Colombia, que
en general, éxporté manufacturas muy intensivas en empleo no calificado e imports
aquellas con.alfos‘f’ndices de capital, o Venezuela, que se especializé en vender
al Grupo bienes indusiriales muy intensivos en capital y trabajo calificado, mientras
que adquirié en este mercado manufacturas con elevados Thdices de emplec no cali-

ficado.

En consecuencia, se hace necesario profundizar un poco mds en estas relacio-

nes a través de un ejercicio en el que se estime la "ventaja comparativa" de cada
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nacién de! Grupo en el comerio intrarregional. Este constituye el objetivo gen=..
: cenc,

¢tral de la siguiente -subseccién,

3. Resultados de la Estimacién de la Ventaja Comparativa

Los. resultados sefalados del ‘cdlculo del ndice de especioli;acién constituyen,
_como ya fue senalado, el pinto de referencia mds importante para lo interpretacién
de los resultados del ejercicio de estimacién de la ventaja comiparativa. E.n ausen-
cia de una teorfa més especifica sobre el patrén de comercio como el que se pre-
tende analizar, es necesario recurrir a esta informo.cién para poder formular explica-
ciones de los resultados obtenidos de este ejercicio. Lla estimacién de la ventaja
comparativa se efectué mediante un andlisis econémétrico en el cual se define la
variable dependiente al indice de Expecializacién ( IEE } y como variables indepan-
dientes a las diferentes medidas de intensidad factorial. La primera de estas varia-.
bles explicativas que sé utilizé fue la medida flujo de Bola.gssc_i}, o sea el valor agre-
gado por trabajador.  En otra seccién de este articulo se distutié sobre el uso de '
este Indice de inte-nsidad de capital y se enumeraron los problemas que trae consigo.
Para solucionar parcialmente algunos de ellos, se incluyeron adicionalmente las si-
guientes variables independientes.

+

1} Valor agregado del capital fisico y del empteo

[

2) "Dummy" de recursos naturales

3)  Valor agregado del empleo calificado { VAEC ) y del no calificade { VAENC )

La estimacién se llevé a -cabo para cuatro periodos del tiempo entre 1975 y
1983, con el objeto de establecer comparaciones a través de las diferentes fases del

comercio intrazonal.
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ANALISIS DE VENTAJAS GQMPARATIVAS
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' - RESULTADO 1: :
VARIABLE INDEPENDIENTE = VALOR AGREGADO POR TRABAJADOR
1975 1978 . 1980 1983
(8) (8) (8) (8)
FORMA LINEAL . C '
Bolivia  (N=77) 4319 3561  4.295 0.119
- . (2.768)¢ (2183 (3.535) {2.375)%
Colombia (N=77) —1.504 =73 -909 -0.210 -
S ©(=2301)* (-3.019)* (-2987)* {(—1.098)
Ecuador  ({N=77) oo =203 T 0.325
- (—0.427) (-0.467) (1376)  (0.738)
perd . (N=T7) +1,087 — 4% -54 0117
o (+0.584) (-0913) (-1343) (-1 003)
Venezuela {N=77) 1.192 688 517 0512
(2.130)* (3.506)* (3.821)* (2.137)*
FORMA SEMILOG ‘
Bolivia  (N=77) 1.449 729 - 1.69 0.672
_ (2.776)* (0856)  (2623)* (1.000)+
Colombia (N=77) —546 =27 -.525 0315
' (~2.289)% (—2.297)* (-3.427)* (-1.074)
Ecuador {N=77}. =28 32 471 0.263
(-0445) (0018) (1633} (1327}
Perl (N=77) +.144 =176 -153 0037
_ , : (+1.078). (-0.782) {-0.731) (-0.635)
Veneziela {N=77) - 257 292 235 0.317
.. (2471)F (2854)  {3.299)° (2.112)*
. FORMA DOBLE LOG
Bolivia  {N=20) (N=15) (N=9) 25N 0.771 651 0.218
(2472)* (0880) {2173 (2611}
Colombia {N=69) (N=63) (N=60)  —0.370 —0.579 —663 —0425
. o (—2.356)* (—2.452)* (-3.347)* (-1.777)
Ecuador  (N=43) (N=42) (N=40)  -0.477 0.238 644 0.523
_ ©0327) ° (0544 (1.709)  11.237)
Peru (N=70) (N=70) (N=69)  +1.037 0.136 ~377 -0.255
_ L (+0997)- (0532) (-1.663) (-0.176)
Venezuela (N=43) (N=39) (N=32) 0.935 - 0.829 1.032 0.397
: (2228)* (226T) (2644 (2172)*

+ Significativo 2 un nivel &=0.05

Fuente: Estadisticas JUNAC, cdlculos FEDESARROLLO.
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En el Cuadro 1l1-9 aparecen los resultados de las regresiones que utilizan como

vuriable. independiente al valor agregado por trabajador. Como puede apreciarse se
: | , B , Ly

estimaron tres formas funcionales segiin se indicé en la seccién metodolégica< . A
pesar que lo especificacién ofiginal de Balassa en la forma doblelogaritmica, no fue
posible obtener esa estimacién sin pérdida significativa del ndimero de grados de li-
ber;tgd involucrados en la regresién. Esto es debido a la concentracién de las ex-
portaciones de Bolivia, Ecuador y Venezuela en unos pocos productos. El resto

de las posiciones fue por lo fanto de valor cero y hubo que eliminarlas de la regre-

sién al calcular el logaritmo.

Segin se aprecia en el cuadro, durante el periodo de auge comercial, se ob-
tuvieron coeficientes significativos para Bolivia, Colombia y Venezuela, con signos
iguales en los tres tipos de especificaciones para los afios en que se calcularon las

regresiones. Este hecho reflejo una notable estabilidad de los resultados,

En la mayoria de las regresiones se obtuvieron signos positivos y coeficientes
significativos para el caso de Bolivia, indicando que ese pais se especializé en la
exportacidn ; de bienes intensivos en capital. En el caso de Colombia, en todas
las formas ‘Funcionoles' y paﬁ fos tres afios de las estimaciones, resultaron signos ne-

gativos y coeficienfes significativos, revelando que esta nacién estaba especializada

@T/ Ver Seccién IlI-A,
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en exportar bienes intensivos en mano -de obra no calificada al Grupo Andino. Para
Peri y Ecuador, el ejercicio muestra coeficientes no-significativos, lo cual significa
que estabani igualmente especializados en la exportacién de manufacturas -inte.nsivas
en trabajo y en capital. Sin embargo, el signo -obfenido. para el Perd es negativo
en todos los casos, lo que lleva a pensar que ese pais tuvo una tendencia a expor-
tar principalmente bienes intensivos en empleo, Por Gltimo, en el caso venezolano
el resultado es muy estable, con coeficientes mayores que cero y altamente signifi-
cativos, que reflejan que ese pais se especializé en la exporfacién de bienes inten-

sivos en capifal,

Sin embargo, cuando se produce el colapso del comercio ( 1983 ), se advier-
te una variacién en el borréﬁ de intercambio, que estd representada en el hecho de
que los coeficientes de Colombia pierden su significancia estadistica. No obstante,
los signos se mantienen en todas las especificaciones. Venezuela y Bolivia, per su
parte, fueron los Gnicos paises del Grupo para los cuales la crisis del .comercio no
implicd un cambio sustancial en la direccién de la especializacién al mercado andi-

no de manufacturas.

En-el Cuadro 111-10 aparecen los resuitados de las regresiones que utilizan,

como variables independientes, una descomposicién del valor agregedo..por trabajador
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CUADRC {11 - 10
AMALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS
‘ RESULTADO : 2
EST[MACIONES UTILZANDQ COMO VARIABLES IN[_’EPENDIENTES

DEL CAPITAL FISICO { VAK ) Y EL VALOR AGREGADO DEL EMPLEO (VAL ).
- b

{1975}
Forma_lineal Forma Semilog Doblelogoritmica ;
VAK VAL . VAK VAL VAK VAL .
Bolivia 5.347 -3.715 0.175 -1.273 - 097 . =073
{ 277" (-1.239) { 0.991) (-2.126 Y7 (2013 . (-0BN})
Colombia -1.498 B R WA L 1.897 -7 - -1
. (-2377 )" ( 0435) (-0.879) (o173}  (-0177) - (-0.45)
Ecuador -3.777 -leal  #a75 <130 6.718 -0.422
(-0.718 ) {-0797) (#0793} (<0551} { 0.3%) {-0.317)
Pard 1.973 T 040 1248 0,397 . 0177 -0.41
. { 037 ) (-1.333) ([0.59) (-0.467) ( 1.318) (-0.312)
- Venezuela 0.815 - 0417 0.2i8  -0.173 0.433 , -0.477
. ( 2732 )% (-0.26) ( 2.37) (-0.553) | 2.181} (-0.311)

{ 1978)
Bolivia 4.625 -21.022 0539 =-3.407 ° -0.768 -0.98%
_ (2511 )% (-1.820) (0845 (-2.338 ) ( 1iss)  (-0.700)
Colombia -0.732 = 0915 ~lis¢ ~ 1.02 -0.237 -0.019
(-2.582 )* ( 0.515) (=z000) ( 04514  (-1.327) ( -0.44%)
Ecundor - 2.360 -2.586 0312 -0.33% 0.194 - -1.057
. (-0.474 ) ( -0.829) ( 0.813) {-0.840) ( 0517) {-1.454)
Ferd 0.294 =3.951 0670 ~0.439 0197 -0.27%
- (0583 ) (-1251) (030 (-100)  {1013) { ~0.639)
Venezuelo 0.79%0 -0.379 0.204  -0.159 0.439 - -0.103

(3520 )° ( 02700 ( 25567 ( 0.880) ( 2.080)*  (-0.168)

(1983 )
Bolivia 0.317 . =077 213 -037 0.314 -0.113
( 2.631 )% T (-1931) ( 2317 (-0.123)  ( 3.414) - (~0]99)
Colombic  -0.413 S04l 0370 -0.45 © 0,977 -0.713
(-0.113 )+ ( 0.415) { 0.534) (-0.68¢}  ( 0.527) {-0.878)
Ecuador 07 0118 O.%F  -0.737 0.895 ~0.343
{0217 ) (0N9) ( 0.727.) (-0.436)  ( 0.117) { 0.37)
Pera - . 0.125 -0.693 0315  -0,418 0.527 0.333
{0326 }  {-0.031} ( 0.134 } (-0.113)  ( 0.737) { 0.154)
Venezuele ~ 0.314 0714 0.413  0.525 0.614 0.733

237 ) (0Ng) (2917 )°( 0313) (24137 ( 0.27)

FUENTE : Cdtculos FEDESARROLLO
* Significative para x = 0,05
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y del valor agregado del empleo, tomados en magnitudes absolutas. Esta déscompo-

sicién se hizo con el propésito de aislar el capital humano del capital propiamente ~

I

e
.

dicho. Los resultadoss2! interpretan de la misma ma.n'erq que -los del ejercicio ante-
rior. E; decir, un coeficiente mayor ‘que -cero significa que el pais correspondiente
se especializé en la exportacién de bienes intensivos en capital fisico. Ademds,

a través de ellos se constata si los paises para los que se obtuvo un coeficiente
mayor que cero en la regresién anterior ( utilizando el volor agregado por trabaja-
.dor como variabler independiente ) conserva este mismo resultado en la nueva ésti-

maciéi. Si no es asi, su especializacién en el mercado andinc de manufacturas,

estd determinada por la intensidad de capital humano contenida en dichos bienes.

Los resulfcdo;s de estas regresiones, no son tan concluyentes como las del ejer-
cicio anterior. Cuando se utilizé la forma lineal, se -observort-)n los mismos resulta-
dos que se obtuvieron en las regresiones que utilizaron el valor agregado total como
variable independiente. Estos resultados sefialan que Bolivia se especializé en las
exportaciones de bienes intensivos en capital fisico ( no humano )}, puesto que se
obtuvo signo -positivo para el coeficiente del valor agregado del capital fisico
( VAK ), y negativo para el coeficiente del Tndice de intensidad de empleo (VAL ).
Con las formas logarftmica y semilogaritmica se obtuvieron estos mismos signos, pero

los coeficientes no fueron significativos.
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e -

7 “"Para el caso, ‘colomblano se ob’ruweron coeﬂcnenfes es’rcdlshcamen're mcyores que cero ol
..__w_ —an e - F T ""-T'zt-—ll"_"- = Tor g ar me——— - - —

estimar las formas funcionales lineal y semilo§, con-signos negativos pard el coeficiente
del valor agregado del capital ffsico, indicando que esta nacién: se especializé en expor-
taciones infensivas en mano de c_abra no calificada.  Sin emborgo,.aunque los coeficientes
del valor ugregodb del empleo arrojaron los signos esperados ' ninguno de ellos fué sig-
nificativo Lc;s resulitclAdo_s_ obtenidos con-la forma deI-elogcritmica son un poco mds di-
frciles de explicar pUesto . que régarﬁ'o; coeficiéntes nousrgmﬁcchvos para las dos variables
- - =

independientes. Ademés, la elastividad con respecto al Indice de intensidad de empleo
resulré con signo negativo, contré‘?ib a los resulfados_ anteriores, Los resultados del ejer-
cicio de regresién para PerG y Ecuador tcmpcicq aportaron mayor informacién acerca de
la ventaja compartiva de estos dos palses en el mercado andino con niﬁguno de las for-
mas funcionales utilizadas : en ellas se obtuvieron coeficientes no significativos y signos

tnestables.

e . o —_ e — . e

[ 8 T
¢ Por ulhmo, “Venezuela es el Gnico pats-dels “Cual se puede decir con bastante. cer’reza

" + w—— S e P—
——————e — e ——. e e 1% -

‘que se especializé en la exporfacién de bienes que utilizonﬁg’rensivg’mente el cagi_tdj fisico, -

a-to_ —
En &1 Cuadro lil=10 pu puede observcrse comoZen !os tres formas funcionales el coeficiente fué

.4...-_--..._.-&.,_-___") P rer—— —

significativo para la medida del capital fisico y con signo positivo.  El coeficiente del
empleo también es negativo, tal como podrifa esperarse, a pesar de no ser estad¥sticamen-
" te mayor que cero,

L ——— —

‘ En 51n1'e5|s, solaménte BO'IV|G Venezuela gy Colombia mostraron fsegin el e|er<:IC|o un .

T — - A e m— e = -————.‘ o —

" g Ve e g

patrén definido en el comercio intrarregional de-manufacturas. Los dos primeros pafses se
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especializaron - en la exportacién de bienes intesivos en capital flsico , mientras que Co-
lombia lo hizo en manufacturas producidas con intendidad de empleo no calificado. . Para
Pery y Ecuador no fue posible obtener de este ejercicio una conclusién clara con respec-

to a lo direccién de la especializacién en el mercado andino.de bienes industriales.

L — ey — PP — - ...-L-—"“-'-‘k""-"- - -

- ~
Es de mteres observcr que el pcfrén"de comerciody Colomblu con el Grupo-Andino no

T " e e—
A

'dilﬁelte_ fundementalmentede su propio patrén de comercio con el resto del mundo, Esto

se constanta comparando nuestros resultados con el obtenido por Balassa en el estudio cita-
do. De su ejercicio resulté también un coeficiente de signo -négoti};ro, utilizando como
variable dependiente'ol Indice de especializacién de las exportaciones totales de esta na-
ci6n. Esto indica que, también con el resto del mundo, Colombia se especializé en ex-

portar manufacturas intensivas en trabajo no colificado.

- P L

e

———

ool hlpéfesm de que eI parrénrde"comercw de’los.’PMDen’rre’m no es. susfqnc'mlmenfe dis-

T = -, B—— e = e 27 e Y T, T . R e

.

L

tinto o su propio patrén de intercambio con el resto del'mundo, y en particular con los
| PD, ya ha sido formulada en otros estudios sobre el tema if5,07 . Segin la’ ﬁrc:pio teorfa’
de los ventajas comparativas, el patrén de comercio de un péls determina a través del tiem-
po la direccién de la especializacién de su estructura product‘i\'rc. Puesto que las naciones
andmcs‘ han comerciado principalmente con el resto del mundo, y fundamentalmente con

los PD, es este patrén el que ha de’r:erminodo la estructura industrial que poseen. De allf
se sigue q;Je si el comercio intrarregional és un intercambio de los excedentes nacionales,
entoncesl la direccién de la especializacién  en ese mercado depende.fundamentalmente

del patrén de comercio que prevalezca de los palses andinos con el resto del mundo.

]50/Bhugwcm (11962, ).
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cici

ra Bolivia y Venezuelo dentro de la misma hipétesis ,  Solamente podrfa hacerse en la
medida en que se considerara que buena parfe de los bienes en los que se especializa-
ron estas dos naciones fueron subproductdsde los recursos naturales que poseen. No
obstante, al estimar las regresiones con la variable "q&miny" que pretende asilar el
efecto, 7 nd se encontré una modificacién sustancial del patrén del comercio antes ob-
tenido.  En ellas, los coeficientes no fueron significativos, aunque conservaron los sig-

nos positivos de las especificaci ones anteriores.

o R T J— I e - TN e e - . [
)
rci

Para: 'el ccsofde.c\/enexuelo en«fodo esfudlo reollzado sobre'lc -direccidn de | o

n\

" o m g - ma - - ———— e A=

mtralai‘moomenccno 16 Y, se encontré que esa nuc:|6n exportaba a la regién en. con|unto
manufacturas intensivas en copital-, y en una mayor proporcién gl?' las que dirigi6 al
resto del mundo.  Este resultado se explica fundamentalmente porque esa nacién ha te-
nido que'especiolizors.e en fo exportacién de bienes diferentes al petréleo hacio los de-
més pafses del Greg, y en fléggu[c]?_)de la subregién andina, puesto que la mayorfa de
ellos también son productores de estos;ﬁgriqgﬁ_ﬁiha; Sin embargo, los resultados del
anexo revelan en mayor detalle que las exportaciones venezolanas de especializacién
tienen alguna relacién con los sectores industriales que se han desarrollado altededor de

su. industria petrolera y de metales bésicos.  Estos dos productos constituyen la base de

fos exportaciones de Venezuela a los palses més desarrollados,

—— . —n .

B

- -..,_..,._-_ - .
. TEY cgso de Bolivia:ta tqmpoco ‘es dlsflnfO'.‘Sl “bien el resui‘rodo dei e;ermco svglggg_gpg.“:

M o

7

r— ———

la direccién de la es_peciclizccidn en él_fnercado subre§ional de manufacturas es en bie-

é? ‘Puyana (1983)
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nes intensivos en capital, también existe una relacién muy estrecha entres esos produc-

tos y los que estan asociados con los principales sectores de exportacién de esa nacién,

como los hidrocarburos y los metales. . Algo similar sucede con el Perg, pals para el

cual no se obtiene una conclusién definitiva del andlisis de regresién. Sin embargo,

algunos de los bienes que se especializa en'exportar poseen altas intensidades de ca-

- ’ -

pital como la maquinaria para la pesca y la extraccién de minerales ( Cuadro H1-6 ) .

- Son precisamente este tipo de bienes los que esa nacién ha desarrollado altededor de

su sector exportador hacia el resto del munde,

—
. — = ——

m‘h 3 Mc:s*rclarcmenfecpcrece este -hecho- ~en el ¢ cdso del Ecuador"zpcls cuya especid Iizaﬁi’éh

= vt ——

en el mercado aondino de manufacturas estd ; concentrada en las exportaciones tradiciona-
les, que ademés son industrbas con mayor intensiddd de capital promedio.

—— - e v ma o o m mmmem—— Lo e
e

=S = Con el objeto. de evaluar en moyor profundldcd estos- enuncnodos se esflmcron"‘adlc:o-

——— e — O — e . e = ¢ e - p——— T~

nalmente otras regresiones.  Los primeros resultados aparecen en el Cuadro llI-11, en
-el que se presentan los valores de los coeficientes de tres variables independientes VAK,
VAL y " DUMMY" de recursos naturales.  En todas ellas se obtuvieron coeficientes sig-
nificatives para la dltima de esas vuriébles, mientras que para las ofras dos en ningdn
caso fueron estadlsticamente diferentes de cero, con ninguna de las fprmas funcionales
utilizadas,  Sin embargo, en todas las especificaciones conservaron los signos que arroja=
ron los otros ejercicios, lo que sugiere que al aislar el efecto de las menufacturas ba-
sadas en recursos naturales, el. patén de intercambio en la regién conserva la misma

tendencia antes seficlada. En consecuencia, no es posible confirmar la hipétesis de g



Bolivia

Colombia

Ecuador

. PEROJ

Venezuela

e

Forma Lineal
VAK VAL
0.911 0.321
(0.715) (0.319)
-0.510 0.812
(0.097) (1,117)
0.318 0.266
(0.973) (0.117)
0.777 0.517
(0.823) (0.819)
0.411 0.138
{3.219) ** {0.696)

Significante a % =

DUMMY

5.051
(3.715)

5.579
(2.052)

6.004
(3.083)

8.715
(4.194)

3.934
(5.014)

Estadisticas JUNAC, Calculos FEDESARRCLIO

0.05

CUADRO No. 11

(1978)

Forma Semilog

VAK

0.831
(0.229)

0.726
(0.018)

0.512
(0.031)

0.719
(0.911)

0.401
(2.011) **

VAL

[ ——

0.213
(0.013)

0.741
{0.811)

0.177
(0.123)

0.127
(0.345)

0.218
(0.937)

ANALISIS DE LAS VENTATAS COMPARATTIVAS
VARIZABLES INDEPENDTIENTES
VAK, VAL, DUMMY

‘DUMMY

6.185
(4.213)

9.717

+(5.333)

10.113
(2.113)

4,821

(3.117)

5.676
(4.033)

Forma Doblelog

VAK

A——p—

0.711
(0.277)

0.135
(+0.173)

0.613

(0.217)

0.125
(0.812)

0.315

VAL

DUMMY

0.155
(0.395)

0.212
(0.915)

0.315
(0.117)

0.337
(0.959)

0.414

(2.137)** (0,718)

6,311
(7.113)

10,313
(4.572)

10,355
(9.716)

10,313
(4.896)

10.798
(9.525)

68
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seccién anterior seg6n ta cual el patrén de comercio obtenido en el anélisis de regre-

sién estd influenciado por el efecto de estas manufacturas,

- —.-.—..-_,J--"J ’
Falre
o7 Vile }Io pena sefialar que estos resultados estdn sujetos al criterio utilizado
e ——— e

~al definir las categorfas de mercancias BRN y/HA_'\'S’ . Lo clasificacién se realizé utili-
zando un criterio completamente ad hoc, aunque se intent6 conservar la ufilizada por
Teitel & Thoumi ( 1984 ) , seg6n la cual el grado de procesamiento de los bienes deter-

.

mina sy inclusién en cada una de las categorfos.

— - e el e ~
. vir-Por.otra parfe &n eli€uddro 111- =12 qparecen los fresulmdos deslas regresuones en las
~— . e S g 2 et DA TE —

cuales se utilizaron como vcridbles independientes una descomposicién del valor agre-
gado del empleo defmlclo mds ctrds, en el valor agregado del empleo@l{ffodo -

(_\f{\_f(:) y el valor agregado del empleo no cqlificado { VALNC ), con e] objeto de

captar la incidencia de- este Gltimo tipo de emplec en la déterminccién de la ventaja
comparativa en el comercio andino .  AllT se purede apreciar, que solamente para Ve
neziela se qbfuvieron coeficientes significcﬁvo; para la variable de VAK, tal como en
los ejercicios anteriores, Los signos de los demds coeficientes, sin embargo, sugieren

flue las exportaciones de esa nacién a la regién andina son ademés muy intensivas en

empleo calificado.

" —— ;o ot —— p— A — ——an ™

o — ————
~~Para Bolivia resultaron seguros negc:'rlvos en los.dos. coeficientes de- las varlables VAEC y
v 12 20 25T

VALNC, mientras.que el signo para el VAK fue positivo. Ello sugiere que las expor~

taciones bolivianas al GRAN son muy inténsivas en capital flico, como ya se sefialé



CUADRO il-12

AMNALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS VARIABLES MAGEPLEIDIEIEES
VALOR AGREGADO DEL CAPITAL (VAK), VALOR AGREGADC DLL LMPLEC
NO CALIFICADO (VALNC) Y VALOR AGREGADO DEL EMPLEO

CALIFICADO - 1975 - 1983

¢

Forma lineal

Forma Semilog

Forina Dobilelog.

VALNC VAE

VAK  VALNG  VAE VAK VAK _ VALNC _ VAER
Belivi 0.747 3 1978
elivia - 0347 0415 0515 0427 0832 073 429 35
. {0.923) (0.778) (0.214) 0 0.595
olombia = 0,923 + 1.314 0.123 - 0.815 0.717 0.613 0817 0
. . . -0 917 . 0.237
-(0.215)-(0.236)  (0.433) (0.973 ) (0.412) (0.313)  (0.454) (0.322) (0217
Ecooder = 1.217°-1.113 1473 - 0.97; 0815 09517 - 0123 0423 0535
) -(0.313) 40211 {0.137) (0.915) {0.172) (0.133) (0.245) {0.354) {0.337 )
Perd 0.847 0237 - 0.415 0.897 0.247 0.945 0.725 0636 0215
(0.997) (0.117) (0.223) (0.717 ) {0.812) {0.203) (0.417) (0.213) (0.417}
Venezuelo  0.737 - 0.311 0.477  0.671 0411 . 0312 0.412 0.421- 0.537
(2.475)* (0.137)  (0.317) {2.376 )"(0.215) {(0.457y {2.917) {083} (0.713 )
1978 .
Bolivic 0.829 1.623 - 1.427 1879 -0.739  0.414 0.723  0.423 0902
(1215} (0.785) -(0.016) (1.512)40.22¢) (0521} (1.377) {0813} (0.977)
Colombic = 1008 - 1.008 0.384 - 0.597 +0.623 - 0.231 - 1373 0.42) 0313
~9.735) (0.426) (0.017)-(i.211) (0.189) (0.997) -(0.7473 (0.819) (075 )
Ecuoder 1.51¢  0.712 0.821 0,342 0891 0.9% 0.97% 0.726 0.632
{1.000) (0.223) {0.37) (0.147] (0.371) (0.424) (0.211) (0.315) {0.490)
Pert - 0215 04337 029 -0215 0715 0321 - 0417 0.477  0.5%5
(o812} (0.378) (0.915) {0.117) {0.218) {0.229) -{0.113} {0213} (0323}
Venezuela 1,176 - 0.7V 0.018 018 =055 0.112 0.827 0.914  0.733
{2.5541°41.835) (0,126 :-(2.157 i-1.118} {2.012F -{2.013) (©0.975) {0.833)
1983
Bolivie 0.593  0.637 0.547 0,423 0315 0223 0315 0414 0.241
(2714 (08130 { 0.715) (2.917 ) (0.715) (0,717} (2315 {0.813) (0.813)
Colombic - 0.497 0.411 (0217 - 0.537 0415 0.514 - 0213 0137 0.1
-(0.917) (0.215) { 0.113)-(0.7i7) (0.3%) (0.732) (0411) (0573} (0.718)
Ecuadar 0737 0427 0353 0.257 0.3% 0482 0.313 0.524 0.414
(0.295) (0.973} ( 0.445) (0.818} (0.973) (0.725) (0.437) (0533) (0.215)
Pert 0.717 017 0.437 0.8l 0.%3  0.413 0312 1 0.214 0.354
({0.893) {0.415) (0.118) (0.583) (0.751) (0.257) (0.388) (0.457) (0.452)
Venezuels 0.677  0.24) 0141 0.825 0.934 0.445 0342 0.201 0.872
(2.214)7(0.492) ( 0.148) (2.432)7(0.739} (0.757) (2388 % (0335} (041}
FUENTE : Estadfsticas JUNAC , Calculos FEDESARROLLO

* Significotivo para = 0.05
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pero no asT en empleo calificado.  Pdra el Perg, los resultados fueron un poco con-

tradictorios.  Resulté del ejercicio un coeficiente negativo del capital flsico y posi-
tivo del empleo calificado, que revela uﬁa ligera tendencia a exportar._imanufacturas
intensivas en empleo calificado, lo que-en principio contradice los resultados de los

ejercicios anteriores para esa nacién, en los cuales se éncontrubu una tendencic a que

dirigiera a la regién andina bienes industriales intensives en empleo no calificado.

g —— e [ [T,

_ S - e . - —— L e
- et -

r ‘~Ecuador y- Colomblc, por ofrd parte, mostraron,’ segdn chnc’:Iisi , Dn patrén de comercio

—Z I

' Tl
menos defmldo, con signos que varlan entre una espec:fnccmén y | otra, io que no permt

N

. R U +

exh’oer _,conclusnones més definitivas sobre el efecto del empleo callflcado en la di-

et emm————

reccién de su especializacién en el mercado andino de manufacturas,

. —_ ——, ity TR R o - -
. Los resultados obfenldos de la Gltima serie de regresnones aparecen en el Cucdro Iil i3
e —— g~ TR A —— e e e

'—-r..-—

Este nuevo ejercicio difiere de los anteriores por cuanto se utilizé como variable depen-
diente un Mndice calculado utilizando como base a las exportaciones totales de los pal-
ses del GRAN . Ello se hizo con el objeto de comparar la direccién de la especiali-
zacién.en los mercados internacionales con el patrén del comercio en lo regién andina.
Lo variable independiente es una vez més el valor agregado por trabajador, o sea una
medida de intensidad de capital. Los dotosL_ ; \esfe ejercicio sugieren que Boli-
R S
via y Venezuela, son los Gnicos palses integrantes del Grupo que exportan a otras regio-
b

nes del mundo manufacturas con intensidad de capital. Como ya fué sefialado, y ha si-

do cpmprobado  emplricamente en otros estudios sobre el comercio de los pafses latinoa~



CUADRO I11i=13
- - 93

ANALISIS DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS VARIABLE DEPEND IENTE:
INDICE DE ESPECIALIZACION EN EL MERCADO MUNDIAL * VARIABLE

INDEPENDIENTE: VALOR AGREGADOQO POR_TRABAJADOR
1978 |

Forma Doblelog Coeficiente

Bolivia 173
(2.331)
Colombia - 2,633
(~3.157)
Ecuador - 707
' (=2.117)
Pert - 1,097
(-1.816)
Venezuela .053
(2.476)

* El Indice de especializacién en el mercado mundial de manufacturas esta de-
finide como:

IEEMi =  x ij/&£x 1ij
i
g xii/£2 x il
; =
donde: '
x i j: Exportaciones Totales del producto i por el pals |
£ x i | :Exportaciones mundiales del producto i
%’ X i | : Exportaciones totales de manufacturas del pals |
€% x i j: Exportaciones mundiales de manufacturas
L J

FUENTE: Yearbook of Internationa! Trade Statistics, Naciones Unidas 1978
Encuesta Anual Manufacturera, DANE, 1978
Cékulos , FEDESARROLLO
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mericanos. Colombia, Perd y Ecuador, en cambio, exportan el resto del mundo

bienes industriales intensivos enemplec no calificado.

En consecuencia, las naciones para las que se habia obtenido de los ejercicios
econémétricos un patrén de comercio intensivo en capital, conservaron este mismo re-
sultado en las nuevas estimaciones. Por lo tanto para estas dos naciones es posible |
afirmar que se cumple la hipétesis que la direccién de la especializacién en los dos
mercados es en manufacturas intensivas en ese factor de produccién. Lo mismo es
aplicable para el caso de Colombia. Sin embargo, para Perd y Ecuador es intere-
sante destacar que los resultados su.gieren que destinan al mercado andino de manu-
facturas mds intensivas en .capital que las que éxportqn al resto del mundo. Ello se
pone en evidencia en el resultado obtenido segin el cual en el primer mercade no
se vieron coeficientes significativos, mientras que en el segundo los estimativos fue-
ron de signo negativo, revelando alta intensidad de empleo calificado en sus ventas

a las naciones no perténecientes a la regién.

Los resultados de la estimacién de la ventaja comparativa, entonces, revelan
aspectos muy interesantes acerca del patrén del comercio andino. Sin embarge, la
direccién de la especializacién puede evaluarse desde otros puntos de vista alterna-
tivos. Entre ellos, rse destaca el papel de las econolm?'os de. escala en la determina-
cién de la especializacién, que constituye eli eje central del andlisis de la siguiente

seccidn,
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B, . Andglisis de las Economlas de Escala

Las teorfas.que sefialan a las economlas de escala como el principal determinante

del patrén de‘l comercio entre palses, se pueden -agrupar en dos vertientes principales.
i

La primera de ellas, se enmarca dentro de los desarrollos teéricos mds convencionales ,
o sea, los que se ocupan del intercambio interindustrial. Segdn esta vertiente, la di-
reccién de la especializacién en el. comercio entre naciones, debe ser de tal manera que
los patses de mayor tamafio se especialicen en la produccién y exportacién de bienes que
se fabriquen bajo condiciones de economlas de escala, puesto que cuentan con un merca-
do interno de mayor tamafio. Las naciones mds pequefias en cambio, exportatén princAipul—
mente aquéllos productos con rendimientos constantes a escala, o pesar de ‘que ocasional-

mente puedan desarrellar producciones con rendimientos crecientes, si cuentan con un mer-

cade de exportacién impor fante,

Por lo tanto, el patrén del comercio en un grupo de palses como los que integran
el Pacto Andino también estard determinado por los diferencios en los tamafios de -sus mer-
cados intemos. Estas diferencias pueden ser constatadas de la comparacién del indicador
de -consumo aparente ( Cuadro Ill-14 ), Segin esta informacién, Venezuéla, Colombia y

Peré han sido, en-ese orden , los palses con un tamafio del mercado interno mayor desde
1960 hasta 1983. La teorfa del pepel de las economfas de escala en la determinacién

del patrén del comercio intrarregional sefalarfa que estas tres naciones se especializaran



9%
CUADRO Il - 14
ANALISIS DE LAS ECONOMIAS DE ESCALA

Consumo Aparente por Palses
1960 , 1970, 1980 y 1983

(Millones de US$ 1982)

Pals %0 1970 1980 1983
Bolivia 1212.6 1962.0 3288.6 27108
Colombia 75182 133722 23129.8 24340.1
Ecuador 2272.0 37602 8124.0 8414.0
“Perd 5916.8 11705.8 16012.1 . 146416
Venezuela 10159.7 18365.1 35379.2 33929.8

FUENTE : laféme: BID, 1984
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en exportar a lo regién fas manufacturas con los mayores Indices de -economfas de escala
mientras que Bolivia y Ecuador exportarfan-al resto del Grupo manufacturas con rendi-

. . . ) . . P
mientos constantes o incluso decrecientes a escdla. En esta subseccién se .analizaran{en

. . . . - T, T e g T S Qe
mayor profundidad estos enunciados y.se examinard si se <implen.. emplricamente;en'el in-
[ LIPS .- - . -

tercambio intrazonal.

Como ya se sefialo , las apreciaciones. anteriores pueden ser analizadas en -ma-
yor detalle al examinar la composicién de los flujos del comercio andino segin las eco-
nomias de escala contenidas en las mercanclas que integran dichos flujes. Con este pro~
pésito se utilizé una metodologla que nos pemifio@b}?ﬁgrj; un "coeficiente de economfas
de escala" de cada sector industrial, calculado o partir de la Encuesta Manufacturera de
Colombia y que luego se-aplicé @ las exportaciones intrarregionales de todos los infe-
grantes del Grupo, para obtener un tndice ponderado de economfas de escala en el co-

mercio intrarregional, al estilo de@ros autores que han rechzodo dwen:os e|erc1<:|os sobre

T TG TR o -

- - - - N " -
las economlas de escala en los flujos de comercio internacional ’-{7/.‘En la pnmerolsec-
\_—"———r—q

4

cién del capﬂulo se expondré dicha metodologfa , en la segunda seccién se senalcrcn + los

S -

P .
resultados~deaplicarla o165 iflujos de comercio en la regién, y en la tercera se examina-

e ———r— - AP, - = e
_ré_la_teorta-de-las—economlas de escala y la teorla de la dotacién de factores como de-
eoom
- T 1.—? PR

—terminantes d&l patién del comercio en el Grea andina,

+

}4’;]7/’ Hufbauver ( 1969 ).
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1. Metodologta
En su -artfeulo " The:lmpact of National Characteristics and Technology in Commo-
dity Composition of International Trade " Hufbauer ( 1969 ) utiliza la siguiente ecuacién,

de la que obtiene un .coeficiente of | , que mide las economias de -escala involucradas

en la produccién de un bien 'i:

Vij = Kaij o j (1)
donde ,

Vij : Valor agregado del tamafio de empresa i en el sector .
i/ Valor agregado promedio por trabajador en -el sector i

nij-# no. de trabajadores promedio en el tamafio de empresa i
en el sector |. :

o(j : Coeficiente de " economfas de escala" en el sector j.

Lo estimacién la ||ev,ﬁl cabo en forma doble logarltmica, en la que la funcién

._.-——"_""—‘-'-—.:
el Vij = In K + & Inij +eij.

Esta ecuacién puede interpretarse de la siguiente manera :

ﬂ\._.—u-—-— _—
de ‘regresién tiene la siguiente especificaciéni” ,
e e emaaprm———

un X =0.06 , por ejemplo, significa que al doblarse la produccién del tama-

fio de planta i en el sector |, el ndmero de ocupados promedio aumenta en 6% ( X | es

£ ] ' .
una elasticidad )18/ .  En consecuencia, en dicho sector  hay economlas dei. escala

Foo - B . . s'.J—‘ -

o e T JR—
T - ——— T o

- )
(1§/ Puesto que lo variable dependiente es el valor agregado per cépita en el tamafio i
- dividido por el valor agregado per cdpita del sector j, y se esté estimando una ecu-
acién en logaritmos, .| es la elasticidad que mide e! cambio en esta proporcién
que esté explicado por un cambio en el némero de trabajadores promedio de -cada
tamafio de ‘planta.



99
puesto que se_requiere un aumento menos que proporcional del tamafic de la planta 19y

%

para doblar lo produccién ( Valor agregado per cépita ) . Por esta misma razén , va-

lores de << | mds altos significon menores economlas de escala, y -cuando =X | = 1

13
existen rendimientos constantes a escala en el sector industrial |.

Quizas podemos entender el concepto de économlas de escala, en dicha formula-

cién, si relacionamos la ecuacién Hufbaver ( 1) otro tipo de especi'f_:i;c"aciones que mds

comunmenteise han estimado para dbtener un indicativo de la proporcién de los rendi-
E bz

T —m Ty ST TR TCTT

mientos a escala, Una de estas formulaciones es la que considera un solo factor de pro-
~ )

duccién ( nj ) en la produccién de un determinado bien Q||,
nij =J Qi 0 < z L1 (2)

donde,
nij : ndmero de ocupados en la empresa i del sector |

Qij + Producto ffsico de la émpresa i en j

r—._——fz_—:F "Factor" del empleo

Se denomina % factor " en esta ecuacién;a la elasticidad (£ ),que mide los cam-
bios en el nomero de trabajadores en-una empresa que debén ocurrir al aumentar el pro--
o

(dducto flsico de la misma. ( Z indica , una relaci6n téénica y no pummeﬁte econd-

mica ) . Si el trabajo es el Gnico de los insumos productives,. gsi al aumentar el nd-

¢ 19/ Mds adelante se explicaré el supuesto que hay detras de esta afimacién,
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mero de ocupados, en una determinada proporcién, se requiere una ampliacién de la
planta de esa misma magnitud se dice-que los "factores" de planta y-los "factores" de
empleo son idénticos. En estas condiciones, es posible demostrar que la relacién entre

las ecuaciones ( 1) y { 2 ) es la que se expresa a continuacién.

Este -es el supuesto mds importante ‘que se encuentra detrés de nuestro andlisis de
los economlas de escala, Aparte de este mismo, existen otros problemas que se ignoran.
o se sobreestiman al calcular las economfas de escala con la metodologla enunciada més

atrGs, y son Igs siguientes:

a) En la préctica, los diferentes empresas que pertenecen a un mismo sector in-
‘disttial pueden producir bienes de diversas especificaciones. Aquellos productos que con-~

tengan una mayor intensidad de capital fisico o trabajo calificade suelen fabricarse en

aquéllas de mayor tamoiio. - Debido @ este factor, los coeficientes estimados o | sobrees-

- - v - L)
timan la magnitud de las economlas de escala presentes en unlderermmcdo sector indus-

trial. que posea dicha caracteristica,

b) Las «fé&bricas que producen un mismo bien pueden emplear diferentes tipos de
trabajadores, lo mismo que utilizar diferentes relaciones capita/ trabajo. Estas diferen-

cias también -@ﬂ?fﬂran presentes al tener en cuenta el tamafio de las empresas, y por lo
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lo tanto, el coeficiente A | reflejard la mayor utilizacién de trabajo calificado a medida

que -aumenta el tamafio de la planta,

c). Segln la teorfa neocldsica, las fuerzas de la competencia servirén para concen-
trar los tamafios de las firmas que integran un mismo sector industrial alrededor de la de-
. ‘ . . . A R ey .
nominada "escala éptima"., Si ello es cierto, este|mismo proceso estard reflejado en el .

coeficiente estimado y -éste subestimard la verdadera magnitud de los rendimientos a esca-’

la.

d); Por otra parte, es de suponer que exista alguna correlacién entre el tamafio
6ptimo y la edad de la planta, En estas condiciones, el estimativo reflejaré ademés la
tecnologfe mds avanzada que existiré en las plantas de ‘mayor tamafio, Por esta razén ,:a
diferencia que en el caso anterior, . el estimativo o | sobreestimaré las economlas de es-

~cala en un sector industrial que posea dichas caracteristicas.

e) Dado que el grado de-control del mercado por parte de una firma generalmen-
te esté acompafiado por una mayor escala de planta, el coeficiente estimado con la mefo-
dologfa expuesta puede estar reflejando en parte a las ganancias monopollsticas , y en

consecuencia, sobreestimando la magnitud de los rendimientos a escala.

Puesto que estos factores que tienen-alguna influencia sobre el 'poder\_:éf‘e_dié,ﬂ_‘iq;dﬁq_ﬁ

o< i,como el coeficiente que estima las economlas de escala en un determinado sector

industrial, y en general ellos se inclinan -hacia que probablémente se esten sobreestimando
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CUADRQ il-L5
ANALISIS DE LAS ECONOMICAS DE ESCALA
COEFICIENTES DE ECONOMICAS DE ESCALA (< )} DEL CENSQ DE E, U.

Y LA ENCUESTA INDUSIRIAL BE COLOMEIA

Sector Cemso E.U, Encuesto Monufocturers de Colombio

ClMu- 3 () (=) (=) {=) (o)
dlgites 1963 1975 1978 1980 1983
311 - 0.87 1.27 .53 0.67 0.44
' { 3147 s {62110 { 7 { 5,242 )+
- 312 0.09% 0.88 .64 0.53 0.57
{2431 s (14.229)* { 9.137)+ {16123 3
33 - ll4g 0.23 17 0.22 ) 0,24
(50230 {&711)" { 7.147) { 6377 ).
34 - .153 0.18 5 0.15 0.17
( 4.937 )» { 5721 {18213+ { 9136 ) .
321 002 0.23 .2 0.23 0.20
{8227k ( 6,978 )* { 6.978)" ( 5669 )
3z - .02 0.21 4 0.29 .12
(71376 (ongh { &.578)" ( 6,769 )«
kk] 113 0.29 35 0.39 0.30
{ 4.65 )+ ( 9.727 {17.886)" { 6.95 )
332 032 0.32 19 0.18 0.i7
(31910 {72791 ) {28177)" {6,663 )+
341 : .003 0.37 .53 0.55 0.45
{11,137 ) (17.988 * ( 7.617)+ { 5.789)
342 034 0.17 .22 0.1e 0.16
{ 6321 )« (18976 1 { 16.613) ( 5.769 )
a5 - 24 0.08 - o1z - 005 - o
{24210 0+ -{18.712 )0  -( 5215)- =-{ &.77% )"
352 - An - 0.2 - 37 0.37 - 031
-{ 4171k =1{ 3716 ) { &.196)+ = 7197 )
353 - 0.014 - 0.5 - oar - ol3 - 02
={16.997 ) -{ 83 F - -{ 57721+ -{14.216 )¢
354 071 0.1 L2 0.07 0.08
-(5.036 ) -( 4312)p { 6718 ( 7912
355 009 0.27 .35 0.23 0.3%
-( 4231 ) (28577 { B.377)+ { 6.781)"
356 034 .37 |4 0.37 0.40 -
) {(592) {8337y ( &7i2v (4217 )
31 08 0.25 .27 0.25 ) 0.15
{16.2317) (26.971 v { 77724+ { 99320"
382 .019 027 .26 0.12 0.26
0. { 4.129) (17,717 » { 6257+ (10753 1
371 . .02 0.33 .35 0.42 0.33
(19.723)* {n.nz* { 7.543)- { 53340
372 0.28 0.42 A5 0.37 0.49
: { 4635 { 5.392 » ( 6437} { B.&72 1
381 0.044 0.12 .14 0.2} 0.24
{ 7.137 )» ( B.415)" ( 5.554)° { 6.533 )+
gz 0.063 .3 kil .39 .45
. {3622y (22737 { 4.318) 7 ( 3.971)-
383 0.053 .18 .27 R .21
{12373y (2377 ( 1.456)° ( 14339 )+
384 0.047 20 .26 25 ) .24
(16,143 )- ( 21757 { 4571 " (16,473 )+
3as 0.07 .30 .24 Jick! .27
_ (12,8973 (¢ 2341 » (N2 { 2,399 )
300 0.038 30 .32 .42 ' 34
(11,688 ) { 5379 )" ( 6.2171" [ 7.147 4

FUINTE Hufbawer G.C, “The Impact of Natienal Caracteristics & Technolegy in internctional
Trode of Monufactured Goods®  en Vernan Columbia University Press 1970 pg. 212 DANE,
Encyesta Anuval Manufocturera,  Calculos FEDESARROLLC

Significative pars o = 0.05 -
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su verdadera magnitud, habrd que tenerlos en cuentq, .par‘o que al interpretar los dates no
se tomen las elasticidades de economlas de escala ( ©X | } como el valor exacto de los
rendimientos a escala. En realidad, la magnitud de -el coeficiente no ﬁeﬁe mafor signi-
ficancia , sino en téminos relativos,ya sea pargefecto de la comparacién entre sectores

s,
o. los pafses.
£

P S A e i i

: Precisamente, con ei)‘obiefo de comparar los resultados que se obtuvieron de la es-
e et ol Ao = N

LI—

'

timacién de o | para el caso colombiano y para el Censo Industrial de E2U. ( Hufbaver),
se presenta dicha informacién en el Cuadro I1l-15¢,  En términos generales, en ell Censo
-Industrﬁl de E.U. se obtuvieron magnitudes més elevadas del coeficiente | en todos los
sectores industriales en comparacién con la misma informacién para el caso de Colombia.
Ello, por supuesto, se encuenfrc en concordancia con las diferentes hipétesis del papel de
las economfas de escala en el patrén del comercio, puesto que segin esas teorfas en los
palses de mayor tamadio se localizardn industrias con mayores rendimientos crecientes, y
exportarén en general este tipo de productos. En las nucic;nes mds pequefias se localiza-
rén industrias de rendimientos constantes o decrecientes . De ahf se deduce que,en gene-
‘ral,en las naciones mds avanzadas habr-.@j economlas de escala superiores en todos los sec-

tores industriales, tal como lo sugieren los dafos obtenidos.

Se observa, ademds,;que aquéllas industrioss que en los E. U. se tuvieron las mayo-
res economlas de escala fueron el de productos quimicos y petroquimicos ( 351- 55 ), al

igual que en la industria colombiana, pero a diferencia que en este Gltimo caso también,
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seZobtuvieron rendimientos crecientes elevados en los textiles { 321} y en las manufac -

turas metalicas ( 362) y nozzmetélicas ( 372 ). En el caso de Colombic, se desfaca-

LN

At

ron los altos valores del coeficiente of | en los sectores de ~o|imenros:ii { 311- 12 ), curti-
durfas ( 323) , papel y:sus productos ( 341 ), productos plésticos ( 356 ) e industrias
metélicas bdsicas { 372 ) revelando bajos rendimientos crecientes en dichos sectores. Por

otro lado, las industrics con mayores economlas de escala fueron: quimicos ( 351-55 ) be-

bidas ( 313 ), y vidrio ( 362 ).

La relacién entre los dos egfimativos del coso norteamericano y colombiano buede
constatarse ademés de los coeficientes de correlacién entre las dos variables. Los resulta=-
‘dos de dicha estimacion aparecen en el Cuadro IlI-15A ., Segin estos, existe una rela="
cién significativa en los cuatro afios considerqdos.enggl cndllisis, ‘puesto que las propor-

ciones que se obtuvieron estuvieron en general por encima del 50%, y fueron ademds

altamente significativas.

Una vez estimados los coeficientes ©(j para el caso colombiano, el siguiente paso
en la determinacién del papel de las economlas de escala en el patrén del comercio in-
trarregional andino es el exémen de la proporcién de estas economias contenidas en los
flujos de mercanclas que constituyen dicho intercambio. En la siguiente subseccién se
analizarén en mayor detalle estas relaciones, a través de dos tipos de estimaciones, En
primer lugar, el céleulo de unl coeficiente -ponderado { ©( j) por las exportaciones tota-

les de -cada nacién del GRAN,
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CUADRO llI-16

ANALISIS DE LAS ECONOMIAS DE- ESEALA

COEFICIENTES-QE:QI‘_\:DERADOS_* DE ECONOMIAS DE ESCALA

Pals : 1975 1978 1980

1983
Bolivia | 0.50 0.52 0.60 0.61
Colombia 9.37 0.42 0.39 0.35
Ecuador 0.39 0.20 0.32 0.29
~ Pert | - 0.32 0.33 0.30 0.31
Venezuela 011 . 0.7 089 0.10

* Ponderados por las exportaciones totales

FUENTE : Estadfsticas Exportacién JUNAC Encuesta *.r'lgllanufactureru, DANE

*
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Este coeficiente tomaréd el valor de las economias de escala contenido en las ven-

tas de -cada nacién.al Grea, Al .igual' que el coeficiente estimado en las regresiones an-
teriores, un valor de { | cercano a cero significa que.los rendimientos crecientes conte~
nidos en cada flujo comercial. son elevados. De la misma forma, cuando el mismo coe-a
ficiente se acerca a la uniddd, ello quiere decir que la nacién en cuestién vende en la
- regién manufacturas con menores economfas_de -escala, En s'egundo lugar, sé presentardn,.

las matrices de comercio segn las economfas de escala,

2. Las Economlas de Escala en el Comercio Intrarregional

En general, los pafses del G*rupo Andino exportaron a la regién productos que se
fabricaron en condiciones d;a economfas de escala durante todo el perfodo de andlisis
{ Cuadro Ill- 16 ), Sin embargo, la magnitud de las economias de escala contenidas
en los productos que -comerciaron no fuvieron una muy estrecha relacién con el famafio
del mercado interno de cada p'éﬁs? o pesar de lo que sugieren las teorfas de las econo-
mia) de escala en el pairén del comercio. Ast por ejemplo, Colombia y Pers , dirigie-
ron al drea mercanclas con me;wres rendimientos crecientes que las que exporté Ecua-
dor durante todo el perfodo de andlisis, Bolivia y Venezuela, en cambio , exportaron las

manufacturas con las menores y mayores Gconoml'os de escala en ellas contenidas respecti-

vamente, estas naciones si en concordancia con lo que sugieren dichas teorfas.

De otro lado, entre 1975 y 1980 no se .advirtié una variacién sustancial de :las eco~-

nomfas de escala en el comercio inirarregional con excepcién del caso del Ecuador. Las
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ventas de esa nacién a lo regibn en ese primer afio contenfan mayores Indices de econo-
‘\].
mlas de escala que las de Venezuela, Perg y(‘Cplomblu . A partir de 1978 el valor de
<¢_ | ponderado de sus exportaciones al .drea se redujo sustancialmente en razén del au-
mento de sus exportaciones de algunos productos quimicos y petroquimicos que -contenfan
menores rendimientos crecientes. Por esta razén, a partir de ese afio y hasta 1983, ocu-
/ e}

pa el segundo lugar entre los palses 'A.iGrUPO cuyas exportaciones a la regién contenlan

mayores economlas de escala.

[2 Por otra parte, en el afio del colapso del comercio, se advirtié una dismihucién del |
coeficiente ponderado o | para las exportaciones , de Colombia, Ecuador y Venezuela

a la regién . Elle, por supuesto , sugiere que el colapso del comercio afecté principal-
mente al intercambio de manufacturas que contenfan menores Indices de economias de es-

. . .

cala, Estos productos fueron los alimentos procesddes y las confeccimnes que hacfan par-
te fundamental: del intercambio fronterizo entre esas naciones andinas. También algunos
quimicos y manufacturas mefaimecénicas dejaron de transdrse por el efecto de las medi-

. . - m______j.--—._ - — - R
das adoptadas por las naciones del Grea en ese afio , (pero este hecho no altero en forma -

e e ——
- C T -

L * e - - - . » H 1" Py - .
significativa al coeficiente ponderado ¢ |, (én el caso de Venezuela. e 2
{ et

T tem— N

Al igual que en el anélisis de lqs ventajas comparativas jen el -com.ercio andino de
manufacturas, podemos representar los flujos de :comercio infror.regional segin el coeficien-
te ok | contenido en las mercanclas que constituyen dichos flujos,  Estas matrices las
hemos denominado aquf, las matrices de economlas de escala, y.se obtuvieron al ponde-

rar los Indices por las exportaciones de cada corriente de -comercio. Una vez,..mds,
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CUADRO li-17

E.IECONOMI_ASJ DE ESCALA

e rr——— -,

ANALISIS  DE LAS

N

| - .-
MATRIZ DE ECONOMIAS- - DE ESCALA EN EL COMERCIO INTRARREGIONAL

Sl -

( Coeficientes o4&, | ponderados 1980 )

Exportadores.
Bolivia - | Colombia Ecuador " Per6 Venezueld
Bolivia 0.23 0.17 043 0.23
Colombia 0.56 0.19 0.48 0.27.
E Ecuador - 0,42 0.35 0.35 0.30
é_ Perd ) 050 0.20 0.21 0.16
- Venezuela 0.47 | 0.32 0.23 0.43

FUENTE : EstadBsticas JUNAC , DANE . Célculos FEDESARROLLO

Superior al promedio de la regi6n
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CUADRO IlI- 18

ANALISIS DE LAS ECONOMIAS DE ESCALA

- s+ L M a1

MATRIZ DE ECONOM AS DE ESCAI.A EN EL COMERCIO INTRARREGIONAL

(Coeflmentes o<, | y ponderados 1983 )

Exportadores
Bolivia _ Colombia | Ecuador  Pers Venezuela
Bolivia 0.22 0.10 0.44 | 6.09
Colombia 0.56 0.277 0.37 0.13
Ecuador 10.43 | 0.33. 0.45 0.12
Perd 0.48 039 0.15 0.09
Venezvela 0.41 0.31 0.21 0.32

FUENTE + Ver cuadro anterior

1-"‘"‘“""“ e ——

¥ Superlor al pnomedro de la }eglén
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hemos inclutdo para el anélisis dos de estas matrices. La primera de-ellas representa los
flujos de -comercio en un.afic de auge del intercambio intrazonal (1980 ), y lo segunda

se -refiere al colapso comercial propiamente dicho ( 1983 ).

f . i

En ]a pnmerc mcltnz z (. Cuadro II1- 17) s identifican & los flujos de manufacturas que se

O U A L Lt e e

caracterizaron por contener las mayores economlas de -escala. Se destacaron las exporta-
ciones venezolanas, colombianas y ecuatorianas al Per6, las de esta dltima nacién a Bo-
livia y Colombia, En t&rminos generales,el Perd fue el pals que més importé manufac-

turas con rendimientos crecientes a escala. Sus exportaciones, en cambio,estuvieron prin-

cipolmente-consﬁl-urdﬁj por bienes industriales con menores economfas de escala. Este

- e, e an ——

W
hecho se explica por ia gran importancia que tuvieron : Ios productos métohcos y sus. manu=
iy, _ o = -
facturas en sus ventas al ‘érea andina, y en particular hacia Colombia.
’ '

r De ofro lado, Venezuelo tamblén exporté prmcnpoimenre productos mdustncles ca'rcc-

e i s e EeiT e

! et e b= L m i

terizados por tener elevadas economfas de escala. Sin embargo, , las que dirigié hacia

Colombia y Ecuador - sus principales socios comerciales - fueron las que contenfan unos
L}

AN

menores

ndices de rendimientos crecientes, Ello se debié a la importancia que tuvieron

en esos flujos comerciales, los subproductos derivados de-su -industria qulmica y pefroqul-

.-‘ L )
. N "" : .. . .
m:co\}f Pa ra estos - sec;ﬁores < *'1 -+ se 'obtuvo, en el anélisis de regresién, un -coefi-

e A

—

ciente de rendimientos crecientes (o ) poco significativo .

Colombia, por su parte, exporté mercancifas con un nivel de economfas de escala

ajustado al promedio del que prevaleci6 en la regién. Los flujos de comercio haciaf ™~
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Ecuador y Venezuela fueron muy intensivos en el Indice de economfas <( |, mientras
que las que exporté hacia Perd y Bolivia, registraron {os ndices menos elevados . Una
vez mds, las mercanclas que integraron-los dos primeros flujos ekplicon los resultados
obtenidos. Puesto que Colombia vendié a esas primeras dos naciones productos alimen-
ticios y confecciones de cuero en proporciones significativas, ese hecho elevé el valor
del coeficiente ponderado de economlas de -escala, tal como se aprecia en la matriz de
comercio. A Bolivia y -PerG, en:cambio, dirigié principalmente otro tipo de manufactu-
ras, que fueron bésicamente las manufacturas metalmecénicas y algunos productos quimi=-

.cos, con menores economlas de escala en ellas contenidoas.

Por otra parte, es interesante anotar que el andlisis del papel de las economlas de
escala en‘ el comercio intrarregional andino de la matriz de comercio, deja entrever un
patrén mas definido del intercambio, qt;le el propio andlisis de Ids ventajas comparativas.
Segtn se mencioné en [a Seccién Il A de ‘esh.e informe, las matrices de comercio por
intensidad de factores seialaban que al interior de la regién -andina existfan flujos co-
merciales con la misma intensidad de -capital o empleo calificado en ambas direcciones.
En las matrices de ecornomras de escala, en cambio, la direccién de los flujos comercia-
les entre las naciones andinas fue més definida: los pafses exportedores de mercanclas
con rendimientos crecientes , fueron -al mismo tiempo importadores de manufacturas con

valores del coeficiente de economlas de escala.

N

Sin embargo, como se!Ln_er_mi_og_é._.fcnteriormente , de este exémen de los rendimien-

tos crecientes contenidos en los productos que.se destinan al mercado andino, se derivan
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resultados que a todas luces resultan inconsistentes desde el punto dé -vista tedrico, Es el
caso del Ecuador , pa:i's cuyo nivel de. consimo intérno (tamafio del mercado ) es de los
menores entre todos los palses del Grupo. Esta nacién, no obstante, lo anterior export6
a casi todos los demés integrantes del Grupo productos muy intensivos en economfas de
escala, y adn a los ‘pcfses con un tamafio del mercado superior como Colombia y Perd.
Igualmente, resulta desde el punto de vista de la teorfa |$or lo menos sorprendente que
estas dos nociones del. 6rea con un mayor tamafio de su mercado interno, dirigieron a la
regién las manufoct‘urcs con Indices de-economias de-escala, muy boco significativas, e

inclusive las que dirigieron a pafses mds pequefios como Bolivia,

De otfo llado, .entre 1980 y 1983 no se advirtié una variacién sustancial dei pa-
trén d'el comercio,sregon ios.rendimienros crecientes a escala, en las matrices de comercio.
Cada i:nuéiéiﬁndinc' conservé la posicién que hasta entonces habla mantenido en cuanto
a la direccién de su especializacién en dicho mercado. Llos cambios mds pronunci?dos
ocurrieron  a nivel del bloque principal de=inrercqmbio-, donde el efecto del colapso co-
mercial fué més ‘pronuncicdo. " Ast por eierr;pl,o, las mercanclas que -comercié Venezuela
con las demds naciones de la regién andina tuvieron u-n valor del Indice CA.j menor que
en 1980 ., y especialmente las que dirigié hacia Colombia. y Ecuador. Por ofro lado, se -
destacé el mayor valor de ¢A | contenido én las exp.;:rchiones. de esta Gltima nacién ha-
cia Colombia, en comparacién conzel.que.hobfa prevalecido hasta 1980. Esto fue el re-

sultado de la paralizacién de las compras de manufacturas metalmecénicas y algunos qui-

micos como consecuencia de las medidas de pblftica adoptodas por esa naciones en 1983,
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En resumen, Bolivia, Colombia y-Perd exportaron a la regién andina manufacturas

con las menores economi’;:sl de -escala, mi;antros que Ecuador y Venezuela se especializaron
en 'Qender manufacturas con los mo%ores-rrendimienros crecientes. Estas proporciones refle-
-jeron la importancia de cieﬁo tipo de manufacturas en las exportaciones de cada una de
estas naciones. AsT por ei_emplo,)Bolivid esh;vo muy eSpe_cidlizcdo en exportar bebidas mal-
teadas y manufacturas de -cuero, que fueron prpducfos- para los coales , el coeficiente de
economfas de escala estuvo mds cercano a-la unidad. Perd y Colombia, en cambio expor-
taron principalmente alimentos procesados, textiles y €onfecciones, productos para los cua-
les los coeficientes no fyifféron particularmente elevados . Por otro parte, las exportaciones
ecuatorianas o pesar de contener valores de <X j inferiores a las de-Per6 y Colombia,
no reflejaron Un_zontenido de-rendimientos crecientes en sus ventas al drea tan elevada
como el de Venezuela. En el primer caso, el comercio de algunas mam;facturas de ta-
baco y refinerfas de petréleo explican los resultades fmientras qué en el segundt;, bési-
camente los qulmicos ( fcm.bién derivados del petréieo ) determinaron un valor del coe- -

ficiente ponderado <X muy poco Es_iéﬁrlﬁ}:orivo.

De otro lado, del andligis de las matrices de comercio pudo apreciarse ‘que- los
resultados emplricos no se -ajustan a los postulados teéricos para Ecuddor, Per6 y Colom-
bia. Lo teorla del pug.;:el de las economfds de-escala en el patrén.del comercio sefialarfa
que estas naciones deberfan- especializar en -exportar mercancias cor;n menores y ‘mayores eco-
nomlas de escala que los que se obtuvieron respe'cfi\{amente;) fsi tenemos en cuenta el ta-

. . . .
mdiio de-su mercado interno.  Bolivia y Venezuela, por otra parte, el pals mds {Peque-
R
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Ao y el mds grande en -cuento al tamafio de su mercado exportaron a la regién los bienes
industriales con las menores y los mayores economlas de escala en ellas contenidas, en

concordancia con dichas teorlas.

3, Las Economlas de Escala en la Determinacién del Patrén del Comercio Intra-

regional
Las primeras regresiones que -se estimaron relacionan al coeficiente o indice de
apeciéjﬁf’zccién definido en la Seccién [l A de este informe, con el coeficiente o< | que
‘se mencioné en la seccién sobré metodologla. La eSpeciifffgcién de la ecuacién fue la
siguiente ¢
[EEij = <% C:K“}}"‘i donde,
IEEij : indice de especializacién del producto i por el pals j
X i . coeficiente de economlas de escala del producto i
Las estimaciones se hicieron con series de .corte transversal, a nivel de.los gru-

pos de la clasificacién ClIU a 3 digitos ( 29 observaciones ).

Los resultados del ejercicio aparecen en el Cuadro I1l- 19, AlIT se aprecia que

solamente para Venezuela existié una relacién significativa entre el Indice de especializa-
w
cién y el coeficiente de economlos de escala. Esta elasticidad ademés entre las dos varia=-

bles sefiala que el patrén de especializacién de Venezuela en la regién estuvo en -relacién
inversa con el coeficiente de rendimientos crecientes y por consiguiente, esa nacién se
Fd

especializS"*Z:j en ‘exportar manufacturas entre mayores fueron los economlas de escala en<”r

ellas contenidas. Los coeficientes obtenidos de estas regresiones para las demés naciones
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del 4rea, en cambio , reflejaron que no existié6 una relacién estrecha entre su especiali-

zacién en el mercado andino y las economfas de escala de los productos que comerciaron.

Todo _Io anterior refleja la imporfancia del comercio de producfos quimicos y pe-
troqulmicos de ese primer pafs con el resto del Grupo Andino. Estos sectores obtuvierpn
unos coeficientes de economlas de escala o j en general muy bajos, e incluso negatives.
A pesar de que las demés naciones del Grea también | tuvieron este tipo de exportaciones,
y en particular Ecuador y Colombia , el resto de bienes que integraroni“sus ventas de espe-
cializacién al drea con menores economfas de escala, como -los alimentos y las confeccio-
nes , deteminaron los resultados obtenidos, En el caso de Bolivia y PerG el resultado se
explica por el altlsimo indice de especializacién en otro tipo de manufacturas asociadas con

sus tndustrias metdlicas béGsicas .

. . o . I .
Todo lo anterior sugiere: .77 que las naciones del Grupo~Andino no han desa-
e T —_-V
. R l .

rrollade producciones provenientes de sectores con economfas de escala con destino al co-
mercio intrarregional. A pesar de que uno de los objetivos de la integracién era el de
que con base en el mercado regional se desarrollaron este tipo de produccibnes que pudie-
ran- oprovechar las ventajas de un mercado ampliado, los resultados revelan :que dicho ob-
jetivo no se cumplis. Esto, por supuesto, fue una de las consecuencias que tuvo el proce-
so de integracién comercial entre las naciones miembros, el cual se vié obstaculizado por
factores de tipo geogrdfico y de infraestructura, durante el perfodo de auge del comercio,
y més tarde por las polfticas comerciales aplicadas en cada una de ellas para enfrentar la

crisis. Ni siquiera los mecanismos institucionales creados dentro del marco del Acuerdo de
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Cartagena.. 20/ que tenlan como propés:ro e><p||cn'o la creacién de una’ estructura producha

va industrial complementaria para que cada pals miembro se beneficiara de la produccién
con basé en un mercado més amplio y aprovechara las economlas de escala, pudieron con-

tribuir de manera efectiva para modificar este cardcter del comercio andino.

Por otra parte, los résultados también reflejaron otra de las caracterfsticas sefia-
ladas del comercio intrarregional. QkFﬁyﬂ&Ia baja complementariedad de las esfructuras
productivas de las naciones del Grupo, la cual los condujo a comercial entre sT en ele~
vadas proporciones bienes de consumo, como los alimentos procesados yilos textiles simul-
téneamente, en lugar de que aprovecharan al mercado andino de manufacturas para dirigir
hacia € otro tipo de bienes industriales .que. realmente-se beneficiaran de un mercado més
amplio como los. qulmicos y cierto tipo de bienes de capital.  Ello fcmbién fué el resulta-
do de la gran importancia que -adquirié el comercio fronterizo en la subregi6n-anding, a
pesar de que los mecanismos institucionales beneficiaban en mayor propercién al comercio
no fronterizo., Este factor determiné que se obtuvieran coeficientes de economlas de es-

cala mdés elevados.

En el caso de Perd f:@‘ivic-:., e incluso Vene;uelq y Ecuador, la explicacién,
también se -encuentra asociada a ofra de las caracterlsticas destacadas del patrén del co-
mercio en la regi§n cnd.inu. Es e! hecho de que algunos de ﬂ@ntegrantes dirigieron ha-
cia ese mercado principalmente productos provenientes de las industrias més claramente
asociadas con sus sectores éxportcdores. Las primeras dos naciones se encontraron myy es-

pecializadas en la exportacién intrarregional de ‘manufacturas provenientes de la exportacién

"

B .
ey . .
L 5 fx 1
- I v [T R

20/ Los Progrcmas Secronoles de Indusfnahzumén
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de metales, mientras que Venezuela y Ecuador en los derivados del procesamiento del pe-~
tré6leo. En el primer caso este factor determiné que las economlos de escala contenidas en
sus exportaciones fueron menos significativas, mientras que en el segundo caso disminuyé

el valor del coeficiente ogj.

En consecuencia, fodas estas tendencias determinaron que solamente para Vené-
zuela se encontrara una relacién significativa entre su especializacién en-el mercado an-
dino de manufacturas , y los’] economfas de escala contenidas- en dichos productes que se
especializ6 en exportar. Su patrén de comercio de todas maneras fGé mds definide pues-
to que esa nacio’n‘ se especializé principalfiente en la exportacién de productos quimicos
y petroquimicos, con altas economfas de escala, y a diferencia de los demés no dirigi.é al
érea proporciones significativas de alimentos , rextile; y confecciones, productos éstos

con menores rendimientos crecientes.

Desde otro punto de ‘vista, otra de las principales conclusiones que se pueden
extraer de los resultados es que el andlisis de Icmgs provee de una mejor
explicacién de lo determinacién de la especializacién en el comercio andino de manufac-
turas. Ello se deriva del hecho de que (EWI andlisis de las ventajas comparativas se obtuvo
una relacién. significativa entre el Indice de especializacién de Bolivia, Colombia y Vene-
zuela, mientras@ que del exdmen de los rendimientos crecientes en el comercio solamente
resulté significativa para el caso de Venezuela. Sin embargo, las diversas teorfas que:se
ocupan del patrén del comercio entre palses no necesariamente excluyen la posibilidad de

que existan diversos factores determinando la direccién de especializacién de los pafses en



CUADRO 1II-19

' ~ i

ANALISIS DE LAS ECONOMIAS DE ESCALA

REGRESIONES 1 : VARIABLE DEPENDIENTE : Indice de Especializacién

VARIABLE INDEPENDIENTE : Coeficiente de Economflas

E TR de Escala
1975/ 1978 1980 1983
Bolivia 0.827 + 2,591 1,783 2.467
(0.331) (0:232) (0.117) (0.223)
Colombia 0.173 0.0217 0.0197 0.0187
(0.774) (0.837) (0.343) ( 0.455)
Ecuador 3.918° 5.103 1,237 1,327
(.0.539) (1.535) ( 0.919) (0.259)
Per6 1.175 0.437 0.327 3.127
(0.532) (0.119) ( 0.536) (0.917)
Venezuela - 1,252 - 1.653 - 0827 - 0715
(1.362) ~(2.213)* -(1.937). - (3,251)
* Significativo para = 0,05

FUENTE : JUNAC, DANE
Célculos FEDESARROLLO
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comercio internacional, Es el caso, por ejemplo , del modelo desarrollade por Chenery
y Keesing ( 1981 ), en el que se combinan casi todos los elementos de las teorfas del
comercio inl'eri'ndustri_ol como la dotacién de factores, las economlas de escala , la susti-
tucién -de importaciones y el ciclo i‘ecnolééico,como los determinantes del patrén de es-

pecializacién de lus naciones menos desarrolladas .

En-consecuencia, tanto el andlisis de las ventajas compargfivas de la Seccién
ilI- A, y el anélisis de las économlas de escala de esta seccién,pemmiten el exémen
desdet}@@de vista diferentes al comercio entre st de los patses del Grupo Andino .
Puesto que el .potrc’m del comercio dentro de la regién, bien puede estar determinado por
varios factores simulténeamente, y entre ' ellos, la intensidad de factores y las economfas
de escala, resulta de interés examinar las dos hip6tesis de las sec-ciones anteriores al mis=~

mo tiempo , con unc serie de regresiones en las que se estima al indice de especializacién

1
factorial, la variable " ficticia" de manufacturas no besadas en recursos naturales y el

en el mercado andino de manufacturas ( IEEij ) en funcién de las medidas de intensidad

. - ) -;“}i_'u..-\.:_r:;q. . . . .
coeficiente de economlas de escala, La especificacish’; de dicha funcién es la siguiente:

&

IEEij = a + b VAKij + CVALNCjj + VAIéCii +eD + fEC ( o2 j ) + Ejj
En -su forma liﬁecl, donde,

VAK : Valor agregado del copital[fﬁm

VALNC : Valor égregado del empleo no calificado

VAEC : Valor agregado del empleo calificado -

D : Variable " ficticia™ de recursos naturales.



REGRESIONES DEL PATRON DEL COMERCIO

CUADRO I1lI- 20

120

ANALISIS DE LAS ECONOMIAS DE ESCALA Y LAS VENTAJAS COMPARATIVAS

1975
C VAK VALNC VAEC D EC
Bolivia 3.45 0.41 0.81 0.65 1.78 0.21  R%= 0.2742
(477)* (2317 ( 0.73) ( 0.43) (1.73)*  (0.31)
Colombia 9.87- =0.56 0.48 0.77 9,42 0.35  R2=0.1819
C(5.82)*  (1.97)%* ( 0.66) ( 0.45) (2.5 (0.4
Ecuador 20.62 0.12 0.57 0.67 12.18 0.89  R%=0.1312
— (17.43)* (0.13) ( 0.72) ( 0.37) (3.18)*  (0.23)
Perd -13.17 0.15 0.37 oneg 13.17 0.93  R2= 0.14131
-(11.27)* (0.46) ( 0.81) ( 0.81) ( 4.13) (0.89) |
Venezuela 10.89 016  0.17 0.23 8.26 0.47  R%=0.1412
(9.18)* (2.82)* ( 0.97) ( 0.92  (1L.76)*  (0.76)
1978
Bolivia 773 2.39 0.63 0.54 3.27 0.82  R%=0.0187
(271 (2.33)* ( 037) . ( 0100 (9.3 (0.24)
Colombia 1.24 -0.23 0.47 0.37 2.18 0i97 . R%= 0.1976
(9.84)* (1.96)** ( 0.02) ( 0.97) (7.12)*  (0.37) |
Ecuador 0.18 0.19 0.39 0.38 9.23 0.43  RZ= 0.2318
(7.32)* (0.47) ( 0.03) ( 0.99) (6.13)*  {0.01)
Perd 9.23 0.45 0.17 0.43 15.18 0.02  R%=0.1374
(6.47)* (0.63) ( 0.71) ( 0.83) (0.04)*  (0.10)
Venezuela 10,13 0.89 0.25 0.57 4,31 -0.17  R2=0.3307
(5.62)* (1.94)** ( 0,03) ( 0.23) (9.37)*  (0.13)
1983
Bolivia 2.17 0.112 0.145 0.853 3.23 0.84 RZ2= 0,1718
(4.36)* (2.313)* ( 0.891) ( 0.93) (0.3 )*  (0.23)* |
Colombia 3.19 «0.893 0,476 0.742 9.12 0.73  R2= 0.231
(5.97)* ~(0.519) ( 0.75) ( 0.03) 00.12)*  (0.42) A
Ecuador 416  0.918 0.832 0.651  10.54 061  R%=0.213
(12.196)* (0.666) ( 0.103)  { 0.45) (6.43)*  (0.37) ‘
Pert 1,73 0.215 0.713 0.901 15.76 0.54  R2= 0,017
(23.55)*  (0.718) 0.01) ( 0.32) (5.72)*  (0.84)
Venezuela - 12,14 0.376 0.621 0.715 0.82 0.99  R%=0.219
( 9.77)% (1.953)** ( 0.30) ( 0.21) (6.33)*  (0.96)
FUENTE:  Estadfsticas JUNAC , DANE, Célculos FEDESARROLLO

¥ Significative para ¢ = 0.05
** Significativo para c&= 0,10
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Ec { o j): Coeficiente de economios de escala

E : Término de error de la ecuacién

i+ producto 1.... 29

i : péis

1, 5

A diferencia de los andlisis anteriores, en esta regresién el valor del coeficien-
te RZ es de especial i@d‘ﬁtgl[cic, puesto que lo que se pretende encontrar,al estimarla,
es que sean las variables inclufdas en la funcién las que expliquen la determinacién del

IEE, de cada pals andino.

Los resultados de estas estimaciones aparecen en el Cuadro IH- 20. AIlIT encon~
tramos quef}en general , la variable VAK ( Valor agregado del -capital ffsico por trabaja-
dor) es significativa para los casos de Bolivig, fColombic y Venezuela y la variable "ficti-
cia" ( D) Io'ésf)en todos los cascs. Los coeficientes R2 , sin embargo, s.on én fodos las |
regresiones muy bajos y no tienen significancia estadlstica. Todo esto sugiere que las va-
riables inclutdas en la regresién no explican en su totalidad las variaciones en el Indice

. ' 4-“- g ers W - .
de especializacién ( varicble dependiente ). [ \:} thos resultados no son necesaria-

mente inconsistentes con los postulados teéricos, puesto que las teorfas sobreDlos determi-

-
R

nantes del comercio interindustrial no se excluyen entre I :‘;Idoniunfcmente con las econo-
mias de-escala y la dotacién de factores, es muy proboble que existan otros determinantes

de la especializacién en el comercio andino de manufacturas.
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Por ofra parte, resulta también interesante destacar que el hecho de que sola-
mente el coeficiente que se obtuvo para la varicble VAK resultara significaﬁvo' en las re-
gresiones de Bolivia , Colombia y Venezuela. Este resultado por su parte refleja que el
capital flsico contenido en las exportaciones de estas naciones si tuvo alguna relacién con
si especializacién en el ‘mercado intrazonal. Ello, en los cosos de Bolivia y Venezuela
opc:uya la hipétesis enunciada por Kru(_’g‘g_gr( 1981 ) , segon la cual es el capital flsico y
no el humano el factor que determina el patrén del comercio de los pafses menos desarro-
lados entre st. Sinembargo, en los casos de los demés F;ol'ses, y particularmente en el de
Colombia, no es posible generalizar dicha hipétesis. E | parrrdﬁn del comercio de esa dlti-
ma nacién con las demds integmntes; del Grupo se -encuentra relacionado en forma inversa

con el capital flsico contenido en los productos que comercia, .¢onrtario d*lo-que sugiere di~-

«¢ha autora,
Igualmente , la significancia estadfstica obtenida para la variable "ficticia™ (D),

que pretende aislar el efecto de las manufacturas basadas en recursos naturales, en todas

las regresiones , apoya la hipétesis de que la dotacién de este tipo de recursos es uno de
los factores determinantes de la especializacién en el mercado inrrgﬁ@_gionol de ‘manufactu-
ras.  Esta relacién entre las industrias asociadas con la explotacién de recursos naturales

y lo especializacién en el comercio andino de manufacturas tiene dos implicaciones distin-
tas. Por una partej | sugiere que la especializacién en esZi6ltimo mercado depende en

gran medida del patrén del comercio de los naciones del Grea con el resto del murido. Por
otra parte, significa que los mecanismos creados en el marco del Acuerdo de Cortagena ,
que pretendlan favorecer el comercio de bienes no tradicionales no tuvieron el efecto desea-

do, ni una influencia marcada en la determinacién del patrén del comercio.
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De otro. Iofo, sugiere tumb.r-gr?que .como consecuencia de la conformacién de un pctrén del
g Ml
comercio intérindustrial al interior del Grupo Andino basado en la exportacién de bienes aso-
ciados con la disponibilidad de recursos naturales, o en los sectores tradicionalmente exporta-
dores de-cada nacién, no fue posible que se aprovechiaran de manera mds generalizada las eco-
nomfias de escala derivadas de un mercado de exportacién en el drea, Alguno_s pafses, que se
especializaron en exportar ﬁlcnufacturcs de minerales y metales con bajos rendimientos crecien-

tes, mientras que oiros dirigieron a la regién otras manufacturas como los alimentos, productos

de papel y confecciones con-la misma caracterfstica.

Por 6ltimo, el elemento del empleo calificado en la determinacién del patrén del
comercio andino, al igual que en los ejercicios de la Seccién lil=A no tuvieron un papel pre-
ponderante, Este hecho se encuentra en abierta contradiccién con lo sugerido por Amsden (1980),
y en concordancia con lo que han expresado ofros autores como Balassa ( 1977) y Krf[égér(l%]).
Ademds, también contradice los resu!_todos obtenidos por Thoumi ( 1979) pcxrolel caso de Colom-

bia,

En consecuencia, los andlisis de regresién sugieren que el patrén del comercio an-
dino estd determinado por otres factores: ademds de los &Q?a'qur' hemos inclufdo en este andli-

sis. Estos factores pueden ser algunos como la etapa en la sustitucién de importacidnes o del ci-

-
T )

clo tecnoldgico en el cual se encuentran las naciones andinas. Estos, fcci‘oresu su vezﬁtOmbnen tienen
P —— e -.' e

un papel preponderante en el grado de complementariedad o sustituibilidad de las estructuras

productivas industriales y de las exportaciones intrarregionales de cada uno de estas naciones.

Con el objeto de evaluar precisamente este-carécter complementario o sustituto del comercio

andino, en la siguiente seccién se analizaré al comercio intraindustrial dentro de la regién.
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C. Anélisis del Comercio Intraindustrial®

Segtn- las teorfasrdenomincd'c:s " heterodoxas" 73 que e*cm‘inan al patrén del Co~
mercio entre pafses , cuando los dotaciones de factores de las naciones que comercian son
bastante similares, debe existir un alto gradeide {F:c’;:mercio/:ji_iutraindustrial. Este hecho ha
sido constatado emplricamente -para los PD , y en particular para aquellas nacianes sujetas
a un proceso de integracién , como la Comunidad Econémica Europea ( CEE ). Para que

exista ese tipo de comercio ademds, se -requiere un avance tecnolégico tali-que exista una

gran diferenciacién de productos de un mismo secfor industrial.

En el caso del Grupo Andino, solamente cuatro tipo de bienes se comercian intra-
industrialmente de manera intensiva. Son prec.iscmente los alimentos procesados, los pro~-
~ ductos quimicos , las manufacturas metdlmecanicas y algunas confecciones. Por esta mis-
ma razén, este tipo de bienes son los que tradicionalmente han estado mds sujetos a la}
aplicacién de -pollticas que han obstaculizado su comercio dentro del érea andina. Ade-
més, como veremos , los niveles de intercambio intraindustrial de estos productos han es-

tado concentrados particularmente en los pafses de mayor desarrollo relativo dndustrial.

1. Metodologla
El comercio intraindustrial es un tema que pré%ﬁcomenfe no ha sido objeto de traba-
o

jos emplricos en el intercambio Sur-Sur . El dnico trabajo realizado sobre el tema en parti-
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cular es el de Qil HalS)frnyshyr; y Engin{er@_( 1985 ) , con buse en la metodologla

!

de Grubel y Lloyd ( 198,5'*)' , que aplicaron a una muestra de 44 pafses, 13 de ellos

de industrializacién reciente, 18.industrializados y el resto en vios' de desarrollo.

e e Tt i i
K.\ Los resultados obtenidos , en dichd estudio muestran coeficiéntes de comercio. intraindustrial
a1 . s

en general inferiores para los pafses en desarrollo y més elevados para los palses industria-
lizados. Sin embaréo,' hay diferencias también en los valores obtenidos de intercambio 0
intraindustrial de estos dos tipos de palses segln las Greas con que comercian., Es asl co-
mo, los PMD intercambian entre st menos intensivamente aquellos bienes que provienen
de los mismos sectores industriales con respecto a los que dirigen hacia los PD. Estos

2 :
Gltimes, en cambio, tienen altfsimos niveles de intercambio intraindustrial , ol comparar
con-el que mantienen con los PMD.  Este hallazgo emplrico se encuentm'zﬁ:db_ieifq;con—
tradiccién con los postu‘lados' de las teorlas de este tipo de comercio, puesto que sugie~

- & .
ren que son mds aplicables a los PD que a los PM‘D : glcs-nociones menos. desarrolla-

das mantienen niveles de intercambio industrial superiores con palses que tienen dotacio-

nes diferentes , que los palses con dotaciones similares de factores de produccién.

(:-""""Por"o"rrct‘pdrfﬁl*ﬁ?éﬁnffiﬁ}feﬁs@'délEs@ﬂ@@?ﬁ‘ &ral. 157 constifuyen
jos denominddos " palses de industrializacién reciente” ( PIR), para los cuales dichos au-
tores obtuvieron Indices de comercio intraindustrial muy dispersos ( entre el 20 y el
60%), segn el pals. En el rango més alto se situaron PIR como Espaia, Yugoslavia y

Argentina, mientras que en el mds bajo se encontraron algunos como Grecia, México y

Portugal. Una vez mds, existieron diferencias aprecicbles de los niveles de comercio
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intraindustrial segon el drea econémica con la’ cual se intercambiaron manufacturas. Asf, 3

por ejemplo ; los PIR comerciaron intraindustrialmente principalmente con los PD y en-

-

tre sf, a pesar-de que también mantuvieron Indices por encima del 50 % con algunas na-

ciones en desarrollo,

R — T T R T e — ‘?“—_TW
Eneste estudio_se adoptard la misma metodologla que se-utilizé en la investigacion:.ci=y
e — it e e = " - -ty i Arh it S

tada, De acuerdo con este irabajo, el comercio interindustrial, o de bienes complemen-
tarios estd definido como el valor absoluto de la diferencia entre las exportaciones de una

categorfa de preductos i ( Xi) y los . importaciones de esa misma categorfa ( Mi) :
Comercio |nterifr£§bstriul s X - MiIE)

Por fo tanto, el comercio .intraindustrial , o de bienes con caracterfsticas similares serd
la diferencia entre el comercio total y el-comercio interindustrial de la categorfa de
bienes i :

Comercio Intraindustrial  { Xi + Mi) = | Xi - Mil

A su vez, esta magnitud se puede normalizar para obtener un Indice de Comercio Intra-

industrial ( ICIi) del tipo de bienes i,

ICI = ( Xi + Mi) = IXi =Mil.x 100 %
e e

( Xi +Mi
i i g g — [ oy Ly — —— N g e T —— i, Al T e B it . L A———
5 Cuaids nohay:comércio infraindustridl, Xi & Mi tendrén un valor dé cero. E| néme-

rador, por lo tanto, tendrd ese mismo valor y el Indice serd igual a 0%. Si todo el
comercio es intraindustrial Xi=Mi, entonces IXi-Mil = 0, y el Indice tomard un valor

“de 100%,



127

El ICli se caleula para toda categorfa de producto, que en-este caso estd defini-

do por- las agrupaciones CIIV a 4 digitos . Sin embargo, también se pue'de obtener un

ICI agregado ( ICIA ), mediante Ia.siguiente expresién :

S n
2 (Xi+ Mi)~ 2 IXi-Mil
i i= 1 x 100:%

7 (X o+ Mi)
El ICIA , igualmente se puede obtener para grupes de bienes segtn.sea el caso

2. | El Comercio Intraindustrial en el Grupo Andino

Los resultados del edlculo del indice definido més arribe como ICIA en el comercio
intrarregional andino, revelan que ninguno de los valores obtenidos es indicativo de un ni-
‘vel elevado de intercambio intraindustrial { Cuadro {[1=21 ), En general, todos los valores
se situaron por debajo del 50%. Sin embargo, Colombia , Venezuela y Per§ se encon-
traron por encima de los niveles promedio cdlculados por Havrylyshyn para el comercio
entre st de los pafses menos desarrollados ( 20 ol 22 % ). Entre 1975 y 1980 se registré

un aumento sostenido del volumen de intercambio intrdindustrial en el drea andina

oL
Coincide ademés con la {edmprobacién emplrice que ha sido expuesta en otros trabajos 21/

»

21/ Havrylyshyn et al. op. cit.



CUADRO lil- 21

ANALISIS DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL.
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INDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL EN EL GRUPO ANDINO

1975, 1978, 1980 y 1983

1975 1978 1980 1983

‘Bolivia 7.55 12.63 13.78 11.42
Colombia 18.43 15,74 22.93 11.21
Ecuador 11.83 14.93 10.96 12.72
Perd 35.19 32.66 46.71 21.68
Venezuela 15.57 | 17.04 27.20 16.56

FUENTE:  Estadfiticas JUNAC, Célculos - FEDESARROLLO
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segdn la cual el comercio intraindustrial se desarrolla entre pafses cuando las potencia=
lidades del intercambio interindustrial se agotan. Esto sucede cuando las estructuras in-
dustriales de los palses que comercian llegan a ser similares, que desaparece ese Gliimo

tipo de comercio.

’

Igualmente se destaca en el Cuadro que el Thdice de comercio intraindustrial del Perd
alcanzé en 1980 niveles ce;rccmos ol 50%. Esto indica que en ese afio casi la -mifad
. + .

" de lo que comercicha esa nacién con-el resto del Grupo Andino también-lo producla
nacionalmente.  Este .es un ‘indicativo muy aproximado del grado de “competitividad"
de la produccién .indusirial peruana en el mgrchor andino de manufacturas; que sugiere
que la potencialidad del comercio de mercanclas complementarias con su estructura pro-
ductiva podrfa estar agotindose para entonces y en su fugar se estaba desarrollando una
nueva forma de comercio. Esa nueva forma de comercio se econtraba particularmente

concentrada en dos ‘sectores productivos: el quimico y el de manufacturas metalmecéni-

cas ( Cuadro H1-22 ).

Las proporciones .obtenidas para Colombia y Venezuela estuvieron muy por debajo de la
peruana lo cual impiden generalizar los observaciones anteriores. Sin embargo en el
“"‘-...hl‘\* a - .

Ciadrg.  111-22 se presentan los resultados del ICIA segon tipos de bienes para los cua-
les se obtuvieron los registros mayores en los afios del andlisis. AlIT se puede apreciar
claramente que los Indices de comercio intraindustrial desde 1978 hasta 1983 v:rmﬁsf;naltos
de estos dos palses se encontraron en los productos quimicos y las manufacturas metalme-

cdnicas.,



CUADRO ll- 22

ANALISIS DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
INDICES POR TIPOS DE PRODUCTOS 1980 y 1983

%

1980
Madera 7 Manuf, Equipo Transp.
Alimentos Textiles Cueros mon. no met, Metélicos Quimicos Maquinaria Otros

Bolivia 21,5 9.2 20.1 12,7 12.6 10,4 8.3 10.8
Colombia 29.5 17.6 18.4 ’ 2.3 23.7 42,1 4,3 15.5
Ecuvador 47:5 13.7 8.3 6.7 5.4 29.3 5.5 9.2
Perd 32,9 22.3 19.8 4.7 50.2 27.7 5.6 10.12
Venezuela 21.2 7.3 2.1 3.3 44 .5 40.1 1.2 7.4

1983
Bolivia 19.3 8.3 23.1 18.2 10.7 9.7 0.7 . 123
Colombia 20.1 10.1 19.6 15.5 9.6 40.8 11.7 14,9
Ecuador 17.4 4,5 4.7 8.3 5.5 28.6 6.7. 2.1
Perd 28.7 21,3 21.4 3.1 32.1 - 25.4 7.8 19.8
Venezuela - 19.8 10.5 3.6 5.2 23.9 42.1 8.0 12.3
FUENTE :  Estadfsticas JUNAC, Célculos FEDESARROLLO

0€l
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xW@rserdWE@imama‘aﬁa‘a—gdirmféron
niveles 833 comercio iﬁ'rraindustrial, por tipos de bienes, mucho menores que el resto, Es-
te tipo de intercambio se concentré parficularmente en los productos olimenﬁcios,‘sobreg'
todo en el caso del Ecuador . Los demds sectores no registraron indices de comercio in-

traindustrial particularmente elevados.

— i R gy M irm i ) ar ——————— .—--'--r,"b-.-cﬂ' e | i T ¢ L)
—~-Como es"d&esperarse,- &l ‘Comercio ihfraiadustrial se vi6 fuertemente afecfado cofislas
Attt R et s it S T et

—

medidas de ‘polftica aplicadas en los pafses del Grea a rafz del colapso del comercio an-
dino, y especialmente en Venezuela y Colombia. Eﬁ_efecfo, el indéce ICIA disminu-
y6 a partic de ese afio de manera muy pronunciada para Per6, Venezuela y Colombia.
Como vemos més adelante, esto se explica fundamentalmente porqué fueron precisamente
los bienes que més se comerciaban entre los cindustrias de la regién, sobre los que mds
fuettemente . recayeron los-confroles a las importaciones :- también se producfan noc:-ionolf:'}

mente en cada uno de los palses del drea.

En efecto en el cuadro se puede apreciar, que segln los tipos de bienes, los ni

veles de ‘comercio intraindustrial de alimentos , confecciones, algunes textiles y los pro-
o~ . . . .

duttos metalmécanicos disminuyeron sensiblemente a partirde 1983. Los demés sectores
. . . —— —— . : . .
industriales no registraron una ‘calda deluimnsmo Indice, pero se mantuvieron en .los mis-
mos hiveles que en los afios anteriores. Ello sugiere que el comercio intraindustrial fué
el principal afectado con el colapso del comercio andino, y en mayor proporcién que

el comercio interindustrial, como se vié en la seccién anterior.
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Durante la época de.auge del comercio, también pudimos!}observur que los dos
tipos de intercambio tuvieron una evolucién muy diferente . Paralelamente el agota-
miento y estancamiento del comercio de mercanclas provenientes de sectores indus-
triales distintos, se desarrollé al interior del Grupo Andino una nueva clase de inter-
‘cambio de mercanclas de tipo intraindustrial , de bienes muy similares y con altas
elasticidades de sustitucién con respecto u‘ la produccién interna, el cual mostré un

gran dinamismo en -el mercado andino de manufacturas.

3. El Comercio Intraindustrial de los Pafses Andinos con el resto del Mundo

Los niveles de ‘comercio intraindustrial que mantuvieron los pafses del Qrupo An-
dino-con el resto del rﬁundo, y .con los PD en particular, estuvieron en rangos que
fluctuaron entre el 20% y el 50% ( Cuadro' Ili- 23), Estas proporciones més altas se
encontraron ademds significativamente por encima de la que encontraron Havrylyshyn
et-al. para el comercio de los PMD y los PD , en el estudio citado anteriormentel
Los naciones andinas para la que se -obtuvieron niveles de intercambio intraindustrial
superiores a ese promedio fueron Colombia y Venezuela. Para el resto del Grupo An- |

dino el ICIA con el resto del mundo estuvo en niveles muy cercanos a la proporcién de

dichos autores.

En consecuencia, este resultado sugiere que Bolivia, -Ecuador y PerG encontraron me-
-jores oportunidades para sus venfas de este tipo de bienes con las naciones del dreq,

y que las mayores potencialidddes del comercio intraindustrial estuvieron en ese Glti-
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mo mercado. Cualquier intento institucional para lograr la integruciéﬁ ¢omercia! debe te-
her muy en cuenta que gran parte de Ias. oportunidades de -reactivacién del intercambio in-
‘trazonal se encuentran representadas en eliintercambio de las mercanclas provenientes de
los mismos sectores industriales.w Por otra parte, los niveles de ese tipo de intercambio de
Colombia y Venezuela con otras nﬁciones mds desarrolladas no pertenecientes al drea andi-
na- resultaron més elevados que el promedio de Havrylyshyn et-al. Ello significa que en-

traron mejores oportunidades en otfos mercados fuera de la subregién para efectuar este

vt .
tipo de transacciones,

Los niveles de comercio intraindustrial de todos las naciones andinas con las na=
ciones mds desarrolladas también aumentaron sostenidamente durante la ‘se'gunda mitad de la
década de losl setenta,  Este comportamiento fué el resultado de las mayores ventas de ma-
nufacturas de las naciones del Grea a esos palses por el efecto de las mejores oportunidades
duel encontrarons en dichos mercados.  Sin embarge, también en los inicios de la década

%r

dei los ochehta se registra una leve disminucién de los niveles de comercio intraindustrial

b

2

. . iy .
de los palses andinos con los PD. Ello ocurrié como Cr_esulrcdo + de los mayores niveles
sulado

v
T

de proteccién aplicados en esas naciones, como ¢onsecuencia de la recesién internacional.
En efecto, como se aprecia en el Cuadro [1i-23 , el ICIA de Bolivia , Ecuador
y Perd en 1980 con los PD fue respectivamente de 18 % y 20~ %, Las dos primeras

proporciones estuvieron muy cercanas al. ICIA calculade por Havrylyshyn para el comercio

entre PMD y PD, del 17 % . Colombia y Venezuela tuvieron niveles de este tipo de
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comercio del orden del 41.3% y32.1 % , muy superiores a este promedio. Ademds, tal
. como aparece en el cuadro, todas las naciones registraron aumentos sostenidos del Indice
entre 1975 y 1980.. Colombia y Venezuela, por ejemplo , se encontraban por debajo del

20% y ya en 1980 habfan superado los niveles del 35%.

Tambien resulta de interés analizar la evolucién de -este mismo- indice en -el co-
“mercio de los qusés andinos con otras regiones del mundo, y en particular, con otras me-
nos ‘desorro.llcdcs. Entre ellos, las mds importantes fueron las naciones latinoamericanas
que no Forr_ricron parte del Pacto Andino, y las que integraron otros mercados comunes co-

mo los palses de la regién Centroamericana y del Caribe.

En general, los niveles de comercio intraindustrial con otras nagiones del 6fea
latincamericana fueron superiores -para todos los palses andinos que los mantuvieron‘ entre
$T fé/, se destacaron los niveles de comercio intraindustrial de Colombia y Ecuador con
las naciones latinoamericanas y del Coribe, que alcanzaron niveles significativaimente por
encima del 50%. .Boliviu mantuvo en cambio niveles de este tipo de .intercumbiol mds
altos que en el GRAN, pero en proporciones poco significativas. Los casos més interesan-
tes los constituyen Perd y Venezuela, los cuales mantuvieron niveles de comercio in’rraiﬁ—

dustrial més elevados en la regién andina, que con los demés pafses de la ALADI,

?/2/ En estas proporciones se incluye tamblen a los pafses del Grupo Andino .puesto
que hacen parte de la ALADI. Es decir, también estd contabilizado el indice
ICIA del comercio intrarregional.
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Por otra parte, el exdmen de los Indices de comercio ICIA por fipos de productos
de los palses andinos con gl resto del continente pemite apreciar en mayor detalle como es
este pairén de intercambio, En el Cuadro:Ili- 25 aparecen estos resultades. Para Bolivia,
se destacan- el valor elevado del indice: ICIA en las{manufacturas metdlicas ( en esta cla-
sificccfén estén -inclufdas la extraccién de metales ), seguides por los alimentos procesa-
dos . De otro lado Colombia mantuvo \-rolume.nes de Comercio Intraindustrial elevados con
‘los demés pafses de la ALADL en los alimentos. Los quimicos, la maquinaria y equipo
y un poco menos en téxtiles , cueros y manufacturas metélicas ( metalmecanicas). También
comercié intraindustrialmente este tipo de productos al interior de ‘la regién andina. Sin

o

embargo, los niveles de esa clase de intercambio con la ALADI fueron mdés elevados en los

qulmicos y la maquinaria y equipo.

Ecuador , por otra parte, mantuvo transacciones de tipo intraindustrial principal-
mente en los*man,uFaciufcs de minerales no”} metdlicos, los quimicos, Iqs metalmecdnicas
y la industria de cuerros con la- ALADI. Los valores del Indice para estos productos estu-
vieron en general por encima entre el 50 y el 60%. Contrasta con-los resultados obteni—
dos para su comercio con el GRAN, en el cual los mayores Thdices se obtuvieron en el

sector de alimentos, y no superaron el 40%,

En cambio, el pervano fue un caso muy diferente al ecuatoriano. Los mayores

niveles de intercambio intraindustrial con la ALADI fueron en :la maquinaria y equipo, con

iv
.J\ o o, - l . ) s .
nivel& cercanos al 60 %. Los demds tipos de productos no -fueron objeto de comercio .in-
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traindustrial intensivo, con la ALADI aunque se destacaron por sus valores cercanos al

50 % los de los cueros , y los manufacturas metédlicas. Al comparar con.los resultados
obtenidos para el Grupo Andino, se .desfaca el valor del ICIA en Ios. productos qulmicos,
puesto que en este mercado constitufa uno de los principales producios intercambiados in-

traindustrialmente y a nivel de la ALADI no tiene mayor significancia.

Por 6ltimo, Venezuela comerci6 en general muy pequefios volémenes de mercan-
clas provenientes de losmismos sectores industriales con la ALADIL.  Solamente se destacé’
el rubro de productos quimicos, con un ICIA superior al 50%,y por encima de la magni-

tud al que se obtuvo en su -intercambio con los demés palses del Grupo Andino en ese

tipo de -productos.
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CUADRO IlI- 25
ANALISIS DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL 0
INDICES POR TIPO DE PRODUCTOS EN EL ECOMERCIO CON ALADI - 1980
Coey
— Alimentos  Textiles Cueros  Manuf, Manuf, Qulmicos Maquinaric
min no -met, met,
Bolivia 40.9 2.6 36.5 0.0 59.1 18.4 ‘30.6
Colombia 54.6 49.33 454 286 46.4 68.1 53.4
Ecuador . 4.3 15.4 54.9 66.2 57.4 60.8 46.9
Perg 33.3 12,3 41,1 23.1 39.4 16.0 57.3
Venezuela 8.2 0.8 8.7 1.2 42.9 69.3 ?.3




CUADRO Il - 24

ANALISIS DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL.
INDICES AGREGADOS (ICIA) DEL COMERCIO CON LOS PAISES DE ALADI'Y CARCOM

%

1975 1980 : 1983
Bolivia 1824 24.08 ~20.3
Colombia /5“2.5’J 60.04 45,9
Ecuador 48.3> 51.98 372
‘Perd 352 36.20 . 303

Venezuela 12,1 145 13.7
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Ciertamente este resultado que se obtu-vo para el Perd, Colombia y Ecuador pare-
ce un-poco sorprendente, En el primer caso, sugiere que‘elltipo.de intercambio que man~
tiene esa nacién con los demds palses de Latinoamerica es muy diferente su comercio dentro
de la subregién andina. En este Gltimo mercado las mercanclos que exporta también.se pro=-
ducen en.los pafses de la drea , mientras que las que comercia con otras naciones del con-

tinente son complementarios a su estructura productiva,

[

. ‘ . L . - .

El caso contrario lo iconstituyentColombic y Ecuador. Estos dos pafses mantuvieron
niveles de comercio intraindusirial con el restc del continente mds elevados que los que pre-
ve ot iy . . o N
valecieron: en el Grupo Andino. Es decir, el comeréid de mercanclas complementarias a
su estructura productiva es més importante dentro de la subregién, que con ofras naciones

del continente, El intercambio con estos Gliifmas: estdé més que todo conformado por bienes

industriales pertenecientes a los mismos sectores manufactureros.

it

También hay que tener en cuenta al analizar estos resultados la importancia que
representa para cada nacién del Grupo el comercio con:los pafses de la ALADI y Cari-
com. Tal como se menci.ond en -ei capltule . Il de este informe, Bolivic y Per6 han man-
tenido, desde la creacién del Pacto Andino, niveles crecientes de comercio con otras fun=-
ciones del continente no firmantes del Acuerdo, y en particular con iArgentina, Brasil
y Chile. El andlisis del intercambio intraindustrial complementa esta up.reciccién puesto
que sugiere-que ademds el patrén del comercio que mantienen con e;stos palses es diskin=

to al que prevalece con ¢l resto del Grupo.
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IV. FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

Desde. la creacién del Grupo Andino, los palses miembros han enﬁ"é’r:tqdo de mane=
ra continuada, problemas para financiar no so!mdneresus saldos del comercio recfproco ,
sino también el monto total de los 'valor.es:_éicﬁgrtddos. Esta situacién ha sido ;el. reflejo
de la escasez de recursos externos l;cjg_é:’ la mayorla de las naciones dndinas ha experimen-
tado, con excepcién del caso de Venezuela. . Por esta tazén, los diversos autores que se
han ocupado del estudio del comercio intrarregional -ggzghon sefialado a la insuficiencia *
de recursos para la financiacién del comercio, como una de las causas principales. por las,*
cuales los niveles de la infegracién comercial fueron tan bajos durante el perfodo de auge

del comercio, y que més tarde contribuyeron al colapso del intercambio intrarregional.

A pesat de que los palses del Grupo tuvieron acceso a los recin_sfps de crédito dis-
ponfbles a través de las instituciones subregionales creodﬁé con el objetivo expliicito de
contribuir con la financiaciéni de los flujos comerciales, y ademds se beneficiaron. de
otro tipo de mecanismos existentes a nivel con.ﬁ'nerjtcl ( ALADI ), éstos fondos y mecanis-
mos resultaron insuficientes al compararles con las necesidades derivadas del intercambio
intrazonal. . Por estas. razones, constituye un tema de mucho interés el de tratar. de evaluar
el monto total de los recursos disponi_bles ipara la financiacién del comercio intrarregional
andino y las necesidades ‘de estos recursos que han prevalecido entre las nﬁcionés andinas

desde la creacién del Grupo.

Este constituye el tema central del capltulo, que se divide en tres secciones. En

la primera, se evaluan los necesidades de financiamiento derivadas de los saldos deficita-

23/ Thoumi (]985)
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rios del comercio reclproco, y con el Grupo Andino en:conjunto. Con este propésito
se calcularon: las magnitudes denominadas comercio compensado y no-com#ensudo, y. es
hizo UI:1 andlisis detallado de las balanzas comerciales de las naciones andinas. - Al fi-
nal se obtuvo un-estimativo de las necesidades de tj.ecurs:é_? lde crédito, durante todo el
perfodo de existencia del Grupo Andino. En la segunda seccién, se describen cdales
han sido los instituciones y -met;;onismos existentes a nivel subreéional y continental, que
han cumplido con el propésito de candlizar recursos de crédito para la financiacién del
comercio andino.  Entre ellos, se destaca el papel cumplido por la Corporacién:Andi-
na de Fomento ( CAF) yrel Fondo‘Andino de Reservas ( FARV), y la utilizacién de me~
canismos como el Sistema dé Pagos y Compensaciones de la ALAD! y el Peso Andino,
En esta seccién se evaléan los montos de recuf-é;;? canclizados a través de todos esas in-

tituciones y mecanismos para la financiacién del comercio . En la ¢ltima seccién se -

evaluén comparativamente las necesidades y disponibilidades de recursos durante todo el
) /.
¥4

perfodo de- existencia del GRAN.

A, . Las Mecesidades de Recursos para la Financiacién del Comercio Andino

En general para abordar el tema del financiamiento del comercio andino, convie-

. - - - [] ﬂ - . I- .
ne distinguir en dos categorfos diferentes a: los recuros necesarios y disponibles en. la re-
gién, Por una parte, se encuentran los flujos totales del comercio entre la naciones del
4req, . que por la ausencia de pollticas nacionales encaminadas a- ingentivar el intercambio

. ¢ ) T . P
-mfruzgnol no cuentan con recursos de crédito dirigidos al pafs |mpori'cq[§rﬁ que en la ma=

yorla de las ocasiones otorga preferencias a ofras naciones que le proveen de los mismos
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bienes de importacién, unicamente por el hecho de que le conceden mejores condiciones
de financiamiento para el monto total de los valores exporfados. . Por otra parte, se en-
cuentran los saldos deficitt.nrios en el comercio reclproco de las naciones andinas, que cons
tituyen un problema de pagos propiamente dicho, y que su falta de financiamiento afecta
directamente @ su posicién de reservas internacionales.  Estas dos .coregorrcs son funda-
mentalmente distintas , pero constituyen dos aspectos [S:r_’l_r_n;c;?g;aless* de la financiacién del

intercambio intrazonal.

Al evaluar las necesidades del financiomiento del comercio andino, el trabajo.se
ha concentrado principalmente en el célculo de aquélias derivadas de la segunda de estas
categorfas, puesto-que las necesidades derivadas de la primera de ellas, estdn dadas sim-
plemente por el monto l'pi'al_ del valor de los bienes comerciales intrarregionalmente duran-
te todo el perfodo de existencia del Grupo Andino . Por esta razén, el tema central de
esta seccién es el andlisis del ‘comercio compensado y no compensado y, més adelante, de
la posicién comercial de cada uno 'de los pafses miembros del Grupo en el comercio en-

fre sl

1. Et Equilibrio en el Comercio Intrarregional

A. El Comercio Compensado

Quizés una de las caracterfsticas nlg's destacadas del comercio andino sea la alta
proporcién que representa el comercio multilateralmente compensado en relacién con el
intercambio fotal, Este hecho significé , que-a partir de la segunda mitad de la década

de los setenta las naciones andinas mantuvieran relaciones comerciales muy cercanas al
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equi,!ihrio intrarregionalmente. Ciertamente, esta misma caracterfstica esteblece una di-
ferencia fundamental entre el intercdmbio andino, y el prevaleciente entre las naciones
de la ALADI, en cuyo caso el cgmerci_o compensado multilateralmente apenas alcanzé a
representar un poco més de la'décima parte del comercio intrarregional. Ademés, sugie-
re que el comercio andino en sT mismo no ha contribuldo en forma significativa al empeo- |
ramiento de los problemas de pagos de las naciones andings, ni siquiera en los inicios de
la década de los ochenta, cuando comenzé da crisis generc.llizadc: de los cuenfas externas

de los palses del Grupo, ni fcm;npoco cuando ocurrié el colapso comercial en 1983,

- [

.Por otra parte, las proporciones del comercio que representaron los flujos del co-

istonpor encima de los prevalecientes entre los

mercio bilateralmente compensados est \7
)

pafses de la ALADL  Ello 'significa que las naciones andinas lograron compensar conlas
demés, los flujos deficitarios del comercio que mantuvieron con un pals en particular. En
el caso de Bolivia, que mantuvo niveles de comercio altamente deficitarics con el Perg,
con las demés _aciones del Grupo se sostuvo con una situacién comercial superavitaria lo
que J’i_élﬁéﬁﬁiﬁé compensar el primer desequilibrio .  Ecuador, por su parte, compenso los
saldos deficitarios de-su comercio con Venezuela y Per6 , con sus flujos de comercio con
Colombia, que fueron alramel-wfe superavitarios.  El E.erﬁ, en cambio, mantuvo el comercio

n —— T e TV TR e i e amem

i — —————t—
(mds deseqwhbrado de todas~las. naciones -del Grupo puesto que mantuvo saldos supercw-
B

e e - 2 -
o © R ——— " ——— e = e

— ——

farios con Todas\t:,ll:s Por Gltimo - Venezuelo logré compensar en su comercio con Colom=

e __.__‘_“._r .. AWML -

bia su posicién comercial deficitaria con respecto a Bolivia , Ecuador y Perd, Més ade-
lante, se analizarén en mayor detalle estas relaciones, a través del exdmen de las balan-
zas comerciales de los naciones andinas en el comercio entre sT y con el GRAN en con-

junto.



COMERCIO COMPENSADO Y NO COMPENSADO CON COMBUSTIBLES 1969- 1984

FINANCIACION DE COMERCIO ANDINO

 CUADRO IV - 1
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Comercio Comercio
compensado No compensado No
bilateralmente - % compensado %o multilateralmente % compensado %. Total
1969 31168 32.5 64821 60106 35883 ' 95989
1970 32588 29,2 78838 65990 45436 111426
1971 39001 26.7 106991 77327 68665 145992
1972 ' 38732 117475 85181 71026 156207
1973 64363 152500 163767 53096 216863
1974 92955 349237 . 268622 173570 442192
1975 97061 375728 287977 184812 472789
1976 134019 749320 394533 218806 613339
1977 | 258438 30,5 590038 69.5 602600 76.6 245876 848476
| 1978 208834 26.5 577754 73.5 © 493602 62.7 292986 71786588
| 1979 303453 29.0 741359  71.0 717243 68.6 327569 | 1044812
] 1980  |522201 42.5 705685  57.5 1025334 83.5 202552 1227886
¢ 1981 [503765 41,1 720706  58.9 1064795 86.9 159676 1224471
1982 1 490988 150.7 - 476503 49.3 618219 63.4 349272 | 196749k
[ 1983 ' [p4779 30,5 - 565100  69.5 481114 59.1 331777 812891
1984 _ }219593 35:3 400764  64.7 185544 39.9 243813 ! 620357
| e F ' ’ ' l
FUENTE : Estadfsticas JUNAC , Célculos FEDESARROLLO L l



FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

CUADRO IV =92

COMERCIO COMPENSADO Y NO COMPENSADO SIN COMBUSTIBLES
( US$ Miles Corrientes )

'Comerf_i_om\ " Comercio
coffipénsado - No ‘ compensado No _
bilaterdImente % ¢ conipensado ! % multilateralmente % (Cconipensado ¢ - % Total
1969 - 29564 49.1° 30645 50.9 48094 79.8 12115 20.2 60209
Qﬂo 24886 32.0 52597 68.0 55815 71.7 22028 28.3 77843

1971 32828 33.9 64062 66.1 68384 70.5 28506 29.5 96890
1972 28741 27,6 75481 72.4 71703 68.8 32519 31.2 104222
1973 {13824 9.7 133002 90.3 114511 78.0 32315 22.0 146826
1974 86592 37.6 143691 62.4 178998 77.8 51285 22.2 230283
1975 78946 29.0 . 193044 71.0 162654 59.8 109336 40.2 271990
1976 119822 39.3 185140 67.0 138839 45.5 166133 55.5 . 304962
1977 108598 23.2 358492 76.8 - 184980 39.6 448243 60.4 4467090
1978 94501 17.2 456227 82.8 275072 49.9 275656 50.1 550728
1979 137961 25.1 785203 74.9 357042 38.7 566122 61.3 923164
1980 226890 25.0 682598 75.0 457460 50.3 455028 49,7 1909488
1981 236595 27.5 623384 72.5 .--.500065 58.1 359914 42,7 859979
1982 236437 25.4 626409 75.0 460910 53.4 401936 46.4- 862846
1983 128867 20.0 249471 260771 38:9 117767 31.1 378538
FUENTE : Estadhticas JUNAC, Céalculos FEDESARROLLO
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CUADRO IV- 3

COMERCIC COMBENSADO BILATERALMENTE CON COMBUSTIBLES
( US$ Miles Corrientes )

Bol~Col Bol=-Ec Bol-Per Bol-Ven Col= Ec Col-Per Col-Ven Ec=Per Ec =Ven Per-Ven Comercio

Ao Bol-Col Bol- Ec Bol-Per Bol-Ven  Col-Ec Col-Per Col-Ven Ec-Per Ec-Ve Per-Ven  Compemsado
- ‘ . bilateralmente
1969 3 (O 208 2 5444 (7502 6844 1937 27 5228 31168
1970 1 P 1989 0 5025 9475 5045 2857 156 5305 32588
1971 167 0 2016 14 7154 9427 7448 4155 98 5429 39001
1972 1308 0 2758 0 9956 - 8509 5631 4303 768) 3372 . 38732
1973 1759 0 3384 £ 50837° - 11987 6405 6564 42 9412 - 64362
1974 2854 208 7368 27 25431} 21101 10337 11983 {387 8006 92955
1975 - 813 321 5770 58 (26232 16766 21195 10701 1379 = 9725 97061
1976 2369 280 2789 87 " 29562 12036 45163 17219 4206 14671 134019
1977 2913 253 5339 43 47775 18567 122175 21715 7368 21011 258438
1978 2475 749 6978 211 45118 13611 99360 2890 4162 17326 208834
1979 2254 585 24562 231 49653 13720 172886 8244 1039 18720 303453
1980 2150 625 26428 72 77336 29217 285971 12667 17919 30726 522201
1981 3756 431 32730 1312 66278 45400 300381 9199 12398 17547 503765
1982 891 211 23126 190 51535 33994 293178 10836 36692 17962 490988
1983 1585 99 14770 228 51020 19633 117924 4516 1978 21029 247791
1984 1569 202 21152 0 42666 27442 111119 6314 0 9129 . 219593

FUENTE : Estadfsticas JUNAC, Célculos FEDESARROLLO

¥4



CUADRO IV - 4 147

CpMERCIO COMPENSADO MULTILATERALMENTE CON COMBUSTIBLES 1960-84

( US$ Miles Corrientfes )

- Afo Bolivia Colombia Ecuador Em.-efﬁ:-_____.'___;y_éﬂeZﬁé!g_‘}
1969 2695 20478 F7521 ) 17310 12102
1970 2731 24208 9019 19626 10406
1971 3093 27552 12626 21027 s 13029
1972 4570 25404 16517 18943 19747
1973 - 6594 40988 54163 31347 - 30675
1974 12318 . 65723 | 91882 48458 49899
1975 12660 65056 - | 66708___ 1 42962 100861
1976 10009 131475 76594 50394 . 126061

977 11279 ‘192681 77550 72362 248728

1978 | 15954 - 227575 88569 40805 121059
1979 35432 311043 103289 65246 202233
1980 42595 424982 124011 99038 334708
1981 39090 480976 107715 104876 331638

- 1982 14333 204344 131520 85918 348022
1983 22373 175065 77453 59948 146275

1984 27280 80801 54183 64037 146275

L]

FUENTE : Estadhticas JUNAE , Célculos FEDESARROLLO
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Durante el auge comercial en el Grupo Andino, la proporcién del comercio bila-
terlal _y multilateralmente compensado de todos los pafses miembros aumenté sostenidamen~
te. Esto mismo ocurrié con los flujos .de intercambio excluyendo combustibles, de tal
manera que entre 1980 y 1982 se alcanzaron los niveles méximos de estas proporcicnes .
Es ast como, en ese Gltimo afio, e! comercio compensado bilateralmente represents el f
50.7% del comercio total y el comercio multilateral un 86%, Excluyendo combustibles,

en esos mismos afics, las participaciones del comercio compensado bilateral y multilateral-

mente fueron del orden del 27% y del 58.1% , respectivamente,

Sin embargo, en 1983 , como consecuencia del colapso del intercambio en el
Grea andina, todas las participaciones del comercio compensado en el comercio intrazonal
se redujeron un poco. En ese afio, el comercio bilateralmente compensado representé el
25% del intercambio total , y el 30.5% del comercio sin combustibles. El comercio
compensado mulﬁiuf'erullmenfe, por su parte, represents el 59.1% y el 53.4%, con y sin
combusﬁbles:.\‘l respegfivamen_te. Ello por supuesto, refleja que el colapso del comercio
afect6 principalmente al comercio compensado en el Grea andina, a pesar de que conser-
v6 la, posicién de representar la ﬁcyor parte del valmr- intercambiado por los pafses del

Grupo.

Estas diferencias entre las participaciones del comercio compensado bilateral y mul-~
tilateralmente de todo tipo de bienes y excluyendo el petréleo y sus derivados , indican
que el comercio de combustibles en la regién contribuys a equilibrar algunos saldos de

ficitarios del comerio -que mantuvieron las naciones exportadoras de dichos productos. En-
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tre ellas se destacan Ecuador y Venezuelo, tal como se verd en el andlisis detallado de

las balanzas comerciales en el Grupo Andino , en:la siguiente seccién,

. Por Gltimo, vale la pena sefalar, que los beneficios del intercambio tan equili-
brado entre las naciones andinas no se pudieron. aprovechar en mayor proporcién. puesto
que al interior de la regién no existla un sistema de pagos y compensaciones similar al
que prevalecié entre las naciones de la ALADI, Dado el alto grado-de multiiateralis-

‘ . . . L, h’/ e e -~ )
mo del comercio andino, un sistema de pagos y compensdaciones harla_funcionar adecua-

damente, y contribuir de manera efectiva a aliviar los problemas de pagos de los pal-

ses de la regién,

B. Laos Balanzes Comerciales en el Grupo Andino

- . - . .
Las observaciones anteriores puéden ser complementadas con el andlisis de la po-
‘ _PUYE .
sicién comercial de cada una de las naciones andinas entre sf, y con el. GRAN en con=-
junto. La caracterfstica mds destacada de las balanzas comerciales en el Grupo fué que
T S e TN . . L
{solamente -Colombidi y :Perd mantuvieron una pesicién.superavitaria permanente con los
dem@s palses del drea, . Las demés naciones, a lo largo de la década de los sefenta ,
y en los primeros afios de los ochenta, tuvieron continuas fluctuociones en sus posicio-

-

nes comerciales en el intercambio intrarregional.. Estas ofirmaciénes se aplican exclu-
f'\. . l..
sivamente al comercio que excluye al patréleo y sus derivados , puesto que Ecuador y

Venezuela, que fueron los principales exportadores de estos productos en general mantuvie-

ron durante el perfodo balanzas comerciales superavitarias con el resto del GRAN,



CUADRO V=5

BALANZAS COMERCIALES CON COMBUSTIBLES
(US$ Miles Corrientes )

150
Bol-Col Bol- Ec  Bol= Per Bol- Ven Bol- Gran Col - Ec. Col - Per
- 489 - 113 1204 -1 603 8798 8669
- 650 - 72 2946 o= 15 2209 12489 19221
- 801 - 95 12536 .40 11680 13087 24285
- 367 - 110 5909 - 27 - 5405 11857 23188
~ 1185 - 252 3560 - 12 2111 6262 17133
= 1844 14018 9408 - 17 21565 12743 11301
- 5698 . -12632 695 112 7741 9843 16974
- 805 15793 - 3679 212 11521 - 32811 7784
1251 197 - 6730 1283 - 3999 242 0175
3218 - 252 - 15401 2071 - 9840 - 38690 - 25077
4348 209 - 82212 3243 - 74412 = 8141 - 55880
7687 1027 - 52184 4592 - 38878 8685 - 31271
2154 330 , - 86t 3801 . 5424 - 13305 - 73890
4932 . 755 10085 4127 19899 - 38522 - 87724
2220 4910 - 5691 5 1444 - 90872 - 40987
3412 945 - 7848 0 - 3491 7247 - 46558
Col-Ven Col-Gran Ec-Col Ec~Per Ec= Ven Ec-Gran Per- Ven Per-Gran  Ven-Gran
- 685 1727% - 8798 555  -12547 - 21873 - 4692 - 14010 18009
- 4662 27698 - 12489 1005 - 8193 - 19625 - 2639 - 25811 15529
- 3353 34820 - 13087 121 - 10586 - 22454 - 8269 - 46211 22165
10668 46080 - 11857 2071 -17274 - 26984 -—12874 - 44042 19541
14814 39394 - 6262 26468 -22514 - 2266 - - 3669 - 50830 11591
25142 51030 - 12743 53873 -67872 - 40581 - 58749 - 133331 101317
68392 100911 ~ 9847 92599 - 6604 . 64574 - 74274 - }84542 11316
77159 52937 30811 137237 - 3926 154348 -61934  =20327¢; - 15530
96995 129985 - 242 100440 - 7115 100854 -114168  -218053 15037
143634 181552 38690 - 35372 - 3413 13727 21497 97347 - 177863
175011 38015 8141 - 98880 - 9811 =~ 68839 52582 289554 - 252945
- 6721 24976 - 8685 = 72361 ~ 17295 = 57923 21760 177576 - 43781
40859 - 24188 13305 - 19079 - 11967 31433 29509 123339 - 111686
72364 - 3%%) 38522 - 31491 - 36481 22302 32023 141153 - 124540
-197698 - 338582 90872 = 19343 =~ 5758 - 62740 5111 71132 196441
-156722 - 310564 = - 7247 - 22686 - '3?21 - 31877 . 35871 112963 121850

FUENTE : Estadlsticas JUNAC, Célculos FEDESARROLLO
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Es asl como, entre Bolivia con Colombis, Ecuador y Venezuela, prevalecta hasta
1975 una situacién comercial deficitaria, pero que se modifié a partir de ese afio de tal
manera que su comercio con esas tres naciones entre 1976 y 1983 se volvié claramente
superavitario,  Con el PerG, sucedié lo contrario. Mientras que en la  primera mitad

de la década de los sefenta su balanza comercial fue superavitaria, o partir de 1976 , se

Fe

volvié deficitaria. . Si se extraen los combustibles, se pueden entender meit;;' estos re=:
sultados. Con las tres primeras naciones, Bolivia,- conservé una situacién. de déficit co-

mercial hasta' lo”mitad de la década, mientras que ya en el Gltimo quinquenio de los se-~
tentas, sy posicién comercial se convi‘rﬁé en superavitaria, Esto quiere decir, que la
modificacién cbservada de su posicitn comercial entre los dos perfosos fue el resultado de

las ma. jores exportaciones bolivianas de productos distintos al petréleo y sus. derivados en

/
el G_Itimo quinquenio de la década. A su vez, estas nuevas exportaciones se vieron be~
neficiadas por las mejores oportunidades comerciales oforgadas por los demés pafses del
drea, entre ellas , por lo aplicacién de medidas como lo desgravacién arancelaria por
productos , que llegé o abarcar el 80% de los productos exportados por Bolivia dentro
del marco institucional del Acuefdo de Carfagena. Por esfa misma razén, cuando estas
mismas disposiciones dejaron de aplicarse, més o menos en los inicios de la década de

los ochentas, los superdvits comerciales de Bolivia con esas tres naciones se redujeron

sustancialmente,

En sus corrientes comerciales con el Perd, por otra parte, las ventas de combusti-

bles por parte de Bolivia , lograron compensar el comercio tan deficitario que mantuvo
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con otro tipo de productes. Por esta razén, al excluirlos del andlisis nos encontramos
con que la posicién comerciol. deficitaria de esa nacién abarcé un perfodo més largo

de afos, desde 1972 hasta 1983. Como consecuéncia de todo lo .anterior, y en espe-
cial por la altlsima propbrcién que representd su intercambio deficitario con el Pers ;
Bolivia mantuvo con el Grupo Andino ‘en conjunto un déficit comercial desde 1976 has-

ta 1983, que fué mas pronunciado en el comercio de bienes excluyendo combustibles,

Colombia por su parte, mantuvo con el Ecuador hasta 1976 un superGvit comer-
cial continuodq,' . A partir de-ese afio, tanto por el efecto de Vlos mayores imporrccionesr
de combustibles provenientes de esa ﬁncién, como por la activacién de otros flujos de co-
mercio, la posicién comercial colombiana pas6é a ser deficitaria.  Entre cquellps produc-"
tos"que-exporté Ecuador a Colombia en mayores proporciones se encontraron las conservas
de pescado y los aparatos eléctricos domésticos. Las corrientes comerciales de Colombia
hacia el PerG fueron también desde 1975 deficitarias, . pero este hecho se vié explicado
en buena parte por las mayores ventas de combustibles del Perd hacia Colombia. Por es-
ta razén al excluir el petréleo y sus derivados del andlisis la posicién comercial de Co-
lombia con respecto @ esa nacidn se convirtié en superavitaria. Con Venezuela, por o-
tra parte, su pesicién comercial fue muy.distinta si se incluyen o excluyen el petr6-
leo y-sus derivados. En el primer - caso, Colombia mantuvo un super@vit comercial entre
1972 y 1979 . A partir de ese afio, el comercio total con Venezuela se volvié ~muy de-

ficitario, por el efecto de las mayores ventas-de combustibles de esa nacién, En efecto,

al excluirlos del andlisis Colombia mantuve una balanzae comercial superavitaria en todo el



CUADRO

V-6
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FINANCIACION DEL .COMERCIO ANDINO
BALANZAS COMERCIALES (SIN COMBUSTIBLES)

1969 - 1984
(US$ Miles Corrientes )

Bolivia -

Bolivia - Bolivia- Bolivia- Bolivia-
Colombia Ecuador Perd Venezuela G.A.
1969 —r. 489 - 113 1206 1 405
1970 - 650 - 72 2946 =15 2209
1971 - 801 - 95 4563 40 3707
1972 - 367 - 10 - 1229 -27 1733
1973 - 1185 - 252 - 1174 -12 2623
1974 - 2114 - 160 - 5044 =17 7335
1975 - 5698 - 148 - 2825 12 8559
1976 - 805 - 100 - 3679 212 - 4379
1977 1251 197 - 6730 1283 - 3999
1978 3218 252 -15401 2071
1979 4348 218 - 95410 3113
1980 3328 1018 - 46327 4134
1981 3760 330 - 841 4401
1982 4932 755 - 755 4127
1983 2737 442 - 37 5
1984 2618 227 = A2 -




CUADRQO wlV< 7

FINANCIACION DEL COMEREIO- ANDINO
BALANZAS COMERCIALES (SIN COMBUSTIBLES)

1969- 1984 _
(US$ Miles corrientes )

154

Colombia-Ecuador Colombia= Peré ~ Colombia -Venezuela Colombia G.A
1969 3457 4337 - 166 8117
1970 2847 11192 - - 4203 10486
1971 5349 13362 - 3336 16176
1972 7493 14919 10686 33465
1973 6239 6397 15554 29365
1974 12709 11280 25182 51285
1975 9827 16899 76913 109337
1976 9527 7766 107906 126004
1977 225 101462 203361 212497
1978 - 9293 - 23510 226088 - 190067
1979 4161 - 41522 311411 269702
1980 - 15781 - 28243 234984 203281
1981 - 13651 .- 5900 288487 278535
1982 - 39037 - 13782 319865 262114
1983 = 4 - 618 62537, 953422
1984 - 2le4 - 875 45217 862155
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CUADRO 1V-8

FINANCIACION DEL COMERCIO'ANDINO
BALANZAS COMERCIALES (SIN COMBUSTIBLES)

(US$ Miles Corrientes)

Ecuador - PerG Ecuador -Venezuela Ecuador G, A,

1969 - .‘.';i(_)‘ -~ 88 - 3972
1970 062" - 167 - 1880
1971 403 - 412 = 5263
1972 : 199 - 604 - 7788
1973 - 244 - 962 - 7193
1974 - 3233 - 1742 - - 17524
1975 - 1302 - 376 - 11357
1976 - 9979 2368 - = 17038
1977 - 11861 ' 5088 - 7195
1978 - 33794 : 13146 - 11607
1979 - 98857 27761 _ - 75475
1980 . . - 72356 A - 30276 - 27317
1981 ~-115032 37517 4 35806
1982 - 31489 40422 47215
1983 = 12715 4618 :

1984 214, 3332,
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- CUADRO " jv-9
" FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

BALANZAS COMERCIALES (SIN COMBUSTIBLES)

( US$ Miles Corrientes )

o Per6 - Venezuela Perg - G, A, Venezuela - G. A
1969 4730 - 273 - 4477
1970 4917 - 10283 - 532
1971 2873 -~ 22408 | 835
1972 - 9% . - 22728 - 9961
1973 5825 . . 846 . -20395
1974 1618 - 1385 -25041
1975 - 2 - 12724  =76647
1976 5578 : 11470 ~116064
1977 9916 18345 219648
1978 : 133933 106638 -275238
1979 ‘ 60631 296420 | -402916
1980 3467057 165947 - 304064
1981 T 29509 ' 39482 - 359914
1982 37432 81948 - 401846
1983 16199 46141 - 95153

1984 (12116 _ - 37812
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perlodo del andlisis..  Sin embargo, el c0|qpso del comercio intrazonal determiné que yc
en 198:'.731dicho_-s'uperdvif' fuera muy reducido, en magnitudes que representaban menos de
o mitad del déﬁ?:it de :lt?i} balanza de combustibles co.n esa nacién. En consecuencia, a
partir de 1980, la posicién COr.nercic_llde Co!ornbi'c con respecto al VGRAN en conjunto. se
volvié deficitaria si se .incluyen comb@’_s‘ribles,.' mien‘tras- que .al excluirlos fue, durd@?&-

-

do el perfodo de existencia del Grupo, supemvjﬂario.

Por ofra pcrfe, los corrientes comerciales del Ecuador con Bolivia fueron superavi-
tarios hasta 1983 , y de_-sde entonces se convirtieron en deficitarios . Con Colombia
ocurrié o ‘conrrurio: hasta més o menos lo mitad de lo década de los setentas, su po-
sicién comercial fue deficitaria y a partir de_ entonces se convirtié en superavifaria.. Es-
to se aplica a su comercio total y al que excliye el intercambio de petréleo y sus deri-
vados. Con el Perd, en combio, mantuvo una balanza comercial superavitaria hasta 1977
y a partir de entonces se volvié deficitaria én. el comercio con combustibles. Al excluir-
los , Fue_sostenidémenfe deficitario desde 1973 . Con Venezuela , si se excluyen: los

combustibles, prevalecié una situacién comercial deficitaria, mientras que si se excluyen

a partir de 1975 Ecuador mantuvﬁ superdvit comercial bastante significativo. De todo

|6 anterior se deduce que, el Ecuador se caracterfzé por las fuertes fluctuaciones de su po-
sicién comercial con el resto del Grupo Andino., lBuenu-parfe de la explicacién de este
{__é’r?\:@rtcmien_to proviene del hecho de que auranfe el perfodo esta nacién pasé de ser im= -
portadora neta de combustibles a ser exportadorade este tipo de proau"é'tos. Ciertamen-

B ] .. .
te este factorituvo un efecto determinante en su comercio con Colombia, que representé
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cerca de la mitad de su intercambio total con:'el Grupo Andino. Sin embargo, otros
elementos de la polftica de intégracién y det‘lerminccién@ esta nacién tombién desa-
rrollaré un comercio superavitario en l;ieries distintos del petréleo y sus derivados. E-
cuador , como Bolivia, rr-ombi-én pudo beneficiarse de un tratamiento preferencial en el
"?ér:l:é deli Grupo Andino, o través de medidas <.:le desgravacién del comercio que llega-
ron a abarcar més del 70% de los bienes transados por esa nacién. :Por elrefecto de
dichcs medidas, ademds, esta nacién adquirié una posicién muy favorable en los merca-

dos de cierto tipo de bienes 2/, y que conservé hasta el momento en que ocurrié el

colapso del comercio.

. . ¥
A pesar del relativo estancamiento industrial que evidenciaba el Perg desde 1975
y que se tradujo en una disminucién apreciable de sus exportaciones al GRAN a partir?
A - i, . - . : . . . .
de 1979 , ‘esta’nacién mantuvo sostenidamente una clara posicién superavitaria en.su
= . B
. L, R e e .
intercambio intrarregional y con cada:una-de-las s naciones andinas por separado en el
. s et TR

comercio con combustibles., - Sin embargo, si se les excluye del andlisis sus corrientes

+ comerciales con Colombia fueron deficitarias.,

Por Gltimo, Venezuela mantuvo superdvits comerciales con todas las naciones del
drea durante todo el perfodo , puesto que fue el principal abastecedor de combustibles
en la regién. Sin embargo, al excluir {&fe tipo de productos, su posicién comercial en

. , {esfe tipo p . posici mercial e

el Grupo Andino fue todo el tiempo deficitaria y en especial la que mantuvo con Colom-

bia,

2/ Estos bienes fueron principal mente ‘los productes de papel, algunos petroquimicos y
los aparates eléctricos domésticos. Para mayor detalle, véase-la Seccién IlI-A y
el Anexo 1. ' '
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En sI‘nteSis, los pafses de mayor grado de desamrollo industrial en la regién andina
Pers y Colombia, fueron.los que mayores beneficios derivaron de su comercio intrarregio-
nal, puesio que méntuvieron una posicién- comercial superavitaria sos%‘:nidc en el comer-
cio de bienes excluyendo combustibles . Las demés naciones, lograron en parte compen-
sar sus déficits comeréiul'es en este tipo de comercio, con sus exportaciones de petrleo y
sus dereivados. Y algurias como 1~§a‘ivia' y Ecuador lograron incluso una posiciéﬁ comer-
cial a su favor en el comercio de ofro tipo de bienes.  Esta situacién fue posible por
el tratamiento preferencial que otorgaron: las ofras naciones miembros a-dichos palses, den-

tro de los mecanismos del Acuerdo de Cartagena,

En consecuencio, tal como lo sugerla gl cn&lisis del comercio compensado en el
4rea anding, el intercambio intrazonal fue bastante equilibrado, solamente a partir de
1983 se generaron nuevas fuentes de desequilibrio por el efecto de los medidas de polf="
tica)} aplicadas por las naciones andir;qs. Ei caso més notable fue el de los flujos del
comercio entre quombio y Venezuela. Después-de haber experimentado un superdvit co-
mercial con esa nacién en 1982 de unos US$ 72 millones y en el comercio total, pasé

~
a tener una posicién deficitaria, con una ‘balanza comercial negativa de unos US$ 196
millones en 1983. Excluyendo combustibles, mahtuvo superévits comerciales , pero estos

se redujeron de US$ 262 millones en 1982 a US4 95 millones en 1983,

De igual forma, el efecto de la crisis condujo a modificaciones significativas en

el comercio entre Ecuador y Colombia'. Por el efecto de la devaluacién ecuatoriana en-
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tre 1982 y 1983 , el déficit comercial que mantenta Colombia con esta nacién se redu-
jo de US$ 39 millones a US$ 4 millones excluyendo combustibles, Si inclulmos al petr6-
leo y sus derivados , en el afic de la crisis del comerciq el déficit comercial que man-
tenta _Colombia cén Ecuador se triplic6, pasando de US$ 35 millones @ US$ 91 millones -
entre 1982 y 1983. En 1984, no obstante, por el efecto de ciertas medidas aplicadas

en Colombia y de los menores volumenes de combustibles que importé de esa nacién por
primera vez desde 1976, adquirié una situacién comercial superavitaria con el Ecuador,
aunque la magnitud del saldo a su favor fue bastante modesto, como consecuencia de ba_"'-'-

jos niveles de transacciones que prevalecieron entre las dos naciones, a partir de 1983,

Por otra parte, el comercio de Bolivia y Perd con las demds naciones andinas fue
simulténeamente superavitaria entre 1976 y 1984, Sin embargo, desde principios de la
década de los ochenta comenzaba a reducirse la magnitud del superévit. De la misma
manera el sa]_d\_o deficitario que dumnte,;léUena parte del perfodo habfa mantenido Boli-
vie con .réspecto al Per6 habla estado declinando scstenidamente en estos mismos afics.
Esto fue la consecuencia del proceso de estancamiento industrial de esas dos naciones

que condujo a que las corrientes comercioles se debilitaran significativamente.

2. Estimacién de los Necesidades del Financiamiento

Se deduce entonces de la descripcién anterior, que a pesar del equilibrio multi-
lateral entre los pafses andinos, existieron saldos deficitarios bilaterales no compensados

que representaron una porcién significativa del intercambio total, Estos saldos fueron pre-
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CUADRO IV - 10

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

NECESIDADES DE FINANCIAMIENTO - TOTALES ACUMULADOS 1969-85

(US$ Millones 1980 )

R .
Ay g TN

Comercio’q_qi(iompqn_godé Comercio\"rgé:‘(:o"r;pi‘rz;ado Total
bilateralmente multilateralmente

Bolivia 147 % 3634
Colombia 866.1 826.1 3356.1
Ecuador 787 469.6 1601.4
PSrg ™% 1000.8 989.9 1856.6
o emmp
Venezuela 883.7 530.9 2788.8
Total GRAN _ 3684.6 | 291435 9966.3

FUENTE : EstadBticas JUNAC , FMI ., Célculos FEDESARROLLO
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cisumente aquellos de los cuales se derivaron las necesidades de financiacién. En conse-
cuencia , ﬁodemos. definir otras categorfas -del éorﬁe_tcio denominadas e‘llintercambio no
compensado bilateral y mulrilcterolménfe. Estas cafegorfas aparecen-en el Cuadro IV-10
discriminadas en cada una de las na';:iones andinas, y para el GRAN en conjunto. Se
presenta la inforchiéﬁ para el total acumulado, de estos dos tipos- del comercio, en el
perfodo 1969 =84 expresado en délares constantes de 1980. AIIT se puede apreciar, que
para el Grupo en conjunto el cémercio no compensqdoVbilah-erqlmente representd unos
US$ 3684 millones, mientras que gi comércio multiloteral no complensado alcanzé unvm—
vel de US$. 291.‘3; millones acumulados. La nacién para fa cual el volumen de comercio
compensado significé una mayor proporcién.de comercio total fue Colombia, situacién que

. LR . L1 . y £
se explica por sus alifsimas Importaciones de combustibles prevenientes de Venezuela..

Finalmente también.se presenta en el Cuadro el valor del Comercio Andino Total,
que-durante todo el perfodo de existencia del Grupo ha representado unos US$ 9966.3
millones acumulados ( en délares constantes de 1980 ). ngstos montos . representan las
necesiﬁaf:légd"e'reCUrsos provenientes de instituciones como SAFICO y otras como las |7-
neas especiales del Fondo Andino de Reservas, que z;é?f’)rgcﬁ';-fundamentalmente.cré‘diros

para la exportacién de las naciones andinas alymercado intrarregional.

B. Las Disponibilidades de Recursos{,__ la Financiacién del Comercio. Intrarregional

Las naciones andinas en general han tenido acceso a dos: tipos de mecanismos para

la financiacién de sus. saldos deficitarios del .cometcio bilateral y multilateral,” Estos me-
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canismos existen a nivel continental, dentro del marco del sistema de integracién de la
ALADI, Son el Sistema de Pagos y Compensadiénes y .el Acuerdo de Sto. Domingo. Por
otra parte, @ n{vel de la subtegién, existen otras dos instituciones que cumplen: con el
objetivo de 6torgar créd.itos a las naciones andinas para financiar exportaciones hacic
la subregién., y para acudir en apoyo de lus balanzas de pagos de las naciones que ex-

perimenten problemas en sus cuentas externas,  Estas instituciones son el Sistema Andino

de Financiomiento del Comercio ( SAFICO ), y el Fondo Comdn de Reservas ( FAR)..

A pesar de que las necesidades que atienden cada una de las instifuciones y me-
canismos mencionados son muy distintas, los recursos que canalizan al interior de la re-
gién se dirigen a la financiecién del comercio andino en general. Por lo tanto, en es-
ta seccién se con;iderdrdn estos cuatro mecanismos, y se evalvardn los montos totales ca-

nalizados a través de ellos durante todo el perfodo de existencia del Grupo.

1. El Sistema de Pagos y Compensaciones de la ALADI

El objetivo primordial del Sistema de Pagos y Compensaciones ha sido el de con-
tribuir a la eficiente asignacién de divisas al interior del continente latinoamericano.
El sistema es un conjunto de instm}nentbs bilaterales y multilaterales dentro del cual, los
bancos centrales de l_os pafses miembros de la Asociacién, oforgan créditos para financiar
los saldos deficitarios de su comercio reclproco. Si uno de estos saldos bilaterales resul-
ta superior a la ITnea de crédito que le corresponde, debe cancelarse anticipadamente,
Cada cuairo meses se produce un cruce de cuentas de todos los bancos de los palses miem-
bros, y los deudores pagan a los acreedores de scldog multilaterales, cuando se produce

la compesacién multilateral.,
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El Acuerdo de Sto Domingo, que es un convenio complementario al Sistema de Pa-
gos, permite conceder recursos de corto plazo a los palses que experimenteﬁ aumentos en
sus déficits o disrﬁinucién de sus superdvits en el intercqmbio intrarregional, si al mismo
tiempo se enfrentan a una situacién deficitaria de su balanza de pagos, con la conse-

cuente escasez de reservas intemacionales,

Los Ifneas de crédito otorgadas por los bancos centrales se canalizan a través de
la €6mara de Compensacién , que establecen diariamente la posicién  de cada institu-
cién participante y las liquidaciones ordinarias se realizan semestralmente., Sin embar-
go, si algunos de los porticipantes no cancela sus saldos, el sistema en conjunto entra en

crisis.

. La relacién entre las. transacciones registradas por la Cémara y las importaciones
intrarregionales de la ALADI, aumenté sostenidamente desde 1960, de tal manera que en
1980 , fue del orden del 82.8%, compensandose automaticamente el 63.5% del comercio
intrarregional. Sin embargo, a partir de 1981 el sistema entrti) en crisis como consecuen-
cia de la escasez de reservas de los palses miembros de la  Asociacién. Algunos de
ellos se vieron en la necesidad de retitar sus saldos deudores de la compensacién multi-
lateral , para obtener una extensién forzosa de los crédit;as concedidos por los acreedo-
res bilaterales. Este hecho redujo la cobertura del sistema , de tal manera que en 1982

se compensaba automaticamente , isolamente un 47.2% del comercio intrazonal.

El Acuerdo de Sto Dominfo, por su parte;+ contaba con tres tipos de mecanismos

para financiar los saldos del. comercio: el financiamiento para la compensacién multi-
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lateral de saldos y créditos reclprocos, para: déficits globales de balanza de pagos ; y
para atender las situaciones de iliquidez provocadas por catastrofes naturales. Los recur-
sos globales del mecanismo son de US$ 263 millones, y se utilizé veinticuatro veces has-

ta 1983, por un monto de US$ 419.millones.

2, Lo Corpci.%cién Andina de Fomento y SAFICO

La Corporacién Andina de Fomento { CAF ) se consritﬁyé en 1970 ,y fué creada
con el énimo de dotar al proceso de integracién c‘!g-:un instrumento financiero, para_ la
ejecucién de prqgécfcs de inversién en los pafses miembros. En 1974 fue creado dentro
de la CAF un fondo especial para el financiamiento comercial de las naciones del drea
entre &tas y hacia terceros palses, del comercio ( SAFICO ) el Sistema Andino de Fi~
nanciamiento SAFICO opera en cada uno de los pafses miembros a través de agencias
nacionales de crédito de exportacién, y también con instituciones financieras péblicas y
privadas. El Programa de SAFICO comprende el financiamiento a corto y mediano plazo,
para la exportacién de bienes y servicios no tradicionales . La ejecucién de este pro-
grama se realizé con recursos obtenidos por la corporacién para este prépésito. Estos
recursos fueron principalmente las ITneas de crédito de los pakes que llegaron a aportar
en 100% ( 1976) del monte de los financiamientos aprobados, . Esta tendencia fué decre~
ciendo hasta 1985 de tal manera que en ese afo el 99% de las aplicaciones se usaron

recursos de la CAF { Cuadro IV-11) .

En la red de intermediacién financiera de SAFICO participan (1985) 23 bancos en

la subregién, con los que mantiene suscritos de intermediacién financiera por un toial
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de US$ 36.5 millones. En 1985 estos intermediarios causaron operaciones por US$ 29.9,
o sea el 98.9% del total otorgado, y eoncumulcdo procesado a través de este sistema

ha sido de unes US$ 107.2 millones ( 76% del total realizado),

Dentro del Sistema existen ademds vari.os tipos de Itheas de crédito. Uno de los.
mds destacados han sido las llamadas " lineas' de ci‘édito-’fotc-:forio directo” o empresas
seleccionadas, que permiten la desviocién.hacio el mercado subregional de importantes co-
rrientes comerciales que originalmente estaban dirigidas hacia terceros palses. Sin embargo,
hasta el afio 1985 solamente unos US$ 13-millones se habfan ganul'izado a través de estas

Itneas de crédito.

La gestién de SAFICO desde sus inicios hasta el31 de Diciembre de 1985 muestra
la aprobacién de operaciones acumuladas por valor de US$S 195.2 millones, y desembolsos
correspondientes por US$ 1401.1 millones para apoyar el incremento'& diversificacién de

las operaciones comerciales intrarregionales y hacia otros mercades { Cuadro [V-12),

Pueito que el sistema financivé:.}:ds!éjhgl 90% del valor exportado, los desembolsos
acumulados hasta 1985 , corresponden a uno; US$ —155.7 millones movilizdados . Las Opé-
raciones comerciales finunéia_das han estado en promedio entre Ios.,ll:_i'5_$ 15 y US$ 17 mi-
llones anuales, aunque durqni‘e el perfodo de auge comercicl entre 1978 y 1981 este pro-
medio aumenté a los US$ ZQ millones anuales ( Cuadro V=13 ) , Sin embargo en 1983
cbando se produjo el colapso del intercambio dentro de la regién, esto se tradujo en una

disminucién sustancial del némero de aprobaciones, llegando a representar menos de US$5



CUADRO IV- 11

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDING

SAFICO

APROBACIONES POR. ANOS / POR RECURSOS APLICADOS
{ Millones de US$ )

) Resuisos
Ao Total Apro- Recursos { {théa de ' Recursos
' ‘baciones CALF, % - crédifo P ~ E.A.R
1973 1.5 N 7 1.4 93 -
1974 2,9 : - - 2.9 100 -
1975 5.3 0.8 - 15 4.5 85 -
1976 14.0 5.1 36 8.9 64 -
1977 2.8 © 1.8 64 1.0 36 -
1978 20.6 . 19.2 23 1.4 7 -
1979 21.9 216 99 0.3 1 -
1980 21.9 - 20.0 ?1 1.9 2 -
1981 ‘ 19.0 17.5 92 1.5 8 -
1982 : 18.1 2.4 13 2.4 14 13.3
1983 5.3 : 2.7 , 51 0.1 R 2.5
1984 - 243 125 . 57 0.4 2 11,4
1985 . 376 37.5 99.7 0.1 0.3 -
Total 195.2 1412 72 26.8 14 27.2
FUENTE : CAF, Infofiiie de la Divisién Exterior Documento DXLVIII . Inf, 26186 Pég, 12

£91



CUADRO IvV-12

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

OPERACIONES SAFICO

COMPARATIVO 1983 , 1984 y 1985
(Miles de US$)

Aprobaciones

Desembolsos

1983 1984 1985 1983 igead (€ 1985
Pals Prestatario i : =
Bolivia - - - - -
Colombia 3475 17.962 15,067 679 9.158 11.880
Ecuador - =348 - - - 348
Perd - 4,782 18.499 37 4,782 17.929
Venezuvela 1.845 1,092 - 304 2.325 86
Total 5.320 24,184 37.566 1.020 16.265 30.243
No. de operaciones 35 210 397 - - - -
Pals Exportador
Bolivia 109 1,777 1,568 69 712 1,629
Colombia s 571 1.477 392 - 465
Ecuador 464 3,708 6.705 118 2,767 4,417
PerG 2,620 11:3-72 21,757 303 8.628 $21.238
Venezuela 2.076 - 6.656 6.058 138 4,158 2.494
Total 5320 24.184 37.566 1.020 16.265 30.243
FUENTE : ‘CAF, Informe de la Divisién de Comercio Exterior 1986

891



CUADRO V- 13

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO 169
FINANCIAMIENTO SAFICO POR PAISES PRESTATARIOS Y EXPORTADORES

( Miles de US$ )

Acumulado al 31 de Diciembre de 1985

Aprobado . Desembolsado
Monto % Monto %

Pals Prestatario

Bolivia 8.210 4,2 5.160 3.7
Colombia 94,431 48.4 62.855 44.8
Ecuador 12.248_ 6.3 9.283 T 6.6
Pero it} 56.397: - 28.9 45,258 32.3
Venezueld 22,895 1.7 17.228 12.3
Otres (*} ' 1,010 0.5 360 0.3
Pals Exportador

Bolivia 11.178 5.7 7.880 5.6
Colombia 29.333 15.0 21.278 15,2
Ecuador 41,401 - 21.2 32.792 23.4
Pert 70.955 36.4 52,092 37.2
Venezuela 36.279 18.6 22.599 16.1
Otros (*) 6.045 3.1 3.503 2.5
Total 195,191 100 140,144 100

(*) Incluye Chile que dejé de pertenecer a CAFE:é:!‘. 12 de Agosto de 1977

FUENTE : CAF, Infome de lo Divisién de Comercio Exterior P. 11
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millones de 1983 En 1984, no obstante, logré mejorarse un tanto la sifuacién'y la apro-
bacién aumentaron-a niveles record del orden de los US$ 24.2 millones en eseafio, in-
crementdndose en 1985 a US$ 37.6 millones, o pesar de la baja recuperacién de':lgs nive-

les de comercio en esos dos perfodos.

Por otra parte, é! sistema SAFICO dirigi6 durante el perfodo en consideracién de
manera crecienl‘_e recur‘sté;'; a la financiacién del comercio de los pafses andinos con terce-
ros pafses, que estuvieron hasta 1985 concgntra@é un 47% de los recursos de créditos dis-
ponibles; Es decir ’ d?:’.’i@ del sistema , 'al comercio intrurrr%gionol le han correspondido
gnicamente unos US$ 103.5 millones acumulados (el 53 ‘% restante ) , que como se verd

més adelante o todas luces es una cifra muy bajo del total del comercio intrarregional

que requiere financiacién .

El pals que més ha utilizado recursos del sistema ha sido Colombia, que ha con-
centrado unos US$ 20 ‘millones, o sea un i19% del total disponible . Dentro de los pro-
ductos que mds se hcnt\ffiagij‘c.:iado con el sistema han estado las manufacturas ( cerca del
95%. Dentro de estas se destacan los bienes de capital de Colombia , la harina de
pescado , las conservas de mar, las mdguinas heﬂi?q%:\ientas, los tejidos de lana y algodén,
la joyerla de oro, la soldadura de plata, las fibres acrflicas, los mariscos y conservas de

pescado provenientes de Ecuador y Peré , y la urea, chapas de hierro y acceso y los pro-

ductos petroquimicos provenientes de Venezuela,
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3. El Fondo Andino de Reservas { FAR )

El FAR fué tambiér}lcreado en 1974 con el objetivo de encontrar una vla para
la armonizacién de poltticas monetarias y cambiarias que permitiera orientar adecuada-
mente a los recu;sos externos de la subregién , y que pudiese contribqir a la solucién . de
problemas de la balanza de pagos de les palses miembros. Se fijaron como Ios" objeti~
vos bésicos del FAR , ccudirA en apoyo de la balanzg de pagos de los palses miembros,
otorgando créditos. o garantizando préstqmos a terceros , contribuir a la armonizacién de
politicas cambiarias , monetaris y financieras y mejorar la liquidez de las inversiones

de reservas internacionales efectuadas por estos palses.

Tal como puede apreciarse, el FAR, no ha tenido como objetivo expllcitera la
financiacién del comercio intrarregional. Sin embargo, desde junio de 1978 la insfitu~
cién empezé o conceder préstamos para el infercambio intrazonal de tal manera que ya
en 1985 habla dirigidoi’:q_: fod-::; las naciones andinas a un mon't'i acumulado de unos

- f""‘
US$ 27.2 millones, at través de convenios con el Sistema(SAFICO.

El capital inicial con-el cual fue creado el Fondo fuéede US$ 240 millones , per
pero en 1985 se habla incrementado a unos US$ 400 millones. Estos resultades fueron

consecuencic de la capitalizacién de utilidades y de aumentos del capital en 1982 y

1983 ( Cuadro IV - 14 ),

Por otra parte, en la prqgf'ico la principal funcién que ha cumplido el FAR, sin

lugar a dudas, ha sido la de otorgar créditos de corto plazo y de apoyo de la balanza
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CUADRO  IV-14

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO
CAPITAL FAR SUSCRITO Y PAGADO

¢ A 31 de Diciembre 1985 - Milones de US$ )

Pakes Suscrito _ Pagado
Bolivia 50.0 29.4
{Colombia 100.0 85.0
o W .
Ecuador ' 50.0 . 40.2
Perd _ 100.0 85.0
Venezuela | 100.0 _ 85.0
Total 400.0 324.6

FUENTE :
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de pagos habfon representado unos US$ 635 millones, concedidos por un perfodo de cua-
tro afios incluyendo un ofic de gracia, y con amortizaciones por trimestres vencidos. Los
_créditos de corto plazo , que se concedieron por ﬁerl’odos de méximos 6 meses estuvieron
limitados al ;;nonro del copital pagado en el caso de Colombia, PerG y Venezuela y 1.5
veces a Bolivia y Ecuador. Desde que  inicio funciones ( 1978 } hasta 1985, el FAR
otorgé por este concepto a las naciones del Grea 32 préstamos por un monto total de US$

538.0 millones,

En sintesis, las operaciones del Fondo han estado concentradas en mds de un 99%
en el otorgamiento de- créditos de corto plazo y de apoyo a la balanza de pagos y po~
co ha contribuldo a la financiacién del comercic intrarrregional.  Sin embargo, todos es-
tos créditos oforgadoes por el FAR han tenido un efecto indirecto en la evolucién del co-
mercio. Por una parte, porque una de las condiciones que se han establecido para la con-

. ; e . . .
cesién de los recursos que el pals ‘que los aplique se comprometa a no implementar medi-

das discriminatorias con respecto al comercio proveniente de la subregién. Esta medida
se determiné para evitar que se presenfara en el GRAN lo mismo que habfa ocurrido con
IoﬁLﬁPi . Segtn la experiencia del Sistema de Pagos y el Acuerdo de Sto. Domingo ,
las naciones que experimentaban problémos de balanza de pagos generalmente aplicaban
medidas claramente discriminatérias en contra del comercio intrarregional puesto que repre-

senfaba una amendza a la produccién nacional,

Por otra parte, al contribuir en ¢terta medida a le solucién del problema de la
cuentas externas de los pafses del Grupo, creé condicicnes més favorables para la reac-

tivacién del comercio dentro del Grea.
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4, El Peso. Andino

El Peso. Andino se concibié inicialmente como una unidad de cuenta , que sirvie-
- - 5 .l - :
ra como numerario de las transacciones quese efectuara en la regién andina.€on el pro-
. . o 4. . P A
pésito de que cumpliera este objetivo, era necesario que se instituyera al interiorzdel 6=~
S —r

rea un sistema de pagos y compensaciones similar al existente entre los palses de la ALA-
DIl.  Es zasl como, conjuntamente con la creacién del Peso Andino, se pensé en crear
una €émara de Gompensacién y un Fondo de Cooperacién Financiera del intercambio intra-

zonal, respectivamente. Este tipo de financiamientos se concederlan: entonces en pesos an-

dinos 2_4 /.

Sin embargo, el esquema en conjunto no pudo implemenfcrse- comohabfa sido con-
cebido. En primer lugar, el Peso Andino requerfa de un.sistema de’ valorizacién para ac-
tuar como unidad de cuenta sobre el cual no fue posible lograr un acuerdo. Se pensé ini-
cialmente en .que se valorara en términos de Uno canasta de monedas y bienes de las na-
ciones andinas. No obstante, las continuas variaciones de las monedas de. estos pafes con
reiﬁedo a las demés, configuraban un ambiente de gran estabilidad dentro del cual era’
muy dificil asegurar el é&xito del Peso Andino. En segundo lugar, el comercio intrazonal
representaba: para todas las naciones del érea una proporeién muy poco significativa de
su comercio total lo que obstaculizaba el proceso de conversién del Peso Andino en una
unidad de cuenta mds generalizada. Ademés, por esta misma razén, existla siempre la

"

24/ JUNAC, (1985 )"
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preferencia de las naciones del Grupo por utilizar monedas duras o sistemas alternativos

para saldar el comercio no-sompensado.

El directoric del Fondo Andino de Reservas, decidié el 17 de diciembre de 1984
aurorizﬁr la emisién de pesos andinos, perd unicamente cof el propésito de ser utiliza-
dos como medio de pago entre |o‘§ Bancos Centrales de-los pakes del Giopo:> En-esa
ocesién, se efectdo una emisién inicial de PA$ 80 millones, que se asigné al capital sus=-
crito en-la instituc;ién. . De esta manera, Colombia, PerG y Veﬁezuelc reci;jieron PAS
20 millones cada uno, mientras que o Bolivia y Ecuador se les asignaron PA$ 10 millones
respecfivomenfe. El PA se cre6 ademds con una paridad fija, igual a un délar de los Es-
tados Unidos, Por Gltimo , se calificaron como fenedore; autorizados de Pesos Andinos a
los Bancos Centrales de los pafses fiembros, al Fondo Andino-a la Junta del Acuerdo de

Cartagena, a la CAF y al Parlamento Ar;dino.

En las circunstancios que fue emitido, el PA tenfa la caracterfstica de ser un acti-
vo de reservay para los Bancos Centrales de los pafses del Gfupo, que podlan utilizdrse
para una serie de 0peracione§ intrarregionales. Se ofrecié a quiengé__}; recibieran en pago
Pesos Andinos liquidez primaria en délares y un rendimiento igual a-la tasa LIBOR para
eurodep6sitos a. seis meses mds el 1/8 del 1% . Este rendimiento debla ser cubierto con

cargo a. los bancos centrales que utilizaran todo o parte de sus tenencias en:P.A, para

. efectuar los pagos.

Las primeras transacciones que se efectuaron con: Pesos Andinos fueron del orden de

PA$ 10 millones a principios de Mayorde 1985, con ocasién de la liquidacisn de saldos de
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las compensaciones de los pafses del GRAN dentro del sistema de pagos de la ALADI,

En estas operaciones participaron Ecuador, Colombia y Venezuela . En septiembre de
s . . RS I
ese mismo afio se llevaron a cabo nueves transacciones por PAY 2.2 millones que invo-

lucraron a los Bancos Centrales-.de Bolivia y-Perd.

El Peso Andino, en slntesis , fue %inicialmente concebido como wuna uhidad de
cuenta general que pudiera utilizarse para efectuar transacciones al interior del drea an-
dina. Sin embargo, algunos aspectos estructurales de las Telaciones comerciales entre las
naciones andinas no permitieron que se les otorgara al PA Iel papel que inicialmente se
pens6. En todo caso , el FAR decidié emitir esta unidad de cuenta, aunque otonlgcndole
un papel mucho més restringido, de tal mcnefa que solamente pudieran utilizarse por los

tenedores autorizados.

Resulta muy dificil evaluar el papel que puede cumplir el Peso Andino en la evo-
lucién del comercio en los préximos afios. Ciertamente dicho papel es .muy importante
en la liquidacién de los saldos deficitorios en la Cémara de Compensacién de la ALADI,
Sin embargo, otro tipo de operaciones a nivel[}wbregioncl que tienen que ver mds di-
rectdmente con la financiocién de las exportaciones de los palses del Grupo, no estén
autorizadas en.Pesos Andinos, y por lo tanfo no pueden beneficiarse de este mecanismo.
Ademds con la baja cobertura del Sistema de- Pagos de la ALADI y la crisis actual que
enfrenta , cabe esperar que en el futuro su us,o se vuelva adn mdés restringido. De to-

. .

das maneras, el Peso Andino por si mismg no puede restablecer la dinémica del comercio

intrarregional.  Su papel, que es el de contribuir a que la escasez de reservas interna-
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cionales de las naciones del drea no se convierta en un problema. de mayores magnitudes
y que el comercio intrarregional no contribuya a agravarla, también:se ve limitado por

el monto tan bajo que representan las operaciones comerciales en la regién andina.

5. Las Disponibilidades Totales de Recursos

Los recursos para Io‘::;filnanciacién del @omercio pueden ciividlrse en dos categorfas
principales.  Por una partes; los créditos bilaterales que fueron de tres tipos fundamen-—
,
talmente : los créditos de proveedores, los otorgados por instituciones financieras y los
oficiales a trovés de los bancos centrales de los palses miembros. Por otro lado, estu-
vieron los créditos de exportacién ororgodos pfincipolmenfe por las instituciones multila-

terales ( CAF, FAR ), o por las agencias nacionales en cada pals miembro .

En los Cuadro V=15, T\’/}-]'é, &}-17 y‘lV?- 18, aparecen las categorfos de cré-
ditos bilaterales y el total de recursos canalizados por esta via,  Se destaca, en primer
lugar, que los cféditos de proveedores para el perTodo-foful acumulado 70-82 en délares
constantes fueron en general muy bajos. En realidad, solamente Venezuela, PerG y Bolivia
otorgaron este tipo de créditos durante el perfodo, y todos ellos se d%finqron al Ecuador
Los prés-fomos de instituciones provinieron esencialmente de Venezuela y se destinaron a
casi todas las naciones del drea, con excepcién de Colombia. Lo mismo que los Cl’;dlf&
oficiales bilaterales. Este esquema de financiamiento revela ademds que la mayorfa de
los recursos aplicados en estas tres categorfas se dirigieron a financiar las exportaciones

de combustibles de Venezuela. Al final del perfodo, los recursos canalizades por estas
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FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

ORIGEN Y DESTINO DEL TOTAL ACUMULADO DE CREDITOS DE PROVEEDORES

APROBADOS DURANTE 70- 82 , POR PAISES
( Millones de US$ 1980 )

Bolivia Colombia Ecuador Perd Venezﬁelu GRAN
Bolivi_a
Colombia
Ecuador 4.4 4.1 8.5
Venezuvela

/ q

GRAN f4 - - 4.1 - i .5
FUENTE : BID , Informe 1984
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CUADRO 1¥-16

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

ORIGENZY. DESTINO DEL TOTAL ACUMULADO DE PRESTAMOS DE INSTITU-

.CIONES FINANCIERAS APROBADOS DURANTE 1970 - 82, *POR PAISES

( Millones de US$ 1980 )

Origen X .

Destino Bolivia quombia Ecuador Perd Venezuela GRAN
Bolivia 26 2,6
Colombia 0.1 0.1
Ecuador | 33.0 33.0
Pert 5.2 5.2
VYenezuela |

40.9

GRAN 0.1 40.8

FUENTE : BID 1984
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CUADRO V- 17 .

FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

ORIGEN Y. DESTINO DEL TOTAL ACUMULADO DE PﬁESTAM'OS OFICIALES

BILATERALES APROBADOS DURANTE 1970 - 1982 , POR  'PAISES
(‘Millones de US$ 1980 )

Origen

Bolivia Colombia Ecuador Perg Venezuela GRAN
:Destina
Bolivia ' 33.9 62.4 95.3
Colombia 1.7 1.7
Ecuador o 69.7 69.7
Perd 73.6 {1 1806 254,2
Venezuela
GRAN 736 (339 3234 430.9

FUENTE : Informe BID , 1984
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"FINANCIACION DEL COMERCIO ANDINO

ORIGEN Y DESTINO DEL TOTAL ACUMULADO DE.PRESTAMOS
1970 - 82 POR PAISES

. (~Millones de US$ 1980 )

Origen
Bolivia Colombia Ecvador Perd Venezuela GRAN

Destino ‘
Bolivia 33.9 64,0 97.9
Colombia | 0.1 2,8 2.9
Ecuador 4.4 4.1 102.7 11,2
Perg 3.0 73.6 185.8 259.4
Venezuela
GRAN 7.4 73.6 38.1 255.3 4744
FUENTE : Informe BID , 1984



CUADRO V- 19

DISPONIBILIDADES DE RECURSOS ( Millones de US$ 1980 ) ACUMULADQOS .70-85

b. Acumulado hasta 1985

Creditos de Créditos de Crédiltps Créditos de Créditos para -Pesos ~ Total
proveedores @ instituciones oficigles exportacién apoyo de balanza™ Andinos
Financieras © Bilaterales®
Bolivia - 2.6 95.3 159 8.7 (12235
- Colombia - 0.1 1.7 38.7 18.3 58.8
Ecuador 8.5 33.0 69.7 60.3 8:_7.."; 120.2
Perg¢ - 5.2 254.2 ., 883 | 18.3 366.0
- — — ’ £ e - e, “—-—-,‘ - -
Venezuela L -y ‘:_:__#/ \:_él _i} . ',...:"‘ ’\133 L f(?_:é»‘
GRAN 8.5 40.9 430.9 264.5 738.7 73.3 1156.8
FUENTE :  BID Informe Anual , SAFICO , FAR , FMl. Céleules FEDESARROLLO
a. Acumulado 70-82 &
<
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tres categorfas representaban unos US$ 474.4 millones ( 1980 ) , y el pals que més ha-
bla concedido recursos era Venezuela ( US$ 255.3 millones ) , y el que més se habla

beneficiado de ellos era el Perg ( US$ 259.4 millones ).

Lo segunda categorta de los recursos d.isponibles fueron los canalizados a través
de las instituciones multilaterales existentes dentro dél drea andina. Los créditos de exs
portacién hablan representadp unos US$ 264.5 millones constantes acumulados. El pafs
quel mds se habla beneficiadq con ellos. era el Perg , y el que més habla contribufdo con
estos fondos era Colombia. Qtra parte de estos recursos que se canalizé a través de una
institucién moltilateral ( FAR ) fueron los destinados al apoyo de las balenzas de pagos,
que en rel' perfodo acumulado 70-85 represen.fcron un total de US$ 738.7 millones de déla-
res constantes.  Finalmente los t;ecursos que se.otorgaron. a los pafses en los denomina-

dos pesos andinos, representaron unos US$ 73 millones de 1980.

En consecuencia el mnntoﬂ{i@l. de recursos de crédito disponibies en la regién
andina ha sido de unos US$ 1556.8 millones constantes , y la nacién que més se ha

beneficiado de elios ha sido el Perd con unos US$ 366 millones,
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CONCLUSIONES

Las principales conclusiones que se pueden extraer de este estudio sobre el comer-

cio intrarregional andino, su crisis y el colapso, son los siguientes :

1)

2)

3)

El Comercio entre los palses miembros del Pacto Andino se caracterizé durante el

perfodo de andlisis }:»or tener una evolucién muy relacionada con el comportamien-
to de los cuentas externas de los .pai’ses' . Es @si como, entre 1969 y 1980, cuan-
do estas cuentfas externas evolucionaron favorablemente el comercio. andino crecié

a tasas muy aceleradas. Este es el perfodo que hemos denominado del auge comer-
cial.  Entre 1980 y 1984, er;l cambio la situacién externa de las naciones andinas
se deterioré significativamente, y en consecuencia ocurrié un colapso muy acentua-

do del comercio intrarregional.

Durante el perfodo de auge comercial, la integracién comercial de las naciones del
Grupo no fue muy acentuada. Este hecho se vi6 reflejado en los bajos "coeficien-
tes" de' integracién comercial que durante este perfodo caracterizaron al comercio

andino.

A la baja integracién comercial de las naciones andinas, contribuyeron varios he-
chos en particular. Por una parte, las grandes distémcias geogréficas y econémicas
que separaron a las naciones andinas, y por otra, lo similitud de las estructuras

productivas industriales de algunos de los pafses miembros.
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5)

6)
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Lo desintegracién flsica y econémica de las naciones miembros del Pacto Andino
también condujo a que durante el auge del comercio intrazonal, se conformara

dos bloques de comercio al interior del Grupo : de un lado, el conformado por

Ecuador, Colombia y Venezuela , y de ofro, el constituldo pon; Perd y Bolivia.:

La verdadera integracién comercial en el GRAN ocurrié o nivel del comercio de
manufacturas. Este tipo de comercio, no solamente representé la mayorfa de in-
tercombio desde 1977 y crecié o tasas més ccelerod.os que el resto de bienes tran-
sados, sino que ademés fue en el dnico en el cual los paflses andinos mantuvieron

proporciones elevadas del "coeficiente de integracion comercial"

Cuando ocurrié el colapso del comercio andino, sin embargo, fue precisamente

el comercio de manufacturas el més ofectado. Dos hechos en particular contribu-

" yeron con este. resultado . Por un lado, las medidas que las naciones andinas

ee, -

aplicaron para enfrentar la crisis. Dichas medidas actuaron en dos sentitdos, por
un lado, intentaron proteger a las industrias nacionales de todo: tipo de bienes,

y en especial de los bienes de consumo, que eran mercanclos que representaban

.una parte principal del intercambio intrazonal ( alimentos, textiles, confecciones).

También las devaluaciones de las monedas condujeron a una paralizacién de los
flujos de comércio fronterizo hasta entonces establecidos . Por otro lado, el efec-
to recesivo del deterioro interno de las naciones delJ4rea llevé a una paraliza-
cién del intercambio de las manufacturas metalmecdnicas y otro tipo de bienes

de capital.
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7) Al estimar las denominadas " funciones de gravedad" en-el comercio intrarregio-
"nal, se pudo constatar que los flujos bilaterales del intercambio mantuvieron al-
“tas elasticidades con respecto al Producto Bruto de cada nacisn involucrada en
el .inf.erccmbio . 'Sin embargo, . los tasos de cambio entre los pafses no afectaron
de manera tan acentudda o' las corrientes del comercio entre la regién‘. De es-
tos resultados fué posible llegar a la conclisidn de que son otros factores de
poiftica de corto plazo de las naciones del drea las que tuvieron un -efecto més

preponderante sobre el comercio bilateral.

8) Igualmente, pudo apreciarse en esias hismcs '-funciones de gravedad, que los dis-
tancias geogrdficas que sepomron.c.l las naciones andinas fueron determinantes en
la evolucién del comercio a partir dt;. la segunda r;ii'qd de la déc.;cda de los se-
tentas, A partir de 1983, sin embargo, por el efecto de la crisis del comercio
andino los distancias geogréficas dejaron de cumplir papel de importancia que ha-

bfan llegado a desempégar.
it

9) En: el anélisis de las ventajas comparativas se encontré que los palses de mayor
grado de desarrollo industrial en la regién fueron las que se encontraron .més di-

versificadas en dicho mercado’. Los pafses menos industrializados se especializa-

ron mds en sus exportaciones intrarregionales. | i

|

10) El patrén del comercio andino segin la intensidad de. factores contenida en los

flujos del comercio intrazonal fue de tal manera que Bolivia y Venezuela expor-
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12)

13)
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‘taron principalmente manufacturas muy intensivas en capital, mientras que Colom-

bia dirigié al drea particularmente manufactures intensivas en trabajo no califica-
do. Las ventas de Ecuador y -PerG al Grea, en cambio fueron mds o menos igual

de intensivas en estos dos fdactores de produccién,

En cuanto a la intensidad del trabajo calificado, Venezuela , y en mencr grade
Bolivia y -PerG sé-enconfraron un poco més 'es ecioliz.ados en-exportar al drea pro-
olivia y-Perg se_enc Un_ pocor mds,_esp portar pro
ductos intensivos en dicho factor de produccién. Colombia y -Ecuador exportaron

. * g . . . .
manufacturas con un contenido de-empleo calificado ajustado al criterio de com-

paracién utilizado en este trabajo, lo cual indica que sus exportaciones no fue-

ron particularmente intensivas en este factor.

El patrén del comercio andino segdn -la .intensidad de factores cﬁnl‘eniciu en los
flujos de importaciones y eXportoéiones intrui'fegioncleé' no fue particularmente de-
finido. Esto se pudo evidenciar del hecho de los flujos de comer;:io entre algu-
nas naciones fueron igualmente intensivas en capital o frabajo calificado en am-
bas direcciones. Solamente Venezuela mantuvo un patrén del comercioc en el
cual exporté principalmente manuf@furqs muy intensivas en capital e importé

aquellas muy intensivas en empleo no calificado,

Por otra parte, la direccién de la especializacién-en. el mercado -andino de ma-

-~

nufacturas sufrié algunas alteraciones por efecto del colapso cemercial en 1983,

Ello se vi6 reflejado en el hecho de que para ese afio no fue posible obtener
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una direccién definida en su especializacién en el mercado andino de manufactu-
ras.
T . . aaed ] . .
El patrén de especializacién andina estivo -muy relacionado con el propio patrén
S

del comercio que las naciones del érea mantuvieron con las més desarrolladas.

Asl, Venezuela y Bélivia se especializaron en exportar manufacturas mds intensi-
vas en capital al resto del mundo y Colombia se especializé en los bienes indus-
tridles md&s intensivos en empleo no calificado . Ecuador y Perd dirigieron en
cambio al Grupo Andino bienes indusiriales més intensivos en empleo calificado que

los que exportaron a otras naciones,

En cuanto al patrén del comercio segbn los economfas de escala contenidas en los
productos que se intercambiaron , fué posible apreciar que Ecuador y Venezuela
dirigieron al érea andina manufacturas con mayores rendimientos crecientes, Co-
lombia y Per6 vendieron en la regién manufacturas con fndices de economlas de
escala ajustades al promedio de las démds naciones, mientras que Bolivia exportd

las manufacturas con los menores rendimientos a escala.

El patrén del comercio segin las ‘economlas de. escala fue Gn poco més definido

que el patrén del comercio segdn la intensidad de factores. Por esta razén fué

posible encontrar que las naciones que exportaban productos cony mayores rendi -

mientos crecientes, eran a su vez, importadores de manufacturas con menores eco-

nomlas de escala,



17}

18)

19)
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del andlisis de regresién de las economlas de escala y la especializa-

Sin embargo,
' . 7 o
cién.en el mercado andino de manufdcturas, solamenté Spara Venezuela se obtu-
vo un coeficiente que revelé clguna relacién entre esas dos variables. Para las
Y .

demés naciones andinas el factor de economlos de escala no parecié ser un elemen-

to determinante en la especializacién en el mercado de manufacturas de la regién.

' La dotacién de factores de los palses del Grupo Andino fue elemento mds determinan-

te en la direccién de especializacién en el mercado andino de manufacturas que las

propias economlas de escala. Cuando no referimos a esta dotacién de factores, es-
tomosrseﬁalondo no solumente a los factores de produccién, sino también a la dota-
cién de recursos naturates, 'Ello- se demostré. del hecho de que a mayorl’t\J;Jde los na-
ciones, conz excepcién:de Colombia, dirigieron al érea manufacturas provenientes
de industrias que se desarrollaron alrededor de su .sector exportador de productos

bésicos.

Esta determinacién se pudo corroborar al estimar. las regresiones del indice de Es-
cializacién en el mercado andino de manufacturas, utilizando. como vuriablgs in=-
dependientes a todos los determinantés del patrén del comercio, 's¢ encontré que
solamente la dotacién de capital ff;ico y-de recursos naturales explicaron: las va-
riaciones en dicho Tndice. En:el- caso de Venezuelo, sin embargo, el factor de
ecoﬁomfas de escala también tuvo alguna influencia en la determinacién de su

patrén del comercio.
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Por otra parre,.-c.-an el andlisis del comercio intraindustrial e;ntre los pafses andi-
nos, fué posible compfobar que este :Hpo de iqtercambio- evolucioné de manera
muy distinta al comercio interindustrial, -. Paralelamente al estancamiento y el
agotamiento del segundo tipo de comercio, se desarrollé entre. .las naciones an-
dinas un intercambio de mercancias con-altas elasticidades de sustitucién con

respecto a la produccién interna , que fue muy dindmica.

- Sin embargo, precisamenfefp;nser un tipo de comercio conformado por bienes

con .estas altas elasticidades de sustitucién, cuando se aplicaron:las polfticas co-
merciales para enfrentar la crisis, fué el intercambio intraindustrial el mds fuer-

temente. afectado,

Los niveles de intercambio intraindustrial que mcmr;.wieron- las naciones del éGrea
entre st fueron en el cd-;o de Bolivia , Ecuador y -Venezuela mids ._e'levados que
los que- mantuvieron con tras nacicnes, En los casos de Colombia _y-;Perﬁ pre-
valecieron niveles de esfe fibo de intercambio mayores. con otras naciones no

pertenecientes a la regién.

En el :ianalisis del financiomiento del comercio andino, fue posible constatar
que el intercambio enfre las naciones del Grupo, fue muy equilibfadozmaltila~

teralmente de tal manera que hacia finales de 1980 prevalecla en la regién una

“situacién muy cercana al equilibrio comercial.
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Sin embargo, cuando se produjo el colapso del comercio andino lqs niveles del
comercio ccmpénsudo multilateralmente se redujeron-un poco, como consecuen-
cia de . las deva.luociones de las monedos de Ecuador y Venezuela y de las mayo-

res restricciones comerciales aplicadas por las naciones del 4rea,

De otro tado al evaluar el papel que han cumplido las diferentes instituciones
y meécanismos en la financiacién.del comercio-intratregional, nos encontromos

con que los recursos que han sido canalizados a través de ellos han sido clara-

‘mente insuficientes si se les compara con las necesidades derivados del intercam~

“bio, intrazonal, En consecuencia, se puede afirmar que el financiamiento del

comercio andino ha sido uno de los principales obstdculos por los euales las na-
- ’ w - - - - .
ciones del Grupé no lograron una mejor integracién comercial durante el perfo-

do delauge.

Finalmente, a pesar de que desde que écurri6 el 'colupso-dei comercio se han

realizado mdltiples esfuerzos para f{cigcuor los mecanismos existentes para la fi-
nanciacién del comercio para que se recuperen.niveles histéricos de crecimien-
to, la. evidencia emp’l’rica ha mostrado que estos esfuérzos no han.logrado el oh-

jetivo que se les habla sefialade. El intercambio intrazonal no muestra ningtn

_signo de recuperacién,
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