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Introduccion

El ritmo de crecimiento de la industria
nacional entre 1930 y 1950, y en especial el
que tuvo lugar durante la década de los afos
treinta, fue superior al de los demds paises
latinoamericanos y contrasta marcadamente
con el de décadas recientes en Colombia. Si
la produccion de manufacturas hubiese man-
tenido el dinamismo de esa década nuestra
base industrial serfa hoy similar a la de Ar-
gentina y ligeramente inferior a la de México.
Es importante entender, entonces, por qué
creci6 la industria a tasas cercanas al 10%
anual (la textil al 19%) en un periodo en que
el dinamismo global de la economia fue
especialmente bajo, y para ello se tratara de
determinar la importancia de los diferentes

* El presente articulo forma parte de un trabajo
maés amplio que adelanta el investigador sobre el
proceso de industrializaci6n colombiano entre
1920 y 1950, con financiaciébn parcial de la
Fundacién para la Promocién de la Investiga-
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ca; una versibn preliminar y parcial fue publica-
da en la Revista Antioquefia de Economia. El
autor agradece la colaboracion de Iiigo Coch,
Guillermo Bonilla, Miguel Angel Meléndez, Luis
Alberto Zuleta y Francisco Piedrahita, y los
comentarios de José Antonio Ocampo y Gui-
llermo Perry. También se agradece la colabora-
cibn de las empresas que han facilitado el acce-
so a sus archivos internos.

Juan José Echavarria S.

elementos que tuvieron lugar en el creci-
miento del sector lider del perfodo, el textil,
ya que a partir de su estudio es posible deri-
var conclusiones globales. El sector textil
explicé la mitad del crecimiento industrial
del pafs entre 1930 y 1939, y 67% entre
1940 y 1945'. Las conclusiones del articulo
se basan en un modelo utilizado por otros
autores para estudiar algunos aspectos de la
industrializaciébn norteamericana (Fogel vy
Engerman, 1969), y en el material cualita-
tivo obtenido en los archivos internos de las
mayores empresas textiles de ese perfodo.

I. El crecimiento industrial en
Ameérica Latina y la influencia
de la tasa de cambio

El proposito de esta seccion es describir el
crecimiento econémico de diferentes paises

Segin Chu. Para este autor la produccion del
sector textil representaba el 20% de la produc-
ciébn industrial total en el perfodo. No obstante,
los porcentajes de participacién dependen en
forma crucial de la definicion de ‘“'industria’
que se adopte. Si se incluye el sector de alimen-
tos, la participacién del sector textil apenas
llegarfa al 13% en 1937 y 1945 (Wogart, 1978,
p. 56). La muestra industrial escogida por Chu
no incluye sectores importantes como los de
azlcar y cerveza.
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de América Latina entre 1920 y 1950, para
ver cuan “‘tipica’ fue la experiencia colom-
biana, con especial énfasis en el sector textil.
Posteriormente se resume la “explicacion
tradicional’’, sustentada por Diaz Alejandro
para América Latina y por D. Chu para Co-
lombia y Argentina, segin la cual, dado el
deterioro que se presentd en los términos
externos de intercambio, /a devaluacién
real implementada por aquellos paises que
pudieron —y quisieron— hacerlo fue un fac-
tor decisivo en el crecimiento industrial. Més
adelante se muestra como el argumento sus-
tentado por los autores no es enteramente
convincente, y no sblo a nivel empirico.
Ademaés de que hoy existen serias dudas
tedricas sobre el efecto reactivador de una
devaluacion, es claro que los industriales
nunca estuvieron en favor de tal medida. Los
mientros de la ANDI y de las agremiaciones
que le precedieron se mostraron sistematica-
mente partidarios de una tasa de cambio fija,
y algo similar sucedio con la posicion de per-
sonajes como Carlos Lleras a quienes los
industriales simpre consideraron como uno
de sus ““hombres de confianza’’. Los pocos
comentarios que se encuentran en las actas
de Junta Directiva de las empresas sobre la
devaluacion son, en el mejor de los casos,
supremamente ambiguos.

A. E/ crecimiento industrial de América
Latina entre 1920 y 1950

Las cifras consignadas en el Cuadro 1
muestran la tasa de crecimiento anual
—promedio— para el PIB, la produccién in-
dustrial agregada y la produccion textil, en
diferentes paises latinoamericanos. Un pri-
mer hecho que merece ser resaltado es que /a
década de los treinta no fue un periodo de
especial dinamismo para las economias ana-
lizadas. Colombia prgsenté la mayor tasa
de crecimiento del PIB (4.55%), la cual de
todas formas fue menor a la que ha mostrado
nuestra economia en términos historicos
(6%-7% segun el subperiodo). Si se considera
que el crecimiento global de la economia
colombiana ha sido bajo en comparaciéon con
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el de otros paises como Brasil o México, el
contraste entre los treinta y las décadas mas
recientes resulta adn mds marcado para di-
chas economfas. La tasa de crecimiento glo-
bal fue de apenas 4.12% para Brasil, durante
los treinta y aln menor para los demas pai-
ses considerados. También fueron bajas en la
década de los cuarenta y, con la excepcién
de algunos casos particulares (Colombia y
Honduras entre 1925 y 1928) también
durante los veinte. En sfntesis, el periodo
de anélisis (1920-50) se caracteriza por un
bajo dinamismo de las economfas en su con-
junto.

El segundo hecho que merece resaltarse
reside en el minimo impacto que tuvo la
depresion de 1929-32. Fue despreciable en
Colombia, Brasil y Honduras, y ain en pai-
ses severamente afectados como Argentinay
México, fue considerablemente menor al que
sufrieron los paises capitalistas desarrollados:
los niveles de ingreso nacional de 1929 sélo
fueron recuperados en 1939 en Estados
Unidos, en 1936 en Alemania, y sélo des-
pués de 1950 en Francia.

En lo que se relaciona con el crecimiento
industrial es de especial interés resaltar el
alto dinamismo registrado por la industria
colombiana entre 1930-31y 1938-39 y prin-
cipalmente por la rama textil. La industria
creci6 en Colombia a tasas mucho mayores
que en los demé&s pafses (s6lo es comparable
el crecimiento industrial en Argentina), y el
dinamismo del sector textil doblo el del con-
junto de la industria; la produccion textil
colombiana comenz6 a crecer a tasas eleva-
das desde los mismos afios de la crisis. La
recesion afect6 duramente a la industria
(agregada) en Argentina y México, pero no
tanto a los demés paises. Ademés, afectd
mucho menos a la industria textil que a los
demas sectores. Finalmente, debe observarse
que durante los treinta la industria textil del
Per( creci6 a tasas muy bajas en compara-
cién a la mayoria de pafses considerados, y
la industria de Honduras present6 tasas de
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Cuadro No. 1

TASA DE CRECIMIENTO (%) ANUAL DEL PIB,
DE LA PRODUCCION INDUSTRIAL Y DE LA PRODUCCION TEXTIL
PARA VARIOS PAISES LATINOAMERICANOS (1920-1950)

I. PIB A COSTO DE FACTORES

Colombia Argentina Brasil México Honduras Otros
1929-25 ND 6.90 3.28 1.79 ND
1925-28 8.70 6.30 4.73 1.09 8.25
1929-32 0.61 —5.35 —0.86 —-4.13 —0.05
1930-39 4.55 2,72 4,12 2,97 —2.44
1941-45 2,98 2.43 2.06 5.77 3.66 3.98
1946-50 3.59 2,77 5.73 6.03 3.26 5.00

IL PRODUCCION INDUSTRIAL AGREGADA (A) Y TEXTIL (T)

Colombia Argentina Brasil México Honduras Perid  Otros

A T A T A T A T A T A
1920-25 ND 10.01 5.25 5.62 -0.52 2.63 1.41 2.00
1925-28 1.75 -3.35 5.56 5.41 3.88 0.54 270 -1.22 10.63
1929-32 108 1722 -748 0.00 —-0.36 15.20 -9.37 7.10 7.16

1930-39 1058 1959 450 1000 6.14 579 529 362 519 3.14
1941-45 537 0144 559 1787 b5.13 -469 -507 498 426 698 5.25
1946-50 8.83 498 -0.61 166 10.50 ND 19.24 -282 8.98 ND 5.34

Metodologia:
Tasas de crecimiento exponencial anuales con base en los primeros y Gltimos afios de cada periodo.
“Otros’’. Promedio aritmético de las tasas de crecimiento para Uruguay, Venezuelay Chile.

Fuentes:

PIB y Producciéon Industrial Agregada: CEPAL, ‘‘Series Historicas del Crecimiento de América
Latina’’, 1978.

Produccién Textil. Colombia: CEPAL, ‘El Desarrollo Econémico de Colombia’, Anexo Estadistico,
Cuadro 131. México: ‘“Anuario Estadistico de México. 1951-1952", p. 708. Se utilizaron las cifras de
algodén consumido (en toneladas) por las empresas textileras. Argentina: Diaz Alejandro (1970),
Cuadros 39 y 41 del Apéndice. Las cifras para el periodo 1930-39 son s6lo aproximadas, con base en
los subperiodos 1930-33 y 1937-39. Brasil: 1920-39. Baer (1965, p. 20); 1941-46. Suzigan (1971).
Cifras para el estado de Sao Paulo. PerG: Thorp y Bertram (1978), pp. 120y 193.
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crecimiento que podr(an considerarse como
promedio con respecto al resto de paises.

En sfntesis, la industria latinoamericana
crecib a tasas satisfactorias durante los trein-
ta, y. en especial la rama texil, a pesar de
que las economfas estaban creciendo lenta-
mente en términos globales (PIB). Ademés,
con base Unicamente en las cifras del Cuadro
1, y sin profundizar en la discusion, el caso
colombiano servird por excelencia, como
sustento empirico de la tesis tantas veces
sostenida en América Latina (y sobre todo
por A.G. Frank) seg(in la cual la recesion de
los treinta constituirfa el mejor ejemplo de
los beneficios para /a periferia conlleva
el debilitamiento de los paises del centro.

B. La explicacién “tradicional”

El crecimiento en produccién puede de-
berse tanto a desplazamientos de la curva de
demanda como de oferta (ver Seccién Il para
un tratamiento formal del problema). En el
primer caso los elementos determinantes
serén el aumento del ingreso nacional y/o la
disminucién de la competencia externa (via
diferenciales crecientes entre el precio exter-
no e interno del bien). En el segundo —ofer-
ta— los factores explicativos serén el cambio
tecnolégico, la inversion y la disminucién en
los salarios o en el precio de los insumos.

Una version que cuenta con gran acepta-
ciéon hoy dia en América Latina, y que ha
sido sustentada en diferentes trabajos por
Diaz Alejandro (1980 y otros) y por D. Chu
(1972), concede un papel central a la poli-
tica econémica implementada por los go-
biernos de turno. Segun dicha version, /a
devaluacion y el aumento en la proteccion
arancelaria implementados por algunos
paises latinoamericanos explicarian buena
parte de lo sucedido. E/ répido deterioro de
los términos internacionales de intercambio
hizo rentable invertir en el sector industrial,
y la devaluacioén y el arancel permitieron una
ampliacién del mercado doméstico para el
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productor nacional, a costa de la competen-
cia internacional. En su forma mas simple
son argumentos de demanda, al asignar una
minima importancia al cambio tecnolbgico,
a la inversién o a la caida en el precio de los
insumos o salarios?.

La explicacién anterior ha ganado acepta-
cién en Colombia y en América Latina por
dos razones. En primer lugar, a pesar de que
todos los pafses del continente vivieron un
dréstico deterioro en sus términos interna-
cionales de intercambio, se argumenta que
s6lo aquellos que protegieron al productor
nacional presenciaron simultdneamente un
proceso marcado de industrializacion. No
ocurrié lo mismo en paises “pequefios’”’ (es
la terminologfa empleada por Diaz Alejan-
dro) muchos de los cuales ni siquiera conta-
ban con una autoridad monetaria o con un
Banco Central, y no pudieron —o no quisie-
ron— devaluar sus monedas. Por supuesto, la
informacién consignada en el Cuadro 1 es
insuficiente para ilustrar o contradecir el
argumento. Serfa necesario contraponer lo
sucedido en todos aquellos pafses ‘‘grandes’’
y “pequefios’’. No obstante, la industria en
Honduras, un pais que a priori seria consi-
derado como ‘“‘pequefio’’, no crecid a tasas
especialmente bajas.

Pero existe una segunda razén quizé tan
poderosa como la anterior para sustentar la
importancia de la politica econémica. Puesto
que la compra de maquinaria y equipo de-
pende parcialmente de la existencia de divi-
sas, se penso que la inversion industrial habrla
sido despreciable durante los afios treinta
cuando se estancaron los flujos de capital

2 Chu menciona la caida en el precio de los insu-

mos industriales en su explicaciébn. No obstante,

para que su versidn sea consistente, es necesario

asumir que la baja internacional en el pyecio (en

US$) de los insumos, fue mayor que la devalua-

cién. Ocampo y Montenegro (1982) cuestionan °
la validez de este supuesto. Una devaluacién en-

carece tanto el precio de los bienes que compi-

ten con el producto nacional, como el de los

insumos.



financiero hacia América Latina y cay6 drés-
ticamente el valor de las exportaciones. Por
ello, bajo la influencia de los trabajos de
CEPAL para diferentes pafses del continente,
y de Furtado para Brasil, se consider6 que el
crecimiento industrial de dicho perfodo tuvo
como base la inversion efectuada durante los
afios veinte, cuando nuestros pafses sf con-
taron con divisas suficientes para todo tipo
de inversién (Echavarria, 1980). Dadas las
caracter(sticas del proceso de innovacion en
paises dependientes —atado a nuevas com-
pras de maquinaria—, es claro que si no hubo
inversion en los treinta tampoco habrfa
habido cambio tecnol6gico. En esta forma,
ante la eliminacion a priori de elementos
importantes de oferta en la explicacion del
crecimiento industrial, ganaban importancia
la devaluacién y el arancel como argumentos
explicativos.

Se han tomado los trabajos de Diaz Ale-
jandro y Chu como punto de partida puesto
que en ellos se plantean hipotesis - claras
sobre los factores determinantes del proceso
de industrializacion. No obstante, los demaés
estudios sobre el desarrollo industrial colom-
biano en el periodo (CEPAL, 1956; Arrubla,
1971; Bejarano, 1979; Rodriguez, 1981;
Poveda, 1979; Lopez, 1982; Posada, 1976)
aceptarian dichas conclusiones. Para comen-
zar, todos ellos coinciden con CEPAL (1956,
p. 250) en que “‘la crisis de los afios treinta 'y
la consiguiente disminucién de la capacidad
para importar crearon la imposibilidad de
mantener el nivel de abastecimiento de pro-
ductos manufacturados desde mercados
externos, significando por lo tanto un fuerte
incentivo para la sustitucién de articulos im-
portados por otros de produccién interna, y
asignan un papel fundamental al arancel de
1931. Ademas, los mencionados trabajos
descartan la posibilidad de un proceso de
cambio tecnoldgico marcado durante los
treinta, al aceptar la hipotesis de sobre-
inversion industrial en los viente para soste-
ner el crecimiento de la década siguiente.

No obstante, aun cuando no tratan de
determinar su importancia relativa, varios de
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los autores citan otros factores explicati-
vos del crecimiento industrial o de su ausen-
cia —industrializacion tardfa—, la mayoria de
ellos considerados como “‘prerrequisitos’’: la
ausencia de inmigrantes europeos; las dificul-
tades geogréficas; la disponibilidad de exce-
dentes de mano de obra; las inversiones pa-
blicas durante los veinte; el auge cafetero
previo, etc. En el caso extremo, y refirién-
dose a la situaciéon especffica de Antioquia,
Poveda (1979, p. 41) cita como factores
““determinantes’’: 1. Disponibilidad de aho-
rro en manos de comerciantes cafeteros y
mineros; 2. acumulacion de oro; 3. aptitud
de iniciativa empresarial; 4. configuracion
incipiente de un mercado regional; 5. exis-
tencia de recursos energéticos; 6. abundancia
de mano de obra, efecto de la elevada natali-
dad; 7. las fébricas textiles de Santander y
Bogotd habian quebrado al doblar el siglo;
8. valiosa experiencia en oficios técnicos y
mecanicos gracias al laboreo de las minas; 9.
ingenieros civiles y de minas educados en la
Escuela de Minas; 10. la ruptura del invete-
rado aislamiento geogréfico; 11. la politica
arancelaria; 12. los capitales vueltos a Antio-
quia desde otras regiones del pafs.

C. E/ papel jugado por la devaluacién
de /a tasa de cambio

1. Evidencia empirica

(Es cierto que aquellos paises que de-
valuaron crecieron mas rapidamente? Esta

seria la conclusion obvia y demostrable em-
pfricamente, si fuese cierta la “‘explicacion
tradicional’’, Las cifras consignadas en la
parte superior del Cuadro 2 ilustran lo suce-
dido en materia cambiaria para diferentes
pafses del continente, y en la parte inferior
se trata de evaluar, empiricamente, si existi6
una relacion significativa entre las tasas de
crecimiento industrial y la devaluacion real.

La mayorfa de pafses analizados cierta-
mente devaluaron sus monedas en términos
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Cuadro 2

DEVALUACION Y CRECIMIENTO INDUSTRIAL
(1920-1950)

|. DEVALUACION E INFLACION EN VARIOS PAISES LATINOAMERICANOS

Devaluacién nominal % V atiacioén % en precios Devaluacién real %,

1929- 1930- 1941- 1946- 1929- 1930- 1941- 1946- 1929 1930- 1941- 1946-
32 39 45 50 32 39 45 50 32 39 45 50

Colombia 0:52¢ = 7:21 0.00 357 —2145 508 1537 1435 5.02 136 —-204 -7.56
Argentina 19.79 366 -0.80 41.03 -8.14 000 389 2129 712 312 808 17.79
Brasil 2805 584 -0.17 1743 -241 475 2301 911 790 0.72 -8.01 6.30
México 19.19 868 000 2062 —-646 323 1926 642 450 476 -522 1547
Honduras —1.01 -0.13 000 0.00 -230 -023 935 3.19 -1679 -054 331 -1.36
PerG 2656 573 000 2676 556 035 11.87 21.75 9.71 488 099 555
Uruguay 3476 308 000 000 000 000 647 584 1060 275 6.21 -3.83
Venezuela 9.19 -6.70 1.00 000 -548 -229 6.77 394 -529 -503 6.81 -208
USA —1784 -—-064 1289 172

. REGRESIONES. CRECIMIENTO INDUSTRIAL VS. DEVALUACION REAL 1931-1950

Produccion Tasa de Tasa de Durbin
Industrial vs. C PIB cambio cambio Dummy Tiempo R2?  Watson
1 7.28 0.09 0.005 2.02
0.67)
2 7.89 -0.20 0.02 1.99
(—1.48)
3 10.80 0.07 -9.07 0.07 2.04
(0.65) (—2.65)*
4 11.31 -0.18 —-8.87 0.09 2.00
(—1.37) (—2.61)*
5 —592.15 0.09 —8.75 0.31 0.08 2.06
(0.72) (—2.56)* (1.07)
6 —469.14 —-0.17 —8.65 0.24 0.10 1.98
(—1.29) (—2.54)* (0.86)
7 —357.44 0.88 0.14 —6.82 0.19 0.14 2.06
(2.63)* (1.15) (—1.99) (0.65)
8 —237.43 0.78 -0.14 -7.03 0.13 0.14 1.99
(2.34)* (—1.14) (—2.06)* (0.44)
Metodologia:

|. Tasas de crecimiento exponencial anuales promedias. Se utilizaron los dos primeros y los dos Ultimos afios
para cada subperfodo.
La tasa de cambio rea/ se calculb como: TCR = (mep/US$) (IPEusa/lPcp)
donde:
TCR: Tasa de Cambio Real.
mcp: Moneda de cada pafs.
/PEusa: Indice de Precios de Exportacién en Estados Unidos.
/Pcp: Indice de precios en cada pafs (al consumidor para Argentina, Brasil, Per y Uruguay; al por mayor para
México y Venezuela; y una combinacién para Colombia —Bogotd— y Honduras). Para Colombia también se
trabajb con los indices de precios de Ocampo y Montenegro (1982, Cuadro 8), pero los resultados no difieren
sensiblemente. Asi, la variacion promedia de precios es de —21.45 por ciento entre 1929 y 1932 si se utilizan
cifras de Wilkie; —17.79 por ciento para ‘‘alimentos al pro mayor en las cuatro grandes ciudades'’;y —19.49
por ciento para ‘‘productos alimenticios’’. Entre 1930 y 1939 las cifras de inflacibn promedias serfan de 5.08
por ciento con base en Wilkie; 4.10 por ciento para ‘‘alimentos al por mayor..."’; y 4.01 por ciento para pro-
ductos alimenticios”.

I1. * Coeficiente *‘t*’ significativo con 99 por ciento de confianza.
Las regresiones se corrieron con base en datos anuales para Colombia, Argentina, Brasil, México y Honduras.
Se tomaron los cambios bimestrales anuales para esta variable. El significado de los regresores es el siguiente:
T. Cambio (—1). Devaluaci6n (%) rezagada un afio.
Dummy. Variable Dummy para los afios 1931, 1932 y 1940-45.
Tiempo. 1931-1950 para cada pafs.

Fuente: Wilkie (1974). Secciones XI| (Tabla 1), y XII| (Tablas 1 y 2); Ocampo y Montenegro (1982), Cuadro 8.
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nominales entre 1929 y 1939, con grandes
devaluaciones “‘forzadas’’ por las circunstan-
cias antes de 1932, a pesar de que la orto-
doxia econémica internacional del momento
aconsejaba lo contrario —patrén oro—. Sélo
Colombia y Honduras mantuvieron fijas sus
paridades entre 1929 y 1932, Sin embargo,
mas que la devaluacién nominal interesa
considerar la devaluacién real, tomando en
cuenta los indices de inflacion externa (Esta-
dos Unidos) e interna. En términos reales
Colombia modifico sus precios relativos
externos-internos (tasa de cambio real) en
una magnitud comparable a la de los demas
paises (5.02%), simplemente porque la defla-
cion de precios interna fue también mucho
mas fuerte. Entre 1930 y 1939 Colombia
presentd una de las mayores tasas de deva-
luacién nominal (sélo superada por México)
pero, puesto que también fue mayor la infla-
cion, devalué menos que los demas en térmi-
nos reales.

Entre 1940 y 1945 se regresa en toda La-
tinoamérica a un patron de cambio fijo, y
entre 1945 y 1950 la experiencia difiere
segin el pafs considerado: Colombia, Hon-
duras, Uruguay y Venezuela mantuvieron
fijas sus tasas de cambio nominales, mientras
que los demés paises devaluaron en forma
masiva. Ello implic6 una revaluacion real
importante para aquellos paises que mantu-
vieron regimenes de paridad fija con respecto
al déblar.

Para la década de los treinta, el periodo
de mayor interés, aparecen serias dudas
sobre la influencia de la politica econébmica
externa en el crecimiento industrial. El pafs
con un sector industrial més dindmico —Co-
lombia—, con tasas de crecimiento cercanas
al 20% para la rama textil, presentd también
uno de los menores ritmos de devaluacion
real. No obstante, para no tratar Gnicamente
el caso colombiano, se adelantd un segundo
ejercicio. Se corrieron regresiones que trata-
sen de medir la influencia de los precios rela-
tivos sobre el crecimiento industrial (parte |1
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del cuadro). Puesto que es diffcil contar con
series largas de tiempo para varios paises, se
decidié trabajar (nicamente con cifras para
cinco de ellos: Colombia, Argentina, Brasil,
México y Honduras. Se incluyeron como
variables explicativas la tasa de cambio rea/
(tanto en el mismo afio como en el ante-
rior), la produccion global —como una
aproximacion al ingreso nacional—, y el
tiempo (para capturar “otras’ variables).
También se incluyé una variable dummy
para los afios de la Depresion y de la Segun-
da Guerra.

El resultado del ejercicio es claramente
insatisfactorio, por lo menos como evidencia
de la hipotesis sustentada por Dfaz Alejan-
dro y por Chu. El coeficiente de determina-
cién (R cuadrado) es sumamente bajo en
todos los casos, y la influencia de la devalua-
cién real no es significativa en ninguna de las
regresiones.

Las anteriores conclusiones son, por lo
demés, relativamente consistentes con los
desarrollos tebéricos que han tenido lugar
durante las G(ltimas décadas. Como sucede
tantas veces con la polémica académica
sobre los efectos de diferentes politicas eco-
némicas, nunca es clara a priori, la forma
en que una devaluacion afecta la estructura
econémica. Depende de tantas variables,
elasticidades, propensiones marginales...; y
los efectos precio siempre pueden ser com-
pensados por efectos ingreso que en ocasio-
nes operan en sentido contrario. No sélo eso.
Su incidencia sobre el nivel de precios, y los
procesos que ello a su vez desencadena, oscu-
rece aun mas las conclusiones. Por todo ello
autores como Lance Taylor han mostrado
recientemente que existe una alta probabili-
dad, al menos en el corto plazo, de que la
devaluacion tenga efectos recesivos. Para
complementar el ‘‘caos tedrico”, la situacion
se vuelve ain mas compleja si en la discusion
se introduce lo que actualmente se ha dado
en llamar ““la pugna distributiva’’ con lo cual,
finalmente, todas las variables terminan sien-
do enddgenas B
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2. La actitud de los industriales colombianos
ante la devaluacion de la moneda

Como complemento a los argumentos
anteriormente expuestos, parecen relevantes
algunos comentarios sobre la actitud de los
industriales colombianos frente a la devalua-
cion. Presumiblemente, si la mencionada
politica hubiese sido tan importante como
factor de reactivacion industrial, se esperaria
observar en ellos una actitud favorable hacia
este tipo de medidas, y en el peor de los
casos una actitud indiferente®.

“Paraddjicamente’’ los industriales siem-
pre se mostraron en desacuerdo con la deva-
luacién de la moneda. La ANDI vy las agre-
miaciones que le precedieron5 sostuvieron
en todo momento la conveniencia de una
tasa de cambio fija, y lo mismo sucedi6é con
aquellos personajes de la entera confianza de
los industriales, como Carlos Lleras, quien
hoy considera que “‘la preservacion del valor
externo del peso fue por mucho tiempo una
grave cuestion de principio” (Lleras, 1983,
Tomo 1, p. 64)6. El debate de 1937 sobre
“estabilizacion monetaria’’, donde Lleras
defendio la ““devaluacion’, no se trataba real-
mente de una discusién sobre la convenien-
cia o no de devaluar, sino simplemente de
que la ley colombiana aceptase algo que ya

3 Fue precisamente D{az Alejandro quien escribid

los primeros art(culos importantes sobre la con-
secuencia de los efectos distributivos ante una
devaluacién. Véase Ocampo (1983).

Podria argumentarse que los industriales no
operaban en forma excesivamente racional, y en
una u otra forma se encontrarian bajo la in-
fluencia de la ““ortodoxia’”’ del momento —pa
trébn oro—. Sin embargo, también los cafeteros
estaban expuestos a la influencia de las ideas
econbmicas vigentes, a pesar de lo cual se mos-
traron sistematicamente partidarios de la maxi-
ma devaluacién posible.

En 1930 se crearon la Junta de Industriales y
la Federacién Nacional de Fabricantes y Pro-
ductores, y ya en 1934 existfan en Bogotd la
Industria Nacional Colombiana y la Federa-
cion Nacional de Industriales.
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se habfa presentado desde 1932, el abando-
no del patrén oro. Curiosamente, en ese mis-
mo debate, Lleras fue atacado por el diario
La Razén, financiado por los industriales
—y principalmente por los de Medellin—,
con el argumento de que el patrén oro debfa
sostenerse; es decir, que la tasa de cambio
debia revaluarse (Ibid, Tomo II, p. 35).

1. Un modelo que permite incorporar
precios relativos, oferta y demanda

Quizé en la seccién anterior se cred la fal-
sa impresion de que los precios relativos no
jugaron un papel importante en el proceso
de crecimiento industrial. Por el contrario,
en este trabajo se acepta enteramente la
hipotesis central del trabajo de Chu, en el
sentido de que esta variable tuvo una impor-
tancia central en el proceso. No obstante,
para analizar los efectos de una devaluacion
no parece conveniente trabajar con los pre-
cios relativos a nivel de cada sector, sino con
indices glosales tanto internos como ex-
ternos.

En esta secciébn se tratar4d de aplicar al
caso colombiano un modelo de crecimiento
que permite incorporar simultaneamente, y
en forma explicita, diferentes elementos de
oferta y demanda, y derivar su importancia
en la determinacién de los precios relativos y
del crecimiento industrial. Para ello se re-
quiere, no obstante, supuestos mucho mas
rigidos que los que empleaban anteriores tra-
bajos’, conducentes a la estimacion empf-
rica de los parametros, Por ello, lo que cons-
tituye la fortaleza del modelo empleado —ser
més explfcito, en especial con los pardmetros

En varias oportunidades Lleras fue escogido por
los mismos industriales como su representante
en Bogota, principalmente para las negociacio-
nes sobre reformas arancelarias y control de
precios. Por supuesto, la posicion de Lleras
varié6 fundamentalmente durante la década de
los sesenta, pero se trataba ahora de una situa-
cibn enteramente diferente. Por primera vez
podfa la industria nacional exportar bienes en
proporciones importantes.



de oferta—, también constituye su debilidad.
Los supuestos podrfan no acomodarse a la
realidad, y por ello contar con una especifi-
caci6n adecuada continua siendo el desafio
central que enfrentan los trabajos en el cam-
po de “historia econémica cuantitativa’’.

A. Planteamiento general

En esencia se trata de una adaptacién del
trabajo de Fogel y Engerman (1969) para los
Estados Unidos, y a diferencia de otros mo-
delos de crecimiento permite incorporar el
papel de la demanda al suponer un proceso
de equilibrio parcial de corto plazo. Se parte
de la premisa obvia de que el crecimiento en
produccién puede deberse tanto a desplaza-
mientos de la curva de demanda (Figura 1.a),
como de oferta (1.b); o a ambos factores
operando en forma simulténea (1.c). La pro-
duccién aumenta desde OA hasta OB en los
tres casos mencionados.

De paso, este argumento obvio, permite
ver algunos de los problemas implicitos en
los planteamientos segln los cuales los facto-
res explicativos del crecimiento se dividirian
en demanda interna, exportaciones vy -sus-
titucién de importaciones (entre otros
véase el trabajo conjunto de este mismo au-
tor —1983— sobre la industrializacién colom-
biana en las Gltimas tres décadas). Si la pro-
duccién aumenta desde OA hasta OB, conun
mismo nivel de compras en el exterior, se
habr4 dado un proceso importante de ‘’susti-
tucion” de importaciones. No obstante, a
menos que se discriminen los multiples de-
terminantes que llevan a ese resultado, son
pocas las conclusiones importantes que pue-
den derivarse del ejercicio. Para citar un caso
relevante en la discusién actual, el mercado
interno serd ‘“‘invadido’”’ por productos ex-
tranjeros si no hay un cambio técnico com-

¢ Chu, por ejemplo, trabaja con formas reducidas

que no requieren una especificacion tan estricta
de la relacién entre las diferentes variables con-
sideradas.
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parable al de otros paises, en cuyo caso los
productores nacionales se quejaran de la
“falta de demanda interna’’, y los estudios
a la Chenery ‘‘corroboraran’’ dichas con-
clusiones. Un problema de rezago técnico (y
por tanto de costos y precios excesivos)
—oferta— serd considerado como de insufi-
ciencia en demanda.

La cantidad demandada del bien nacional
(Qn") dependeré de su precio, del ingreso de
los consumidores y del precio internacional
—en pesos, incluye aranceles—. En el primer
caso —disminucion en el precio del bien na-
cional— el aumento en producciéon se da a
/o largo de la curva de demanda, y en los
otros dos, a lo largo de la oferta, por des-
plazamientos de la demanda. Un aumento en
el ingreso o en los precios internacionales
desplazaran la curva de demanda hacia la
derecha. Por supuesto, también otros facto-
res pueden influir en dichos desplazamien-
tos: un cambio paulatino en los gustos de los
consumidores hacia los bienes nacionales, o
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cambios en la composicién de la poblacién
rural-urbana, bajo el supuesto plausible de
que la canasta demandada es diferente para
ambos tipos de consumidores. Finalmente,
cambios en la distribucién del ingreso, o una
caida en el precio de los alimentos y /a vi-
vienda, podrian llevar - patrones diferentes
de consumo para un mismo ingreso pro-
medio.

Para la curva de oferta puede plantearse,
en forma similar, que un alza en el precio del
bien nacional implicard un movimiento hacia
mayor produccion a /o /argo de dicha curva,
y que una caida en el precio de insumos o
mano de obra, o un aumento en la eficiencia
productiva y en el stock de capital, conlleva-
ran un desplazamiento hacia la derecha de la
curva de oferta.

Si la devaluacién y el arancel hubiesen
sido los factores centrales en la explicacion
de la industrializacién colombiana —o latino-
americana—, es de esperar que el proceso de
crecimiento se hubiese dado via desplaza-
mientos de la curva de demanda a /o /argo de
una misma curva de oferta (Fibura 2.b);
la menor competencia externa habrfa llevado
a una ampliacién del mercado para el pro-
ductor nacional. Los siguientes parrafos tra-
tan de formalizar y especificar las ecuaciones
de oferta y demanda en forma tal que permi-
tan la estimacion empirica de los pardmetros
centrales del modelo.

En forma general se plantean las siguien-
tes ecuaciones:

Demanda: Og =f(P,) =D - P;E (1
Oferta: Q= f(P,) =0+ Af 2
donde:

Q,,: Produccion fisica demandada (d) u
ofrecida (o) del bien nacional.

P,: Relacion entre el precio doméstico
del bien nacional, y el indice de precios al
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— consumidor (como indice de precios al con-

sumidor se utilizd el fndice de precios de
alimentos —1925-35—, y el de la canasta
obrera en Bogot4d —1935-50—).

E: Elasticidad precio de la demanda.
¢: Elasticidad precio de la oferta.

D: Parametro de desplazamiento de la
curva de demanda. Un cambio de D’ a D”
producird un desplazamiento como el indi-
cado en la Figura 1.a.

O: Parametro de desplazamiento de la
curva de oferta.

Resolviendo las ecuaciones (1) y (2) en
forma simultanea se tendra:

Q, :Df/(fd- E) , OE/(§+ E) (3)
Pn = (D/o)1/(f+5) (4)
G =[§/6+E)]-D+[EN$+E)]- O (5)

(* indica tasas de crecimiento de la variable a
través del tiempo).

La ecuacion (3) es relativamente facil de
comprender, a partir de la ecuacion derivada
(5). El efecto que sobre la produccion (Qp)
tengan los desplazamientos de las curvas de
oferta y demanda, dependeré de su magnitud
(D y O) y de una combinacioén de las elastici-
dades de las respectivas curvas. En el caso
extremo, y a modo de ejemplo, si la elastici-
dad de demanda (E) es cero, todo el despla-
zamiento de la curva de oferta (O) se trasmi-
tirdA en mayores precios, sin que aumente la

producciéon®.

Sin embargo, para los propoésitos de esta
investigacion es necesario especificar la for-
ma de las funciones de demanda y oferta; en
particular, y con miras a la estimacién esta-
distica, se requiere determinar aquellos para-
metros que llevan a desplazamientos en las
respectivas curvas.

8 se aconseja al lector que no esté interesado en
sutilezas econométricas pasar a la Seccién |11,



La especificacion utilizada sera la si-
guiente.

1. Demanda
D=c- yYPyimP 6)
donde:
D: Pardmetro de desplazamiento en (1)
c: constante
Y: Ingreso nacional en pesos constantes®
y: Elasticidad ingreso de la demanda.

Pimp: Relacion entre el precio (en pesos)
del bien importado y el ndice de precios al
consumidor.

Eimp: Elasticidad precio cruzada (dismi-
nucion porcentual en la venta del bien nacio-
nal, cuando el precio del bien importado
disminuye 1%).

La especificacién utilizada para la curva
de demanda (ecuaciones 1 y 6) es relativa-
mente tradicional, y simplemente supone
que la cantidad demandada del bien nacional
es una funcién de su precio interno, del in-
greso, y del precio del bien importado, y que
cada variable est4 modificada por su respec-
tiva elasticidad. Adicionalmente, se podrfa
incluir ciertos pardmetros que capturaran el
efecto de cambios en los gustos, la. migracion

% El ingreso nacional podrf{a ser, sin embargo, una
variable que no representase adecuadamente la
evolucién de la demanda. A modo de ejemplo,
podrfa ser que entre 1930-35 las firmas textiles
antioquefias hubiesen vendido Gnicamente en el
mismo departamento y que a partir de 1935
hubiesen entrado a operar en todo el mercado
nacional. Es imposible conocer con exactitud lo
sucedido, pero a priori tal eventualidad no
parece adquirir mayor importancia, al menos no
durante los treinta y cuarenta, Asi, desde su
misma fundacién en 1934, Tejicéndor ya tenfa
agencias en las mayores diez 0 més ciudades del
pais, y algo similar sucedia para Coltejer y Fa-
bricato.
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hacia la ciudad o las variaciones en los pre-
cios relativos internos, especialmente entre
alimentos, vivienda y bienes industriales de
consumo. Se supone ademés que el bien
producido internamente no es idéntico al
bien importado. Si nuestro supuesto no
fuese correcto, la curva de demanda serfa
una lfnea horizontal, y el ejercicio no tendrfa
sentido. No obstante, algunos trabajos ade-
lantados para el caso colombiano permiten
afirmar que el supuesto es correcto'®.

2, Oferta

No es tan simple el caso de la oferta ante
la dificultad para disponer de cifras adecua-
das del stock de maquinaria y para estimar
el grado de cambio tecnolégico. Es incluso
dificil obtener correctamente cifras para las
variables més simples como el nimero de
trabajadores empleados, pues un buen por-
centaje de la fuerza laboral operaba bajo
contratos independientes. Aln en los casos
en due se menciona el nimero de trabajado-
res bajo contrato no se indica el nimero de
dias laborados en cada semana o el nUmero
de “piezas’ contratadas. Ademaés, el. nGmero
de trabajadores de planta fluctuaba mes a
mes dentro de un mismo turno, con varia-
ciones frecuentes en el nimero de turnos,

Por todo ello es necesario recurrir a cier-
tos supuestos simplificadores que permitan

10 Ocampo y Montenegro (1982) encuentran dife-
rencias importantes en la variacion de los pre-
cios internos y externos, y la conclusion es simi-
lar aGin si se depuran los (ndices de precios utili-
zados por los autores (Echavarrfa, 1983a). Por
ello es errébneo suponer como lo hace Chu, que
los precios internos coinciden con los interna-
cionales (en pesos) més el arancel. La diferencia
entre las prendas nacionales y extranjeras era
especialmente marcada hasta los afios cuarenta,
y en 1921 las tres mayores plantas textileras
producian principalmente dril delgado y telas de
algodén de color —consumidos por los estratos
més pobres de la poblacibn—; las casas america-
nas e inglesas se repartian el mercado de driles
gruesos y de telas estampadas —Jenkins, 1921;
véase también Bell (1921), y U.S. Tariff Co-
mmission (1945, p. 43)—.
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llegar a estimativos ‘“‘razonables’”’ sobre la
influencia de las diferentes variables. Asu-
miendo que se produce bajo condiciones de
rendimientos constantes a escala, que se tra-
ta de mazimizar utilidades, y que las firmas
no estin en capacidad de actuar como un
oligopsonio en el mercado laborarl (ver Anexo
2) para una discusion sobre la relevancia de
los supuestos) puede demostrarse (ver Anexo
1) que el parametro de desplazamiento de la
curva de oferta se calcula en la siguiente
forma:

0= Q;;/Pn (a1 + a2)/as (7)

donde §, la elasticidad precio de la oferta,
serfa igual a (a; + a,)/as, como resulta de
comparar las ecuaciones (2) y (7).a;,a, y as
en la participacion de los salarios, |las mate-
rias primas y el “residuo’’ en la produccién.

Por fortuna la mayoria de los supuestos
empleados no parecen ser excesivamente
restrictivos, y las conclusiones a que se llega
estdn de acuerdo con el material cualitativo
que serd mencionado en la Seccion Ill. No
obstante, en un futuro serfa deseable intro-
ducir supuestos alternativos y observar como
cambian las conclusiones.

B. Estimacién de los parémetros

Como resultado de las ecuaciones (3), (4)
y (6), se obtiene que:

L,Q, =By +ByLpY +B3LlnPimp + B4L,0
(3"
L,P,=Bs+BelLpY +B7LnPimp + BsLy0
(4")

donde
B,, Bs = Constantes
B, =¢$y/($ + E)
B3 =fE,‘mp/(f + E)

B¢ =y/($ + E)
By =Eimp/l$ + E)
Bg =1/($ + E)
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Todas las variables de las ecuaciones (3')
14 . .
y (4) son conocidas, con la excepcion de
—O0—, cuyos valores fueron calculados a par-
tir de la ecuacién (7).

aj, a, y as se calcularon para Fabricato, la
mayor empresa textilera del pais en el perfo-
do de estudio. Las cifras no difieren signifi-
cativamente para 1924-34 o para 1940-50, y
por ello se decidi6 trabajar con los siguientes
valores promedio: a; =9%; a, =30.49%; a3 =
60.5%. Para estos valores, § serd igual a
0.653. Los resultados. de las regresiones, y
los valores derivados para las respectivas elas-
ticidades aparecen consignados en los Cua-
dros 3y 4.

Se corrieron tanto regresiones que inclu-
yesen sOlo las variables de las ecuaciones
generales (3’) y (4’), como otras que incor-
porasen la variable tiempo y otras variables
dummy. La variable tiempo pretende captu-
rar factores adicionales que podrian despla-
zar la curva de demanda (e.g. cambio en la
preferencia del consumidor hacia el bien
nacional), y las variables dummy se aplican a
ciertos periodos especiales: los afios de la
depresion (D;. 1929-32); de la Segunda Gue-
rra Mundial (D3. 1940-45); y de la década de
los afios cuarenta (D4). También se ensayo
una variable dummy para el afio 1941, en el
cual se presenta una variacion excesivamente
alta (e incorrecta, véase méas adelante) en la
produccion de textiles. A priori, se considera
de especial importancia la variable D4, pues
durante los afios cuarenta el principal meca-
nismo de control a las importaciones fue el
control cuantitativo —también en 1937—, y
por ello parecerfia errbneo no considerar esta
variable bajo el supuesto de que sblo el aran-
cel influy6 sobre el precio. Es conveniente
advertir que no se incluyé el efecto de los
precios relativos internos sobre la composi-
cion de la demanda, y que ello podria llevar
a una sobre estimacion del ingreso disponible
(para el consumo de textiles), ya que duran-
te los treinta el precio de los alimentos
creci6 mas que el de los bienes industriales
producidos internamente (Ocampo y Monte-
negro, 1982, p. 82).



C. Elasticidades precio e ingreso

El coeficiente B; de las regresiones 1-5
(Cuadro 4) lleva a una elasticidad precio (£)
mayor a 5.5 (5650%), lo cual es absurdo. Por
ello, los valores de £ y £, fueron recalcu-
lados a partir de B, y B3, forzando la elasti-
cidad ingreso a ciertos valores razonables
(y1 = 1.01; y, = 1.40)*! Los resultados obte-
nidos para £ y Ejp,, aparecen consignados en
la parte superior del Cuadro 4, y son consis-
tentes con lo que cabria esperar a priori. E
varfa entre 0.38 y 0.95, y £, entre 0.24 y
0.41. Sin embargo, puesto que no parece
enteramente valido destacar el parametro
B,, se decidi6 también correr un segundo
conjungo de regresiones (6-10), forzando £ a
un valor minimo, promedio y méximo (€ =
0.3, 0.8 y 1.3, respectivamente). Luego, a
partir de B, y B3 se obtuvieron los valores
para y y Ejmp. Se escogieron las regresiones 7
y 9 como las mejores, puesto que los demas
resultados parecen inadecuados. La elastici-
dad ingreso es excesivamente alta en algunas,
y la elasticidad cruzada aparece con signo
contrario al esperado en las regresiones 6
y 8.

En sintesis, se decidi6é trabajar con los si-
guientes cuatro conjuntos de resultados para
las tres elasticidades de interés. El rango de
variacion de los paradmetros es amplio, lo
cual es conveniente para el anélisis de sensi-
bilidad que se desarrolla en la Seccion II-E.

y E Eimp
Regresion (2) 1.01 0.40 0.26
Regresion (2) 1.40 0.95 0.36
Regresion (7) 1.61 0.30 0.15
Regresion (9) 2.00 0.80 0.29

. Estos son los valores que encuentra CEPAL en
su estudio para Colombia (1956, pp. 239 y
247). El primero de ellos a partir de una encues-
ta hecha a familias en 1953; el segundo, con
base en un anélisis de series de tiempo entre
1947 y 1953. Los resultados son consistentes
con los de otros estudios internacionales —Sut-
cliffe (1971, p. 246)—.
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D. La capacidad explicativa del modelo

Antes de discutir los resultados derivados
de las estimaciones, conviene comprobar el
poder predictivo del modelo planteado. Se
obtuvo el coeficiente de Theil**> para los
cuatro conjuntos de elasticidades, y se com-
probé que es bajo —satisfactorio— para todas
las alternativas'®, exceptuando la primera:
una elasticidad ingreso de 1.01 parece ser
excesivamente baja, aun cuando no descar-

table.

El Grafico 1 compara la variacion por-
centual anual de los valores observados y
proyectados para el cuarto conjunto de
supuestos. El modelo predice adecuadamen-
te las grandes caidas de producci6n de 1928
y 1940, y permite pronosticar el signo y la
magnitud de las dema4s variaciones. Sobre-
estima el aumento de 1945 pero sub-estima
la variacion del siguiente afio —es decir, pre-
dice correctamente lo sucedido entre 1944 y
1946—; y corrige la cifra erronea suministra-
da por CEPAL para 1941, en el cual se pre-
senta una divergencia excesiva entre los valo-
res observados y proyectados'®. En sintesis,
solo en dos de los 25 afios (1931 y 1935) se
presentan diferencias significativas entre los
valores proyectados y observados.

12 g coeficiente de Theil mide la ‘‘bondad’’ de
prediccion del modelo. Valores bajos para tal
coeficiente indican una mayor capacidad pre-
dictiva. La definicién del coeficiente es:

T = [EMC/(Z (At/m)]"/?
donde:
T: Coeficiente de Theil.

EMC: Error Medio Cuadrado calculado con los
valores observados y proyectados.

At: Valor observado.

3 . . .
1 Asi, para el conjunto con menor coeficiente
entre 1925-39 (cuarto conjunto: y = 2.0; E =

0.8; Eimp = 0.29), los valores de T serfan:

Periodo T
1925-39 0.00097 - )
1940-50 0.00042
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CUADRO 3

RESULTADOS DE LAS REGRESIONES

D1 D2 D3 D4
Cte. LnY LnPR LnO Lnt 29-31 1941 40-45 40-50 R? DW
A. Forma general de la ecuacién: LnQn =B1 +B2LnY + B3LnPR + B4LnO
1 —0.154 0.569 0.146 0.914 0.98 1.09
(9.52) (2.38) (20.11)
2 —0.158 0.569 0.148 0.909 —0.006 0.053 0.98 1.10
(9.27) (2.32) (19.21) (—0.009) (0.659)
3 —0.106 0.609 0.159 0.870 0.047 —0.007 0.98 1.17
(9.42) (2.49) (19.20) (0.57) (—0.08)
4 —0.528 0.634 0.173 0.886 0.080 —0.095 0.98 1.21
(9.62) (2.69) (19.68) (1.02) (—1.18)
5 —0.331 0.588 0.174 0.883 0.050 —-0.034 0.98 1.13
(9.23) (2.72) (18.90) (0.58) (—0.54)
B. Forma general de la ecuacion: LnQn — BALnO =B1 +B2LnY + B3LnPR
E=03
6 —1.571 1.649 —0.271 —0.241 0.77 1.21
(7.79) (—1.34) (—1.25)
7 —1.481 1.101 0.105 0.294 —-0.216 0.241 0.93 1.70
(9.46) (0.95) (5.19) (—2.18) (2.11)
E=08
8 -0.701 1.161 —0.123 —0.156 0.149 0.79 1.22
(8.50) (—0.95) (—1.21) (0.92)
9 —1.061 0.900 0.130 0.180 —0.130 0.140 0.92 1.46
(9.56) (1.42) (4.03) (—1.68) (1.50)
E—=1.30
10 —-0.772 0.790 0.140 0.140 —0.077 0.090 0.90 1.38
(9.70) (1.87) (3.29) (—1.08) (1.07)

Las cifras en paréntesis corresponden a los coeficientes ‘'t
Y = Ingreso Nacional; PR = Pjp/PC; O = Q/P$ ; Pip,e = Precio interno de los textiles (ver cuadro del Anexo); PC = Precios al consumidor.

Las regresiones se corrieron utilizando el proceso iterativo recomendado por Cochrane y Orcutt.
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CUADRO 4

ELASTICIDADES
PRECIO E INGRESO

|. Forzandoy.
y =1.01 y = 1.40
E E,'mp E Eimp
1 0.51 0.26 0.95 0.36
2 0.49 0.26 0.95 0.36
3 0.34 0.24 0.85 0.37
4 0.38 0.27 0.79 0.38
5 0.46 0.30 0.90 0.41
Il. Forzando £
y Eimp
E=0.3
6 241 —0.40
7 1.61 0.15
E=0.8
8 2.58 —0.27
9 2.00 0.29
E=13
10 2.36 042

LpQ= Byt BsLpY + B3LpPR +B4Lp0

con:

B, = ($y)/($ +E)

B3 = ($Eimp)/($ + E)
By = (E)/($ + E)

De donde:

y =B, +EV$;E=$(y — B,)/B,
Eimp = B3l§ +E)I$

E = (B4$)/(1 — By)

Fuente: Cuadro 3.
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E. Resultados

Se mostrara como e/ crecimiento textil
del periodo se debié a los desplazamientos
de /a curva de oferta, pues éste fue el factor
determinante entre 1929 y 1939; la deman-
da jugd un papel importante en perfodos
donde la industria textil apenas si creciod
(como 1941-50). Ademés, en el mismo pe-
riodo 1929-39, fueron la Jinversién y el
cambio tecnoldégico los factores determinan-
tes de los desplazamientos de oferta. Con
respecto a la demanda, todos los cambios
significativos se dieron via ingreso y nunca
via precios relativos. Nuestros resultados
cuestionan sin duda el papel asignado a la
devaluacion y al arancel en estudios ante-
riores.

1. Comparacion de los desplazamientos
*
de oferta y demanda. 6 vs. D

En la presente seccion se compara la im-
portincia de los desplazamientos de deman-
da (D) con los de oferta (5). La parte A del
Cuadro 5 muestra las tasas de crecimiento de
las variables para diferentes subperiodos y
para el periodo total (en el calculo se toman
los dos primeros y los dos Gltimos afios de
cada subperiodo). La parte B trae el nUmero
de afios en que el desplazamiento de la curva
de oferta fue mas importante que el de la
demanda.

Los resultados permiten concluir que en-
tre 1933 y 1939 los desplazamientos fueron
mucho mas marcados para la curva de oferta
que para la de demanda, Aln bajo la cuarta
alternativa (A4), en la cual son mas marcados
los desplazamientos de demanda, ésta s6lo
crece al 8% anual en comparacion con 21%
para la oferta. Algo similar ocurri6 entre

13 CEPAL (1956, Apéndice 111, p. 387) estima las

cifras de produccién textil a partir del consumo
de algod6n —nacional e importado— de las em-
presas del ramo. Este procedimiento es errbneo
para 1941, cuando las empresas acumularon
enormes inventarios previendo los traumatismos
de la guerra.

227



COYUNTURA ECONOMICA

1929 y 1932 aun cuando no en forma tan
marcada. Ademas, los resultados no se deben
a la influencia de un afio particular, como se
deriva del Cuadro 5-B: el crecimiento de
—O— fue superior al de D en 6 de los 7 afios
bajo estudio; 5 en el caso méas desvaforable
(A,). La demanda fue el factor dinamico en-
tre 1945 —cuando la industria textil apenas
si crecio— vy las dos variables tuvieron una
importancia similar entre 1946 y 1950. Los
resultados de 5-A y 5-B también son consis-
tentes para estos otros subperiodos.

2. Influencia de la oferta y la demanda
sobre la produccion

Podria ser que los desplazamientos de
oferta fuesen importantes en magnitud, pero
que su influencia se manifestase en una dis-
minucion de precios y no de cantidades pro-
ducidas (recuérdese la ecuacién 5). La in-
fluencia final sobre la produccién de los
desplazamientos de las respectivas curvas
depende también de las elasticidades precio
de la oferta (§) y demanda (E), y la combi-
naciéon respectiva aparece cuantificada en el
Cuadro 6. Nuevamente, la primera parte
muestra los cambios porcentuales, y la se-
gunda el nimero de afios en que la influencia
de la oferta es mayor a la de la demanda. Los
resultados para 1933-39, el perfodo de ma-
yor interés, son consistentes con los del ejer-
cicio anterior, pues los desplazamientos de
oferta fueron los determinantes del cambio
en produccién. La U(nica excepcién se pre-
senta cuando la elasticidad precio asume su
menor valor (E = 0.3), en cuyo caso la in-
fluencia de ambas variables seria comparable.
Los resultados también parecen ser consis-
tentes para los demas periodos: la demanda
fue el factor dindmico entre 1925y 1928, y
también entre 1941 y 1945; ambos factores
poseen similar importancia entre 1929 vy
1932, y entre 1946 y 1950,

3. Determinantes de los cambios
de oferta y demanda

Los resultados del Cuadro 7 indican que
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el dinamismo de la demanda se debi6 al cre-
cimiento del ingreso y no a las variaciones en
los precios relativos (internos-externos). Mas
aun, si se considera Unicamente el periodo
1933-39, parece claro que la devaluacion de
la moneda no fue suficientemente alta para
inducir a una menor competencia internacio-
nal en el bien final. El precio internacional
(en pesos, incluye aranceles) cayé mas rapi-
do que el precio doméstico, y por ello se
redujo el dinamismo de la demanda via au-
mentos en el ingreso. Algo similar sucedid
entre 1946 y 1950. En ninguno de los sub-
periodos considerados fue importante el
aumento de demanda via precios relativos
(internos-externos), en comparacién con el
efecto ingreso.

¢ Cudles factores determinaron los despla-
zamientos de la curva de oferta? Los posibles
factores explicativos serfan una caida en el
salario y en el precio relativo de los insumos,
0 mayor inversién y cambio tecnologico (ver
Anexo 1); por supuesto, dichos factores no
son excluyentes y podrian reforzarse mutua-
mente. El lado izquierdo del Cuadro 8 mues-
tra /a variacion anual en el salario real y en
la relacién entre el precio del algod6on impor-
tado y el indice de precios al consumidor; y
el lado derecho /a influencia de cada varia-
ble sobre los desplazamientos de oferta. En
un ejercicio previo se tratd deseparar la in-
fluencia de la inversion y del cambio tecno-
logico, pero las estadfsticas con que se cuen-
ta son excesivamente burdas para tal propo-
sito, e incluso podria ser inadecuado hacer
tal diferenciacion'®; por ello, se decidio pre-
sentar la influencia conjunta de ambas varia-
bles obtenida como residuo.

15 En 1a Seccion 1A se presenta un resumen de
las estadisticas sobre inversion. Si bien son ade-
cuadas como una primera aproximacion, no
estan suficientemente depuradas para los prop6-
sitos del ejercicio econométrico. La variacién en
el nimero de turnos parece ser el principal in-
conveniente para que puedan ser utilizadas
como un indice del stock de capital emplea-
do. A nivel te6rico podria ser incluso inadecua-
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CUADRO 5-A
* *
TASAS DE CRECIMIENTO DE LAS VARIALBES O Y D
Crecimiento (%) exponencial promedio
(0] D
Ay A, As A,
y =1.01 y=14 y=1.61 y=2.0
E =049 E = 0.95 E=03 E=0.8
Periodo ($=0653) E;, =026 E£;,=036 Ej, =0.15 E;, =0.29
1925-28 —2.40 13.52 31.21 35.70 33.32
1929-32 6.13 0.74 1.15 5.92 4.34
1933-39 21.34 2.71 0.20 7.83 8.68
1940-45 7.10 4.46 11.60 8.18 8.54
1941-45 1.07 5.20 13.31 9.29 9.91
1946-50 6.30 3.89 3.88 7.93 9.36
1925-32 —0.68 5.87 11.97 17.66 15.85
1925-39 10.99 5.09 8.35 13.69 13.37
1940-50 6.13 3.84 4.46 7.91 9.08
1925-50 8.90 4,52 6.72 10.99 11.30
Fuente: Cuadro A-1.
CUADRO 5-B
NUMERO DE ANOS EN QUE 5 ES MAYOR A D
Namero A,y A, A, A,
de afios y = 1.01 y=1.4 y =1.61 y=2.0
del E = 0.49 E =0.95 E=0.3 E=0.8
Periodo periodo Eim =026 E; =036 E;n =015 E;p=0.29
1925-28 3 0 0 0 0
1929-32 4 2 1 1 1
1933-39 7 7 5 6 6
1940-45 6 3 3 3 2
1941-45 5 3 3 3 2
1946-50 5 2 2 2 2
1925-32 7 2 1 1
1925-39 14 9 6 7 7
1940-50 1 5 5 5 4
1925-50 25 14 11 12 1
Fuente: Cuadro A-1,
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Como conclusién central del ejercicio,
puede afirmarse que la inversién y el cambio
tecnolégico fueron los factores que en ma-
yor medida explicaron el crecimiento indus-
trial del periodo 1932-39, ain cuando su
importancia fue despreciable en los demas
subperiodos. La caida en salarios sblo jugd
un papel positivo durante la Segunda Guerra
Mundial cuando disminuyeron en un 4%
anual. No obstante, incluso en ese periodo
poseen una importancia secundaria pues su
participacion en el valor de la produccion
apenas llegaba al 10%. El aumento en el sala-
rio real jugd un papel negativo entre 1925y
1939.

La cafda en los precios (en pesos) relati-
vos del algodén contribuy6 significativamen-
te a los desplazamientos de oferta entre
1929 y 1932. A pesar de ello, si bien los pre-
cios relativos de dicho insumo cayeron du-
rante todo el periodo, exceptuando los afios
de la guerra, su importancia no fue excepcio-
nalmente alta, Podria haber sido incluso me-
nor a lo que sugieren las cifras del ejercicio,
si se tiene en cuenta que durante el periodo
de estudio aumento la participacion del algo-
dén que se compraba en el exterior (Monte-
negro, 1982), y ello conllevod costos adiciona-
les para las firmas. La informacion cualitativa
suministrada por las empresas indica que el
algoddén nacional era preferido al extranjero,
posiblemente porque su precio final era me-
nor —descontando las diferencias en calidad.

111, Inversidn y cambio tecnolagico
La inversion y el cambio tecnolégico fue-

do separar dichas variables, y en diferentes
escritos N. Kaldor ha argumentado en forma
relativamente convincente que es arbitrario y
artificial el tratar de establecer una distincién
nftida entre movimientos a /o /argo de la
funcién de produccién (ante una mayor inver-
sibn) y desplazamientos en dicha funcién
(cambio técnico). Por ello, el mismo autor con-
sidera el cambio técnico como un fenémeno
incorporado a la nueva inversibn en maquina-
ria y equipo. Por supuesto, el argumento es alin
més vélido para paises dependientes en materia
tecnol6gica como Colombia.
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ron los dos factores que en mayor medida
determinaron el crecimiento de la industria
textil, pues la produccion crecié lentamente
cuando se presentaron desplazamientos im-
portantes en la demanda. No obstante los
resultados del ejercicio anterior podrian ser
cuestionables, si se considera que el papel de
estos dos factores fue obtenido como resi-
duo, y por ello se tratara en esta seccion, con
base principalmente en el material interno de
las firmas, de ilustrar su importancia.

En términos generales se argumentara que
la inversi6n global en la economia oscilé en
forma similar a la disponibilidad de divisas,
pero no sucedi6é lo mismo a nivel industrial o
al menos no para el sector textil; tal como
cabria esperar de los resultados del ejercicio
empirico anterior, las compras de maquina-
ria y equipo textil crecieron en forma marca-
da a partir de 1930-31. Por otra parte, los
limites a la inversibn no provinieron de la
falta de divisas, sino de otros factores que
hasta el momento han sido desconocidos en
la literatura colombiana sobre el periodo.
Acuerdos tipo cartel entre las empresas texti-
leras, y falta de agua y energia durante los
treinta; también la misma situacion interna
en los Estados Unidos durante los cuarenta.
Paradojicamente, cuando si hubo divisas
1926-28) la inversidbn en maquinaria y equi-
po permanecio estancada.

Ademas se ilustrara el proceso de cambio
tecnolégicio que vivié la industria textil, par-
ticularmente entre 1929 y 1937-38. La susti-
tuticion de telares mecdnicos por automa-
ticos tuvo lugar durante los treinta, y no
en los cincuenta como sugiere Poveda
(1979, p. 174), y llevéd a una disminucion
drastica en los costos de produccién; fue
decisiva en la explicacion del proceso de
concentracién industrial que tuvo lugar a
partir de 1939, y llevd a la agudizacién de
conflictos laborales. La vinculacién de la
inversion extranjera en Tejicondor —la Unica
empresa textil que conté con dicho tipo de
inversion en el periodo— trajo consecuencias
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CUADRO 6-A

INFLUENCIA DE O Y D SOBRE Qn

(O y D multiplicadas por la relacidn de elasticidades)
Crecimiento (%) exponencial promedio

Demanda Oferta
A, A, Az A, Ay A, A; A,
y=1.01 y=1.4 y = 1.61 y =20 y=1.01 y=14 y =161 y=2.0
E=0.49 E =0.95 E=03 E=0.8 E =0.49 E =0.95 E=03 E=038
Periodo Ein =026 E;,=036 E;, =015 E;,=029 E;,,=026 E;, =036 E;;, =015 E;,=0.29
1925-28 7.89 14.35 25.02 15.51 —-0.71 -1.11 —0.47 —1.00
1929-32 0.45 0.76 410 2.01 2.65 3.65 1.95 3.40
1933-39 1.59 0.60 5.41 3.96 9.20 12.70 6.77 11.80
1940-45 2.59 5.34 5.65 3.90 3.62 4,75 2.77 4,47
1941-45 3.02 6.17 6.42 4,53 0.54 0.71 0.40 0.67
1946-50 2.25 1.75 5.48 4.29 2.82 3.85 2.09 3.59
1925-32 3.46 5.84 12.41 7.46 0.12 0.01 0.14 0.05
1925-39 2.98 4.19 9.57 6.21 5.07 6.87 3.77 6.42
1940-50 2.28 2.93 5.52 4.20 3.01 4.00 2.28 3.76
1925-50 2.66 3.67 7.69 5.26 4,26 5.71 3.20 5.35

Fuente: Cuadro A-1.
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CUADRO 6-B
NUMERO DE ANOS EN QUE LA INFLUENCIA DE LA OFERTA
ES MAYOR A LA DE LA DEMANDA
Demanda
Namero
de afios
del

A A A
Periodo periodo ! £ s .
1925-28 3 0 0 0 0
1929-32 4 2 1 1 1
1933-39 7 7 6 3 6
1940-45 6 3 3 2 3
1941-45 5 3 3 2 3
1946-50 5 2 2 2 2
1925-32 7 2 1 1 1
1925-39 14 9 7 4 7
1940-50 11 5 5 4 5
1925-50 25 14 12 8 12
Fuente: Cuadro A-1. Ver cuadro 6 para descripcion de Ay, A,, A3y Ag.

CUADRO 7
DETERMINANTES DE LOS DESPLAZAMIENTOS DE DEMANDA
Crecimiento (%) exponencial promedio
Ingreso Precios relativos

Periodo y = 1.04 y=20 Eimp = 0.29
1925-28 12.38 18.11 5.09
1929-32 0.87 1.28 0.12
1933-39 6.19 8.96 —1.89
1940-45 3.68 5.30 1.94
1941-45 4,48 6.47 2.10
1946-50 6.55 9.48 —-0.84
1925-32 5.88 8.49 1.81
1925-39 8.91 13.07 0.79
1940-50 5.97 8.64 —0.46
1925-50 6.06 8.76 0.21
Fuente: Cuadro A-1.
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CUADRO 8

Crecimiento (%) exponencial promedio

DETERMINANTES DE LOS DESPLAZAMIENTOS DE OFERTA

Cambios en las variables

Influencia de cada variable

_ Inversion

Salario  Precio del Salario  Precio del y cambio

Periodo o real algodon real algodon tecnoldgico
1925-28 —2.40 10.73 — 3.27 —1.60 1.65 —2.46
1929-32 6.13 1743 —15.54 —2.59 7.83 0.90
1933-39 21.34 592 — 457 —0.88 2.30 19.92
1940-45 7.10 —3.68 3.10 0.55 —1.56 8.11
1941-45 1.07 -3.81 - 4.81 0.57 2,42 —1.92
1946-50 6.30 ND - 7.64 ND 3.85 ND
1925-32 —0.68 10.53 — 554 —1.67 2.79 —1.90
1925-39 10.99 6.40 — 0.21 —0.95 0.10 11.83
1940-50 6.13 ND 0.59 ND -0.29 ND
1925-50 8.90 ND 1.36 ND —0.68 ND

Fuente: Cuadro A-1.
P. alg. Precio (en pesos) del algod6n importad

Precio del algodén = P, alg./PC.

0.

PC. Indice de precios al consumidor en Colombia.

La influencia de los salarios y del precio del algod6n se obtuvo ponderando la variacion de la res-
pectiva variable. La variacién en el salario real se multiplicé por (a1/a3); la variacién en los precios

del algodén por (a2/a3). Donde: a1 =0.09; a2 =0.3049; a3 = 0.605.
La influencia de la inversiébn y el cambio tecnol6gico se obtuvo por residuo.

negativas en materia de cambio técnico, con-
trariamente a lo que esperaban los propieta-
rios nacionales al asociarse con el capital
extranjero.

A. Inversion
1. Cuantificacion de la inversion

La literatura general sobre el proceso de in-
version en América Latina ha llevado a aso-
ciar mecéanicamente la inversion con la
disponibilidad de divisas. Por ello, ante la
escasez global de divisas que vivid el pais
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durante buena parte de los treinta, se pensé
que la inversion efectuada en los afios veinte
permitié el rapido crecimiento industrial de
la siguiente década. No obstante lo que su-
cede a nivel global no ocurre necesariamente
para todos los sectores de la economia.
Mientras la /inversién industrial (al menos
aquella efectuada por el sector textil)
permanecio estancada entre 1925 y 1930, y
crecio en forma acelerada durante la década
de los treinta, el patron de inversié global
fue completamente diferente. Sucedi6 lo que
tantas veces en periodos mas recientes de
nuestra historia econdmica: ante una crisis



de divisas se recortan primero las importacio-
nes de bienes de consumo (muchos de ellos
considerados como suntuarios), y pocas
veces se racionan o restringen aquellas divisas
destinadas a la compra de maquinaria y de
materias primas.

El argumento es ain mas plausible si se
considera la situacién de sectores con cierto
grado de influencia y poder polftico como el
textil, y aparece confirmado en la correspon-
dencia entre una de las grandes firmas del
pals y las casas productoras de maquinaria
en los Estados Unidos. Cuando éstas se
muestran preocupadas por la situacién de
divisas en Colombia (1929-33), la firma na-
cional asegura enfaticamente que su influen-
cia en los cfrculos gubernamentales es sufi-
ciente como para que la carencia de divisas
no llegue a constituir un verdadero proble-
ma. La situacién de divisas nunca fue tan
complicada como en este perfodo. La evolu-
cion de la inversion global y sectorial aparece
indicada en el Gréafico 3.

La Jinversién global en maquinaria su-
fri6 un rapido deterioro entre 1928 y 1932,
pero comenzd a recuperarse desde 1933, y
ya en 1937 adquirié una importancia_similar
a la que tenia en 1928. El nivel de inversién
en maquinaria y equipo de transporte para
1928 no volveria a alcanzarse hasta 1944-45,
y ello indica, en efecto, que buena parte de
las divisas disponibles durante el perfodo de
"“la danza de los millones’’ tuvo como desti-
no otros sectores diferentes a la industria,

Si se considera Gnicamente lo sucedido
con el sector textil, sin embargo, se vera
cuédn errbneo es partir de estadfsticas globa-
les para analizar aspectos sectoriales. La
inversion textil en maquinaria y equipo
permanecié a niveles bajos entre 1923 y
1928 —cuando si hubo divisas—, pero ya en
1932-33 representaba mas de ocho veces el
monto de 1926-28. No se cuenta con cifras
de importaciones de maquinaria para el pe-
rfodo 1927-31, pero las de energfa consumi-
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da (Ospina Vasquez, p. 497) indican que la
inversion textil permaneci6 estancada hasta
1930 6 1931.

Por lo demés, nuestra descripcion estad(s-
tica es relativamente consistente con otros
hechos del periodo, o con comentarios de la
época. Alfonso Lopez Pumarejo afirmaba
que no se habfa levantado una sola chimenea
entre 1924 y 1928, y las cifras de inversion
de los balances de las diferentes empresas in-
dican un gran dinamismo a partir de 1929-
30 (E/ tiempo, enero 10. de 1930. en Vi-
llegas). Por otra parte, Tejicondor fue
creada en 1934 y ello necesariamente influ-
y6 de manera positiva sobre las cifras globa-
les de inversion en el sector, ya que la empre-
sa fue una de las mayores del pafs desde su
fundacién. Ademé4s, en 1936 esta misma fir-
ma doblé el nmero de telares instalados, y
en 1938 su capacidad productiva era tres
veces la de 1934; en 1939 compr6 nueva ma-
quinaria para hilar. Las cifras de inversion
en Fabricato también revelan una evolucion
consistente con los planteamientos generales
anteriormente expuestos. La compariia prac-
ticamente duplic6 su stock de maquinaria
entre 1928 y 1932 —con el incremento més
importante en 1932—, y aumenté en 50% su
capacidad productiva entre 1937 vy julio de
1938. Algo similar sucedié en otras firmas
textileras antioquefias. En septiembre de
1933 la Junta de Rosellén convino en que
‘el gerente procediera a solicitar las cotiza-
ciones para las méquinas, accesorios y equi-
pos indispensables para el desarrollo del
segundo plan general de ensanches’’. En sep-
tiembre de 1934 el gerente de Textiles de
Bello explic6 que ‘‘el montaje de la nueva
maquinaria précticamente equivaldrfa a
montar una nueva fabrica, con un costo glo-
bal de 400.000 pesos’. El proceso de inver-
sion descrito no se presentd nicamente en
las empresas antioquefias. En carta de Saco-
Lowell Shops a Fabricato (1929) se afir-
ma que la Fabrica Espriella planeaba una
gran inversion, y que Textiles Obregon

estaba renovando completamente su planta,
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con grandes inversiones en la seccién de
hilados.

2. La escasez de divisas como factor limitante
de la inversion

El anélisis del material interno de las em-
presas permite afirmar, sin lugar a equfvocos,
que la disponibilidad de divisas no fue un
elemento importante en la explicacion de la
inversion textil en Colombia. Contrariamen-
te a lo que cabrfa esperar, el pafs dispuso de
divisas abundantes durante los afios veinte y
la inversiébn permanecid estancada, y durante
los afios de escasez éstas fueron asignadas en
tal forma que la industria no sufriese ningn
perjuicio. Fueron probtemas de /iquidez y
bajas ventas los que forzaron a las empresas
a no importar durante la crisis de 1920-22'¢
y fue la estructura oligopédlica de produccién
la que indujo a acuerdos de carte/ que limita-
ron la inversién durante los treinta. Ademas,
la escasez de agua y energia constituy6 otro
limitante central a la inversion durante todo
el perfodo de anélisis. Como ejemplo, Fabri-
cato s6lo construy6 sus dos grandes plantas
termoeléctricas en 1938 y 1951. Finalmente
las huelgas generales que vivio el pafs en
1935 atemorizaron a algunos gerentes, quie-
nes decidieron cancelar o postergar compras
importantes de maquinaria.

El exceso de inversion durante 1930-32
hizo temer a los gerentes de las diferentes
empresas que se presentase una sobre oferta
de textiles en el corto plazo, lo cual repercu-
tirfa en menores utilidades para todas ellas;
un evento claramente indeseable. En enero
de 1933 el presidente de una de las mayores
empresas solicitd permiso para ser oido por
los miembros de las Juntas Directivas de las
demas firmas, e insinub la conveniencia de
que las distintas fabricas de hilados y tejidos
que operaban en el departamento de Antio-

16 g agosto y septiembre de 1921 Fabricato y
Rosellén cancelan sus respectivos pedidos a
Isaac y Samuel en Londres. La primera com-
pafifa paga una indemnizacién de 1.100 libras
esterlinas, y la segunda de 600.
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quia estudiaran la manera de suscribir un
compromiso para limitar en forma adecuada
sus futuros ensanches: “’serfa excesivamente
peligroso para los intereses de todas las em-
presas del género seguir aumentando nues-
tras inversiones sin limitante alguno...”. El
acuerdo fue firmado en junio de 1933, aun
cuando no es claro si en la negociacién final
entraron las empresas textileras de otras par-
tes del pafs. Cada firma se comprometia a no
importar mas maquinaria durante un plazo
de dos afios, a menos que asf le autorizara el
Comité formado para tales propésitos.

La segunda limitacibn importante a la
inversién provino de la escasez de agua y
energfa eléctrica, La falta de agua no permi-
ti6 operar la seccién de hilados de varias
compaiiias, y en ocasiones no fue adecuado
importar més maquinaria debido a la escasez
de fuerza eléctrica. La produccién se vio res-
tringida frecuentemente por la asignacion de
cuotas maximas del consumo por parte del
municipio de Medellin, y por ello Fabricato
decidié invertir en su propia planta, a pesar
de que el costo unitario del kilowatio resul-
tase mayor a aquel en que incurrfan las
empresas al comprar energia al municipio.
Coltejer también instalo su propia planta aun
cuando de menor tamafio relativo. Fueron
frecuentes las fricciones entre Tejicéndor,
Fabricato y Coltejer en los aspectos relacio-
nados con los aportes y préstamos de cada
firma a las Empresas Pablicas Municipales;
Tejicondor deseaba, en mayor medida que
las otras dos firmas, otorgar aportes impor-
tantes a las Empresas Publicas para facilitar
su expansion y garantizar asf un suministro
"adecuado’’ de energifa. También fueron
frecuentes las fricciones en lo que se relacio-
naba con el nimero de kilowatios/hora asig-
nados por el Municipio a cada emp :sa. Los
problemas planteados por la escasez de agua
y energia fueron frecuentes hasta 1950.

Tampoco fue la escasez de divisas el limi-
tante central a la inversién durante la Segun-
da Guerra, perfodo en que Fabricato no
importé un solo telar, y las cifras de inver-
sibn descendieron abruptamente. Ello se
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debid a la situacién de las empresas produc-
toras de maquinaria en el extranjero, la ma-
yorfa de las cuales comenzaron a producir
material de guerra. Las pocas empresas que
continuaron produciendo maquinaria para el
sector se vieron obligadas a vender en el
mercado interno, pues el Comité de Gue-
rra en los Estados Unidos prohibié explici-
tamente la exportacion. Los problemas con-
tinuaron al terminar la guerra: se presentaron
huelgas en el sector del acero, y dificultades
en la consecuciobn de materias primas esen-
ciales para la producciébn de maquinaria.
Ademés, si bien el gobierno norteamericano
autoriz6 la exportacion de maquinaria textil
a finales de 1944, las grandes casas fabrican-
tes dieron prioridad a los pedidos de sus
clientes en el mismo paf's.

B. Cambio tecnolégico

El segundo elemento central en la expli-
caciéon del crecimiento textil fue, especial-
mente entre 1930-31 y 1938-39, el cambio
tecnoldgico. Las companiias del sector textil
cambiaron sus telares mecdnicos por automa-
ticos con dréasticas reducciones en costos.
Por otra parte, este factor explicé en buena
medida la concentracion industrial durante
los cuarenta, y desencaden6 agudos conflic-
tos laborales en algunas empresas del sector.
A nivel técnico, la inversion extranjera en
Tejicondor no trajo los beneficios esperados
por los propietarios nacionales.

1. Reducci6n de costos

No fue la textil una rama de punta en
el perfodo comprendido entre las dos Gue-
rras Mundiales. En contraste con sectores
dindmicos como el de generaciéon de energia,
el de productos electréonicos y quimicos y el
automotor, los cuales se vieron favorecidos
por la creaci6on de productos que servian
propbsitos bélicos (tecnologia en el area de
telefon(a, de radio y de aeronédutica; Landes,
1980, Cap. 6), el sector textil, y en especial
el de textiles de algodé6n, perteneci6 al con-
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junto de ramas industriales con pocas inno-
vaciones tecnol6gicas importantes, o con
innovaciones que no tuvieron adopcién co-
mercial inmediata: “la industria de textiles
de algodén, que habfa desencadenado la
Primera Revolucién Industrial, fue la indus-
tria enferma y decadente durante la Segunda
Revolucion” (Landes, op. cit. p. 451). Las
innovaciones importantes en el sector se
dieron en subsectores diferentes al de algo-
dén como el de fibras sintéticas.

No obstante, una de las pocas innovacio-
nes en el 4rea de textiles de algodén, la intro-
duccion de telares automdéticos, fue adop-
tada en Colombia a partir de 1929-30 —la
fecha no es exacta, y podria haberse presen-
tado en empresas como Fabricato desde me-
diados de los afios veinte—. El cambio de
telares mecdnicos a automdticos no pro-
dujo grandes cambios en industrias espe-
cializadas en bienes de alta calidad como la
britdnica, pero fue especialmente apto para
la produccidn de bienes textiles de baja cali-
dad (Landes, op. cit. p. 452), como los pro-
ducidos por la industria textil colombiana.

El cambio de telares automdticos permi-
ti6 reducir los costos de produccién a una
quinta parte de los vigentes en afios anterio-
res, y para algunos productos la reducciébn
fue incluso més dréstica'’. El desplazamien-
to de trabajadores también fue significativo.
En 1932 Rosellén suspendié el trabajo de
116 telares mecéanicos y despidi6 86 obre-
ros, a pesar de lo cual la empresa estim6 que
en ningGn caso disminuirfa la produccion y
que incluso podria aumentar con el trabajo
diurno y nocturno de los telares autométi-
cos. En 1935 (septiembre) la misma empresa
consideraba que 32 telares automadticos pro-
ducirfan lo que 100 manuales y con menores
costos globales.

No sblo se presentd un proceso de cambio
tecnolégico con la introduccién de nueva
maquinaria. En adicién, los costos se reduje-
ron con la “racionalizacién’’ del trabajo: se



crearon jornadas extraordinarias, se refundie-
ron empleos, se crearon aparatos, maquinas
y repuestos con elementos de desecho, se
economizaron materias primas y se supri-
mieron consumos no esenciales (Poveda,
1979, p. 181). En las relaciones con los tra-
bajadores también se notaron medidas ten-
dientes a aumentar su productividad. A par-
tir de 1935 Fabricato y otras empresas del
ramo concedieron premios a los obreros que
“se hubiesen distinguido por su buena asis-
tencia, consagracion al trabajo y estricto
cumplimiento de sus deberes’’; algo similar
sucedié en otras empresas del ramo, pero fue
més marcado en las empresas productoras de
cemento en Bogota.

2. Cambio tecnolbégico y concentracion industrial

A partir de 1939 tuvo lugar un marcado
proceso de concentracién industrial en el
sector textil. Fabricato comprd Textiles de
Bello en 1939 y Textiles Santa Fe en 1942,
y Coltejer comprd a Rosellén en 1942. Basta
considerar la importancia relativa de las dife-
rentes comparias antes de ser adquiridasla,
para tener una idea de la magnitud de la

17 posiblemente se esté hablando de costos varia-
bles, ya que la disminuci6n en los costos totales
(incluyendo el costo del equipo) no pudo ser
tan draméitica. No obstante, es significativa
cualquiera haya sido la definicién empleada. La
siguiente es la informaci6n provista por Coltejer
en 1935,

Costo de produccién (en pesos) de 30 yardas de

tela.
Con telar Con telar Rela-
Producto mecéanico automatico cion
1 0.481 0.1122 1/4
2 0.481 0.1122 1/4
3 0.715 0.1341 1/5
4 0.390 0.0903 1/4
5 0.663 0.1259 1/5
6 0.767 0.1451 1/5
7 0.507 0.0903 1/6
8 0.429 0.1013 1/4
9 0.533 0.1341 1/4
10 0.663 0.1204 1/6
1 0.702 0.1451 1/5
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transformacién que tuvo lugar: Col/tejer ad-
quirid una empresa de un tamafo similar al
suyo, y Fabricato otra que representaba la
mitad de su valor. Los factores que deter-
minaron tal proceso aparecen analizados en
otro trabajo de este autor (Echavarria,
1983b), y en resumen se relacionan con las
dificultades en la adquisicion de materias
primas durante la Segunda Guerra. Sin em-
bargo, ante tales dificultades, la innovacion
tecnolégica previa determiné e/ patrén de
concentracion. Las firmas absorbidas fueron
las méas rezagadas tecnolégicamente, y dos de
las empresas que sobrevivieron, Fabricato y
Coltejer, siempre se caracterizaron por su
liderazgo en este campo.

Para comenzar, el nGmero de telares me-
canicos y automadticos de las diferentes com-
pafiias en julio de 1933 era el siguiente:

Automiticos Mecénicos
Fabricato 295 10
Roselléon 200 147
Coltejer 126 164
Bello 0 212

Ademés, la relacion en los afios anteriores
a 1933 parece haber sido incluso méas adversa
para las empresas rezagadas, aun cuando no
se dispone de informacién completa, En
julio de 1930 por ejemplo Rosell6n contaba
con 110 telares mecdnicos y con solo 45
automdticos. Por supuesto, todos los telares

18 gp 1935, cuando se presentan negociaciones
para la formacién de la “Unién Textil Colom-
biana’’ se fijan los siguientes valores en la nego-
ciacion entre las diferentes compaiiias.

Fabricato $ 3.029.840
Coltejer 1.652.000
Bello 950.000
Tejicondor 529.630
Rosell6n 1.784.260

En 1937, se fija el siguiente nimero de acciones
en ""Algodonera Colombiana’ para cada com-
pafiia:

Fabricato 32,300 Bello 16.500
Rosellén 19.000 Monserrate 12.200
Coltejer 17.000 Samaca 3.000
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comprados por Tejicéndor fueron automati-
cos, dado que la empresa se fundé mucho
maés tarde que las demaés.

La alta proporcion de telares autométicos
explican el papel lider de Fabricato y en
menor medida el de Coltejer, y el relativo
estancamiento de las demas firmas, especial-
mente de Textiles de Bello. Pero existe do-
cumentacion adicional que bien ilustra las
diferencias. Tan temprano como 1928 (octu-
bre 4, carta a Saco Lowel Shops y el gerente
de Fabricato afirmaba: ‘‘Rosellén nunca
podra competir con Fabricato, y aan Henry
Ford seria incapaz de mejorar dicha empre-
sa... es mejor que boten toda esa basura
(maquinaria vieja), y solo entonces podria
construirse una compaifiia competitiva”; y
mas adelante, ‘‘la antigliedad en los métodos
y maquinaria ha llevado a que todos nuestros
competidores permanezcan estancados. No-
sotros (Fabricato), por el contrario, debemos
y podemos crecer””. Y Fabricato en efecto
crecidé con un dinamismo mucho mayor que
las demas empresas del ramo desde su funda-
cion (1923). Ello le permiti6 ser la mayor
empresa textilera del pais hasta comienzos
de los afios cu-renta cuando Coltejer absor-
bi6é a Rosell6n (Echavarria, 1983b).

Pero existi6 otra diferencia importante
entre las distintas empresas del ramo. Mien-
tras las demés compaiiias habfan adquirido
proporciones importantes de maquinaria
inglesa, en mayor proporcion segin su res-
pectiva antigliedad, toda la maquinaria que
comprd Fabricato provino de casas nortea-
mericanas. Ello fue otro factor determinante
de las diferencias en productividad. En el
caso de Textiles de Bello, por ejemplo, la
antigliedad de la empresa (fundada en 1902)
llevd a una alta proporcion inicial de maqui-
naria briténica, y ello, a su vez, “le atd’’ a
comprar en Inglaterra en las expansiones
posteriores. Algo similar sucedi6 en las de-
mas compafifas, y Rosellébn importd ma-
quinaria inglesa en 1929. El gerente de
Fabricato afirmaba en 1937 (mayo, carta
a una casa productora de maquinaria en nor-
teamérica): Fabricato fue la compafiia que
comenzd con maquinaria americana, a
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pesar de que las otras compariias de Medell(n
guerian usar maquinaria britanica, y en efec-
to la usaron. S6lo después de que nuestra
firma dej6 establecido que producia tela de
superior calidad y a menores costos, las otras
firmas comenzaron a comprar maquinaria
americana’’. Para terminar, el grado de cam-
bio tecnolégico determind el proceso de con-
centracion en otros periodos. En las actas de
Rosellon se afirmaen 1923, que ‘el costo de
produccion en Tejidos Hernandez es muy
superior al de Rosellén... por ello, debe pen-
sarse en la suspension definitiva de la prime-
ra compaiia”. Roselléon habia adquirido
unos afios atras a Tejidos Hernandez.

3. Cambio tecnolégico y problemas laborales

El cambio tecnoldgico desencadend con-
flictos laborales agudos en el periodo. A pe-
sar del trabajo “‘politico’”” adelantado por la
Iglesia Catélica (Mayor, 1979), y de la acti-
tud paternalista de los empresarios antioque-
flos, tales conflictos fueron inevitables, si se
considera que parte del salario se pagaba por
pieza producida. Por ello, el aumento en
productividad llevaria necesariamente a sala-
rios considerados como ‘“‘excesivos’’ por los
empresarios, ya que en el mediano plazo era
relativamente facil conseguir trabajadores
que estuviesen dispuestos a trabajar por un
salario ““de mercado”. Se cita en extenso el
texto de las actas de Rosel/lon sobre la
huelga que se desencadend en 1929, no s6lo
por cuanto ilustra nuestro argumento, sino
también porque se refiere al papel de la igle-
sia y de las autoridades gubernamentales en
el proceso. La redaccion ha sido modificada
parcialmente con el fin de hacer mas claro el
argumento.

(Junio de 1929). Se presenta una huelga
del personal femenino en Rosellon, y el
gerente explica las razones a la Junta Direc-
tiva de la empresa. “’Pocos meses atras se tra-
t6 que dos obreras atendieran tres telares, y
ello llevod a un aumento sustancial del salario.
No obstante, por los multiples desperfectos



en las telas, la productividad no aumento
tanto como cabria esperar, y se regreso al
método viejo. Sin embargo, se permitié que
las mejores obreras trabajaran con dos tela-
res, pero con la tarifa —por pieza— que regia
en enero de 1928, Ello ocasioné la huelga®®.

““Las obreras se oponen a volver a la tarifa
vieja, a pesar de que el gerente muestra
como, con dos telares y dicha tarifa, las me-
jores obreras han devengado mucho mayores
salarios que antes de que se implantara el
cambio, Se envia al alcalde un pliego de peti-
ciones que solicita, entre otros, que no se
vuelva a la vieja tarifa, que se destituya al
administrador, y que se donen ciertos medi-
camentos.

“Al dia siguiente el alcalde habla con el
cura de Bello, quien se ofrece amablemente a
prestar sus servicios para convencer a las
obreras dirigentes de la falta de razones en su
reclamacion. El gobernador afirma que la
huelga es ilegal puesto que es necesario
declararla con una anticipacién de tres dfas,
y por ello las obreras deben comenzar su
trabajo inmediatamente si quieren estar pro-
tegidas por la Ley de Huelgas... A pesar de
que se firma un pacto entre el representante
de las obreras y la administracion, la mayo-
ria de ellas se muestran descontentas con el
pacto, y se oponen a ingresar a la planta.. .
En la puerta de la fabrica se encontraban las
obreras reunidas, y entonces el sefior alcalde
les hizo saber que si continuaban los tumul-
tos se veria en el penoso deber de proceder
contra las revoltosas; las que quisieran entrar
a la fabrica deberian hacerlo inmediatamen-
te... En vista de ello, las obreras comenza-
ron nuevamente a trabajar, mientras su

19 Las obreras también se quejan de que el sefior

administrador atrase el reloj de la fabrica con el
objeto de hacerlas trabajar més tiempo. El
administrador acepta, pero argumenta que ello
se hizo para compensar el tiempo perdido por el
personal, al entrar a la fabrica mucho después
de tocada la campana para la reanudacién del
trabajo al medio dia,
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representante bajaba a la Alcaldia a firmar el
acta correspondiente. .. Todas las peticiones
fueron retiradas. Se declararon infundadas
las reclamaciones sobre medicamentos y se
aceptaron las nuevas tarifas; ademas, se retira-
ron las quejas contra el sefior administrador”’.

4. Inversion extranjera y adquisicion de tecnologia

En términos relativos —en relacién a otras
variables agregadas de la economia, o a otros
paises latinoamericanos— la inversion extran-
jera no ha sido importante en Colombia. Me-
nos importante aan ha sido la inversion ex-
tranjera en /a industria, y en la década de los
treinta s6lo existian dos empresas con una
participacion externa significativa: Bavaria,
con capital holandés; y Tejicondor con capi-
tal norteamericano. Los flujos de capital
directo hacia la industria s6lo adquirieron
mayor importancia relativa a partir de los
afos cuarenta, pero se concentraron en el
Valle del Cauca en otros ramos diferentes al
textil.

Es de interés, entonces, analizar los ““be-
neficios” tecnologicos que conllevd la inver-
sion extranjera a Tejicondor por varias razo-
nes. En primer lugar, en esta seccion se desea
analizar diferentes aspectos relacionados con

el cambio técnico. Segundo, Tejicondor fue
la Unica empresa que contd con inversion
extranjera en Antioquia durante los treinta.
Tercero, y a un nivel diferente, es claro que
si la inversion extranjera no conlleva benefi-
cios tecnol6gicos, sus efectos netos son per-
judiciales —al menos dentro de un marco
neoclasico, para un pafs pequefio como Co-
lombia— donde se invierte. Ello puede
demostrarse si se asume s6lo dos factores
productivos —capital y trabajo— (Cohen,
1975, pp. 20-22).

Pues bien, en términos netos podria afir-
marse que el efecto de la asociacion con el
capital extranjero fue negativo para Tejicon-
dor. No sblo le acarred permanentes friccio-
nes con las demas empresas textileras?°, sino
que también fue negativo en términos de
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transferencia de tecnologia y de eficiencia en
la administracién de la empresa. Desde 1940,
cuando se produce la asociacion con Gra-
ce, la Junta Directiva se queja permanente-
mente del rezago técnico que se esta produ-
ciendo con respecto a las demas empresas del
ramo. Cuando se decide comprar un determi-
nado tipo de maquinaria debe siempre con-
tarse con la aprobacion previa de la firma en
los Estados Unidos, lo cual sisteméaticamente
demora cerca de un afo. Por ello, cuando la
firma extranjera da su consentimiento, ya es
equivocado comprar tal tipo de maquinaria
ante las nuevas innovaciones técnicas. No
sblo eso. La administracion nacional también
se vio sujeta a trabas cuando se tomaron
decisiones como la compra de /ndurayén en
1947 —en asociacion con Fabricato—; o
cuando en los afios cuarenta se decidid
invertir en la produccion directa de algodén,
ante los conflictos surgidos con los produc-
tores del insumo en la Costa Atlantica y en
el Tolima,

IV. Aspectos adicionales. El papel
de los salarios y de la demanda
en el proceso de inversion y
acumulacion

Es incorrecto afirmar —como se hizo en la
Seccion I1-E3— que los salarios no jugaron
un papel importante en el proceso de acumu-
lacion industrial. Si bien ello es estrictamen-
te cierto “en términos de variaciones’’, no lo
es en términos de su “nivel’”’, pues fueron
precisamente las condiciones de simple *‘sub-
sistencia’ de la poblacién en ese periodo las
que permitieron crear los enormes fondos de
inversion con que contaron los industriales
para continuar el proceso de acumulacion.
En cuanto a la inversién, podria no ser ente-
ramente correcto asumir que ésta es una
variable ex6gena. La demanda influye sobre

20 En 1940, precisamente cuando Grace se asocia
con Tejicondor, las demas empresas textileras se
retiran de La /ndustria Nacional —una de las
agremiaciones de industriales predecesoras de la
ANDI—, en sefial de protesta.

242

las ventas y, al menos para la version del
““acelerador’’, éstas sobre la inversion. Por
ello nuestras comparaciones entre los despla-
zamientos de oferta y demanda podrian es-
tar sesgadas, a pesar de lo cual se argumen-
tara que el sesgo introducido es despreciable,
Yy que nuestra posicion sobre la ““minima im-
portancia de la politica econémica’’ conti-
nua siendo valida,

A. Salarios y acumulaciéon

En términos del modelo descrito en la
seccion |l es correcto afirmar que los salarios
tuvieron un papel despreciable en el proceso
de acumulacion industrial, y ello es asi pues
la producciéon auma2nta Unicamente cuando
las variables implicitas aumentan o disminu-
yen. Solo si los salarios reales caen en forma
marcada se produciran desplazamientos im-
portantes en la curva de oferta. También es
cierto que la minima participacion de los
salarios en |la produccion disminuye aln mas
la importancia de sus variaciones. Finalmen-
te, para los propositos del ejercicio empirico
adelantado, era claramente adecuado incluir
las materias primas como uno de los insumos
en la funcion de produccion.

No obstante para otros propdsitos con-
viene pensar en términos de niveles y no
de variaciones. El argumento es claro si
se plantea en la siguiente forma: conviene
pensar en variaciones cuando se desea in-
vestigar cuales variables econémicas desen-
cadenaron el proceso de acumulacién: ¢por
qué creci6 vertiginosamente la industria

durante los treinta y permanecié estancada
durante los veinte —a pesar de que el nivel

salarial era de simple “‘subsistencia’’ en am-
bas décadas—? Pero, una vez que ciertos
elementos desencadenan el proceso, el ni-
vel salarial adquiere una importancia cen-
tral. Mas aln, la baja participacion de los
salarios en la produccién (menos de 10%) lo
cual habia sido empleado como argumento
para minimizar la importancia de tal varia-
ble, adquiere ahora otro significado. Indica,
precisamente, que las utilidades fueron exce-
sivamente altas gracias a los bajos salarios.



Una vez comienza el proceso, y si se pien-
sa en términos de niveles, es claro que los
bajos salarios jugaron un papel central. Ade-
mas, en este caso no parece correcto incluir
las materias primas como un elemento de la
funcién de produccién, y es més conveniente
utilizar los planteamientos originales de A.
Lewis, considerando un pais con tres facto-
res, mano de obra, capital y tierra, en el cual
los bienes agricolas son producidos con
mano de obra vy tierra, y los bienes industria-
les con mano de obra y capital. En los Gréfi-
cos 4a y 4b se contrasta lo sucedido en dos
situaciones extremas: la primera presenta el
caso de oferta ilimitada de mano de obra,
posiblemente una situacién cercana a la de
Colombia durante el periodo de estudio; la
segunda ilustra la situacién opuesta, donde la
poblaciéon se encuentra en un nivel cercano
al “pleno empleo”’.

En la primera situaciéon (4a), con un sala-
rio de subsistencia OA, todas las ganancias
del cambio técnico e inversidon seran apropia-
das por los capitalistas industriales —algo
serd también apropiado por los consumido-
res a través de menores precios de venta— y
las utilidades aumentaran desde ADB hasta
AEH. Si bien el fondo de salarios aumenta
(desde OABC hasta OAHI), el incremento se
debe a los nuevos trabajadores empleados,
con un salario ““de subsistencia’’ constante;
la oferta de un enorme ejército de desem-
pleados mantendré el salario en su nivel, a
pesar de que los capitalistas industriales
demanden més trabajadores.

En el caso opuesto, descrito por el Grafi-

co 4b, el cambio tecnolbgico y la nueva
inversibn aumentaran el salario real desde

OA hasta OA' con una oferta fija (OC) de
mano de obra. No es claro lo sucedido con el
monto de utilidades de los capitalistas: varia-
ran desde un nivel ADB hasta A'EB’, y la
relacion entre ambas areas dependera de la
pendiente de las respectivas curvas.

No es el propdsito de esta seccion descri-
bir las condiciones de la clase trabajadora en

INDUSTRIALIZACION 1920 — 1950

el periodo, pues ello requeriria de otro tra-
bajo. Sin embargo, algunos comentarios
pueden ilustrar dicha situacion y mostrar
como el nivel salarial tuvo que ser muy bajo
y “‘relativamente’’ constante.

Si la mano de obra para la industria pro-
vino del sector rural, lo cual ain no es claro,
al menos en sus comienzos?!, el salario de
dicho, sector constituiria el piso para las
negociaciones salariales. Este piso tuvo que
mantenerse a niveles de ‘‘subsistencia’ du-
rante las tres décadas del anélisis, si se
considera que el salario real en el campo se
mantuvo estancado y a un mismo nivel entre
1935 y 1970 (Berry, 1973, Diagrama No. 1).
Sin embargo, no fue siquiera necesario con-
tar con la expulsion de campesinos y aparce-
ros desde el campo, o con una acentuada
migracion rural-urbana. El crecimiento vege-
tativo de la poblacién urbana fue suficiente
para “‘crear”’, en un solo afio, el nimero de
trabajadores totales empleados por la indus-
tria nacional?2. Ademas, el nimero de “sir-
vientes domésticos’” en el pais superaba siete
veces el de personas empleadas por la indus-
tria nacional en ese mismo periodo.

Las condiciones de la poblacién eran cier-
tamente desastrosas, y no debieron haber
mejorado substancialmente a lo largo de las
décadas de estudio. En 1912 un diplomatico
inglés describia la forma en que vivia la clase
trabajadora en Bogotd en los siguientes tér-
minos (U.K. Foreign Office, Documento
1350): ‘“Las clases trabajadoras viven en
condiciones que se comparan desfavorable-
mente con aquellas de las razas africanas,

21 g censo industrial de 1945 sefiala que el 65%

de las mujeres empleadas en el sector textil pro-
venian de areas rurales (citado por Brew, 1977,
p. 60), pero hay problemas con las categorias
utilizadas por el censo.

La poblacién urbana total era de 2.7 millones
de habitantes en 1938, lo cual, con un creci-
miento anual de 2.41% "‘creaba ' 65 mil nuevos
oferentes de mano de obra. La totalidad de la

industria empleaba un promedio de 40 mil per-
sonas; cerca de 2 mil nuevos empleos por afno.
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con la desventaja adicional de sobrevivir con
un cierto grado de semicivilizaciéon. Viven a
niveles de subsistencia, y cualquier ocurren-
cia anormal los llevara a morir de hambre. El
mendigaje es una profesion que no se reduce
simplemente a las clases mas pobres, y solo
recientemente se han tomado algunas medi-
das para controlar la plaga de mendigos y de
personas enfermas que buscan prolongar su
dolorosa existencia mostrando deformidades
terribles... aln las clases medias viven en
una pobreza similar a la de las clases bajas’’.

La industria no pagaba salarios muy por
encima de los de las demas actividades, y
“los tiempos en que el obrero de féabrica
constituiria una clase privilegiada en compa-
racion con los que se ocupaban en otras acti-
vidades no eran todavia” (Ospina, p. 445).
Ademas, la fuerza laboral en la industria
textil estaba conformada basicamente por
mujeres y nifios, lo cual llevaba a que los
salarios pagados fuesen ain menores (entre
1/3 y 1/2 del que correspondia a los hom-
bres, Montenegro, p. VIII-2). Aln en la
década de los cuarenta cerca del 54% de la
fuerza laboral del sector textil estaba com-
puesta por mujeres (ibid. p. VII1-5).

El nivel de sindicalizacion fue bajo, debi-
do en parte a la super-abundancia de mano
de obra, y las “grandes’’ reformas en materia
de proteccion al trabajador se tomaron mu-
cho después que en otros paises latinoameri-
canos. En cuestiones sociales Colombia iba a
la zaga de Chile, Per( y Argentina, que ya en
1923 habian convertido en realidades juridi-
cas las peticiones sobre salario minimo, segu-
ro obligatorio, indemnizacion por enferme-
dades profesionales, proteccion de las mujeres
y nifios, etc. (Melo, p. 117). Sélo hasta 1935
se crean en Colombia la jornada de ocho
horas, y las vacaciones pagadas, y habria que
esperar hasta el segundo gobierno de Loépez
Pumarejo (1945) para que se crearan el sala-
rio minimo, las cesantias, el pago de domini-
cales no laborados y el mayor salario por
horas extras y por trabajo nocturno.
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Lo anterior no quiere decir que no exis-
tiese cierto nivel de competencia por traba-
jadores entre las diferentes empresas, princi-
palmente por la mano de obra calificada®?.
Ademés, si bien en ocasiones fue necesario
adoptar medidas tendientes a conseguir tra-
bajadores, como la construccion de vivienda
obrera en lugares cercanos a las fabricas,
éstas fueron medidas encaminadas a solucio-
nar problemas coyunturales; la disponibili-
dad de mano de obra fue ilimitada en el me-
diano y largo plazo.

B. Demanda e inversion

Los resultados de este trabajo posible-
mente sobre-estiman la importancia de los
desplazamientos de oferta, al asumir la inver-
sibn como variable exogena. En el caso ex-
tremo en que ésta varie con las ventas (mo-
delo del acelerador), parte de la nueva
inversion dependera de los desplazamientos
de demanda, ya que estos desplazamientos
también inciden —conjuntamente con los de
oferta— sobre el aumento en produccién y
en ventas,

No obstante el argumento central del
ejercicio, cual es el de que la politica econ6-
mica externa no tuvo la importancia que se

23 En 1942 Tejicéndor propone a Coltsjer que
sometan a la Camara de Comercio de Medellin
un asunto que habia causado permanentes fric-
ciones entre las dos empresas durante varios
afios y que adn debia resolverse. Coltejer se
queja de que la primera empresa estad emplean-
do obreros calificados de Coltejer, apropiandose
as( de dicha mano de obra a un costo mucho
menor al que conlleva su entrenamiento. Las
directivas de Coltejer argumentan que ‘‘ningan
pacto existe entre Fabricato, Rosellén y Colte-
jer y, sin embargo, estas empresas se respetan su
personal, sin emplear normas de ninguna clase
para ‘sonsacarlos’. No se trata de uno o dos
casos recientes, sino de un perjuicio que veni-
mos sufriendo desde afios atrds. Recordaran que
altos empleados de su compafiia Tejicéndor
estacionaban camiones en las inmediaciones de
nuestra fabrica, y también de la de Fabricato y
Rosellon, para hacer un empadronamiento del
personal idéneo, sin més esfuerzo que ofrecer
un jornal con algunos centavos més alto’’.



GRAFICO 4

Valor del
producto marginal
por trabajador

‘r GRAFICO 4-A
E

\ OFERTA ILIMITADA DE MANO DE OBRA

OI‘///. .

D e

\ S(/e%

e,
%,
S,
X Mg
70
r@@
7,00
Utilidades
antes del cambio
Salario ol . H
unitario Bl
Fondo de Salarios : :
I L B i
B c F ! Trabajadores
empleados
{
" GRAFICO 4-B

OFERTA LIMITADA DE MANO DE OBRA

D

Salario ’
unitarto 2 A’ B

Utilidades

antes del
Salario cambio técnico &
unitario 1 ————— o — - = =

G
(0] C =

Trabajadores
empleados

- 245



COYUNTURA ECONOMICA

le atribuye, no queda invalidado. La diferen-
cia entre los bienes textiles importados y
aquellos producidos internamente llevo a
que la elasticidad precio cruzada fuese
muy baja, y a que el efecto de la devaluacién
y de la reforma arancelaria de 1931 fuese
minimo (ambas politicas inciden en la de-
manda via precios relativos). Por ello los
desplazamientos de demanda inducidos por
la politica econbmica fueron bajos, y depen-
dieron fundamentalmente de cambios en el
ingreso nacional y en los gustos del consu-
midor. No s6lo eso. Como lo muestra este
autor en otro trabajo, la reforma arancelaria
de 1931 no llevd a cambios importantes en
el arancel .ad-valorem para los productos
textiles (Echavarria, 1983a), y si algin cam-
bio importante conllevo esta reforma fue el
de aumentar el arancel, no para los bienes
finales sino para sus insumos, Es decir, su
efecto fue la de disminuir la proteccién efec-
tiva brindada al productor de textiles y de
otros bienes industriales de consumo.

De todas formas, ain si la inversion de-
pendiese de las ventas, éstas fueron determi-
nadas tanto por los desplazamientos de ofer-
ta como de demanda, y no sélo por la de-
manda del perfodo, sino también por la del
pasado. Buena parte de la inversiéon que tuvo
lugar entre 1934 y 1937 ya habfa sido pla-
neada entre 1928 y 1932. Ademés, parte de
la inversion entre 1933 y 1937 se debi6 a
rigideces en produccién. A modo de ejem-
plo, ciertas firmas que invirtieron en telares
entre 1928 y 1932 se vieron obligadas a
comprar maquinaria para hilar entre 1933 y
1937, con el fin de producir los insumos
necesarios para los telares comprados inicial-
mente. Son frecuentes las citas de este tipo
que se mencionan en las actas de Junta Di-
rectiva de las empresas, para justificar la
inversién efectuada durante los treinta. Por
otra parte, es dificil pensar que la creacién
de Tejicondor en 1934 fue motivada por la
devaluacion o el arancel. La gestién de dicho
proyecto requiri6 al menos un periodo de
cinco afos.
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El sesgo es aln menor si se considera que
la inversion no s6lo depende de las ventas.
Tal como se plantea en diferentes trabajos
para el caso de los Estados Unidos y de paf-
ses europeos, ésta también varfa en mayor o
menor grado con las tasas de interés, con el
stock de capital ya existente, y con el gra-
do de capacidad subutilizada; también, con
la liquidez interna de la empresa, con el pre-
cio y condiciones de venta de la maquinaria,
y con el precio de mercado de las acciones.
Buena parte de estas variables son relativa-
mente independientes de los demas parame-
tros del modelo. La situaciéon es ain maés
compleja para el caso de Colombia y de
otros paises subdesarrollados: écobmo ignorar
el papel de la disponibilidad de divisas, al
menos en la inversion global del pafs —la
cual incide sobre las expectativas de los em-
presarios en otros sectores como el textil—?;
écoémo ignorar el de la polftica arancelaria y
comercial, y en especial el de la politica de
control de cambios e importaciones? En con-
clusién, y a pesar de que hay que adelantar
nuevas investigaciones sobre la materia, no
parece excesivamente errdbneo suponer que la
inversiobn es una variable exdgena, que
depende fundamentalmente de “espfritus
animales” gobernados por las expectativas de
los empresarios, y por otras variables que no
estan estrictamente relacionadas con las ven-
tas, y menos con las ventas del presente??,

24 gj alguna variable puede considerarse exdgena
es precisamente la inversion. EI mismo Keynes,
refiriéndose al proceso de inversion afirmaba
que ‘“‘las decisiones humanas que afectan el
futuro no pueden depender de cdlculos mate-
mdticos estrictos; es el impulso interno a la acti-
vidad por parte de los capitalistas lo pue hace
que ‘las ruedas volteen’ ; ‘espfritus animales’, un
impulso espontédneo a la accibn mds que a la
inaccion’. En términos de la terminologia em-
pleada por J. Robinson, aun cuando en un con-
texto completamente diferente, el concepto del
acelerador también podria clasificarse como
““economfia pre-keynesiana después de Keynes’’.
En la misma linea de pensamiento, un investi-
gador como J. Schmookler (1966, p. 3) ha afir-
mado que “‘el cambio tecnolbgico es la terra in-
cégnita de la economia moderna. Ni siquiera



V. Conclusiones

El sector textil crecié en una forma mu-
cho més compleja de lo que se ha considera-
do hasta el momento. Pequefios estimulos de
demanda u oferta —no es el caso analizarlo
ahora— desataron un proceso de inversién y
cambio tecnol6gico que permitié la amplia-
cion del mercado para el productor nacional,
via una disminucién en los costos de produc-
cion (en la terminologfa del artfculo, me-
diante deszp/azamientos de la curva de ofer-
ta, a /o largo de la demanda). Este mayor
mercado, y las expectativas favorables de los
capitalistas industriales, a su vez, desataron
nuevos ciclos de inversiobn y cambio tecno-
légico, los cuales permitieron continuar el
proceso.

El papel de la devaluacion y del arancel
fue definitivamente secundario: aan si la
demanda hubiese jugado el papel de “deto-
nante” en el proceso descrito, su dinamismo
no se debié al comportamiento de los pre-
cios relativos, sino del ingreso. Si la devalua-
cién y el arancel no determinaron el creci-
miento del sector textil, no parece plausible
suponer que sf influyeron en forma signifi-
cativa sobre el crecimiento del ingreso nacio-
nal —el cual fue de todas maneras bajo—.

Pero existen razones que indican que la
demanda ni siquiera jugd el papel de “deto-
nante’”” mencionado. Para comenzar, buena
parte de la inversiébn en maquinaria y equipo
ya habfa sido planeada entre 1928 y 1932y,
ademsés, buena parte de la inversion que tuvo
lugar entre 1933 y 1937 se debib a rigideces
en produccién: ciertas firmas que invirtieron
en telares entre 1928 y 1932 se vieron obli-
gadas a comprar maquinaria para hilar entre
1930 y 1937, con el fin de producir los insu-
mos necesarios para los telares comprados
inicialmente.

nos hemos puesto de acuerdo sobre un conjun-
to de términos precisos conducentes al avance
de la discusién’’
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Si el caso de la industria textil fuese re-
presentativo de otras ramas industriales —lo
cual aGin debe ser analizado—, éa qué conclu-
siones llevan nuestros resultados en el con-
texto de la discusion sobre el desarrollo in-
dustrial latinoamericano? Ciertamente a otro
terreno radicalmente diferente: bajo condi-
ciones de oferta ilimitada de mano de obra,
fue crucial la existencia de una “nueva’’ y
surgiente burgues(a nacional que aprovecha-
se las oportunidades brindadas por la coyun-
tura internacional. No se trata de un plantea-
miento original, y ha sido utilizado por
Thorp y Bertram (1980) para explicar por
qué no creci6 la industria peruana durante la
Gran Depresion. Otros autores como Frank,
Cardoso y Falleto también diferencian las
economias de enclave de otras como la mexi-
cana, argentina, brasilefia o colombiana, aun
cuando no son tan explicitos en el trata-
miento del problema, El argumento tiene
validez alin si se mira la experiencia global
del continente: “‘curiosamente’, los paises
que Diaz Alejandro llama “‘pequefios’, y que
no pudieron implementar una polftica eco-
nbémica ‘‘adecuada’’, fueron también pafses
de enclave, donde la vinculacion del capi-
tal extranjero al pafs aniquilé en forma siste-
mética todo intento de consolidacién de una
burguesfa nacional.

No se desea volver a una explicacion ‘‘vo-
luntarista’ —en la terminologia empleada
por Lépez (1982)—, seglin la cual un conjun-
to de hombres aguerridos y visionarios crea-
ron las condiciones del desarrollo econémico.
Las tasas de utilidades que brind6 la activi-
dad industrial fueron gigantescas, y estar(a-
mos de acuerdo con D. Chu en afirmar que
cuando las condiciones lo permiten, la capa-
cidad empresarial surge automé4ticamente.
Ademés, aan si se aceptara una explicacién
shumpeteriana del crecimiento econémico,
tendrfamos que buscar el empresario amante
del riesgo, formado en actividades mineras y
comerciales, a comienzos del siglo. La crea-
cion de nuevas fébricas textiles, una vez
iniciado el proceso, requiri®é simplemente
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que aquellos grupos de comerciantes. con
capital acumulado siguiesen el buen ejemplo
del vecino, el cual mostraba enormes tasas de
utilidades en su inversién. Pero la experien-
cia latinoamericana llevarfa a una modifica-
cibn importante en el argumento de Chu.
Fue necesario, ademaés, que el capital extran-
jero no hubiese aniquilado los intentos de
desarrollo de esa capacidad empresarial. El
poco capital extranjero que se invirti6 en la
industria textil colombiana ni siquiera con-
llevé claros beneficios, y el balance podria
ser incluso negativo en materia de tecnologfa,

Si existieron los incentivos, cabrfa pre-
guntarse por qué no jugd el capital extran-
jero, en los paises de enclave, un papel
similar al del capital nacional en los demés
pafses. La respuesta es relativamente simple.
La Gran Depresion llevd a cada multinacio-
nal a retirar su capital de América Latina —al
menos a intentarlo— para resolver parcial-
mente los problemas de la casa matriz en los
Estados Unidos o Europa, y aln si el capital
extranjero hubiese permanecido, la remisién
de utilidades habrfa restado dinamismo al
proceso.

BIBLIOGRAFIA

ARRUBLA, M. Estudios sobre el Subdesarrollo
Colombiano, Ed. El Tigre de Papel, Bogots,
1971.

BAER, W. /ndustrialization and Economic Deve-
lopment in Brasil, Richard D. Irwin Inc., 1965.

BELL, P.L. Colombia. A commercial and Industrial
Handbook, U.S. Government Printing Office,
1921.

BERRY, A. Ed. £/ Proceso de Industrializacién en
Colombia (mimeo).

———. "“El Cambio en la Distribucién del Ingreso en
el Desarrollo Econémico. El Caso Colombiano”,
FEDESARROLLO, 1973.

BREW, R. E/ Desarrollo Econémico de Antioquia
desde la Independencia hasta 1920, Banco de la
Republica, 1977.

BRONFENBRENNER, M. y P.H, Douglas. *’Cross
Section Studies in the Cobb-Douglas Function”,
Journal of Political Economy, 47, 1939,

CEPAL. Andlisis y Proyecciones del Desarrollo
Econémico., Colombia, Tomo |11, 1956.

———. Apéndice Estad/stico. 1956.
CHU, D. The Great Depression and Industrializa-
tion in Latin America, Ph.D, Thesis, Yale Uni-

versity, 1972,

COHEN, B. Multinational Firms and Asian Expors,
Yale University Press, 1975.

DHRYMES, P.J. ““Some Extensions and Tests for
the CES of Production Functions'’, Review of
Economics and Statistics, 47, 1965.

248

DIAZ, Alejandro C. “Notas sobre la Historia Eco-
n6émica Latinoamericana’’, en M. Urrutia, ed,
Ensayos sobre |a Historia Econémica Colombia-
na, FEDESARROLLO, 1980.

———. Foreign Trade Regimes and Economic Deve-
lopment. Colombia, NBER, Columbia Univer-
sity Press, 1976.

———. Essays on the Economic History of the Ar-
gentine Republic, Yale University Press, 1970,

ECHAVARRIA, J.J. “El Arancel Colombiano.
1850-1950"" (mimeo), 1983a.

———. "El Proceso de Concentracién Industrial en
Colombia hasta 1950 (mimeo), 1983b.

———. ""La Deuda Externa Colombiana Durante los
Veinte y los Treinta. Algunas Ensefianzas para
el Presente’’, Coyuntura Econémica, julio,
1982,

———, 6t’al, "El Proceso Colombiano de Industria-
lizacién. Algunas Ideas sobre un Viejo Debate'’,
Coyuntura Econbmica, octubre, 1983,

FERGUSON, C.E. “Time Series Production Func-
tions and Technological Progress in American
Manufacturing Industry’’, Journal of Political
Economy, 73, 1965.

FOGEL, RW. y S.L. Engerman. A Model for the
Explanation of Industrial Expansion during the
Nineteenth Century. With an Application to the
American Iron Industry’’, Journal of Political
Economy, 77, 1969.

FUCHS, V.R. ‘“‘Capital-Labor Substitution. A
Note'’, Review of Economics and Statistics, 45,
1963.



JENKINS. U.K. Depertment of Oversess Trade,
1921.

LANDES, D.S. The Unbound Prometheus, Cam-
bridge University Press, 1980,

LLOPEZ, H. "El Desarrollo Histérico de la Industria
en Antioquia. El Perfodo de Consolidacion’’, en
FAES, Los Estudios Regionales en Colombia:
E/ Caso de Antioquia, 1982,

MAYOR, A. “El Control del ‘Tiempo Libre’ de la
Clase Obrera de Antioquia en la Década de
1930", Revista Colombiana de Sociologia, di-
ciembre, 1979,

MELO, J.O. “La Repablica Conservadora (1880
1930)"", en Colombia Hoy, Siglo XXI eds.,
1980.

MONTENEGRO, S. La Historia de la Industria
Textil en Colombia, 1900-1945, Tesis de Mas-
ter, Universidad de los Andes, 1982,

OSPINA VASQUEZ, L. /ndustria y Proteccién en
Colombia, 1810-1930, FAES, 1979,

OCAMPO, J.A. “Precios Internacionales, Tipo de
Cambio e Inflacion. Un Enfoque Estructuralis-
ta", E/ Trimestre Econémico, julio-septiembre,
1983.

—— y S. Montenegro. ‘“La Crisis Mundial de los
Afios Treinta en Colombia’’, Desarrollo y Socie-
dad, CEDE, enero, 1982,

POSADA, C.E. “’La Crisis del Capitalismo Mundial
y la Deflacibn en Colombia’’, en Cuadernos
Colombianos, Nos. 10, 11y 12, 1976.

INDUSTRIALIZACION 1920 — 1950

POVEDA, G. Dos Siglos de Historia Econémica de
Antioquia, Pro-Antioquia, 1979.

RODRIGUEZ, O. Efectos de la Gran Depresién en
la Industria Colombiana, Editorial La Oveja
Negra, 1981.

SCHMOOKLER, J. /nvention and Economic
Growth, Harvard University Press, 1966.

SUTCLIFFE, R.B. /ndustry and Underdevelop-
ment, Addison-Wesley, L.ondon, 1971.

SUZIGAN, W. “Industrializacao de Sao Paulo”,
Revista Brasileira do Economia, abril-junio,
1971.

TAYLOR, L. Macro Models for Developing Coun-
tries, McGraw-Hill, NY, 1979,

THORP, R.M. y G. Bertram. Perd 1890-1977.
Growth and Policy in an Open Economy,
MacMillan, 1978,

U.K. Foreign Office, Annual/ Report on Colombia,
diferentes afios.

URRUTIA, M. y M. Arrubla, Compendio de Esta-
disticas Histéricas de Colombia, Universidad
Nacional. Bogot4, 1970,

U.S. Department of Commerce. Historical Statis-
tics of the United States, Bicentenial Edition.
Washington, 1975.

U.S. Tariff Commission. Mining and Manufacturing
Industry in Colombia, 1945.

WILKIE, JW. “Statistics and National Policy”,
Statistical Abstract of Latin America, Supple-
ment 3. UCLA, Latin American Center, 1974,

ANEXO 1

DETERMINACION DE LAS
VARIACIONES EN LA OFERTA

Es complejo especificar los parémetros
que determinan los desplazamientos en la
curva de oferta, maxime si la especificacion
se disefia con miras a la evaluacion empirica
posterior. Como se vio en el articulo, existen
innumerables problemas para estimar aun las
variables més simples como el niumero de
trabajadores empleados, y por ello es necesa-

rio recurrir a supuestos simplificadores que
permitan llegar a conclusiones relativamente
precisas y confiables. Para ello debe suponer-
se, en primer lugar, que la funci6n de pro-
ducciéon del sector textil es de tipo Cobb-
Douglas con rendimientos constantes a
escala. Ademaés, que las empresas textiles no
estaban en capacidad de modificar los sala-
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rios del mercado y, finalmente, que el pro-
ductor trataba de maximizar utilidades.

Si se asume que la funcién de producciéon
del sector textil es del tipo Cobb-Douglas
mencionado.

-

Q,=A"- L9 . qIZZ .« M3 (A1)
donde:

A: Factor de cambio tecnolédgico. [A =
Q,/(L® + 32 + M*)] (produccion que se
logra con un promedio ponderado de los in-
sumos y “factores’’;a; +a, +as=1).

L: Cantidad de ‘“mano de obra"’.

M: Cantidad de ““maquinaria”.

gin: Cantidad de insumos.

ay: Participacion de la mano de obraen la
produccién.

a,: Participacion de los insumos.

as3: Participacion de la maquinaria (a3 = 1
—a; — ag).

puede demostrarse que:
QF =0 - plar+ a2l (A2)
es decir, que la elasticiad precio de la oferta

(§) es igual a (a; + a,)/a3 —compérense las
ecuaciones (2) y (A2)—. Por lo tanto,

(<]
0 — On/Prsal + 82)/&3 (A3)
Fue con base en esta ecuacion, como se
calcularon precisamente los valores del paréa-
metro —0—.

Ademas para el tipo de funcién espec(fi-
cada, la variable —O— quedara determinada
en la siguiente forma:

O=d-Ales. g@1ks, p’,gz/as ‘M (A3)
donde:

d: Constante.

A: parametro de cambio tecnolégico.

M: Cantidad de ““maquinaria’’.

s: Salario real.

Pin: RElacion entre el precio (en pesos)
de los insumos, y el indice de precios al con-
sumidor.

O aumenta (y produce desplazamientos
en la curva de oferta) cuando se presenta un
proceso de cambio técnico favorable (au-
mentos en A), o cuando aumenta el stock de
maquinaria (M); también, cuando disminuye
el salario unitario (s) o el precio de los insu-
mos (Pj,).

ANEXO 2

DISCUSION SOBRE LOS SUPUESTOS
DEL MODELO

Muchos autores declararfan invélido el
ejercicio empirico del articulo en su conjun-
to: basta plantear la utilizacion de una fun-
cién de producciéon para desencadenar in-
terminables polémicas. Sin embargo, como
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lo afirma Taylor (1979, p. 87), esta es la
Gnica forma disponible para decir algo con-
creto con relaciéon a la contribucion de la
nueva inversiébn en el crecimiento de la
industria o de la economia. Ademas, no se



trata de una funcién de produccion agregada
para la economia en su conjunto, sino para
un sector particular, el textil.

Pero no es el objetivo de este Anexo dis-
cutir si es vélido o no plantear una funcion
de producciéon. Més bien, se desa discutir la
validez de dos de los supuestos del ejercicio:
que la funcién de produccién es de tipo
Cobb-Douglas con rendimientos constantes a
escala; y que las firmas del sector no estaban
en condicién de modificar el salario en el
mercado laboral. No se discutirad el supuesto
segtin el cual el productor trataba de maxi-
mizar utilidades; parece légico, pero en un
futuro seria deseable introducir supuestos
alternativos. ¢{Qué sucederia, por ejemplo, si
las firmas del sector determinaran sus precios
con base en un sobre-costo o mark-up —lo
cual no es incompatible con el supuesto de
maximizacién— que fuese funcién del dina-

mismo de las ventas?; es claro que podrian
plantearse otras alternativas plausibles.

De las actas de Junta Directiva no es posi-
ble determinar la forma en que fijaban pre-
cios las empresas textiles. En algunas opor-
tunidades se habla de la conveniencia de bajar
el precio de algunos productos especificos
ante la fuerte competencia externa; en otras
se dice que algunos estudios de mercadeo
llevan a pensar que la firma hard mayores
utilidades si baja los precios en un determi-
nado porcentaje; finalmente, y es mas claro
cuando se discute con el gobierno sobre fija-
cion de precios, se argumenta que éstos
deben subir, pues el aumento en el precio de
insumos y salarios lo hace apenas aconseja-
ble. Por supuesto, en ciertas oportunidades
empresas pequenas como Tejicondor modifi-
can sus precios por que asi lo han hecho Fa-
bricato o Coltejer. Simplemente “‘siguen al
Ifder”. Hechas las anteriores salvedades se
discuten los dos supuestos de interés,

Suponer una funcibn de produccion
Cobb-Douglas con rendimientos constantes a
escala para el sector textil no es especialmen-
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te restrictivo, como se desprende de innume-
rables trabajos econométricos adelantados en
Estados Unidos y en otros pafses, como los
de Fuchs (1963), Dhrymes (1965); Ferguson
(1965) y Bronfenbrenner y Douglas (1939).
Algunos de estos trabajos parten de funcio-
nes generales del tipo CES y encuentran una
elasticidad de sustitucion unitaria —Cobb-
Douglas—, y rendimientos constantes a
escala. Otros parten directamente de una
funcion Cobb-Douglas, y encuentran que es
valido suponer rendimientos constantes a
escala.

La comparacion de estos trabajos es perti-
nente, no solo por cuanto sus resultados son
consistentes. También, por cuanto la meto-
dologia empleada para la escogencia de la
muestra y los periodos de analisis son com-
pletamente diferentes. Bronfenbrenner vy
Douglas estudian la industria norteamericana
en 1909 —andlisis transversal para diferentes
firmas en un mismo afo—, y Fuchs el caso
de 19 paises entre 1950 y 1956, incluyendo
varios subdesarrollados. Ferguson analiza la
industria norteamericana entre 1949 y 1961,
y Dhymes la misma industria en 1963. No
parece erréneo afirmar que las caracteristicas
de la industria textil colombiana entre 1925
y 1950 fueron similares a las de la industria
textil de otros paises en algin afio com-
prendido entre 1909 y 1963.

El segundo supuesto presenta mayores
problemas, a pesar de lo cual pueden presen-
tarse argumentos en su favor. No se trata de
afirmar que la industria textil colombiana
operaba en situacién de competencia. Las
mayores firmas estaban en manos de una
misma familia, y la concentracion regional y
nacional era sumamente elevada. El supuesto
plantea, simplemente, que las firmas textiles
no estaban en condicién de modificar sustan-
cialmente el salario en el mercado de trabajo.
Ello podria ser cierto por varias razones: el
poder oligopblico de las compaiiias naciona-
les no era tan marcado como pudiese pensar-
se a primera vista, y la participacion de las
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CUADRO A-1

CIFRAS ORIGINALES

Precio Precio
de la tela de la tela
Precios importada importada Tasa
Produccion  Precio Ingreso al con- (en $inclu- (en $ inclu- Salario de
‘nacional domeéstico nacional Oferta sumidor ye arancel) ye arancel) nominal cambio
Qn Pn Y o PC Pimp Pin s ($/US$)

1925
1926
1927
1928
1929
1930
1931
1932
1933
1934
1935
1936
1937
1938
1939
1940
1941
1942
1943
1944
1945
1946
1947
1948
1949
1950

100.00 100.00 100.00 4.94 100.00 100.00 100.00 100.00
108.22 99.94 109.55 5.80 113.16 157.50 74.58 111.75

120.55 9725 119.42 6.13 101.52 205.71 75.53 124.88
13.97 88.70 128.19 4.11 105.93 143.72 85.62 127.85
90.41 92.96 132.80 4.59 96.82 147.85 82.70 114.34

100.00 82.82 131.66 4.57 73.39 139.05 58.58 106.24

123.29 80.15 129.56 5.03 59.73 100.85 37.00 98.69

138.36 75.09 138.15 5.29 50.61 88.44 28.31 99.82

206.85 90.63 145.91 7.05 51.34 121.90 45.51 95.82

22466 104.09 155.09 8.78 72.67 134.39 83.85 107.15

273.97 101.94 158.89 10.82 72.31 90.05 88.96 122.83

300.00 106.21 167.29 11.56 72,52 85.86 88.95 130.61
378.08 99.58 169.89 15.22 72.74 88.20 84.60 133.88
416.44 100.03 180.95 18.07 81.92 100.23 65.36 132.38

517.81 96.97 192.05 23.58 85.54 158.02 69.92 242.70
408.22 96.97 196.21 18.21 82.86 142.82 76.50 247.61
757.53 112.28 199.50 30.43 81.7, 124.01 102.30 252.51

850.68 137.80 199.91 31.56 88.79 168.76 141.80 247.51
787.67 142.90 200.73 31.42 102.89 167.78 150.93 304.75
845.21 163.32 214.30 34.66 123.79 184.38 155.19 329,561
761.64 204.14 224.35 29.13 137.82 398.81 165.94 354.27
976.71 239.87 245.91 35.63 150.61 232.15 223.77
913.70 280.70 255.46 33.55 178.02 271.02 253.57
942.47 357.25 262.72 32.65 207.23 347.86 249.22
963.01 357.25 285.66 34.79 221.04 362.08 259.38

1.186.30 357.25 288.81 48.51 265.51 317.16 297.15

daﬂddgdddd;iHAAAA_AdHAdddﬂ
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Fuentes y Metodologia:

Qp:
Pp:

Y:
PC:

O:

CEPAL, 1956, Apéndice Estadistico, Cuadro 131, Col. 5.

Se obtuvo a partir de los archivos de Fabricato. /ndice Paashe para cinco productos, los cuales repre-
sentan més del 80 por ciento de las ventas de la empresa.

CEPAL, 1956, Apéndice Estadistico, Cuadro 1, Col. 1.

Ocampo y Montenegro —1982, Cuadro 8, Cols. (b) y (c); Banco de la Republica. ‘‘Productos Alimen-
ticios entre 1925 y 1935; ‘‘Costo de vida obrera en Bogotd'' entre 1936 y 1950. Se interpol6 la cifra
para 1936. ¢

Calculado como O= [Q@,/(P,/PC)” | con $= 0.653 (cifra obtenida en los archivos de Fabricato).

Tasa de cambio: Urrutiay Arrubla, 1970, y célculos del autor.

Pim p:
Pin:

S

U.S. Department of Commerce, 1975, Serie E-128, convertida a pesos. El arancel se obtuvo de Mon-
tenegro (1982).

U.S. Department of Commerce, 1975, Serie E-126, convertida a pesos. El arancel se obtuvo de dife-
rentes publicaciones sobre el arancel colombiano.

Entre 1925 y 1938 corresponde a un salario ponderado para los obreros de Fabricato para las seccio-
nes de envolvedoras, hilados y telares. Entre 1939 y 1943 se obtuvieron de Montenegro (1982,
Cuadro 8.5); ““total industria en Medellin’’; 1943-45: idem. “total industria nacional’’. Se interpold
la cifra para 1944.
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compaiifas en el mercado laboral no era
especialmente significativa,

En cuanto al primer conjunto de factores,
es claro que la competencia externa '‘quebra-
ba’’ parcialmente el poder oligopdlico de las
firmas nacionales, incluso si se acepta que se
trataba de mercados relativamente segmen-
tados. Ademas, como consecuencia de las
diferencias en costos de produccion (Seccién
I11), fueron frecuentes las guerras de precios
entre dichas compafiias y no siempre se
vivieron perfodos de paz y tranquilidad con
acuerdos previos de precios.

INDUSTRIALIZACION 1920 — 1950

De otra parte, el sector textil demandaba
un porcentaje minimo de trabajadores en
relacion con el empleo total en la economfa
(0.26% para 1938), e incluso en compara-
cion con el empleo urbano (1.16%). Las
cifras para 1938 fueron: 11.551 trabajadores
en el sector textil; 4.5 millones en la econo-
mfa nacional y 1 millén en el sector urbano.
(U.S. Tariff Commission —1945, p. 18—;
Montenegro —Cuadro 8.1—). La sola trilla de
café requerfa 4 6 5 veces mas personal que
la industria textil (op. cit. Cuadro 8.4).

253





