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EDITORIAL

EI TLC y el comercio entre Colombia y Estados Unidos

Las negociaciones del TLC entre Colombia y Estados Unidos comenzaron en mayo de
2004 y culminaron en febrero de 2006, hace mas de seis afios. La acalorada discusion
sobre sus repercusiones solia poner de manifiesto dos posiciones encontradas, donde para
unos el Tratado se convertia en el elemento decisivo de si Colombia podria 0 no crecer
en el futuro a tasas superiores al 4,5% anual, mientras para otros era la segura causa de
una debacle econdmica y social que terminaria por acelerar el deterioro de los sectores
agricola e industrial. El acuerdo entr6 en vigencia el pasado 15 de mayo, y unos pocos
meses despues los animos parecen haberse decantado, mientras el tema ha perdido
todo tipo de relevancia dentro de los espacios noticiosos y de opinién.

Las cifras de comercio exterior colombiano con corte a agosto muestran que hasta
ese momento no se ha presentado un efecto cuantificable del TLC con Estados Unidos
pese a haber transcurrido mas de cuatro meses desde su entrada en vigencia. Por una
parte, las importaciones colombianas procedentes de Estados Unidos en los primeros
ocho meses de 2012 crecieron solo 1,4%, cifra que se compara de manera desfavorable
conun 11,2% de crecimiento de las importaciones totales del pais, desmintiendo el temor
de una eventual inundacién de importaciones americanas en el mercado colombiano.
En efecto, la participacion de Estados Unidos en las importaciones totales colombianas
se redujo entre 2011 y los primeros 8 meses de 2012. Mas aun, cuando se excluyen
las compras de combustibles (especialmente refinados), Estados Unidos pasé de repre-
sentar el 21,7% de las compras externas de Colombia en 2011 a 18,6% en el periodo
enero-agosto de 2012.

Por su parte, la participacion de Estados Unidos en las exportaciones colombianas (con
corte a septiembre) es del orden de 37%, superando con creces el peso de la economia
norteamericana dentro de las importaciones nacionales. Sin embargo, la gran mayoria de
dichas exportaciones se concentra en combustibles (petréleo y carbén) y otros minera-
les (oro y ferroniquel). En 2011, por ejemplo, las exportaciones colombianas a Estados
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Unidos ascendieron a US$ 21.705 millones, US$18.048
millones de los cuales correspondieron a combustibles y
otros minerales. Al considerar las exportaciones diferentes a
combustibles y mineria, la participacion de Estados Unidos
en las ventas nacionales resulta similar a su participacion
dentro de las importaciones totales, cercana al 21%. En
suma, al descontar hidrocarburos y minerfa, Estados Unidos
representa un poco mas de una quinta parte del comercio
exterior colombianoy su participacion se ha reducido entre
2011 y los primeros nueve meses de 2012, lo cual resulta
paradéjico dada la entrada en vigencia del TLC.

Al comparar el tamafio de las exportaciones y las
importaciones, la balanza comercial con Estados Unidos
es ampliamente superavitaria para Colombia. Entre enero
y agosto del afio en curso lo fue en mas de US$ 6.000
millones, correspondiente a cerca del 2% del PIB anual
colombiano. Sin embargo, merece la pena destacar que
el resultado positivo en la balanza comercial se encuen-
tra plenamente soportado por combustibles. En efecto,
al excluir combustibles!, Colombia registraria un déficit
que en 2011 superd los US$4.700 millones? y que en los
primeros ocho meses de 2012 super6 los US$2.000 mi-
llones. Esto significa que Colombia presenta un importante
desbalance con Estados Unidos en el comercio de bienes
industriales y agricolas. Tratar de equilibrarlo aumentando
las exportaciones netas de esos tipos de bienes constituye
un enorme reto de politica.

Una manera de ver las posibilidades de crecimiento
de las exportaciones colombianas a Estados Unidos es
en cuanto a su grado de diversificacién en términos del

1 Se excluyé el capitulo 27, dentro del cual estd combustibles.

numero de productos. Mientras a China en el afio 2010
teniamos exportaciones registradas de 121 productos y a
Espafia 0 a Alemania exportabamos alrededor de 250 o
300 productos, el nimero de productos vendidos a Estados
Unidos era cercano a 650. Este nimero solo es inferior al
del numero de productos que vendemos a Ecuador y es
similar al correspondiente a Venezuela o Per(3. La gran
diversificacion de las ventas a Estados Unidos seguramente
hard mas facil que en un ambiente de libre comercio se
encuentren nichos en los cuales esas exportaciones pue-
dan crecer de manera acelerada.

Otra manera de ver las posibilidades y ventajas de Co-
lombia es comparando los fletes de transporte maritimo o
aéreo con los que enfrentan otros paises de la region. Esto
se encuentra intimamente relacionado con su privilegiada
localizacién y con su acceso a dos océanos. Datos de
Araujo Ibarra muestran que el costo de los fletes maritimos
para el comercio con Estados Unidos en los casos de PerU
0 Brasil son 3 04 veces superiores a los colombianos y que
los de Chile o Argentina pueden serlo 6 0 7 veces. En fletes
aéreos, las diferencias son mucho méas pequefas, pero
los fletes colombianos contindian siendo significativamente
mas bajos que los de cualquier otro pals de Suramérica
e incluso que los de algunos de Centroamérica como
Honduras o Guatemala*. Infortunadamente, esta ventaja
es contrarrestada por el abultado retraso en materia de
infraestructura de puertos y transporte, materia en la cual
Colombia se encuentra muy por debajo de los otros paises
con los que compite en la regién. Por ejemplo, segun el
Gltimo reporte del Foro Econémico Mundial 2012-2013,
Colombia se sitta en el puesto 125 entre 144 paises en

2 El Cuadro 1 al final de este editorial muestra un resumen de estas cifras.

3 Ver Gréfico 5 en el articulo de Actualidad de esta publicacién de Tendencia.

4 Datos tomados de la presentacién de Hernando José Gémez en la Asamblea de la ANDI, agosto 9y 10 de 2012. http://www.andi.com.co/Archivos/

file/Asamblea/2012/02Jueves_PM/HernadoJoseGomez.pdf
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materia de infraestructura portuaria, mientras Chile, México
y Perti se encuentran en los puestos 34,64y 111. La situa-
cién es muy similar en cuanto infraestructura vial, donde
Colombia aparece en el puesto 126 y Chile, México, Peru
e incluso Brasil aparecen en una posicién mas favorable
(Posicion 23, 50, 100 y 123 respectivamente).

En resumen, la entrada en vigencia del TLC ha pasado
de alguna manera desapercibida muy a pesar de la inmen-
sa expectativa que se generd en su momento en torno a
las negociaciones. Lo positivo es que se dejé de lado el ya

P

inoportuno debate sobre su conveniencia y permite con-
centrar los esfuerzos y las discusiones alrededor de los te-
mas mas fundamentales como infraestructura, estabilidad
de las reglas del juego, acceso a los mercados restringidos
por razones fitosanitarias, inversiones en investigacion y
desarrollo, y adopcion de nuevas tecnologias. Al final del
dfa, para Colombia el TLC con Estados Unidos no es solo
un tratado comercial o arancelario. Su gran externalidad
positiva radica en poner de manifiesto la necesidad de
resolver los cuellos de botella que imponen bajos techos
a la competitividad nacional.

Cuadro 1
RESUMEN DE EXPORTACIONES, IMPORTACIONES Y BALANZA COMERCIAL
CON EE.UU.
Exportaciones 2011 Enero-septiembre 2012 Crec. ene-sep
2012/2011
Exportaciones totales a EE.UU. (US$ Mill FOB) 21.705 16.647 6,7%
Sin combustibles 5.744 4.731 11,1%
Sin combustibles ni oro ni ferroniquel™* 3.657 2.627 -5,5%
Participacion Exportaciones a EE.UU. en el total, % 38,1 37,2 -0,3 pp
Sin combustibles 28,1 30,0 1,6 pp
Sin combustibles ni oro ni ferroniquel™* 22,3 21,4 -1,6 pp
Importaciones 2011 Enero-agosto 2012 Crec. ene-ago
2012/2011
Importaciones totales de EE.UU (US$ Mill CIF) 13.594 9.284 1,4%
Sin combustibles 11.034 6.543 -11,6%
Participacion Importaciones de EE.UU. en el total, % 249 23,7 -2,3 pp
Sin combustibles 21,7 18,6 -4,0 pp
Balanza comercial 2011 Enero-agosto 2012
Balanza comercial con EE.UU. (US$ Mill FOB) 8.683 6.159
Balanza comercial con EE.UU. sin combustibles (US$ Mill FOB) -4.750 -2.075

* Se excluyeron los capitulos del arancel de aduanas No. 27, 71y 72.

Nota: 1. La Balanza comercial con EE.UU fue calculada con un factor de conversion de 1 délar CIF equivalente a 1,05 délares FOB; 2. El crecimiento

en la participacion al comparar el periodo enero-agosto de 2012/2011 (o enero-septiembre 2012/2011) esta en puntos porcentuales.

Fuente: DANE.
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- ACTUALIDAD

Retos del sector externo y tratados de libre comercio
1. Los retos del sector externo colombiano

A pesar de la llamada apertura econémica de principios de la década de los noventa,
la economia colombiana contintia exhibiendo niveles de comercio exterior relativamente
bajos en relacién al tamafio de su PIB. En efecto, cifras de la CEPAL muestran que si
bien la tasa de apertura de la economia nacional pasé de 22% en 1990 a 43% en 2011,
el dato de cierre del afio pasado se compara de manera desfavorable frente a las demas
economias de la region, estando por debajo del promedio de América Latina (51%) y
muy inferior a paises como Chile (79,5%) o México (64,5%). De igual forma, su tasa
exportadora es sustancialmente inferior a la de Pert, México o Chile, y también a la del
promedio de América Latina (Gréfico 1).

Gréfico 1
EXPORTACIONES DE BIENES Y SERVICIO COMO
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exterior. Mas aun, la conjuncion de * El valor para estos paises corresponde al de 2010.
carbon y petréleo, los dos productos Fuente: Banco Mundial y célculos propios.

de mas peso dentro de la estructura

exportadora del pais, dan cuenta del 64% de las exportaciones!. Esta mayor participa-
cion de las exportaciones mineras no es solo producto de los mayores precios asociados
con el crecimiento de la demanda mundial por productos basicos y materias primas
impulsado por el dinamismo de la China, sino también de un incremento sustancial en
los volimenes exportados (Grafico 2).

I Estos valores corresponden al acumulado enero-agosto de 2012.
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Grafico 2
EXPORTACIONES
(INDICES DE CANTIDADES)
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1 Petréleo y derivados, carbén, ferroniquel y oro.
2 Café, bananoy flores.

3 Exportaciones excluyendo las anteriores.
Fuente: DANE y célculos Banco de la Republica.

Pese al fenbmeno de concentracién de las exportacio-
nes totales en favor de los productos mineros, en la Gltima
década ha tenido lugar una importante diversificacion de
las exportaciones no mineras en términos del nimero de
productos exportados (Gréfico 3). Esto como resultado,
principalmente, de un gran incremento de las exporta-
ciones hacia Venezuela hasta 2008, cuando alcanzaron
un valor de US$6.092 millones. La caida dréstica en las
exportaciones a este pais a US$1.422 millones en 2010

me [ndice de cantidades
= Promedio mévil 12

como resultado del cierre de este mercado revirtié de ma-
nera importante esta tendencia, pero su sustitucion parcial
por otros destinos, y la pérdida de participacion del café,
las flores y otras exportaciones agricolas han permitido
mantener un grado de diversificaciéon considerable.

A pesar de que hoy Colombia exporta méas productos
de los que exportaba hace dos décadas, el grado de
sofisticacion de su canasta exportadora sigue siendo

]
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Gréafico 3
CONCENTRACION DE EXPORTACIONES NO MINERAS
POR PRODUCTOS
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Sobre una base de 10.000 los rangos de clasificacion el nivel de concentra-
cion puede ser: IHH menos a 1.000 concentracion baja; IHH entre 1.000
y 1.800: concentracion media y IHH mayor a 1.800: concentracion alta.
Fuente: DANE y célculos MCIT.

relativamente bajo. Hausmann (2006) mide el grado de
sofisticacion de las exportaciones por el ingreso per capita
promedio de los paises que exportan dichos bienes. Asi

por ejemplo, el ingreso per capita promedio de los paises
exportadores de flores es de US$7.7032. Por el contrario,
el ingreso promedio per capita de los exportadores de me-
dicamentos es de US$23.349. En promedio, el indicador
de sofisticaciéon de la canasta exportadora de Colombia
corresponde a US$9.000 ddlares. Sin embargo, con la
excepcion de petréleo y carbdn, los productos que tienen
una mayor participaciéon en las exportaciones tienen un
grado de sofisticacion inferior a ese nivel: café, oro, ferro-
niquel, bananos y flores (Cuadro 1).

Mas aun, aunque los paises exportadores de petréleo
y carbon tienen en promedio niveles mas altos de PIB per
capita, el “grado de complejidad” de estos productos es
bastante bajo (columna 4 del Cuadro 1). Dicho grado de
complejidad esta determinado por el nivel de diversificacion
de los paises que producen un bien o servicio, y por el
grado de especializaciéon que se requiere para producirlo.
Asi, un producto se considera complejo cuando lo produ-

Cuadro 1
NIVEL DE SOFISTICACION* DE LOS PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS
(2007-2011)

Nombre Participacion en exportaciones

(%)

Sofisticacion
(PIB p.c. promedio exportadores)

Complejidad
(més alto, méas complejo)

w
(@)

Aceites crudos de petrdleo
Hullas térmicas

Los demas cafés sin tostar
Oro(incluido el oro platinado)
Ferroniquel.

Bananas o platanos frescos
Flores y capullos frescos
Coques y semicoques de hulla
AzUcares de cafia
Polipropileno.

Demés medicamentos
Policloruro de vinilo

—

O F =M~ =N WwMOo w

$10.094 -39,8
$14.922 -11,7
$2.814 -20,3
$2.967 -26,8
$7.627 -1,0
$5.843 -20,6
$7.703 -18,8
$14.923 12,2
-0,4

$17.917 0,7
$23.349 24,0
$15.470 11,4

Fuente: COMTRADE, célculos Hausmann, Hwang y Rodrik y célculos propios.

2 Célculos con base en los datos de PIB per capita de 2005 en poder de paridad adquisitivo.

3 Hausmann, R. Hidalgo, C. et al. “The Atlas of Economic Complexity’, CID 2011.
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cen pocos paises, pero dichos paises tienden a ser muy
diversificados. No es este el caso del petréleo o del carbén.

De otro lado, el PIB per capita promedio de los paises
que exportan los bienes manufacturados que exporta Co-
lombia es de US$14.000, estando por encima de paises
como Perl y Chile (Gréafico 4). Esto muestra que estas
exportaciones son sustancialmente mas sofisticadas que
las exportaciones no manufactureras y que tienen un papel
crucial en la promocién de una estructura productiva con
mayor valor agregado, sofisticacion e innovacion.

En sintesis, se puede afirmar que los principales retos
gue enfrenta el sector externo en Colombia son: (1) au-
mentar la tasa exportadora, (2) disminuir la dependencia
de las exportaciones mineras y (3) aumentar el grado de
sofisticacion de las exportaciones.

Las estrategias para lograr estos objetivos van mas alla
del sector externo y se relacionan con la generacion de
bienes publicos transversales requeridos para aumentar la
competitividad de la economia, y con las estrategias dirigi-
das a sectores especificos, actualmente bajo el enfoque del

Grafico 4
NIVEL DE SOFISTICACION* DE LA CANASTA
EXPORTADORA DE LA INDUSTRIA
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* El nivel de sofisticacion se refiere al PIB por habitante promedio (afio
2005) de los paises que exportan dichos bienes.

Nota: no incluye los productos a base de petréleo.

Fuente: DNP (2012) Balance Sector Industrial.

Programa de Transformacion Productiva. Adicionalmente,
los tratados de libre comercio se convierten en un elemento
positivo, aunque probablemente no suficiente, de dicha
transformacion productiva. En efecto, en los Gltimos afios
el pais se ha embarcado en una estrategia de ampliacion
de sus tratados comerciales con miras a lograr el acceso
efectivo a un mayor nimero de mercados, asi como de
tratados bilaterales de inversion para aumentar y diversifi-
car los flujos de inversion extranjera directa (IED). Resulta
crucial evaluar, por lo tanto, hasta qué punto estas estra-
tegias contribuyen al logro de los objetivos enumerados
anteriormente.

2. La agenda de los TLC

Hace una década Colombia tenia tres acuerdos co-
merciales: Pacto Andino, G-3 y un acuerdo de comple-
mentacién con Chile. Hoy se cuenta con siete acuerdos
comerciales (Cuadro 2) y tres acuerdos de complemen-
tacion vigentes. A ello se suma el acuerdo suscrito con
la Union Europea en mayo de 2010 y que se espera que
entre en vigencia en 2013.

Actualmente se encuentran en negociacion tratados de
libre comercio (TLC) con Corea, Panama, Turquia, Costa

Cuadro 2
COLOMBIA: TRATADOS DE LIBRE COMERCIO
VIGENTES
Tratado de Libre Fecha de Fecha de entrada
Comercio suscripcion en vigencia
CAN 1966 Octubre 1969
México Junio 1994 Enero 1995
Chile Noviembre 2006 Mayo 2009
EE.UU. Noviembre 2006 Mayo 2012
Triangulo del Norte Agosto 2007 Noviembre 2009*
Canada Noviembre 2008 Agosto 2011
Estados AELC Noviembre 2008 Julio 2011*

* Fecha de entrada en vigencia del primer pais.
Fuente: MCIT.

]
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Rica, Israel, la Alianza del Pacifico y Japén. Para 2014
se espera que Colombia tenga 16 acuerdos vigentes que
representarian un mercado de alrededor de 1.500 millones
de consumidores.

Como se deriva del Cuadro 2, la mayoria de los TLC
tienen menos de dos afios de vigencia y es muy pronto adn
para evaluar su impacto. Sin embargo, conviene evaluar
la evolucién de la balanza comercial con estos paises en
los dltimos tres afios (Cuadro 3).

Aunqgue la balanza comercial entre Colombia y los pai-
ses con los cuales hay tratados vigentes en este momento
se ha vuelto crecientemente positiva (incrementandose en

Cuadro 3
EXPORTACIONES Y BALANZA COMERCIAL CON PAISES
CON TLC VIGENTES (US FOB)

Crecimiento
2009 2011 Enero-agosto
2009-2012 (%)
Exportaciones a EE.UU. 12.879 21.705 49,5
Excluyendo combustibles 4.111 5.744 45,7
Balanza comercial con EE.UU. 3.914 8.777
Excluyendo combustibles -3.976 -4.750
Exportaciones a México 536 705 55,8
Excluyendo combustibles 484 606 34
Balanza comercial con México -1.643 -5.057
Excluyendo combustibles -1.455 -3.401
Exportaciones a Chile 627 2.205 227.8
Excluyendo combustibles 301 527 87,3
Balanza comercial con Chile 68 1.348
Excluyendo combustibles -176 -204
Exportaciones a Canada 386 614 24,7
Excluyendo combustibles 189 292 31,2
Balanza comercial con Canada -254 -298
Excluyendo combustibles -314 -402

Fuente: DANE y célculos propios.

US$2.700 millones entre 2009 y 2011), la situacion varia
diametralmente cuando se excluyen las exportaciones de
combustibles. En este caso, los superavits con Estados
Unidos y Chile se transforman en déficits, y se amplian
los déficits comerciales con México y Canada. Este resul-
tado, ademas de ilustrar la importancia que ha adquirido
el petréleo en las exportaciones, constituye un reto para
reducir estos desbalances a través del incremento de las
exportaciones netas diferentes a combustibles.

Desde 2009 se observa un incremento importante de
las exportaciones sin combustibles a Chile, cuyo tratado
lleva tres aflos de vigencia; este crecimiento, de 29%
por afio entre enero-agosto de 2009 y el mismo periodo
de 2012 ha sido impulsado por productos como azucar,
articulos de confiteria, y materias plasticas y sus manu-
facturas.

En el caso del Triangulo Norte de Centroamérica (El
Salvador, Honduras y Guatemala), el tratado entrd6 en
vigencia a finales de 2009, y las exportaciones no minero-
energéticas crecieron 92% entre 2010y 2011, creciendo
98% las exportaciones industriales. De otro lado, las ex-
portaciones a EE.UU., excluyendo combustibles crecieron
17,9% entre junio y septiembre con respecto al mismo
periodo de 2011. Sin embargo, la mayor parte de este
crecimiento se explica por las exportaciones de piedras
preciosas que aumentaron 43%, de tal manera que si se
excluye este rubro el crecimiento es tan solo de 2,8%.

Se debe sefialar que simulaciones con modelos gra-
vitacionales encuentran que como resultado del TLC con
Estados Unidos el comercio de Colombia con ese pais se
incrementaria 34%*. La experiencia de paises que han
firmado tratados de libre comercio con Estados Unidos
corroboraria estos célculos: al afio siguiente de entrada en

4 Para el caso del TLC con la Unién Europea el comercio global de incrementaria 18% de acuerdo a los resultados de estos modelos.
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vigencia el TLC con Estados Unidos, las exportaciones de
Peru crecieron 25% (2009), las de Centroamérica 47%
(2006) y las de Costa Rica 41% (2009). Queda por ver
si las exportaciones colombianas muestran también este
comportamiento, lo cual impulsaria sin duda, la recupe-
racion de las exportaciones manufactureras.

Lo anterior seria alin mas importante si se tiene en
cuenta que el TLC con Estados Unidos no parece haber
generado una “reprimarizacion” o una reduccion de las
exportaciones industriales en Per y Centroamérica. En
efecto, las exportaciones de mayor crecimiento en estos
paises después de la firma del tratado involucraron ex-
portaciones no tradicionales como fertilizantes, aceites
y grasas, estructuras de acero, tintas, alimentos para
animales, y metalmecénica en el caso de Perl, confeccio-
nes, papel y cartén, barras de hierro y acero, autopartes,
quimicos, equipo de calefaccion o refrigeracion en el caso
de Centroamérica, y microcircuitos, aparatos eléctricos,
frutas y verduras, llantas de caucho, azlcar, muebles,
articulos de plastico, autopartes, motores en el caso de
Costa Rica®.

En el caso de Colombia, con un mayor desarrollo pro-
ductivo que Perl o Centroamérica, se puede esperar un
impulso importante a las exportaciones industriales, incluso
a aquellas no basadas en recursos naturales. El Grafico 5
muestra, en efecto, que el mercado de los Estados Unidos
es uno de los mas diversificados para las exportaciones
industriales colombianas en términos del nimero de pro-
ductos exportados (647 productos) frente a paises como
Holanda (147 productos) o China (121 productos).

La experiencia de otros paises de la region muestra que
los TLC frecuentemente implican el desarrollo de nuevos

B

productos, ademas de la especializacion en lineas de pro-
ductos donde un pais puede tener fortalezas. En el caso
del Pert en los dos afios de vigencia del TLC con EE.UU.
se registraron 418 nuevos productos, de los cuales el 96%
son productos no tradicionales, principalmente de los
sectores metalmecanico, quimico y textil, y 1.312 nuevas
empresas exportadoras, 96% de las nuevas empresas son
pequefas y microempresas®.

Gréafico b
EXPORTACIONES INDUSTRIALES: iNDICE HERFINDAHL
(DIVERSIFICACION DE PRODUCTOS -MAS BAJO, MAS
DIVERSIFICADO-) Y NUMERO DE PRODUCTOS
EXPORTADOS* POR DESTINO, 2010
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Hace referencia a la clasificacion HS1992 a cuatro digitos.
Fuente: DNP (2012) Balance Sector Industrial.

Ahora bien, se debe destacar el rol crucial que cumplen
los mercados regionales para el desarrollo de las exporta-
ciones industriales y el logro de una mayor sofisticacion
de la canasta exportadora. El grado de sofisticacion de las
exportaciones industriales a paises como Brasil, Pert o
Ecuador es sustancialmente mayor que el de las exporta-
ciones industriales a paises desarrollados, incluyendo las
exportaciones a Estados Unidos, que son las de mayor
grado de sofisticacion entre las exportaciones industriales
colombianas a paises desarrollados (Gréfico 6).

5 Esta informacién proviene de la Oficina para el aprovechamiento del TLC con Estados Unidos.

6 Esta informacién proviene de la Oficina para el aprovechamiento del TLC con Estados Unidos.
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Grafico 6
NIVEL DE SOFISTICACION PROMEDIO DE LOS
PRODUCTOS INDUSTRIALES EXPORTADOS POR
COLOMBIA A SUS PRINCIPALES
DESTINOS, 2010
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Fuente: DNP (2012) Balance Sector Industrial .

Finalmente, los TLC no son importantes solamente por
su efecto sobre las variables comerciales, sino también
sobre los flujos de inversion. En efecto, los TLC tipicamente
involucran acuerdos sobre temas especificos asociados al
régimen de inversion y constituyen, ademas, una garantia
de estabilidad en reglas y en temas regulatorios criticos
para las decisiones de inversion en el pais tanto para
inversionistas locales como extranjeros.

Este efecto probablemente se ha materializado en los
flujos de IED con Chile y el Triangulo Norte Centroameri-
cano, con los cuales los tratados ya llevan cerca de tres
afios de vigencia (Cuadro 4). En el caso de los paises del
Triangulo Norte la inversion en Colombia se ha triplicado
con respecto a los niveles que tenia en 2008, y la inver-
sion de colombianos en dichos paises, practicamente
inexistente en 2008, llegd a US$660 millones en 2010 y
a US$325 millones en 2011.

Colombia debe disminuir la dependencia de las expor-
taciones mineras, aumentar su capacidad exportadora y
sofisticar su canasta exportadora, es decir, incrementar la
participacion de exportaciones de mayor valor agregado
€ innovacion.

La entrada en vigencia de TLC con diversos paises es
una ventana de oportunidades para alcanzar una mayor di-
versificacion en mercados y en productos exportados, pero
también para inducir mayores flujos de inversion tanto de
extranjeros en el pais como de colombianos en el exterior.

Esta agenda necesariamente implica un mayor dinamis-
mo de las exportaciones industriales y de las exportaciones

Cuadro 4
FLUJOS DE INVERSION EXTRANJERA DIRECTA

Pais/ Periodo 2002 2005 2011 2012-H1 Crecimiento Crecimiento 2012-H1 vs.
2011 vs. 2010 (%) 2011-H1 (%)

Estados Unidos 784 1410 507 268 27 176
Panama 41 209 533 234 25 -37
Chile En otros En otros 651 387 3158 70
Espafia 107 599 733 En otros 1584 -113
Holanda 30 319 810 83 612 267
Otros 719 5603 1116 1322 467 68
Total* 1681 8140 4349 2294 322 11
Reinversién de utilidades 4 988 1487 2146 35 34
Sector petrolero 449 1125 1995 3358 83 15
Nuevo total 2134 10252 13388 7798 99 18

Fuente: Banco de la Republica.
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de servicios. En el sector industrial, es fundamental revertir
la tendencia decreciente que se ha observado en sus ex-
portaciones en los Ultimos afos. La insercion de sectores
productivos nacionales en cadenas de valor globales ha
sido fundamental para el avance de la transformacion
productiva en paises como Costa Rica y México, los Unicos
gue han avanzado en este sentido en la region.

La agenda mas importante, sin embargo, es interna,
y tiene que ver con los temas fundamentales que deter-
minan y actualmente limitan de diferentes maneras la
competitividad de la economia colombiana: entre ellos
estan los temas de infraestructura y logistica (como la

B

consolidacion de los “Corredores de Comercio Exterior”
y la navegabilidad del Rio Magdalena), la eficiencia en
los puertos y aduanas (implementacion de procesos de
evaluacion del riesgo, y procesos unificados de inspeccion
asi como acceso por carretera a los puertos), la facilita-
cion del comercio (certificacion de productos y procesos
y certificaciones de laboratorio en los mercados extran-
jeros), el fortalecimiento institucional (Instituto Nacional
de Metrologia e INVIMA) y la reduccién de los costes de
energia y gas, entre otros.

Esta es la agenda necesaria para consolidar una eco-
nomia exportadora, diversificada y de alto valor agregado.




INDICADORES ECONOMICOS 2012

INDICE DE CONFIANZA DEL

iNDICE DE CONFIANZA INDUSTRIAL (ICI) E INDICE DE
CONSUMIDOR (IcC)

PRODUCCION INDUSTRIAL SIN TRILLA (IPI)

50 1

NN
S a

r2o
40 4 ris

—-
o

(Balance, %)
(Balance, %)
o o 5
——
5 o

&
-
<
_—
; o
(Variaicion anual, %)

30 1 r 10

°. 20

5 0
o

15 10
o — |CC 20 e |C
——— PM3ICC 051 = IPIeje derecho) [-1s
-20 — T -30 — T T -20
B W W O I~ NN NN
8888555888833 2 2200083y 8888555888333 2 2200 yyy
PR = B =T - T - B R B - =T B - B =R - B -] Qb >4 d >4 d >ad>>ad>ad>ad b
5 o3 o3 o3 o} o3 o} o}
cf 3oL 3oco@IoL3ocog3o0L30g 30 FE2S8E2352382852383a82 3823

Nota: Datos sin desestacionalizar.

Nota: Datos desestacionalizados con TRAMO-SEATS.
Fuente: Encuesta de Opinién del Consumidor (EOC).

Fuente: Encuesta de Opinién Empresarial (EOE).

iNDICE DE CONFIANZA COMERCIAL (1CCO) E iNDICE
DE COMERCIO MINORISTA (ICM)

TASA TES

r2s 10,0
= TES TF-julio 2024
F20

= TES TF- mayo 2014

(Balance, %)
e

(Variaicion anual, %)
(

=— |CCO

. -5
| = ICM (eje derecho)

-10

-15 — T T -10
LYY QRIS QI QY Tty
Stisgésgtsgtasgtrstssisg
N WS WS WS Ws »ouws nuWus ouson

Fuente: Encuesta de Opinion Empresarial (EOE). Fuente: Banco de la Republica.

PROYECCIONES PIB COLOMBIA
(CRECIMIENTO REAL ANUAL, %)

Proyeccién PIB (%)

Institucion 2012 2013
Fedesarrollo 4.4 43
Consensus (promedio) 4.4 45
Mas alto 4.7 6,1
Mas bajo 3,7 35

Fuente: Latin Focus Consensus Forecast, octubre.
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